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РАСПРОСТРАНЕНИЕ
РАСПРОСТРАНЯЕТСЯ  БЕСПЛАТНО

Pro – победитель 
конкурса 
«Обложка года»

Города распространения  
журнала Pro
Ставрополь 
Невинномысск 
Пятигорск 
Кисловодск 
Минеральные Воды 
Ессентуки 
Железноводск 
Лермонтов 
Михайловск 
Георгиевск 
Буденновск 
Ипатово 
Благодарный 
Зеленокумск 
Светлоград 
Изобильный 
Черкесск 
Карачаевск 
Домбай

110 фирменных стоек 
и акция «Журнал  
в подарок» 
в бизнес-центрах 
банках 
страховых компаниях 
юридических агентствах 
строительных компаниях 
автосалонах 
торговых центрах 
ресторанах 
кафе-барах 
развлекательных центрах 
гостиницах 
туристических агентствах 
бутиках 
салонах-магазинах 
салонах красоты 
фитнес-клубах

Экспресс Лайн De Luxe  
эксклюзивное распростране-
ние в салонах такси

VIP-рассылка 
Прямая почтовая доставка 
журнала руководителям 
предприятий и организаций 
Ставропольского края

Через редакцию  
журнала
Рекламодателям и партнерам  
журнала 

предлагает 
специально оборудованный 

технически оснащенный

конференц�зал
для проведения конференций, 

семинаров, презентаций. 
Вместимость до 70 человек 

система кондиционирования 
В наличии следующее оборудование: 

� проектор
� документ�камера

� интерактивная доска
� экран

� микрофоны, усилители
� флип�чарт

 Услуги по организации кофе�пауз, 
фуршетов и банкетов предлагает 

уютный кафе�бар, 
расположенный рядом 

с конференц�залом.   
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Компания специализируется  
на работе с корпоративными 
и VIP-клиентами.

Составляем индивидуальные туры, 
планируем деловые поездки.

Специальные тарифы в иностранных 
и российских авиакомпаниях.

Бронирование отелей в любой точке 
мира. VIP-залы в России и за рубежом.

Полный комплекс услуг по приему 
ваших иностранных партнеров, 
включая визовую поддержку.

С наилучшими пожеланиями,  

ТУРИСТИЧЕСКАЯ КОМПАНИЯ

Ставропольский филиал: 355000, г. Ставрополь, ул. Дзержинского, 131а, ТЦ «Нестеров»
тел./факс: 8(8652) 29-73-29,  35-75-94, 35-79-54, e-mail: travel@statel.stavropol.ru
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«Мобильный офис» за 1 рубль
Доступ в Интернет и к корпоративным 
ресурсам, где бы Вы ни находились

* 1 рубль с учетом НДС – стоимость карты PCMCIA, PCI-Express или USB-модема (на выбор).
Подробности по телефону 060603, на www.b2b.beeline.ru или в офисах продаж «Билайн».
 
Оборудование сертифицировано. Услуги лицензированы. На правах рекламы.

Только с 9 февраля по 30 апреля 2009 года  
у Вас есть возможность приобрести комплект  
«Мобильный офис» за 1 рубль* и воспользоваться  
выгодными тарифами на передачу данных.
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П Р Е С Т О

Свежий воздух. Вдыхать его счи-
тает наслаждением большинство 
опрошенных. Можно «прогули-
вать работу в теплый солнечный 
день», можно «смотреть красивое 
небо», «кататься на качелях», от-
правиться «в поход или на рыбал-
ку» или «написать этюдик аква-
релькой на свежем воздухе». 

Сделать что-то своими руками. 
Это, говорят, огромное моральное 
удовлетворение (хотя насчет «бес-
платности» можно спорить). 
Приятно «приготовить что-нибудь 
необычное на воскресный обед», 
«вышить или связать кому-нибудь 
подарок». Нет талантов? Получите 
удовольствие от выбрасывания 
старых вещей!

Не забыто бесплатное удоволь-
ствие шевелить своим телом. 
«Плясать всю ночь», «танцевать 
безумные танцы, кривляясь и 
веселясь», «бегать ранним утром 
по пустому городу», «кататься на 
велосипеде», «крутить пои с ог-
нем», «заниматься спортом хотя 
бы дома!».

Список 
бесплатных 

удовольствий
В эпоху ненасытного потребления многие забыли, что наслаждение – это не только 

шопинг. Мы выяснили, какие простые вещи приносят радость сотрудникам 
Pro и их друзьям.

Общение с любимыми. Можно 
«целоваться», «делать массаж 
друг другу», «слушать, как жена 
играет на пианино» и т. д. А еще, 
говорят, чертовски приятно, ког-
да «ты сидишь в кресле, уставшую 
голову откинул, подходит твоя 
любимая, прижимается щекой  
к щеке и говорит: «Тебе черный 
чай или зеленый?»

Одиночество. Особенно – на при-
роде, хотя в четырех стенах тоже 
хорошо (если еще и «горячую ван-
ну с пеной» принять). По призна-
нию респондента, наслаждаться 
гармонией с миром нужно только 
наедине с собой. Одновременно 
многие признаются, что самую 
большую радость им дарит обще-
ние с друзьями.

Прогулка с собакой, игры с кош-
кой и прочие забавы с животными 
также в длинном ряду практиче-
ски бесплатных удовольствий. 
«Каждое утро я ломаю себя, руга-
ясь, одеваюсь, она, зараза, воет  
и воет. Мы выходим на улицу. Про-
бежались, и я понимаю, что это 
удовольствие».

Особняком стоит удовольствие 
водить машину. Закрывая глаза на 
недешевый бензин (и на цену са-
мого авто), по многочисленным 
заявкам принимаем этот пункт в 
наш список. И, ладно уж, совсем 
редкое наслаждение – «офиги-
тельно правильно мягкий и не-
много притупленный простой 
карандаш – это вообще оргазм!».

«Напрячь мозг» в нерабочих 
целях. «Играть в шашки», «пере-
читывать любимую книгу», «пи-
сать рассказы и романы», «осваи-
вать новую программу на компью-
тере», «учить новый красивый 
язык». Впрочем, хорошо и «просто 
бездельничать», «спать в выход-
ные до обеда» и «видеть сладкие 
сны». 
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П Р О З А  Ж И З Н И

«Научились 
вещи у людей…»
Текст Галины Туз

Не думаю, что автор ставил задачу 
напугать детей своим произведе-
нием, да и не испуг это был – про-
сто сильные чувства оттого, что не 
можешь помочь свечке – кочерга 
все-таки была в лучшем положе-
нии и не нуждалась в моей жало-
сти. К кочерге я относилась с пие-
тетом и иногда прикасалась к ней 
пальцем, рискуя навлечь на себя  
гнев родителей – мне это было 
строго-настрого запрещено – мож-
но сильно обжечься или, в лучшем 
случае, испачкаться сажей. Но что 
кочерга! На самом деле мне нра-
вился серпантин – больше всего на 
свете! Я его цепляла за электропро-
вода, выходящие из розетки  
и прямо по стене (опять опасно!) 
забирающиеся на потолок, и плела 

разноцветные косички.
Какие все-таки джунгли представ-
ляла эта наша комната для того, 
кто открывал себе мир. На этажер-
ке жили злые фарфоровые медве-
ди, отбиравшие  друг у друга чаш-
ку, полную фиолетовой малины. 
На стеллаж нельзя было лазить – он 
грозил обвалиться, и ты вполне 
мог оказаться погребенным под 
грудой умных книжек – маминых 
по строительству, папиных по хи-
рургии. Ну и классики, разумеется, 
в этом неблагородном деле поуча-
ствовали бы – я рисковала зарабо-
тать в лоб томом Толстого или Че-
хова, но все равно продолжала 
смело лазить до самого потолка. По 
вечерам в наших джунглях собира-
лись веселые шумные люди и пели 

песни про вольный ветер и отваж-
ного капитана, который объездил 
много стран. Я заползала под стол, 
слушала песни и с наслаждением 
обрывала бархатные висюльки  
с мохнатой желто-красной скатер-
ти –  мне опять попадало, но не 
очень, потому что после песен и 
родители, и их друзья были заняты 
важными разговорами про какого-
то неведомого злодея по имени 
Культ Личности. 
Позже в комнате появилось нечто 
бело-красно-пластмассовое под 
названием «магнитофон», он пел 
голосами разных дяденек про 
страшную историю о цветах на 
какой-то «нейтральной полосе»  
и про черного кота, который про-
живал в подъезде, как в поместье,  
и наводил ужас на окрестных жите-
лей: «Он не требует, не просит, 
желтый глаз его горит. Каждый сам 
ему выносит и спасибо говорит». 
Бр-р… Кажется, котов я как раз  
с тех пор и опасаюсь – мало ли, что 
у них на уме… Песни для магнито-
фона привозил нам из Москвы 
дядя Володя, сам отважный капи-
тан, только не корабля, а ракетных 
войск. Пленки на магнитофоне 
крутились с вкрадчивым шурша-
нием, потом путались и рвались. 
Это было такое «маленькое,  
но постоянное занятие» взрос- 
лых – распутывать и клеить  
песни, даже по ночам.
И среди ночи же, прямо у меня над 
ухом, раздавался стук пишущей 
машинки. Машинку отцу подарил 
дядя Володя, написав на ней каран-
дашом: «Больших тебе успехов, 
Георг! Будь!». Вроде как чувство-
вал – самому-то ему быть здесь 
оставалось не очень долго.
Пишущая машинка спать мне ни-
чуть не мешала, так же как и хри-
плые голоса магнитофонных не-

видимок. Другое дело, что пение 
наших гостей мне, конечно, нрави-
лось больше. Их можно было при 
желании потрогать за рукав и даже 
залезть к ним на колени. Кудрявый 
дядя Слава, художник, как-то вру-
чил нам  картину с московским 
пейзажем, где руки в боки стоял 
Царь-колокол, казавшийся мне 
важной барыней. Я пыталась изо-
бразить на обратной стороне лист-
ка из отцовской рукописи что-то 
подобное, но выходило кривобоко 
и совсем непохоже, так я поняла, 
что художницей мне не быть. К 
тому же веселый дядя Слава, напу-
стив на себя суровость, вместо того 
чтобы расхваливать моих безухих 
человечков и домики с кривыми 
елочками, заставлял меня рисо-
вать… человеческое ухо. Я не по-
нимала, как это можно нарисовать 
ухо отдельно от человека, и, разма-
зывая слезы по лицу, опять лезла 
под стол.
Позже я узнала, что дядя Слава, так 
хорошо умевший рисовать разные 
штуки и петь про отважного капи-
тана, сломал позвоночник, неудач-
но прыгнув с обрыва в реку Оку – 
спасал тонущего гражданина-
алкаша. А капитан – любитель 
бардов дядя Володя облучился где-
то там на своей службе и муже-
ственно умирал в подмосковной 
больнице, до последнего уже не 
вставая, делая зарядку и веселя 
сопалатников рассказами об ар-
мейском житье-бытье.
Так уж получилось, что бравые 
герои моего детства – и художник, 
и капитан – покинули наш мир 
совсем молодыми, кое-что успев-
шими, правда, сделать в этой жиз-
ни. В том числе и для меня. Именно 
благодаря им я никогда не сомне-
валась: человек и должен быть 
таким – веселым, красивым –   
и жить на полную катушку – не 
столько себе любимому в усладу, 
сколько растворяясь в друзьях и  
песнях, в ночном трепе под буты-
лочку сухарика и, в конечном ито-
ге, в последнем своем жесте на 
Земле – прощальном взмахе руки  
в предвечернем воздухе.
…Ну а стишки из моей детской 
книжки про маленькую свечку  
и других обитателей коммуналок 
той поры, между прочим, заканчи-
вались строчками: «Многим заме-
чательным поступкам научились 
вещи у людей...  »  

«Умирает маленькая свечка и позвать не просит докторов. Кочерга 
бесстрашно входит в печку, будто укротительница дров… » 
Мне до слез было жалко бедную маленькую свечку, я рыдала над 
книжкой и боялась лишний раз смотреть в ней рисунки, сидя как раз 
у той самой печки, в которую так бесстрашно входит кочерга.
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Недолет

Анна Стеблянская

Как ни странно, но самые серьезные вещи состоят всегда из мелочей. 

Глядя на них, нельзя было заподозрить хоть какой-нибудь душевной связи, друзья им даже 
клички за глаза дали – Сучок и Кактус.

Фото Ксении Мельник

М О Н О Л О Г

Они дружили очень давно, так давно, что им самим эта дружба уже пере-
стала казаться чем-то особенным, а ведь необычностей в ней было хоть 
отбавляй: она – молодая, красивая, эмоциональная и бешеная во всем, 
авантюристка и бретерша, и он – в два раза старше, обстоятельный и за-
нудный тип, цедящий по капле каждое переживание, как будто боясь 
хватить лишку, эдакий престарелый Фауст. В общем, мезальянс был крут.
Знакомство их, как водится, началось с банальной интрижки, которая по 
всем правилам жанра переросла в теплую, местами даже нежную дружбу. 
Глядя на них со стороны, ни в коем случае нельзя было заподозрить хоть 
какой-нибудь душевной связи, друзья им даже клички за глаза дали – Су-
чок и Кактус. Похоже было зверски! Она – Кактус, буйно полыхая зеленью 
своей сочной личности, ощетинивала метровые колючища в надежде 
хотя бы капельку зацепить сухой и гладкий Сучок. Но Сучок – на то он и 
Сучок – со своей мерзкой спокойной усмешечкой коварно парировал все 
Кактусовы нападки.
Как-то так все время получалось, что он оказывался «на том же месте в тот 
же час», что и она, с непонятным и неприятным постоянством. Почтен-
нейшая публика с плотоядным урчанием бросалась в самое жерло вулка-
на страстей, кипевшего вокруг этой парочки. В итоге дошло до того, что 
друзья Кактуса стали испытывать личную неприязнь к друзьям Сучка, 
поэтому в сладостном пылу выяснения, «кто же все-таки правее», группы 
поддержки как-то упускали из виду момент выпадения этих двух кадров 
из окружающего пространства.

И никто не видел, как, коротко переглянувшись, они гуськом выходили в 
прихожую, он помогал ей надеть пальто и выволакивал за собой в ночной 
мир одиноких фонарей и гулких улиц. Здесь, без зрителей и советчиков, 
они могли долго дружно молчать и просто идти рядышком. «Как жи-
вешь?» – «Да так как-то все… А ты?» – «И я…» Потом бесконечное «А пом-
нишь?..», и он ласково заправляет ей прядку за ухо. И никто даже предста-
вить себе не мог, что эти двое, месяцами друг о друге не вспоминавшие, 
вдруг могли начать терзать телефонную трубку, отвечая нецензурщиной 
на вежливое «The number is not available in this moment, please, try again 
later», а потом, все-таки дозвонившись, часами болтать о том и о сем, жа-
ловаться, хвалиться, просто хохотать и просто всхлипывать по мелочам.
Тот год был для него просто убийственным. Сначала ушла жена. С рабо-
той было через то самое… Но как-то все вдруг успокоилось и образова-
лось, и ему, уже было привыкшему к неприятностям и боям местного 
значения, вдруг стало тошно от неожиданного затишья. Руки играючи 
свернули захлест из новенькой капроновой веревки. Ни страха тебе опе-
реточного, ни терзаний картинных, только трубка в кармане зудит по-
скотски настойчиво. Приобретенный инстинкт мобилоида скомандовал 
ответить…
«Марк, привет! Делища твои как?» От наступившего облегчения сдела-
лось как-то глупо и смешно: «А знаешь, звереныш, ты меня сейчас из пет-
ли вынула. Я почти впрыгнул, только из-за тебя недолет случился!»  
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АБВГД
Простые вещи – самые сложные. Самое сложное – всегда просто. Проще всего 
играть словами. Может, поэтому вначале было слово.

«Вы думаете, мне далеко просто? Мне далеко не просто». Виктор Черномырдин

Алексей Марьясов

Фото Ксении Мельник

«Вы думаете, что мне далеко просто? – сказал однажды Черномырдин. – 
Вы ошибаетесь, мне далеко не просто». Золотые слова. Все вот часто ду-
мают, что нам тоже далеко и глубоко просто. А вот и нет. 
Никуда не опаздывать. Не залезать в долги. Не писать «не» в рекламе. Не 
упускать свой шанс. Не смешить. Не курить. Не сорить. Все это так про-
сто. И так сложно. Так и живем. Ставим простые цели. И встречаем тыся-
чу препятствий на пути.
Самое сложное – вдруг начать жить так, как ты хочешь. Просто подойти. 
Просто посидеть рядом. Даже если, казалось бы, незачем сидеть. Просто 
подумать. Просто промолчать. Просто уйти. Просто уехать куда-нибудь к 
чертовой матери. Туда, где есть простые радости. И мир состоит из про-
стых вещей. Вроде смеха ребенка, чистой воды, сочных красок и крепко-
го сна.
Самое простое – вообще ничего не делать. Самое сложное – вообще ниче-
го не хотеть. Как совместить одно с другим? Чтобы все было и ничего за 
это не было? Чтобы не думать о завтрашнем дне, а он сам о себе думал 
бы?
Сложно. Невероятно сложно – жить просто. Сложно расслабиться не 
напрягаясь. Помириться не разругавшись. Снова почувствовать себя 
свободным, не попробовав семейной жизни. Писать о таких вещах, как 
брак, и не скатиться в пошлость. Да, сложно.
Сложно не смотреть на женщин, когда они просто проходят мимо. Не 
смотреть им пониже спины. Не пялиться на них. Сложно сказать про-
стые слова. Сложно поверить в прописные истины.

Да и кто выдумал прописные истины? Кому в голову пришли такие про-
стые и ясные мысли? Почему говорят, что все гениальное просто? И все 
ли простое – гениально?
Проще всего думать, что мир аморален, чтобы обосновать свои дурные 
поступки. Проще всего спутать движение с развитием. Просто дать волю 
чувствам и превратить раздражение в ярость, а огорчение в истерику. 
Постараться забыть о неприятном. Отдалиться от других, когда появля-
ется тайна, которой ни с кем не хочешь делиться. Сказать, что Бога нет и 
все позволено.
Просто быть молодым да ранним. Подавать надежды. Думать, что бу-
дешь жить вечно. Оказаться в итоге в дураках. Больше не дергаться и не 
пытаться. Да, пожалуй, это просто.
Жизнь каждый день предлагает нам простые решения и простые пути. 
Так просто ошибиться. Так сложно найти нужное. Как угадать одну-
единственную? Обменяться многозначительными взглядами. Угостить 
ужином. Оказаться в одной постели. Ненароком сделать ей ребенка. Не 
отвечать на эсэмэски и звонки.
Да уж, так устроено, что простые истины, в конечном счете, оказываются 
самыми истинными. Но надо прожить жизнь, чтобы в этом убедиться. 
Навсегда повзрослеть. Перестать искать во всем смысл. Понять, что все 
на свете – просто так. Но все равно на что-то надеяться и во что-то верить. 
Ждать простых и нужных слов. Всякий раз начинать сначала. Одним 
словом, просто идти дальше. И просто жить. 
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Коммерческий директор «Радио 7» сначала 
сделала ставку на мужчину-охотника, который 
обеспечит пропитание на острове. Но мы 
настаивали на предметах, и ей пришлось взять 
спички и нож.

Ольга 
Козьма

Что бы вы взяли 
с собой на необитаемый 
остров?

Как ни странно, мы можем прожить без многих важных вещей, но есть такие мелочи, без которых прожить нельзя. 
Особенно на необитаемом острове.
Фото Ксении Мельник
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Директор кофейни «Санто Доминго» посчитала 
самыми важными из простых вещей на острове 
хорошее настроение, мечту и жажду жизни. 
С ними ничего не страшно.

Наталья 
Шаповалова
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Управляющий комплекса Resttime 
самостоятельно собрала сумку, где оказались 
бутылка «Шабли» для того, чтобы отметить 
первый вечер на острове, удочка, которая 
обеспечит морепродуктами к вину,  
и журнал Pro.

Наталья 
Некрылова
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Заместитель директора cтавропольского 
филиала ООО «Атон» не стал бы размениваться 
на мелочи. Он был готов взять жену, но мы 
настояли на простых вещах. Так в его руках 
появился спиннинг.

Сергей 
Бондаренко
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МОЖНО ЛИ  ЭКОНОМИТЬ 
НА РЕКЛАМЕ?
Пересматривая статьи расходов, не стоит 
увлекаться сокращением рекламного 
бюджета. И вот почему.

Замира Тренба, 
директор туристической 
компании
 «Вереск»:
– Кризис уже ощутили мно-
гие, но жизнь продолжает-
ся. Люди по-прежнему хо-
тят открывать новые гори-
зонты, получать хорошие 
впечатления, общаться и 
отдыхать. Нас всех по-
прежнему ждут прекрас-
ные города, моря, горы и 
бескрайние просторы. Это 
ощущают и жители России, 
и жители многих других 
стран мира. 

Андрей Емарлуков, 
директор Ставрополь-
ского филиала инвести-
ционной компании 
ООО «Атон»:
– Мы частично сократили 
свое рекламное присут-
ствие в ряде СМИ, но пол-
ностью от рекламы отка-
зываться не собираемся, 
так как выражение «Рекла-
ма – двигатель торговли»  
сейчас актуально как ни-
когда. Несмотря на обста-
новку в стране и мире, 
наша компания не стоит 
на месте, развивая свои 
сервисы и услуги, продви-
жение которых невозмож-
но без информационной 

поддержки. Основные направления сейчас – это Интернет и пе-
чатные издания, ориентированные на людей, которым небезраз-
лично их финансовое благополучие. Почему мы с Pro? Pro – это 
«глянец» с соответствующей аудиторией. Плюс хороший коллек-
тив и условия для сотрудничества.

Николай Еременко, 
генеральный директор 
компании «Шелте»:
– В кризис одни компании 
урезают свои рекламные 
бюджеты и исчезают из 
поля зрения потенциаль-
ных клиентов, демонстри-
руя, как плохи у них дела. 
Другие компании, напро-
тив, используют свой шанс 
и становятся заметнее. 
Каждый рубль, вложенный 
в правильную рекламу, 
отзывается увеличением 
продаж. Как вы думаете, 
кто переживет кризис? 

Светлана Косоногова, 
коммерческий 
директор компании 
«Мастер-Центр»:
– Мы понимаем, что кри-
зис – временное явление, 
и не собираемся сдавать-
ся, чего желаем  и нашим 
покупателям. Для преодо-
ления кризиса нам всем 
необходимо быть уверен-
ными в себе. А наши това-
ры помогают в этом. Пока 
женщина чувствует себя 
красивой, радует себя 
покупками, заботится о 
своей внешности, она мо-
жет горы свернуть и со 
всеми проблемами спра-
виться! 
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Светлана Сологуб, 
директор по марке-
тингу и рекламе 
ТЦ «Нестеров»:
– Есть отличное высказы-
вание: «Поддерживай 
рекламу, и реклама под-
держит тебя». В сложив-
шихся условиях оно очень 
актуально, особенно если 
речь идет о рекламе в 
издании, существующем 
уже более трех лет и за-
служившим репутацию 
уникального рекламного 
носителя.  

Альберт Койчуев,
владелец кафе 
El Grano:
– Какие бы времена ни 
были, каждый человек, 
каждая компания ищет 
новых друзей и поддержи-
вает уже сложившиеся 
дружеские и партнерские 
отношения. Мы гордимся 
тем, что в свое время в нас 
поверили, а сегодня, бла-
годаря рекламе в Pro, мы 
стремимся поддерживать 
сложившийся имидж.

Наталья Лебедева, 
директор компании 
«Строймаркет»: 
– К бизнесу не должны 
применяться методы крат-
косрочной стратегии, а 
полное сокращение ре-
кламного бюджета в эпоху 
кризиса себя не оправды-
вает. Опыт показывает, что 
те, кто правильно распре-
деляют рекламный бюд-
жет и грамотно использует 
имеющиеся ресурсы, 
успешно переживают 
сложные времена.

Максим Федорюк,  
директор Lily club:
– Какова бы ни была эко-
номическая ситуация в 
стране, людям всегда 
требуется отдых, развле-
чения, возможность от-
влечься от проблем в 
кругу друзей. А учитывая, 
что Lily club – новое в го-
роде заведение, а рекла-
ма  – двигатель успеха. 

Альберт Шереметов, 
генеральный директор 
ООО «ЮгСтройРесурс»:
– Наша компания суще-
ствует уже 7 лет. Это се-
рьезный срок для того, 
чтобы уверенно смотреть 
в будущее. Международ-
ный экономический кри-
зис для нас – это лишь воз-
можность усилить свои 
позиции на рынке и с по-
мощью рекламы показать, 
что мы не только продол-
жаем работать, но и раз-
виваемся.

Олег Зацаринный, 
президент компании 
«Koryna»:
– Реклама в стабильное 
для экономики время осо-
бенно не ощущается – это 
просто необходимость 
напомнить о себе, пред-
ставить новый товар, услу-
гу. А вот именно в период 
кризиса реклама как раз и 
нужна. Надо обязательно 
заявить, что ты живой, что 
чувствуешь себя превос-
ходно и можешь потратить 
средства на рекламу. Люди 
доверяют деньги тем ком-
паниям, у которых все 
хорошо.
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Если вы ждете от этой статьи 

рецептов супружеской верно-

сти и историй о предательстве, 

я вас разочарую. Речь не пойдет 

ни о лебединой преданности 

влюбленных сердец, ни о горя-

чих муках ревности. Речь пой-

дет о холодном расчете. Том 

самом, который в наше непро-

стое время необходим всем. 

Статистика свидетельствует: 

каждого из нас сегодня все 

больше и больше занимают 

вопросы кризиса, денег, работы 

и будущего благополучия на-

ших семей. Я хочу затронуть 

тему, которая касается как ми-

Сколько стоит верность

АКБ «Абсолют Банк»

г.Ставрополь 

ул.Доваторцев, 32-а 

тел.: (8652) 95-11-40 
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нимум трех перечисленных 

вопросов  – тему того, как, имея 

сравнительно небольшие дохо-

ды, правильно ими распоря-

жаться: не терять на инфляции, 

не пугаться колебаний валют-

ных курсов, не тратить оголтело 

всю зарплату из страха, что 

цены продолжат расти, и так 

далее.  

Итак, во время любого кризиса 

необходимо обязательно сде-

лать две вещи:

- создать «подушку безопасно-

сти» для вашей семьи на случай 

негативного развития событий: 

сокращения на работе, пони-

жения зарплаты, повышения 

стоимости обучения ребенка и 

т.п.

- уберечь свою зарплату и сфор-

мированный семейный резерв 

от всевозможных кризисных 

рисков, из которых в нынешний 

кризис самыми неприятными 

являются удешевление денег и 

рост цен. 

Создавая свой семейный ре-

зерв, примите решение, каким 

образом уберечь его от кризи-

са. Казалось бы, существует мас-

са способов, позволяющих это 

сделать, но и государственные 

представители, и финансисты, 

и консультанты самым правиль-

ным считают сейчас вклад в 

банке. Все остальное (вложения 

в акции, облигации, недвижи-

мость и пр.)– рискованно. А 

вклады  наиболее надежны, так 

как застрахованы государством 

по закону, и защитят ваши день-

ги от обесценивания, потому 

что некоторые банки в послед-

нее время повысили процент 

по ним настолько, что они те-

перь опережают темпы роста 

цен.

Теперь главный вопрос, на ко-

торый предстоит ответить каж-

дому: как выбрать оптималь-

ный для себя вклад. 

Вам нужен депозит, который: 

1. Будет надежен 
2. Позволит хранить на нем 
свой семейный антикризис-
ный резерв, с возможностью 
воспользоваться им в случае 
необходимости в любой мо-
мент 
3. Сохранит ваши деньги от 
инфляции благодаря высокой 
процентной ставке.  
На этой неделе эксперты отме-

тили появление на московском 

рынке нового вклада, отвечаю-

щего всем перечисленным 

условиям. Вот тут-то как раз 

речь пойдет о верности. Вклад 

называется «Верный процент» 

и предлагает не только одну из 

самых высоких процентных 

ставок в стране, но и возмож-

ность (внимание!) в случае воз-

никновения у вас срочной не-

обходимости в деньгах  (что в 

кризис случается нередко) – за-

крыть вклад без потери про-

центов по нему. То есть если в 

большинстве аналогичных слу-

чаев, при досрочном закрытии 

вами вклада банк выплачивает 

вам проценты по ставке «До 

востребования» (она составля-

ет 0,5% годовых), то по этому 

вкладу ваши проценты останут-

ся при вас, и вы их не потеряете. 

Это значит, что, сколько ваши 

деньги пролежат на вкладе - за 

тот период вам и выплатят про-

цент.

Таким образом, это действи-

тельно ВЕРНЫЙ ПРОЦЕНТ, кото-

рый не потеряется в случае до-

срочного расторжения вами 

договора вклада. Кроме того, 

ПРОЦЕНТ действительно ВЕР-

НЫЙ, так как он на уровне са-

мых высоких сегодня в России. 

Еще один плюс: Абсолют Банк, 

который предлагает своим кли-

ентам такой вклад, – это тоже 

ВЕРНОЕ решение, так как ему в 

условиях сегодняшнего кризиса 

оказывает поддержку и наше 

государство (в лице Минфина 

РФ и Банка России), и его акцио-

неры – одна из крупнейших 

финансовых групп Европы Кей-

Би-Си (штаб-квартира – в Брюс-

селе), а это более 100 лет безу-

пречной репутации, консерва-

тивный подход к сбережению 

средств, 12 миллионов клиен-

тов в 35 странах мира и показа-

тели финансовой стабильности, 

более чем ВДВОЕ превышаю-

щие минимальные нормативы 

по международным стандар-

там.

Вячеслав Стрельцов, по 
сводкам аналитиков и но-
востей финансовых рынков.  
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В САМУЮ
Т ЧКУ

Текст Дарьи Шевцовой, фото Сергея Гнездилова

Для Сергея 
Костелянца, 
руководителя 
группы  
компаний 
«Зеленая 
точка», связь – 
такая же простая 
и необходимая 
вещь, как 
воздух или 
вода. 
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Тот, 
кто займется 
этим сегодня, 
через два-три 
года будет 
в выигрыше.

Р
Руша все 
привычные 
схемы интер-
вью, Сергей 
решил рас-
ставить точ-
ки над «и» 
практически 
в самом на-

чале нашей беседы:
– Моя цель – это вывод на рынок 
России нового национального 
бренда. На сегодняшний день про-
ект «Зеленая точка» уже запущен в 
трех городах – в Тамбове, Ельце и 
Ставрополе. Ведутся подготови-
тельные работы в Москве и регио-
не КМВ. Надеюсь, что в ближай-
шее время начнется работа в Ро-
стове, Красноярске, Рязани и ряде 
других городов. В целом в этом 
году мы рассчитываем охватить  
до десяти регионов…
– Масштабные планы! А вас не 
пугает печальный прогноз на 
2009 год?
– Я придерживаюсь мнения, что 
любой кризис – это возможность 
умным и предприимчивым людям 
заработать деньги. В кризисе всег-
да есть две стороны: сторона, кото-
рая теряет, и сторона, которая вы-
игрывает. Наши плюсы в том, что 
мы строим сети в момент падения 
цен на ресурсы. К примеру, трудо-
вой ресурс обходится на 30–40% 
дешевле, чем летом. Если еще пол-
года назад квалифицированных 
специалистов найти было практи-

чески невозможно, сейчас – оче-
редь желающих. Кроме того, до 
кризиса на региональный рынок 
рвались многие национальные 
операторы, сейчас они притормо-
зили свое развитие, тем самым 
происходит ослабление конкурен-
ции. И вообще, мне думается, что 
телефон, телевизор и Интернет – 
это последнее, от чего откажется 
каждый из нас, даже в период эко-
номического кризиса.
– Кем лично вы выступаете в 
этом бизнесе?
– Я разработал стратегию развития 
компании и теперь совместно с 
партнерами реализую ее. Сейчас 
моя задача – выстроить бизнес, 
осуществить реализацию наме-
ченных бизнес-процессов. 
– Этот метод создания компа-
нии, когда бизнес стартует не из 
Москвы,  – ваше ноу-хау?
– Скорее не ноу-хау, а просто нети-
пичное для телекоммуникацион-
ного рынка решение. На моей па-
мяти не так много компаний вы-
росло из регионов. И причин, ду-
маю, тому немало. 
– Тогда почему вы выбрали эту 
стратегию?
– Это было наиболее логично в 
сложившихся обстоятельствах. 
Когда у меня возникло желание 
заниматься собственным бизне-
сом по линии телекоммуникаций, 
я решил открыть дело в каком-то 
одном городе. Там, где у меня есть 
надежные партнеры, существуют 

возможности привлечения адми-
нистративного и финансового 
ресурсов. Затем появился второй 
город, третий… Когда же я понял, 
что интерес к проектам, которые я 
реализую, довольно высок и есть 
потенциал дальнейшего развития,  
возникла идея связать все бизнесы 
в один бренд и выйти на общерос-
сийский рынок. Тем самым при-
дать проекту совсем другой уро-
вень. 
– И в каком городе начиналась 
«Зеленая точка»?
– В Тамбове. В 2005 году. 
– А что вас, ставропольчанина, 
занесло в Тамбов?
– Чтобы ответить на этот вопрос, 
придется рассказать всю мою био-
графию… Я окончил СевКавГТУ. 
После университета пять лет рабо-
тал в банке, в управлении автома-
тизации. Наступил момент, когда 
мне стало скучно. Вместе с разви-
тием карьеры, работа из творче-
ской перешла практически полно-
стью в административную. А в это 
время в Ставрополе открылся фи-
лиал московской телекоммуника-
ционной компании. Мне предло-
жили стать техническим директо-
ром филиала. Я согласился и вот 
так, одним махом, кардинально 
сменил сферу деятельности. Это 
было в 2000 году. Через некоторое 
время руководство компании при-
гласило меня в Москву. Несколько 
лет я проработал там в должности 
директора по региональному раз-
витию. Параллельно окончил двух-
годичную Высшую школу бизнеса. 
Потом перешел в более крупный 
московский холдинг. Среди горо-
дов, с которыми я работал, был 
Тамбов. У меня там сложились 
хорошие отношения с людьми, 
которые были готовы меня поддер-
жать. И когда я решил заниматься 
собственным бизнесом, я начал 
именно с Тамбова. 
– На телекоммуникационном 
рынке уже сейчас много серьез-
ных игроков. Вы готовы выдер-
жать такую конкуренцию?
– Я не ставлю задачи обогнать ли-
деров – мне, конечно, финансово 
трудно соперничать с «монстра-
ми». Но у нас есть свои преимуще-
ства. Мы более мобильны, имеем 
возможность быстро реагировать 
на изменение конъюнктуры рын-
ка. И главное, мы знаем, что такое 
регионы и региональный рынок. 

Решения в крупных национальных 
холдингах зачастую разрабатыва-
ют и принимают люди, в большин-
стве своем не знающие региональ-
ного менталитета. Поверьте мне, 
люди, прожившие всю жизнь в 
Москве, думают иначе, смотрят на 
жизнь иначе и зачастую принима-
ют решения, которые потом не 
работают в регионах. Все это дает 
нам уверенность, что мы можем 
развиться и создать серьезную 
конкуренцию в тех регионах, в 
которых мы присутствуем. Все 
зависит от нас. Если есть желание 
и есть силы – а силы мы в себе чув-
ствуем – то почему бы и нет? Я счи-
таю, пока то, что мы наметили, 
продвигается достаточно успешно.
– Есть два подхода к ведению 
бизнеса. Одни считают, что надо 
не распыляться, а концентриро-
ваться на какой-то одной услуге, 
скажем, Интернет, другие же 
стараются предоставить макси-
мальный спектр услуг в своем 
направлении. Какой подход  
выбрали вы?
–  Я считаю, раз уж мы занимаемся  
телекоммуникациями, то нужно 
постараться занять все возможные 
ниши этого рынка. К этому меня 
подтолкнул анализ ситуации в 
Москве. Там уже давно все круп-
ные коммерческие структуры 
пришли к мнению, что намного 
удобнее и выгоднее сотрудничать  
с одним оператором связи, кото-
рый предоставит тебе и телефо-
нию, и Интернет, и каналы связи,  
и прочие сервисы. 
Исходя из этого, мы сформировали 
в Ставрополе максимально воз-
можный для нас пакет услуг, при-
чем каждая из услуг будет иметь 
дополнительные сервисы на базе 
сети. Это местная телефонная 
связь, высокоскоростной Интер-
нет, услуги безопасности, как ин-
формационной, так и физической, 
услуги цифрового телевидения, 
услуги  DATA-центра, в котором 
корпоративные клиенты и опера-
торы связи смогут размещать свои 
серверы или другое телекоммуни-
кационное оборудование. 
– Какие результаты достигнуты 
уже сегодня?
– В городе создано мощное маги-
стральное оптоволоконное кольцо 
и несколько субмагистральных 
колец. Эта «закольцованность» 
позволяет даже в случае обрыва  
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Я хочу 
изменить 
представление 
об обычном 
городском 
телефоне.

кабеля гарантировать беспере-
бойную связь. Сформирована 
круглосуточная служба техниче-
ской поддержки и call-центр для 
приема заявок. Работаем с корпо-
ративными клиентами, а в марте 
выйдем на рынок продаж физиче-
ским лицам. 
– В Ставрополе и до «Зеленой 
точки» уже были Интернет  
и, естественно, местная телефо-
ния. В чем ваше отличие? 
– Те услуги, которые мы предостав-
ляем, серьезно отличаются от су-
ществующих в Ставрополе. Наше 
оборудование является самым 
современным из представленных 
на мировом рынке. Кроме того что 
ставшие уже стандартными услуги 
будут реализованы на непривыч-
но высоком уровне, появится мно-
го новых сервисов. Например, я 
хочу изменить у жителей Ставро-
поля представление об обычном 
городском телефоне. Мобильный 
телефон у нас сейчас как мобиль-
ный офис. Наша местная телефо-
ния будет иметь и все те сервисы, 
которые есть в мобильном, и мно-
го других, пока непривычных, но 
очень интересных услуг. 
– Вы считаете, Ставрополь  
к этому готов?
– Тут другой вопрос. Готова ли Рос-
сия?  Поверьте, та технология, 
которую мы развиваем, только-
только появляется в нашей стране. 
Когда я работал в Москве, мы тоже 
задумывались, нужно ли это все? 

Но посмотрите на опыт западных 
стран. Сегодня в США до 40% кор-
поративных клиентов пользуются 
именно такой связью. В Европе – 
20–25% проникновения. В России 
пока 1–2%. Но мы понимаем, что 
тот, кто займется этим направле-
нием сегодня, через два-три года 
будет в большом выигрыше. Те 
клиенты, которым я демонстриро-
вал наши возможности, сидели с 
открытыми ртами – так им было 
интересно. Это мелочи, которые  
в итоге формируют другой стиль 
жизни, возможность всегда быть 
на связи и в курсе всех дел. 
– Как вы формируете тарифную 
политику?
– Мы выходим на рынок не с дем-
пинговыми ценами. Да, они будут 
интересны физическим лицам. 
Корпоративному же клиенту  
я создал мощную, технологически 
дорогую инфраструктуру для того, 
чтобы предоставлять качествен-
ные услуги с большим количе-
ством сервиса. 
– Вы считаете, люди захотят пла-
тить за качество?
– Да, захотят. Затраты на связь у 
крупной компании составляют 
небольшой процент ее бюджета,  
а зависит от качества связи очень 
многое. Я знаю, переходить с одно-
го оператора на другого совсем не 
просто. И в первую очередь это 
связано с заменой телефонной 
нумерации. Но существуют про-
стые и удобные схемы «мягкого» 

перехода на другого оператора 
связи. Я лично участвовал в реали-
зации перехода крупных москов-
ских компаний на другого провай-
дера услуг. 
И решение о смене оператора в 
этих компаниях принималось не 
потому, что они экономили 10% на 
услугах связи, а потому, что новый 
оператор предложил им то, чего у 
них не было. Качество и сервис. 

О себе
– С чего начинается ваш день?
– С невозможности проснуться...
– Вы «сова»?
– Абсолютная. Ложусь в час, а то и 
в два, встаю в семь. 
– Где бы вы хотели жить?
– Не буду лукавить, что в Ставро-
поле. За те годы, что прожил в 
Москве, очень привык к этому 
городу, к его бешеному ритму. Он 
меня полностью устраивает.
– Какие вы видите в себе недо-
статки?
– Максимализм. Упрямство. По-
рой лень. Но я знаю свои недостат-
ки и стараюсь компенсировать их 
возможностями. 
– Ваш образ трудоголика, кото-
рый у меня сложился, как-то не 
вяжется с этими словами.
– Не люблю рутину. Без большого 
интересного дела я бы, конечно, 
жить не смог. С большим желани-
ем еду утром на работу, потому 
что знаю, что предстоит решать 
множество вопросов, разбираться 

в проблемах, сдвигать с места 
дела... 
– Без чего еще, кроме работы, 
вы не представляете свою 
жизнь?
– Без семьи,  друзей и хорошей 
погоды. Лет десять назад у меня 
была возможность уехать жить  
в Канаду. Но мы с супругой реши-
ли сначала слетать туда в отпуск 
«на разведку». И за пару недель я 
понял, что не хочу и не смогу там 
жить. Эта страна не для меня,  
не для моего темперамента. Да  
и холодно там.
Возвращаясь к вопросу, могу ска-
зать, что не могу без спорта, из 
игровых видов особенно нравятся 
баскетбол и волейбол. Люблю 
экстремальные виды спорта. Гор-
ные лыжи – моя болезнь: ско-
рость, драйв, ветер в ушах... 
– И на машине, наверное, 
гоняете?
– В этом плане я не совсем сумас-
шедший. Езжу быстро, но контро-
лирую ситуацию. Я хочу еще мно-
гое успеть, сына вырастить,  
в конце концов. А семье и сыну 
нужен не быстрый, а живой и здо-
ровый муж и отец.
– Какие сайты чаще всего посе-
щаете?
– Новостные. И стараюсь просма-
тривать различные форумы, что-
бы узнать мнение людей о том 
бизнесе, которым занимаюсь. 
– Вы следите за политикой? 
– Конечно.
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В бизнесе 
я следую 
принципу: 
«Делай добро, 
и тебе 
воздастся».

– Кого вы считаете символом 
современной политической 
России?
– Я не являюсь сторонником 
каких-либо политических движе-
ний. Но есть люди, которые произ-
вели на меня впечатление. Пер-
вый – Путин. Он смог своей жест-
кой политикой, в первую очередь, 
внешне-экономической, всем 
показать, что с Россией надо счи-
таться. Второй человек, который 
меня когда-то сильно удивил, – это 
Жириновский. Я с ним общался 
лично, наверное, раз десять, со 
стороны наблюдал за его работой. 
В жизни это совершенно другой 
человек, не тот персонаж, которо-
го мы видим по телевизору. Он 
сильный и умный, и не только как  
политик, но и как профессионал 
своего дела. Это вызывает уваже-
ние.
– А вы не хотите попробовать 
свои силы в политике?
– Не думаю. Когда-то меня научи-
ли хорошему принципу: «Делай 
добро, и тебе воздастся». Ему я 
следую и в бизнесе. Боюсь, в поли-
тике это не работает. Политика –  
грязное дело.
– А бизнес можно строить без 
грязи?
– Я считаю, можно и нужно! Быть 
порядочным с партнерами и при-
держиваться закона. Лучше поне-
сти дополнительные финансовые 
и временные издержки, но «спать 
спокойно». Я не хочу, чтобы у моей 

компании были слабые места, 
чтобы кто-то когда-то мог нанести 
ей серьезный ущерб, воспользо-
вавшись этим.
– Вы когда-нибудь думали, чем 
займетесь на пенсии?
– Дарья, где я, а где пенсия?
– Это понятно, Сергей. Но вдруг 
у вас есть мечта, на которую не 
хватает времени…
– Я, может, и нашел бы себе какое-
нибудь хобби… Но сейчас мне 
нужно много работать. Партнеры 
и инвесторы сотрудничают с на-
шей компанией, потому что верят 
в меня. И я не могу позволить, 
чтобы эти люди разочаровались. 
– Как вы себе объясняете, для 
чего это все? Обеспечить буду-
щее сыну или, может, себе сы-
тую старость?
– Нет, я за это не переживаю. Я мог 
бы работать меньше и не умер бы 
с голоду. Но я хочу создать настоя-
щее Дело. Узнать, что является 
моей планкой. Иначе просто пере-
стану себя уважать. Я хочу, чтобы 
каждый житель как минимум 
этого города знал, что такое «Зеле-
ная точка». Чтобы о моем детище 
говорили: «Классная компания». 
Чтобы мои сотрудники могли  
с высоко поднятой головой гово-
рить о месте своей работы. Ну  
и, конечно,  чтобы бизнес прино-
сил прибыль. Это ведь, пожалуй, 
основной показатель успешности 
коммерческой структуры.  
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Ксения Мельник «Удлинитель» 
Декабрь 2007. Для съемки одного из героев Pro мы искали индустриальный фон. Нашли его на инструментальном заводе.  
Но все доступные розетки не подходили к штепселям наших светильников. Помогли двое рабочих: принесли нам Это. «Это» оказалось  
переоборудованным чайником, которому таким странным образом продлили жизнь.

Простые вещи
Сложность простых вещей в том, что их быстро перестаешь замечать. Наверное, именно  
умение в обыденном видеть красивое, важное или даже забавное делает человека 
фотографом.
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андрей тыльчак «Дорога»
Это строящаяся деревянная церковь на территории роддома. Фото сделано в 2006 году, когда я снимал молодых родителей 
с новорожденными для одной газеты. Пока ждал, ходил вокруг церкви, общался со священником. И увидел этот кадр.
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Счастья на всех хватит
Текст Дарьи Шевцовой, фото Ксении Мельник

О кризисных временах рассуждали и спорили директор торгового дома «Анастасия» 
Елена Сподарева, управляющий партнер юридического агентства «Пащенко & 
Долгарева» Сергей Пащенко  и генеральный директор инженерно-строительной 
группы «Микроклимат» Дмитрий Медников. 

P Нам всем рано или 
поздно предстоит 

перестроиться.

Pro: Уважае-
мые гости, 
признай-
тесь, пожа-
луйста, от 
чего вы по-
лучаете са-

мое большое удовольствие?
Дмитрий Медников: Я – от об-
щения с умными людьми.
Сергей Пащенко: А я от одино-
чества на природе, в горах. И от 
хорошей книги. 
Елена Сподарева: От свободы. 
Когда долго была загружена ра-
ботой, а потом разобралась с 
делами – наступает такое пьяня-
щее состояние легкости. Впро-
чем, я и работу свою очень лю-
блю. Она интересная, много-
гранная. В ней есть место и 
творчеству, и менеджменту, и 
психологии. 
Дмитрий Медников: Еще от 
полноценного общения с се-

мьей. Поездка куда-нибудь  
вместе или просто домашний 
вечер – это хорошая психологи-
ческая разгрузка. 
Елена Сподарева: Да, это так.  
И я, когда появляется свободное 
время, всегда провожу его с се-
мьей. Люблю, когда вся семья 
вместе, в доме аромат свеже-
испеченного мною хлеба,  
приходят гости, все так по-
домашнему. Готовить – моя по-
требность, как и рисование. 
Очень люблю «адреналин твор-
чества». Вся семья радуется, 
когда я ставлю мольберт. Но на 
живопись нужно время. 
Дмитрий Медников: А о каком 
именно удовольствии мы гово-
рим? Есть плотские удоволь-
ствия, есть душевные – вот Сер-
гей говорил о книгах, Елена – о 
рисовании. Но есть еще и духов-
ное удовольствие... 
Pro: А плотские удоволь-

ствия не заслуживают разго-
вора? 
Дмитрий Медников: В общем-
то, да. Удовольствие от вкусного 
обеда и удовольствие от обще-
ния с глубокими, неповерхност-
ными людьми для меня несрав-
нимо. 
Сергей Пащенко: Ездить на 
хорошей машине, носить доро-
гую одежду, ужинать в модных 
ресторанах… Все стремятся  
к этим удовольствиям. Но они 
быстро становятся неинтерес-
ными. 
Pro: Но ведь было время, 

когда вам хотелось именно 
этого?
Сергей Пащенко: Да, конечно. 
15 лет назад, когда я был студен-
том да еще и семейным челове-
ком, для меня самое главное 
было прокормить семью. Это 
вообще первая задача мужчины. 
И было счастьем, если остава-
лось денег хотя бы на что-нибудь 
еще. Что бы мы ни говорили, в 
первую очередь человека волну-
ет, где жить, что на себя надеть, 
что поесть. Для любого мужчи-
ны важно почувствовать себя на 
пике своих сил, своих возмож-
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ностей, сказать себе: «Да, я 
могу! Могу заработать и пода-
рить своей семье все». Потом – 
по общему правилу, после трид-
цати лет, когда солидный опыт 
жизни за спиной, – приходит 
понимание, что на самом деле 
это неверные цели. И тогда чело-
век или понимает, что надо идти 
к духовному, или в рамках теле-
сных удовольствий ищет новые 
источники мотивации – в наро-
де говорят: «Седина в бороду – 
бес в ребро». Он начинает совер-
шать ошибки, пытается обну-
лить свою жизнь, вернуться в те 
свои двадцать лет. 
Pro: Как вам кажется, кризис 
поможет «ищущим» бы-
стрее переоценить ценности 
и отказаться от чрезмерных 
удовольствий?
Сергей Пащенко: Кризис в этом 
нам совсем не помощник. Он 
заставляет нас цепляться за про-
шлую жизнь, за свои материаль-
ные успехи. 
Дмитрий Медников: Я считаю, 
кризис не стоит того внимания, 
которое ему уделяют. Мы при-
даем этому слову слишком боль-
шое значение. Кризис – это всего 
лишь состояние. Было одно со-
стояние, сейчас другое. 
Pro: Было одно состояние – 
стабильный ежемесячный 
доход. Теперь нет денег, нет 
работы…
Елена Сподарева: На самом 
деле, работы по-прежнему мно-
го! Хорошие сотрудники нужны 

всегда. Другое дело, что бывший 
директор неохотно пойдет в 
подчиненные. Но во время кри-
зиса надо думать о своей семье, 
и это, на мой взгляд, достаточ-
ная причина, чтобы на какое-то 
время уменьшить свои амбиции 
и, может быть, согласиться на 
менее престижную работу. 
Дмитрий Медников: Проблема 
в том, что практически в каждом 
человеке есть подсознательное 
стремление занять такое поло-
жение в жизни, которое позво-
лит ему как можно меньше дви-

гаться, меньше воспроизводить, 
меньше творить. Когда блага на 
него сами по себе сыплются.  
А кризис заставляет покинуть 
привычные рамки и что-то  
делать. 
Pro: Как вам кажется, кому 
легче пережить времена 
критических потрясений?
Сергей Пащенко: Гибким лю-
дям. Макаревич когда-то пел: 
«Пусть этот мир прогнется под 
нас…» Не думаю, что это пра-
вильная позиция. Если так жить, 
обязательно наступит момент, 

когда система тебя переломит. 
Взять ту же армию (чем не кри-
тическая ситуация?): кто-то 
возвращается человеческим 
огрызком, а кто-то – еще более 
сильным, чем был, потому что 
сумел приспособиться и сохра-
нить свой внутренний стержень. 
Кроме гибкости я назвал бы 
важным качеством умение ко 
всему относиться просто. В жиз-
ни часто можно наблюдать 
принцип синергии – мы посто-
янно усложняем свое существо-
вание какими-то бытовыми и   
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профессиональными ритуала-
ми, стремимся к более высоким 
доходам… А потом – раз, и си-
туация кардинально меняется. 
Если человек дальше будет идти 
этим же путем, через какое-то 
время он скажет: «Все, моя 
жизнь кончилась, раз я не могу 
себе позволить такую-то вещь!»
Елена Сподарева: Да, если че-
ловек ориентирован на постоян-
ное достижение материальных 
благ, у него появляется очень 
много слабых мест.

Сергей Пащенко: А другой ска-
жет на его месте: «Ну и пусть! Не 
могу себе позволить пятизвез-
дочный отель на азиатских пля-
жах – возьму рюкзачок и посмо-
трю, что такое Стрижамент».  
В общем, я думаю, в кризис лег-
че тому, кто гибкий и простой.
Pro: Что вам подсказывают 
опыт, интуиция, когда обста-
новка стабилизируется?
Дмитрий Медников: Когда все 
люди поймут, что находятся в 
новых условиях, что жить и ра-

ботать теперь придется в другой 
экономической формации. Сей-
час кто-то плывет по течению, 
кто-то с прошлого года обеспе-
чен финансами или объемом 
работ. Есть люди, которых кри-
зис пока никак не коснулся. Но 
нам всем рано или поздно пред-
стоит перестроиться. Может, 
кому-то нужно будет поменять 
должность, или работу, или даже 
вид деятельности. Что касается 
финансовой системы… нельзя 
сказать, что она неизбежно ста-
билизируется. Лично я сторон-
ник другого мнения: вполне 
может быть, финансовая систе-
ма уже никогда не стабилизиру-
ется, а это наводит на весьма 
апокалипсические мысли. Что-
бы в них не углубляться, давайте 

лучше подумаем о том, что рано 
или поздно большинство при-
способится даже к нестабильно-
сти. А меньшинство неприспо-
собленных было и в период бла-
годенствия. Кстати, обратите 
внимание, тогда мы тоже гово-
рили: «Как плохо! Как сложно!» 
Оказывается, это была белая 
полоса.
Елена Сподарева: А разве ны-
нешнее время можно назвать 
черной полосой? Вспомните 
резню в Нагорном Карабахе, 
землетрясение в Кировакане, 
войну в Чечне… Вот где кризис, 
вот где черная полоса! Недавно я 
разговаривала со знакомой, а 
она чуть не плакала: «Денег 
мало, клиентов нет…» На что я 
ей сказала: «Подумай, ведь все 
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Дороже хорошего 
образования не 

может быть ничего.

не так плохо! Мы не живем  
в палатках, не голодаем, не уми-
раем от болезней. Твоя семья  
с тобой, что тебе еще нужно?»
Дмитрий Медников: Кризис 
есть, но только в финансовой 
системе.
Сергей Пащенко: Не более того.
Pro: То есть вы считаете, 
основа нашей жизни – не фи-
нансовая система?
Дмитрий Медников: Да нет, 
конечно. Основа нашей жизни – 
это позвоночник. 
Сергей Пащенко: Да, сломать 
позвоночник – вот это кризис!
Дмитрий Медников: Финан-
сы – это не основа жизни, так 
думать нельзя. И кто так думает, 
тот как минимум глубоко за-
блуждается.
Сергей Пащенко: Кто сказал, 
что финансы приносят счастье? 
Вот подумайте: телевизор сча-
стье принес? Я полгода назад 
убрал его из своей жизни – на-
много счастливее стал. Исчез 
лишний информационный шум. 
Сотовый телефон? Да мы дерга-
емся из-за него все время, все 
решаем с помощью телефонов, с 
людьми невозможно лично 
встретиться. Я смотрю старые 
кадры: Москва шестидесятых 
годов, две-три «Победы» едут и 
неторопливо идут люди. Убрать 
телевизоры, телефоны, маши-
ны, и проще станет (смеется).
Елена Сподарева: Ну вот вы 
первый пойдете пешком?
Сергей Пащенко: (вздыхает).
Елена Сподарева: Тогда зачем 
душой кривить?
Сергей Пащенко: Конечно, я 
иронизирую, но, с другой сторо-
ны, согласитесь, счастье нам 
приносит не это. 
Елена Сподарева: Послевоен-
ное время какое было счастли-
вое, хоть и бедное! Бабушка рас-
сказывала, как они сами город 
благоустраивали, цветы на ули-
цах сажали. Люди жили в жутких 
условиях, но как они ценили 
жизнь!
Pro: Разве ваша первая  
машина не принесла вам 
счастья?
Сергей Пащенко: Ну сразу поя-
вились проблемы с ней и мысли о 
том, что машину надо поменять. 
Pro: И даже не успели порадо-
ваться покупке?

Сергей Пащенко: Я сел на ше-
стерку, мне сказали: «Что ты на 
такой плохой машине ездишь?» 
Я купил иномарку и понял: «Да, 
на шестерке-то не в кайф было». 
А потом оказалось, что и ино-
марка иномарке рознь… И это 
бесконечно.
Елена Сподарева: А для чего вы 
на машину сели? У вас была не-
обходимость?
Сергей Пащенко: Да нет, скорее, 
формат… по большому счету.
Pro: Согласитесь, окружение 
нас подталкивает. Человек 
видит, как живут соседи, 
друзья, и изо всех сил  
старается быть не хуже  
других. Соревнование  
налицо.
Дмитрий Медников: Конечно, 
еще как!

Сергей Пащенко: Да, это наше 
тщеславие.
Елена Сподарева: А мы иначе и 
не выживем. Согласитесь, Сер-
гей, о вашем профессиональном 
успехе свидетельствует в том 
числе ваш внешний вид. И кли-
енты,  реагируя на ваши статус-
ные признаки, к вам тянутся.
Сергей Пащенко: Мы находим-
ся в определенных условиях и 
стараемся им соответствовать.  
У нас внутри, конечно, есть со-

мнения, правильно ли мы живем. 
И поэтому начинается поиск мо-
тивации. Кто-то обращается к 
Богу… 
Pro: А кто-то считает наличие 
денег подтверждением пра-
вильности выбранного 
пути...
Сергей Пащенко: А вот кто так 
считает, тот чаще всего и закан-
чивает жизнь самоубийством 
или полнейшей депрессией. 
«Золотой телец» не тянет на   
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Благодарим кафе El Grano за гостеприимство

Вполне может быть, 
финансовая система 

уже никогда не 
стабилизируется.

смысл жизни. С собой ты деньги 
не заберешь. Какой умирающий 
предприниматель на смертном 
одре не жалел, что он так много 
времени провел на работе?

Pro: Зато он умирал уверен-
ным в том, что обеспечил 
своих детей на всю жизнь.
Сергей Пащенко: Есть такой 
неписаный закон, подтвержден-

ный историями многих богатых 
семей: в третьем поколении 
теряются все состояния. Дети 
основателей капитала не хотят 
работать – они гордые и тщес-
лавные, а внуки тем более не 
умеют трудиться и все теряют. 
Рокфеллеры, Морганы – никто 
не удержал свои капиталы. 
Поэтому самое важное, что ты 
можешь оставить детям , – это 
образование и кругозор. 
Дмитрий Медников: А деньги 
только навредят. 
Елена Сподарева: Мы стреми-

лись к лучшему, потому что зна-
ли: на нас не свалится богатое 
наследство, которое позволит 
сидеть, сложа руки. Добиваться 
всего нужно самим. Это подсте-
гивало и заставляло развивать-
ся. Я, например, постоянно учи-
лась, занималась живописью и 
музыкой. И полностью согласна 
с Сергеем: дороже хорошего 
образования не может быть  
ничего.
Сергей Пащенко: Когда-то для 
меня был счастьем небольшой 
излишек денег не в ущерб се-
мейному бюджету. Это время 
прошло. Но не могу сказать, что 
уровень счастья очень сильно 
изменился. 
Дмитрий Медников: Иногда то, 
студенческое, время вспомина-
ется с такой ностальгической 
«сахарностью». Отдельные  
моменты были по-своему пре-
красны.
Сергей Пащенко: О чем мы 
говорим? О том, что наша зада-
ча – быть счастливыми сегодня. 
Сегодня, здесь и сейчас. Несмо-
тря на кризис.
Дмитрий Медников: Человек 
может быть счастлив в любом 
состоянии, если он обратится 
внутрь себя. Вопрос в том, что он 
называет своим счастьем. 
Елена Сподарева: У каждого 
оно свое. И слава богу,  значит, 
на всех хватит. 
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ВСЁ ЛИШНЕЕ

г. Ставрополь 
ул. Ленина, 219

тел. (8652) 373-300, 373-307
тел.www.vostok-zapad.ru

– уход молекулярной точности
	 для мужчин
– колорирование
– наращивание волос
– всегда индивидуальный сервис
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Фото Ксении Мельник

Германская фабрика 
Feiler (Германия) сла-
вится своей продукци-
ей на весь мир. Вол-
шебные цветы, кото-
рыми украшаются 
полотенца Feiler, сотка-
ны, а не напечатаны на 
ткани. Полотенца вели-
колепно впитывают 
влагу, быстро сохнут и 
не линяют при стирке.

Столовое белье Sander 
испачкать почти невоз-
можно. Все пролитое 
на эту скатерть стекает, 
не впитываясь. Осве-
жать в стиральной 
машине ее, конечно, 
необходимо. Причем 
при температуре 60 
градусов скатерть без-
болезненно выдержит 
40 стирок, а при темпе-
ратуре 30 – даже 70.

г. Ставрополь,  ул.Доваторцев, 75а, мегацентр «КОSМОС», 2-й этаж, тел. 8-906-476-76-27
г. Ставрополь,  ул.Ленина, 474, р-н Ботаники, универмаг «Ставрополь», тел.: (8652) 475-722, 933-551
г. Ставрополь,  ул.Тухачевского, 14/2, торгово-развлекательный центр «Москва»
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Как известно, европейские  
хозяйки – самые требователь-
ные хозяйки в мире. Все им нуж-
но  самое лучшее, оттого и про-
изводители, хочешь-не хочешь,  
вынуждены стараться. 

Постельное белье 
Graser (Германия) из-
готовлено из сатина, 
тонкого, как нежней-
ший  батист. Этот сатин 
обработан специаль-
ным составом, благо-
даря которому белье 
меньше мнется  
и не теряет за ночь 
опрятный вид. Хлопко-
вое кружево превраща-
ет комплект постельно-
го белья в роскошный 
подарок.

Комплекты из серии 
Home Sweet Home 
(Италия) так хороши, 
что спать на них хочет-
ся круглые сутки!  
Необыкновенную пре-
лесть им придает 
французское кружево.
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среда
обитания

 Перекресток 
под знаком 
Меркурия

 От сложного  
к простому
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Первая тысяча!
В начале марта Ставропольскому филиалу ООО «Атон» исполняется два 
года. Это еще не юбилей, но все-таки значительный стаж работы с клиен-
тами. И как раз клиенты порадовали ООО «Атон» накануне дня рожде-
ния – в феврале был открыт тысячный счет, а значит, тысячный клиент 
вышел на фондовый рынок через двери Ставропольского филиала  
компании.

Окружение 
настаивает,
чтобы сделать человека счастливым, надо совсем немного: стабильный доход, 
золотой запас, хобби для души и тела и… выйти замуж в красивом платье, если этот 
человек – женщина.

Эксклюзив всегда в моде 
Мода – неотъемлемая и прекрасная часть нашей жизни. Она настолько 
изменчива и быстротечна, что самому можно не успеть за модными 
трендами сезона. И здесь не обойтись без помощи профессионалов. Соз-
дать свой образ вам поможет салон-ателье свадебной и вечерней моды 
«Лепестки роз». Звоните по тел. 417-380. Вас уже ждут!

Удачные решения для дач
К открытию дачного сезона компания «Полиарк Ставрополь» порадует 
своих покупателей интересным и выгодным предложением. Быстро-
сборные теплицы с покрытием из сотового поликарбоната по цене  
от 10 400 рублей станут удачным решением для любителей проводить 
выходные на садовом участке с пользой. 

СРЕДА ОБИТАНИЯП А Н О Р А М А

Весенняя Эйфория
Ювелирная сеть «Золотая Элита» представляет акцию «Весенняя Эйфо-
рия». Вас ждет коллекция весна – лето 2009 с международной выставки 
«Junwex Петербург 2009». Новинки драгоценной моды от лучших юве-
лирных домов России, а также хит сезона – украшения с цветными брил-
лиантами. Специально к 8 Марта безумные скидки до 30%, а также шанс 
получить золотое украшение в подарок.
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П Р О С П Е К Т

На перекрестке 
под знаком 
Меркурия
 Текст Аллы Макодзеба, фото Ксении Мельник

Угол Николаевского проспекта и улицы Хоперской (ныне – угол проспекта К. Маркса  
и улицы Голенева) рядом с Нижним базаром всегда был одним из самых 
оживленных мест в городе. Кажется, сам бог торговли Меркурий стал покровителем 
этого перекрестка, где с момента основания Ставрополя строили только магазины, 
торговые лавки и гостиные ряды.

Фото 
из фондов 
Ставрополь-
ского государ-
ственного 
историко-
культурного 
и природно-
ландшафтно-
го музея-
заповедника 
им. Г. Н. Проз-
рителева 
и Г. К. Праве

СРЕДА ОБИТАНИЯ

Земля здесь считалась чуть ли не 
самой дорогой в городе. Не слу-
чайно прежними ее владельца-
ми были известные ставрополь-
ские богачи: Деревщиков, Ала-
фузов, Попов. В 1913 году на 
свои средства на земле, приоб-
ретенной в собственное пользо-
вание, купец Петр Степанович 
Ерганжиев возвел двухэтажный 
магазин, построенный в совер-
шенно новом тогда архитектур-
ном стиле – конструктивизм. 
Здание, несомненно, украсило 
главный проспект города. На-
против уже блистала новым мо-
дерновым декором аптека Бай-
гера. Эта центральная часть 
Ставрополя к тому времени 

была электрифицирована и ярко 
освещалась фонарями. Ту сторо-
ну, на которой находился мага-
зин Петра Степановича, горожа-
не  называли по фамилии его 
владельца «Ерганжиевским 
углом». В собственном магазине 
купец начал вести прибыльную 
торговлю мануфактурными то-
варами. 
А до этого что-то, видимо, не 
сложилось в жизни нахичеван-
ского мещанина Ерганжиева в 
родном городе на Дону, коль 
решил он поменять место жи-
тельства, когда было ему уже  
за 30. В 1890 году он приехал в 
Ставрополь с молодой женой 
Александрой, и здесь его дела 

пошли сверхуспешно по всем на-
правлениям. Самое главное, что 
на новом месте родился первый 
ребенок – дочь Евгения, а потом 
один за другим на свет появи-
лись долгожданные сыновья: 
Гав-риил, Степан и Аркадий. 
Отец семейства за короткий 
срок, буквально за пять лет,  
не только увеличил количество 
наследников, но и, став купцом 
2-й гильдии, твердо поставил на 
ноги собственное дело, и был 
официально причислен к обще-
ству купцов города Ставрополя. 
В это самое время произошло 
одно немаловажное событие 
общегубернского масштаба –  
в Ставрополе открылось отделе-

ние Госбанка Российской импе-
рии. С первых же дней работы 
Ставропольского отделения 
оказалось, что жаждущих полу-
чить ссуды немало. Но как 
узнать, будет ли заемщик в со-
стоянии вернуть деньги? Быва-
ли случаи, когда кредит пыта-
лись выписать на несуществую-
щих людей или на некредито-
способных. К решению этих ще-
котливых финансовых вопросов 
– кому можно дать денег и сколь-
ко – привлекались, главным об-
разом, наиболее авторитетные 
купцы 1-й и 2-й гильдий. При 
каждом отделении Госбанка  
состоял учетно-ссудный коми-
тет, куда входили пять-шесть 
знатоков из местной деловой 
элиты, способных реально оце-
нить обстановку. Естественно, 
предпочтение отдавалось лю-
дям, «опытным в торговле и 
пользующимся доверием торго-
вого сословия». 
В мире купли-продажи и денег, 
как ни странно, нравственные 
качества имели немалое значе-
ние. Приветствовались чест-
ность, аккуратность, независи-
мость. И не дай бог, принадле-
жать к масонской ложе или 
какой-нибудь ереси! Никаких 
денежных вознаграждений за 
работу в комитете купцы не по-
лучали, только особо добросо-
вестные удостаивались от госу-
даря императора орденов, меда-
лей, «благоволений». Кандида-
туры членов комитета по пись-
менному представлению управ-
ляющего банком утвержда-   
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Мебель  для ванной  комнаты  из  италии

cкоро!!! «Строймаркет-Дизайн 2009» 
(генеральный спонсор конкурса  фабрика Eurodesign)

Информационные партнеры мероприятия ЗАО «Издательский дом «Статус Пресс», «Ставропольcкий Бизнес Журнал»

Главный приз – поездка в Италию!  
Подробности о проведении конкурса по тел.: (8652) 55-21-19, (8652) 72-84-89 

и на сайте www.stroy-m.ru   E-mail: anna@stroymarket-sk.ru

г .  С та в р о п о л ь ,  ул .  Д о в а т о р ц е в ,  6 1 
т е л . / ф а к с  ( 8 6 5 2 )  5 5 - 4 1 - 2 8
г. Ставрополь, пр-т Кулакова, 8я (2 этаж)
т е л . / ф а к с  ( 8 6 5 2 )  5 6 - 0 1 - 2 1 

г .  Пятигорск ,  Черкесское  шоссе ,  35 
т е л . / ф а к с  ( 8 7 9 3 )  3 9 - 9 0 - 8 0
г .  Ч е р к е сс  к ,  ул .  О к т я б р ь с к а я ,  3 0 9 б
т е л . / ф а к с  ( 8 7 8 2 )  2 7 - 3 1 - 7 1

www.stroy-m.ru
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лись самим министром финан-
сов России. Тот, кто проходил 
строгий отбор, подписывал  
своеобразную клятву: «Я, ниже-
подписавшийся, обязуюсь дей-
ствовать по совести во всех де-
лах, по коим я приглашен буду 
дать мнение и указание, хра-
нить тайну по делам банка». 
Такой документ подписал и Петр 
Степанович Ерганжиев, на про-
тяжении 22 лет он стабильно 
оставался в составе учетно-
ссудного комитета с момента 
открытия Ставропольского от-
деления Госбанка до его нацио-
нализации в революционном 
1917 году. «Он весьма сведущ  
в мануфактурной и галантерей-
ной торговле, пользуется среди 
местного общества полным ува-
жением», – таким было мнение  
о нем и в отделении Госбанка,  
и у горожан. Уважаемый и энер-

гичный купец несколько раз 
избирался гласным Ставрополь-
ской городской думы, входил в 
состав губернского присутствия 
по государственному налогу.  
В 1912 году Петру Ерганжиеву 
пожаловали звание личного 
почетного гражданина. Его по-
лезная деятельность на благо 
экономического развития горо-
да и губернии была отмечена 
высокими наградами – четырь-
мя золотыми медалями «За усер-
дие» для ношения на шее: на 
Станиславской ленте, на Аннин-
ской ленте, на Владимирской 
ленте и на Александровской 
ленте. Последний наградной 
лист, где торжественно сообща-
лось о том, что государь импера-
тор по представлению господи-
на министра финансов всемило-
стивейше соизволил пожало-
вать золотой медалью члена 

учетно-ссудного комитета Став-
ропольского отделения Госбан-
ка купца П. С. Ерганжиева, был 
подписан Николаем II 1 января 
1917 года. 
Затем в стране стремительно 
начались те непредсказуемые 
изменения, которые закончи-
лись  трагедией для многих. По-
трясенный действиями новой 
власти и будучи глубоко поря-
дочным человеком, Петр Степа-
нович принял решение добро-
вольно уйти из жизни. Произо-
шло это в 1918 году… 
Его бывший магазин «пошел по 
рукам». В нем последовательно 
размещались Губсовнархоз, 
редакция газеты «Власть Сове-
тов», городское потребитель-
ское общество с продоволь-
ственным магазином и промто-
варами, потом Центральный 
универмаг, магазин «Детский 

мир». В 1970-х годах изменился 
далеко не в лучшую сторону фа-
сад здания. Тем не менее торго-
вый дух продолжает здесь ца-
рить и по сей день, хотя имя куп-
ца Ерганжиева основательно 
забыто. Многочисленная неког-
да семья разъехалась во все кон-
цы света. И только потомки бра-
та Петра Степановича, Савелия, 
для которых Ставрополь так и 
остался родным городом, пере-
жив годы репрессий, хранят па-
мять о своих купеческих корнях. 
Помнят они свою родословную 
и считают, что забытые имена  
должны быть восстановлены в 
памятных табличках на старин-
ных городских зданиях, в том 
числе и на бывшем магазине 
Ерганжиева. За своего предка, 
для которого купеческая честь 
была превыше всего, потомкам 
не стыдно. 
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Нам 10 лет!Нам 10 лет!
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Юбилей в империи 
роскоши

Фото Юрия Швыдченко

2009 год для мебельного салона Koryna особенный – в марте он отмечает свой 
десятилетний юбилей. В связи с этим приятным событием 

мы попросили директора салона Олега Зацаринного рассказать о том, 
как все начиналось.
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Сегодня
Сегодня Koryna – один из наибо-

лее респектабельных мебельных 

салонов города, известный да-

леко за его пределами. Неверо-

ятный ассортимент итальянской 

мебели и аксессуаров всех стилей 

и всех направлений, безупреч-

ное качество товара, высокий 

профессионализм персонала 

компании, а также, несомненно, 

удачное расположение в самом 

центре города – вот основные 

приоритеты салона Koryna. 

Однако все вышеперечислен-

ное – не дар небес, а результат 

упорного труда всего коллектива 

салона и лично директора Олега 

Зацаринного. Он не скрывает, 

что почти пятнадцать лет назад, 

начиная свою деятельность 

на мебельном рынке, даже не 

представлял, что дело пойдет 

настолько успешно. 

Начало
– Олег Петрович, с чего на-
чинался ваш бизнес?
– В 1994 году я получил предложе-

ние заняться торговлей финской 

мягкой мебелью в Ставрополе. 

Конкуренции в те времена почти 

не было, а спрос был… Бизнес 

шел нелегко, но даже в самые 

трудные минуты я понимал, что 

направление выбрал правиль-

ное. Оценив первые результаты, 

мы с моим партнером решили, 

что больше, чем диваны, людям 

нужны кухни, и вышли на одного 

из крупнейших производителей 

кухонной мебели – чешскую 

компанию Koryna. Именно со-

трудничество с этим крупнейшим 

производителем, завоевавшим 

весь рынок СНГ – от Украины до 

Казахстана, – принесло нам тот 

самый успех, на базе которого и 

формировалось дальнейшее про-

цветание компании.

– Какой момент в своей 
работе вы считаете самым 
успешным?
– Для торговли чешскими кухнями 

и финской мягкой мебелью мы 

сняли небольшое помещение 

в ТЦ «Москвич», где торговали 

так успешно, что нами заинте-

ресовался президент компании 

Koryna в России. Ему было 

интересно: в каких условиях люди 

делают такие объемы продаж? 

Он приехал в ноябре 1998-го, в 

самый разгар кризиса, а когда 

увидел наш «шоу-рум», то испы-

тал самый настоящий шок. Тогда 

мы решили показать гостю город. 

Увидев, как активно развивается 

и строится Ставрополь, он оценил 

перспективы бизнеса и пред-

ложил за свой счет поставить 

в Ставрополь продукцию, но с 

условием – салон мебели должен 

располагаться в центре города. 

Разговор происходил в машине, 

мы как раз проезжали мимо но-

вого центра «Пилот». «Вот, кстати, 

хорошее место для салона», – 

сказал гость. Мы остановились у 

центра и договорились об аренде 

помещения под салон чешских 

кухонь. Наша решительность, 

наше желание работать очень 
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Koryna 
г. Ставрополь

 ул. Ломоносова, 23 
тел.: (8652) 94-22-22 

35-95-55

Все фото – экспозиция салона

удивили и вдохновили гостя. 

Декабрь, январь и февраль мы 

готовили помещение, а 6 марта 

состоялось открытие салона 

Koryna. По тем временам это был 

очень дорогостоящий проект – 20 

чешских кухонь. Но момент был 

выбран правильно: почти никто 

не рекламировался, многие сало-

ны и магазины закрывались, а мы 

провели масштабную рекламную 

кампанию на всех телеканалах го-

рода и запустили дело с грандиоз-

ным размахом. Объемы продаж с 

первых дней работы салона пре-

взошли все ожидания: и наши, 

и чехов. В день продавались 5–6 

кухонь, дизайнеры работали на 

износ… 

Годы успеха
Уже спустя пару месяцев владель-

цы нового салона Koryna услы-

шали от своих клиентов: «Кухни 

мы у вас купили, диваны – тоже, 

а где мы купим спальни, детские, 

мебель для гостиных комнат?» 

Стало ясно, что ассортимент надо 

расширять. «Минуточку, – ответи-

ли мы. – Сейчас все будет!» 

В 2000 году Олег Зацаринный 

впервые приехал на знаменитую 

миланскую мебельную выставку, 

где и познакомился с владельца-

ми фабрик. Начались регулярные 

поставки значительных объемов 

итальянской мебели напрямую от 

производителя. 

Постепенно салон Koryna обрел 

современный вид. Укреплялись 

и расширялись связи с итальян-

скими партнерами, а в список 

поставщиков вошли до 300 

фабрик. Салон Koryna являеться 

официальным дилером таких 

фабрик, как SOCCI ANCHISE, AR 

ARREDAMENTI, ELLESALOTTI, 

EBANISTERIA BACCI, DESIREE, 

EUROMOBIL, F.lli PISTOLESI, 

VERONA, CALLIGARIS, BONTEMPI 

CASA, RELLOTTI. Соответственно, 

расширялась и клиентская база. 

Салон начал работать с заказчи-

ками, проживающими на терри-

тории Ставропольского края,  

в республиках Северного Кавказа, 

Астрахани, Сочи и Москве.

– За последние несколько лет у 

нас появились и солидные кор-

поративные клиенты, – говорит 

Олег Петрович. – Арбитражный 

суд КЧР, крупные санатории КМВ: 

«Заря», «Красные камни», «Нар-

зан», «Факел» и многие другие. 

Работая с такими крупными 

заказчиками, мы обеспечиваем 

огромные обороты продаж.

Работа на столь серьезном уровне 

требует высокого профессиона-

лизма. Естественно, возникает 

вопрос: как создать и сохранить 

успешную команду специалистов? 

У Олега Петровича есть ответ на 

этот вопрос:

– Не надо стараться сохранять 

стабильность коллектива. Надо 

давать возможность своим со-

трудникам профессионально 

расти и развиваться. Многие 

консультанты и дизайнеры салона 

Koryna получили такой опыт 

работы, что смогли успешно по-

строить свою карьеру в будущем. 

Ну а самое интересное Олег 

Петрович рассказал только  

напоследок:

– Салон Koryna был открыт в 

кризисный год, но для нас дефолт 

1998 года стал толчком к разви-

тию. Десятилетие салона совпало 

с новым кризисом, на этот раз 

глобальным. Тем не менее мы 

планируем открытие нового 

большого мебельного центра.  

Я уверен, что компании, которые 

нацелены на развитие, всегда 

смогут использовать периоды 

кризиса себе во благо. Нельзя 

бояться, нельзя паниковать от-

того, что падают объемы продаж, 

нет торговли. Будет сложно, но 

сейчас у нас есть потенциал для 

того, чтобы преодолеть кризис: 

собственный магазин в центре 

города, гигантские товарные 

запасы, наработанные условия 

сотрудничества с фабриками, по-

стоянные клиенты, имя, крупные 

корпоративные клиенты. Если 

есть такая база, такие связи, такой 

потенциал, то в кризис не про-

падешь. 
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От сложного 
к простому

Текст Валерии Федоренко

Ничто не дается так сложно, как простота. 
Все мы слышим: «Будь проще, и люди к тебе потянутся».

М О З Г О В А Я  А Т А К А СРЕДА ОБИТАНИЯ

К нам в редакцию круглогодично 
заходят психи, которые не слыша-
ли, что законное время обострения 
– это весна и осень. Хочу ли я быть 
проще, чтобы они ко мне тянулись? 
Еще меньше нечаянных радостей 
получается, когда к тебе своим раз-

борчивым жезлом тянется ин-
спектор ДПС или толпа на 

каком-нибудь митинге прижима-
ет, как родную. Личное простран-
ство, оказывается, для того и созда-
но, чтобы в него вступали без звон-
ка и согласия соседи, прохожие, 
родная от удаленности родня, кото-

рая достает издалека Интернетом, 

телефоном и приветами, передающимися 
через своих знакомых, которые – о чудо! – 
сегодня ночуют у тебя и грозят перспекти-
вами: «Как у вас уютно! Хоть не уезжай!» 
Вам все еще хочется быть проще? Тогда мы 
идем к вам.

Простота хуже 
воровства
Поговорка, которую не так просто понять. 
Если неглубоко копнуть историю и погля-
деть на корни, то они находятся в фолькло-
ре донских казаков, а полная форма звучит 
как-то так: «Иная простота хуже воров-
ства, но с простака и взятка гладка». Слово 
«воровство» употребляется в значении 

«плутовство, обман», а простота –  
«неосторожность» (в том числе вы-
сказываний). То есть в переводе 
на современный русский – нео-
сторожность хуже обмана. И при-
кладная кухонная философия вто-
рит на свой лад: «Глупое добро дела-
ет больше вреда, чем умное зло».

Сложная простота
Когда людям кажется, что они с 
высокой вероятностью могут 
предсказать действия человека, 
то рядом с ним они чувствуют 
себя в безопасности. Если при этом 
кто-либо думает, что с легкостью пони-
мает мысли и слова собеседника, это об-
легчает и обмен информацией. 
Они «говорят на одном языке». 
Быть простым – значит быть до-
ступным, понятным. Но уровни 
простоты, понятности могут раз-
ниться в зависимости от социального и 
культурного уровня людей. Не всякий ака-
демик, без труда понимаемый другим дол-
гобородым старцем в силу сходного куль-
турного и научного бэкграунда, будет по-
нятен дворнику Василию, и наоборот. Хотя 
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Веское слово
«Орлы летают одиноко, 
бараны пасутся стада-

ми», – безапелляционно 
и афористично когда-то 
припечатал человече-
ство Ф. Сидней. Но с 
целью установления 
гармонии заметим 

также, что и дятлы не 
сбиваются в стаи.
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цветные карандаши – гневли-
вый красный, дипломат си-
ний и выдумщик оранже-
вый более сложны, но все-
таки  с ними интереснее. 

Познавательная страничка
Методологический принцип 

«Безопасную бритву Окка-
ма», которой резался всякий 
(«Не изобретать сущностей 
сверх необходимого»), мож-
но отнести к базовым прин-

ципам «умной» простоты, 
что не от сохи, а от большого  

античного ума. 

каждый из них в своей среде простой и 
располагающий к рукопожатию человек. 
Значит, непрост может быть тот, с кем все-

го лишь недостаточно точек соприкос-
новения.

«Будь проще!», – 
сказал простой 
карандаш цветному… 
Зачем? Чтобы простой карандаш 
мог понять «сложный» (цветной, 
вернее), сделать его таким же, как 

он сам, не прилагая усилий, – 
не подняться самому, а заста-

вить опуститься другого. Когда 
вам говорят: «Будь проще, и люди 
к тебе потянутся», – чаще всего это 
слова простого карандаша, кото-
рый понимает разницу между вами 
и уязвлен ей. И на самом деле он не 
хочет понимать вас, он хочет уяз-
вить из-за того, что вы в нем не за-

интересованы. Поднять свою значи-
мость психологическими торгами: 

«Пока ты строишь из себя полноцвет, на-
стоящие монохромные друзья (простые 
карандаши) проходят мимо. Исправляйся, 
и мы потянемся». А зачем вам целый набор 
простых карандашей, когда достаточно 
одного, хорошо заточенного ТМ с ласти-
ком? Лучше подбирать в свою коробку 
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Фото Ксении Мельник

Начинать уход за 
ногами надо с ванны 
Gehwol, содержащей 
эфирные масла ла-
ванды, розмарина и 
тимьяна, размягчаю-
щие коварные мозо-
ли и натоптыши. По-
сле этой приятной 
процедуры надо вос-
пользоваться бамбу-
ковым пилингом Ge-
hwol с порошком 
бамбука и другими 
полезными редкими 
ингредиентами.

То
ва

р 
се

рт
иф
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ир

ов
ан

Совсем скоро мы сменим теплые са-
поги на туфли и открытые босонож-
ки. Однако к этой приятной перемене 
необходимо тщательно подготовить-
ся, уделив максимум внимания соб-
ственным усталым за зиму ножкам. 
Вот тут-то нам и поможет уникальная 
продукция Gehwol.

Красота ног:
шаг за шагом 

Ногти на ногах тоже 
нуждаются в заботе. Не 
отказывайте им в этом, 
пользуясь специальны-
ми средствами Gehwol. 
В ассортименте – за-
щитный карандаш для 
ногтей, спрей, клей, 
жидкость «Флюид».

Гель-корректоры, 
подушечки, защит-
ные колпачки, гель-
кольца для стоп и 
пальцев ног помога-
ют распределить 
нагрузки при ходьбе, 
предохраняя от по-
явления болезнен-
ных мозолей и нати-
рания обувью кожи 
ног.

г. Невинномысск, ул. Гагарина, 51
ТК  «Престиж»,  тел./факс (86554) 5-60-16
г. Пятигорск, ул. Пастухова, 35
тел./факс (87933) 3-62-12
г. Черкесск, пр-т Ленина,  21
тел. (87822) 5-89-48

г. Ставрополь, ул. Ленина, 243
ТК «Манеж», тел. (8652) 35-03-14
г. Ставрополь, ул.  50 лет ВЛКСМ, 8/3
тел./факс (8652) 55-28-22
г. Ставрополь, пр-т К. Маркса, 63
ТЦ  « Аврора», 2 этаж, тел. (8652) 22-11-59

Т Р Е Н Д

Бальзамы для ног 
Gehwol необходимы 
для укрепления со-
судов ног и улучше-
ния кровообращения. 
Если ваши ножки 
постоянно мерзнут, 
применяйте согре-
вающий бальзам  
с экстрактом красно-
го перца. Оживляю-
щий бальзам питает, 
разглаживает и реге-
нерирует кожу. Осве-
жает и дезодорирует 
кожу ног дезодорант 
Gehwol.
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пропаганда
стиля

 Все гениальное 
– сложно!

 Династия 
     Версаче
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Модный поход
Хотя Жванецкий говорит, что весной «вялый спрос задавлен щедрым 
предложением», наши девушки не привыкли отступать перед афоризмами. 
Они вооружаются лучшими коллекциями, чтобы порадовать и мрачного 
сатирика в том числе.

Весна наступает с BGN
В рамках проведения отборочного этапа конкурса «Мисс Россия» в Став-
ропольском крае состоялся показ весенне-летней коллекции BGN. Удач-
ное использование модных трендов наступающего сезона позволило 
подчеркнуть природные достоинства, элегантность и индивидуальность 
конкурсанток, а гостям подарило вдохновение и свежие идеи.

Март – время получать подарки
Высококлассные ювелиры компании «Золотая Артель» позаботи-
лись о том, чтобы в марте, в дополнение к изысканной покупке, каж-
дый клиент получил фирменный подарок! Подвеска для мобильного 
телефона из драгоценного металла и праздничные скидки подарят 
вам и вашим любимым прекрасное настроение! г. Ставрополь,  
ул. 50 лет ВЛКСМ, 8/1, тел. (8652)74-08-74.

Платье мечты от La Novia
Весной хочется быть особенной. В уникальных свадебных и вечерних 
нарядах от Pronovias, Manuel Mota, Elie Saab и San Patrick каждый стежок 
говорит о подлинности платья и неповторимости выбора. Платья, кото-
рые мы недавно видели только в каталогах от кутюр, счастливые невесты 
уже примеряют в салоне La Novia по адресу: г. Ставрополь, ул. Булкина, 9, 
тел. (8652) 48-81-75.

Открой Италию с «Дисконт Люкс»
Открытие магазина «Дисконт Люкс» вызывает трепет даже у опытных 
шопоголиков – известные итальянские бренды (flavio castellani, adele 
fado, gf ferre, just cavalli, ice iceberg, c'n'c costume national, exte, galliano, 
ferre milano) стали доступнее и ближе. За скидками до 70% идем по адре-
су: г. Ставрополь, ул. 50 лет ВЛКСМ, 16 к, «Дисконт Люкс», тел.: 55-10-73.
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г. Ставрополь, ул. Розы Люксембург, 3, тел.: (8652) 266-267, (8652) 266-302

мужская и женская одежда, обувь и аксессуары

сеть бутиков
ла  марка

коллекция весна-лето 2009
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скидки на коллекцию осень-зима 2008-2009 до 50%

с 10-00 до 21-00 без перерыва и выходных



5 6  P r o  М А Р Т   2 0 0 9

Желание простоты
В принципе, понять ее можно: количество 
ткани, фурнитуры и прочей дребедени, ко-
торую всякая нормальная женщина была 
обязана таскать на себе каждый божий 
день, могло привести в унылое расположе-
ние духа даже бывалых щеголих, не вытесни 
их мозг благословенная гламурная пустота. 
Потому что протест, как известно, след-
ствие наличия в черепной коробке хоть ма-
лой толики серого вещества, толкающего 
существ гуманоидного типа на обдуманные 
поступки.
Можно, конечно, и проще изъясниться: ка-
кого, мол, извращаться над формой, если 
содержание ни объемов, ни сущности не 
поменяет? Однако автор не столь мудр, к 
сожалению, и тянет его сложно порассу-
ждать о простых вещах.
Уж сколько раз твердили миру, что возврат к 
«святой простоте» (заметьте, в чем угодно – 

Все гениальное – 
сложно!

Текст Анны Стеблянской

Однажды некая особа, которой до жути надоели сложности дамского образа 
жизни, изрекла максиму, из которой следовало, что «простота – это то, что 
труднее всего на свете: это крайний предел опытности и последнее усилие гения». 
Звали эту особу Жорж Санд.

в еде, в мытье, в одежде, исполнении долга 
перед родиной, Всевышним и супругой) 
есть следствие пресыщения случившимися 
накануне излишествами. В принципе, оно-
то верно: бесконечная индейка под сладким 
соусом и златошитая парча даже в постели 
нет-нет да и наводит на мысль о вареной 
картошечке с постным маслицем и экологи-
чески чистом ситчике… Назад, так сказать, 
к предкам.

Гармония и утилитарность
А предки, между прочим, отличались завид-
ной эргономичностью. Для них простота 
вообще была «залогом здоровья»! Вспоми-
ная смуглых эллинов, современные моде-
льеры, извиваясь в пароксизмах восхище-
ния умом и сообразительностью жителей 
Древней Греции, провозгласили последних 
начинателями и хранителями гармонии.
Ну так вот! Наши эргономичные греки, не 

мудрствуя лукаво, занимались конструиро-
ванием своих одеяний, строго следуя пяти 
основным принципам: закономерно, про-
порционально, симметрично, организован-
но и целесообразно. Тканька сама по себе 
была не дешевенькая, поэтому, прикрыва-
ясь этими самыми пятью принципами «вы-
сокого искусства и чистой совести», эллин-
ские дизайнеры-модельеры полотно не кро-
или, не резали, а на телесах своих клиентов 
драпировали живописными складками и 
волнами. При этом они (мастера, конечно 
же!) весьма хитро подчеркивали достоин-
ства фигур товарищей греков и скрывали 
недостатки.
В принципе, налицо чисто утилитарное и 
обыденное отношение к одежде! Белое, по-
тому что жарко; цельное, потому что эко-
номно и по времени, и по сырью; с поясоч-
ком на талии, потому что… А вы вот возь-
мите и попробуйте не подпоясываться! Да-
леко уйдете, чтоб ничего не выпало? Вот 
видите, совершенно ничего возвышенного.
Оно, конечно, можно пойти и другим путем, 
как говорится, «нормальные герои всегда 
идут в обход», и вспомнить гимны о бес-
конечном пути к совершенству, которое 
проповедовали жители солнечной Эллады, 
и о стремлении создать великую цивилиза-
цию сугубо для того, чтобы передать эту 

Дело, собственно, вот в чем: эргоно-
мичность – это, оказывается, сугубо 
человечье свойство при максимуме 
полезных приспособлений и миниму-
ме затраченных гомо-сил добиваться 
наиболее оптимального результата с 
офигенно высоким КПД (коэффици-
ентом полезного действия – для того, 
кто не знает!). Но вы только представь-
те, это ж как соображать надо, чтобы 
до такого еще в Древней Греции до-
думаться!

ПРОПАГАНДА СТИЛЯМ О Д Н Ы Й  F L A S H B A C K
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Если говорить серьезно, то стремление 
древних греков к лаконичности и про-
стоте в одежде действительно отража-
ло их особое аксиологическое (по-русски 
говоря, ценностное) восприятие дей-
ствительности: если тебе тепло, свет-
ло и мухи не кусают, зачем какие-то 
излишества, создающие неудобства 
при отправлении естественных надоб-
ностей (поспать там или покушать 
спокойно) и общении с окружающими? 
Из этого и складывается та самая клас-
сическая простота.

цивилизацию неразумным потомкам в 
целях привития тонкого вкуса и любви к 
окружающему миру, и о человеческом теле 
как воплощении высшего совершенства 
(даже если по бокам и сзади явно присут-
ствуют отложения излишков выпитого, 
съеденного и нажитого непосильным от-
дыхом и возлежанием). Думается, ежели б 
вы могли всю эту историко-культурную 
версию высказать среднестатистическому 
древнему греку, то он бы, мягко говоря, 
удивился!
Но тогда получается, за что боролись,  
на то и напоролись: вам надо гармонии?  
ее есть у меня! А это уже сложности 
философско-культурного характера,  
к портным отношения практически  
не имеющие. Хотя желающих поспорить 
по данному поводу понять можно: именно 
античный стиль лег в основу твердого  
и непререкаемого forever – неприкосно-
венной и величественной классики, бесце-
ремонно позаимствовавшей у древнегре-
ческих кутюрье все их пять принципов 
оптом.

От готики к Ренессансу
И окажется вдруг, что правы все-таки были 
древние, человек стремится к вывертам и 
эскападам, когда что-то не так с моралью и 
что-то не то с обстоятельствами. Простая и 
светлая антика вдруг сменилась полной 
мучительных излишеств готикой. Регуляр-
ные торговые коннекты с дальними сосе-

дями и соседями поближе проторили  
дорожку всяким болячкам, доселе в при-
личных обществах неизвестным. Мысль  
о том, что «многия знания рождают мно-
гия скорби», сразу прижилась в плодород-
ных мозгах средневековых европейцев, 
запуганных сказками о ведьмах  
и колдунах, вышеупомянутые не  
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мочи насылающих. Поэтому разум законо-
дателей мод эпохи Высокого Средневековья 
от страха впадал в тяжелый муторный сон, 
порождающий чудовищ наподобие туфель с 
загнутыми в полтора оборота носами и 
остроконечных генинов, над которыми при-
ходилось прорубать дверные проемы.
Устав бояться, народ медленно, но верно 
брел к Ренессансу. Мрачные цвета изгоня-

лись как из одежды, так и из голов. Появился 
шелк, который лаконично и соблазнительно 
облегал надумавший отделиться от юбки 
лиф и струистыми вертикальными складка-
ми создавал тот самый силуэт, который воз-
вращал эстетов к небезызвестным нам пяти 
античным принципам – закономерности, 
пропорциональности, симметричности, 
организованности и целесообразности.

Вам, наверное, понятно уже, что вот это 
самое «прыг-скок» от простоты к завихам – 
дело по сути своей бесконечное, и за Ренес-
сансом пришел барокко, приторный, как 
масляные розочки на совдеповском торти-
ке.  Потом чуть-чуть полегчало с рококо и 
почти отпустило с ампиром, но снова так 
скрутило в эпоху романтизма, что пришед-
ший спасительный модерн сначала начисто 
отменил весь этот дурдом, а потом, пропи-
сав экзерсисы босоногой Айседоры Дункан 
тем, кто особо «заболел» «бараньими окоро-
ками», лифами и рюшечками, амнистиро-
вал все стили и направления, слезно воззвав 
к регламенту и консенсусу.
Когда вся эта кутерьма успокоилась, вдруг 
стала очевидной одна ПРОСТАЯ ВЕЩЬ: с 
чего бы ни начинались поиски стиля, при-
водили они всегда к классической элегант-
ной простоте. Оттого и остаются в памяти 
народной Бальман и Диор, пришедшие к 
лаконичной роскоши и строгому сексапилу, 
и никому не жалко канувшего в Лету Поля 
Пуаре, которому «перешла дорогу» Коко 
Шанель. И именно потому всемогущий 
Паша-Фейсконтроль не пускал в элитные 
клубы чумичек в ультрамодных золотинках 
от попсовых королей гламура, отдавая пред-
почтение милым породистым девочкам в 
скромных черных водолазках и юбках-
карандашах от Валентино. 

Связь между «бараньими окороками» 
и Айседорой Дункан самая непосред-
ственная: дело в том, что первыми 
называли неимоверно огромные ру-
кава страшно модных в начале девят-
надцатого века платьев, а вторая со 
всеми этими излишествами боролась, 
проповедуя танцы босиком и в неком 
подобии древнегреческой туники, 
больше напоминавшей ночную со-
рочку. Кстати, танцы, надо сказать, 
были далеко не фонтан…

М О Д Н Ы Й  F L A S H B A C K ПРОПАГАНДА СТИЛЯ

«Прелесть»,  по имени генин, представ-
ляла собой здоровенный конус с карка-
сом в метр, изготовленным из картона 
или накрахмаленного холста и обтяну-
тым шелком или бархатом. 
На самом пике генина болталась легкая 
вуалька. Бедным средневековым прин-
цессам с этими генинами приходилось 
нелегко… Генин был разрешен знатным 
дамам и не менее знатным кавалерам, 
только кавалеры обходились по-поход-
ному – без вуальки. И иногда без самого 
генина. Но это очень и очень редко!
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До чего же привлекательна эта 

идея – сохранять в течение дня, на 

протяжении многих месяцев и 

даже нескольких лет основные 

линии макияжа бровей, век и 

цветовое решение контура губ.

Перманентный макияж входит в 

ряд услуг практически каждого 

Не откладывайте 
красоту на завтра

Для женщин, ведущих активный образ жизни, крайне важно  
всегда выглядеть безупречно. 

салона красоты. 

Сегодня эта процедура использу-

ется не только для насыщения 

цветом и придания выразитель-

ности лицу, но и для коррекции 

асимметрии губ, бровей, век, а 

также для коррекции возрастных 

изменений.

В настоящее время косметическая 

дермопигментация как метод 

решения эстетических проблем 

лица и тела  становится все более 

востребованной. Благодаря этой 

процедуре можно скрыть рубцы, 

восстановить красную кайму губ 

после хейлопластики, а также 

форму и цвет ареола соска, в том 

числе  после секторальной резек-

ции молочной железы.

Но от идеи до ее качественного 

воплощения, приносящего каж-

додневную радость и душевный 

комфорт, как показывает практи-

ка, огромная дистанция. Стоит 

основательно убедиться, где эту 

процедуру смогут выполнить со-

гласно вашим пожеланиям и тре-

бованиям к качеству так, чтобы 

потом вы были полностью доволь-

ны результатом.

Если вы настроены на совершен-

ный результат – обращайтесь к 

ведущему в России мастеру перма-

нентного макияжа Алене Манело-

вой. За последние годы Алена 

стала победителем нескольких 

конкурсов, в том числе самого 

престижного – открытого чемпио-

ната России «Контур века», что 

является весомым подтверждени-

ем профессионализма мастера, 

плюс к этому, разумеется, реко-

мендации довольных клиентов. 

В мае прошлого года в Краснода-

ре Алена одержала победу в отбо-

рочном туре конкурса «Ваш про-

филь», а на финальном этапе, 

состоявшемся в ноябре в Москве, 

она получила отдельный приз в 

номинации «Лучший подбор фор-

мы» и звание «Виртуоз в своей 

профессии». В феврале 2009 года 

в Москве состоялся чемпионат  по 

перманентному макияжу «Контур 

века».
– Алена, расскажите о своей 
победе в  московском чем-
пионате.
– В чемпионате ежегодно прини-

мают участие более 70 лучших 

мастеров из разных городов Рос-

сии, а в составе жюри – представи-

тели известных московских школ и 

именитые мастера из Италии, 

Германии, США. Участие в этом 

турнире и общение с коллегами 

подарили мне незабываемый 

опыт. Победа дала уверенность в 

своих силах, а кроме заслуженно-

го звания чемпиона – путевку и 

сертификат на обучение в одной 

из лучших европейских школ пер-

манентного макияжа в Милане. 

– Что помогло вам одержать 
победу?
– Помогли семья и друзья, которые 

ни на секунду не сомневались в 

моей победе, помогло художе-

ственное образование, которое 

стало прекрасным дополнением к 

высшему медицинскому, и, конеч-

но, московская школа перманент-

ного макияжа Ларисы Мозари-

ной, которая растит чемпионов!

– А что вы считаете самым 
главным в своей работе?
– В моей профессии, как и в жизни,  

не слукавишь! Хорошо получается 

только то, что делаешь с любовью.

 ТЦ «Панорама» 
салон «Лица» 
г. Ставрополь

ул. Ленина, 275
тел.: (8652) 35-47-03

8-918-770-10-47 Cе
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Yohji  Yamamoto

Cалон эксклюзивной обуви
Бутик брендовой одежды

г. Ставрополь, пл. Ленина, 3  
тел.: (8652) 32-73-66
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кризис – это не повод одеваться в шкуры ...
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Грязный след мафии
Да, немало времени прошло с тех 
пор, как две пули (по официаль-
ной версии) 40-го калибра про-
шили гениальную голову велико-
го, не побоимся этого слова, 
Джанни Версаче. За эти десять 

Гений и злодейство
Текст Яны Розовой

После смерти Джанни Версаче его наследники уже десять лет сохраняют 
позиции бренда Versace, прилагая к этому массу усилий. А что делать? 
Жизнь продолжается.

лет много чего случилось: погиб-
ла принцесса Диана, топ-модели 
обзавелись детьми, началась и 
закончилась война в Персидском 
заливе, разразился кризис, а толь-
ко скажешь «Версаче», и все вспо-
минают, что он был убит. Обстоя-

тельства дела таковы: Джанни 
Версаче был застрелен 14 июня 
1997 года на ступеньках соб-
ственного особняка в Майами. 
Убийцей назвали американца гея 
Энтони Куненена. Вообще-то, 
есть неофициальная версия, что 

убила Версаче мафия. Один из-
вестный в своей профессии де-
тектив утверждает, что собирал 
для погибшего сведения о про-
никновении в бизнес Versace ма-
фиозных структур и отмывании 
под знаменитым логотипом с 

Д И Н А С Т И Я ПРОПАГАНДА СТИЛЯ
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головой Медузы Горгоны гряз-
ных, очень грязных денег. Убе-
дившись в своих подозрениях, 
Джанни собирался активно бо-
роться с плохими дядями. Ему 
угрожали, но он не внял преду-
преждениям и  погиб. Вы спроси-
те, а куда, собственно, смотрели 
полиция и ФБР? Если верить уже 
упомянутому детективу, смотре-
ли они в рот начальству, которое 
требовало быстрее разобраться и 
«найти» виновного. 
Грустно все это. Вот так жил чело-
век, создавал красоту, любил, 
мечтал и погиб. А за что и почему 
никто так и не знает.

Славный путь
Утешает, хоть и слабо, тот факт, 
что 50 лет, которые удалось про-
жить Джанни Версаче, были пре-
красны.
Он родился 2 декабря 1946 года в 
Реджио ди Калабрии, в Италии. 
Его мать держала маленький 
магазинчик готовой одежды с 
ателье при нем. В ателье, наблю-
дая за работой мамы, Джанни и 
подхватил вирус стремления к 
красоте. 
Платоническая страсть Версаче 
к женскому телу подарила миру 
моды достаточно шедевров. Свое 
первое платье он сшил в девять 
лет, а когда ему было 20, в ателье 
позвонил некий богатый бизнес-
мен и предложил спонсировать 
творчество начинающего моде-
льера. Версаче уехал в Милан, и 
его судьба определилась.

В 1972 году Версаче создает свою 
первую коллекцию готовой 
одежды, в 1974 году – свою мар-
ку, а с 1978-го работает под соб-
ственным именем и открывает 
первый магазин в Милане. Тогда 
же и появляется дом моды Gianni 
Versace, а вместе с ним  и сама 
династия Версаче. Став владель-
цем собственного дела, Джанни 
позвал на подмогу сестру Дона-
теллу и брата Сандро. Именно 
родной брат сумел наладить 
производство и сбыт, неутомимо 
добивался прибылей, брал на 
себя финансовую ответствен-
ность, предоставив Джанни  
неограниченные возможности 
для самореализации. А Донател-
ла, которая была младше Джан-
ни на тринадцать лет, занялась 
продвижением бренда и линия-
ми одежды для молодежи.
Версаче очень хорош, и многие 
признавали это все более горя-
чо. Каким-то непостижимым 
образом ему удалось дать миру 
моды, женщинам, готовым за-
платить за свою красоту, новое 
понимание элегантности. Эле-
гантности с той неуловимой 
долей пошлости, которая, как 
острая приправа, делает любое 
хорошее блюдо особенно вкус-
ным. Сам Версаче не скрывал, 
что, рисуя эскизы, иногда уно-
сился мыслями в детство, к тем 
чудным моментам, когда они с 
братом шли в ателье своей горя-
чо любимой матери мимо город-
ских борделей.   

 OOO «ЮГСТРОЙРЕСУРС» предлагает принять 
участие в долевом строительстве 10–11-этажного 

комплекса «МИРНЫЙ» по адресу: 
г. Ставрополь, ул. Мира, 276

Офис продаж: г. Ставрополь, пр-т Кулакова, 10д 
бизнес-центр «МАКС-Сити» 
тел.: 94-15-13, 95-10-28

Ваш уют - наша  задача!
СДАЧА ОБЪЕКТА II квартал 2009 г.
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Энтони Куненен
Убийца Джанни Версаче, гей-
проститутка, убивший четве-
рых  любовников. Мотив: 
месть бывшим партнерам за 
то, что кто-то из них заразил 
его СПИДом. Парня выследи-
ли, но он застрелился, а вскры-
тие показало, что СПИДом он 
не болел. Нет никаких дока-
зательств, что Версаче и Ку-
ненен имели связь. Обстоя-
тельства смерти Куненена 
тоже загадочны: тело Кунене-
на было заморожено, а возле 
тела лежал мертвый голубок. 
Мафия  подкладывает  мертвую 
птицу, если хочет намекнуть: 
кто поет – тот умрет. 

 1-, 2-, 3-комнатные квартиры площадью от 42 до 138 кв. м
	 1-комнатные – от 42 до 52 кв. м
	 2-комнатные – от 84 до 94 кв. м
	 3-комнатные – от 96 до 138 кв. м

К продаже предлагаются торгово-офисные площади  
180, 320, 350 кв. м

 Закрытая охраняемая территория
Подземная парковка

Бесшумные лифты OTIS
Свободная планировка
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Звездная слава
Его одежду полюбили предста-
вители селебрити, невольно 
рекламируя «стиль Версаче».  
В качестве примера можно 
привести выходку Сильвестра 
Сталлоне, который без всяких 
денег разделся догола для фо-

саче он сказал: «Я потерял мое-
го ближайшего друга, большая 
часть моей жизни умерла вме-
сте с ним».
Кое-кто еще и подразбогател 
на рекламе. Например, за уча-
стие в рекламной кампании 
Versace 2005 года Мадонна за-
работала 10,5 миллиона долла-
ров и получила право на бес-
платное получение фирменной 
одежды Versace в течение  
двух лет.
О творческом потенциале ди-
зайнера говорит и такой факт: 
Версаче разрабатывал теа-
тральные костюмы для спекта-
клей театра «Ла Скала», Лон-
донской оперы и балетов Мо-
риса Бежара, с которым его 
связывала многолетняя твор-
ческая и человеческая дружба. 

Шокирующее 
завещание
Пришел 1998 год, а империя 
Версаче осталась, что называ-
ется, без головы. Потеряв 
Джанни, родные и близкие тут 
же бросились читать его заве-
щание и обалдели. Как так? 
Несовершеннолетняя Аллегра, 
дочь Донателлы, унаследовала 
50% акций компании. Самой 
Донателле досталось всего 
20%, а Санто – 30% акций. 
На самом-то деле удивляться 
было нечему. Джанни обожал 
свою семью, но родные не всег-
да вели себя как положено.  
В 1996-м  у Джанни нашли рак 

уха, и Донателла с Сандро ста-
ли делить модный дом, даже не 
дожидаясь, пока брат преста-
вится. О его здоровье все как-
то позабыли. А за полгода до 
смерти Джанни так рассори-
лись, что перестали разговари-
вать. В результате – соответ-
ственное завещание… Получи-
те и распишитесь.
Интересно, что Аллегра,  
став совершеннолетней, по-
настоящему возглавить компа-
нию не смогла. Для этого, слава 
богу, есть адвокаты и всякие 
управляющие. А у девочки, 
понимаете ли, было тяжелое 
детство. И как итог – анорек-
сия, Аллегра весит 32 кило-
грамма. Говорят, что смерть 
дяди стала для нее страшней-
шим потрясением, она была 
его любимицей и маленьким 
другом. Однако прошло десять 
лет, самое время сказать: мам-
ма миа, теперь я буду всеми 
командовать! 

Кризис жанра
Сразу после смерти Джанни 
прибыли компании Versace 
стали быстро сокращаться. 
Донателла и Сандро делали что 
могли, но оказалось – без 
Джанни могли они немного. 
Донателла соорудила несколь-
ко собственных коллекций и 
стала позиционировать себя 
как самостоятельного дизайне-
ра, продолжателя дела старше-
го брата, но абсолютно свобод-

торекламы, прикрывшись 
лишь эксклюзивной тарелкой 
Versace. Тина Тернер, Элизабет 
Херли, Майкл Джексон и мно-
гие другие носили Versace  
и дружили с Версаче. А Элтон 
Джон еще и дарил Джанни неж-
ную любовь. После смерти Вер-

Богини подиума
Именно Версаче придумал 
понятие топ-модель, прикарм-
ливая понравившихся ему 
«вешалок» высокими гонора-
рами. Денежные вложения 
оказались прибыльными. Про-
фессия модели стала популяр-
ной, везунчики превращались 
в настоящих звезд, за каждым 
их шагом наблюдали папарац-
ци, публика гневалась, умиля-
лась их выходкам, что служило 
дополнительной рекламой и 
для бренда Versace. Линда Еван-
гелиста, Наоми Кемпбелл, 
Синди Кроуфорд, Клаудиа Шиф-
фер – кем бы они сейчас были, 
кабы не Джанни Версаче?

Для мам, которые 
хотят вырастить 
гетеросексуалов
Матушка Джанни Версаче 
была холодна к нему, зато сам 
мальчик до судорог обожал 
свою мать. Возможно, имен-
но из-за материнской холод-
ности мир женской плоти 
казался ему прекрасным, но 
леденяще-холодным. В итоге 
Джанни стал, как и она, шить 
одежду и полюбил хорошень-
ких мальчиков. Внимания 
родной матери Джанни все-
таки добился. Для этого ему 
пришлось покорить Олимп 
мировой моды. Мелочь, а ма-
ме приятно.
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Cтаврополь, ул. 50 лет ВЛКСМ, 18в   
тел.: (8652) 55-09-52, (8652) 55-06-67

Имеются  противопоказания. консультируйтесь со специалистом
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С 8 марта !

Голова Медузы
С 1978 года  символом Versace 
стала голова Медузы. Объяс-
няя свой выбор, Версаче ска- 
зал: «Медуза символизирует 
красоту и роковые чары антич-
ной древнегреческой клас- 
сики как в искусстве, так и в 
философии. Она синтез кра-
соты и простоты, которая в 
прямом смысле парализует и 
даже гипнотизирует». Так и 
было: стиль Версаче, который 
сейчас называют итальян- 
ским необарокко, гипнотизи-
ровал.  После трагедии мно- 
гие заговорили о том, что от-
рубленная голова хорошим  
символом быть не может.

ного в творческом смысле про-
должателя. Если честно, то не 
очень у нее это получалось, 
хотя поддерживали ее и Арма-
ни, и иже с ним. К 2004 году в 
компании заговорили о кризи-
се, проистекающем из творче-
ской несостоятельности Дона-
теллы. Хотели даже звать варя-
гов на правление или хотя бы 
Тома Форда, но передумали. 
Творческий кризис стал причи-
ной наркозависимости Дона-
теллы или, наоборот, дама пы-
талась катализировать процес-
сы мозга с помощью запрещен-
ных препаратов, но наркотики 

в жизни Донателлы присут-
ствовали. С ними пришлось 
бороться в специальных кли-
никах. Теперь Донателла по-
стоянно в центре внимания 
прессы, ее превозносят, хвалят 
ее коллекции и удачную под-
тяжку лица… Она очень стара-
ется и берется за все. Органи-
зовала свадьбу Дженифер Ло-
пез, предоставив ей роскош-
ный особняк своего брата в 
Италии на время медового ме-
сяца. Ее дизайнеры работают 
над интерьерами частных са-
молетов, создали салон для 
нового «ламборджини», а не-

давно Донателла представила 
новые духи Gianni Versace 
Couture стоимостью в 2,5 тыся-
чи баксов. В условиях кризиса, 
прямо сказать, самое время. 

Новый бренд 
династии Версаче
Династию продолжила и Фран-
ческа Версаче, дочь Сандро. 
Она получила образование в 
Центральном колледже им. 
Святого Мартина и уже создала 
собственную марку одежды 
Francesca V. Рецензии в модных 
журналах были вполне благо-
желательными. В этом году 
Франческа приняла участие в 
разработке мужской коллек-
ции Versace сезона весна –  лето 
2009. Она и сама любит носить 
мужские рубашки, считая их 
очень сексуальными. «Муж-
ская одежда всегда привлекала 
меня своей структурностью, 
связанной с кроем, а также ис-
пользованием различных тка-
ней и фактур». Франческа за-
светилась не только своими 
коллекциями. Она ведет актив-
ную светскую жизнь, без уста-

ли отдыхает в ночных клубах и 
крутит романы с представите-
лями золотой молодежи. 
Напрашивается вывод, что не-
заменимые люди все-таки есть. 
Ну а династии Версаче можно 
только пожелать родить и вос-
питать еще одного такого, не-
заменимого… 
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Эпиляция-наша 
специальность

с 10 до 19 без перерыва и выходных

Центр  эстетической косметологии
г. Ставрополь 

ул. Краснофлотская, 46, каб. 4
тел.: (8652) 344-822, 63-42-63

e-mail: elos_2007@mail.ru Ли
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ELOS-эпиляция опережает все известные методы проведения 
подобной процедуры, такие как электро-, фото-, а также 

лазерную эпиляцию. ЕLOS-эпиляция удаляет волосы любого 
типа: черные, светлые, пушковые, гормональные – без боли, 

ожогов и покраснений, а главное, навсегда!

Ведущий специалист Центра эстетической 

косметологии врач-дерматокосметолог На-

талья Николаевна Шульгина предлагает ре-

шить проблему удаления лишних волос с 

помощью нового метода – ELOS-эпиляции, 

который позволяет избежать многих нега-

тивных последствий, сопутствующих тради-

ционной эпиляции: ожогов, рубцов, пиг-

ментных пятен и вновь вырастающих волос.

– Что такое ELOS-эпиляция?
– ELOS-эпиляция – новая запатентованная 

технология, которая, совмещая электриче-

скую и оптическую энергии, суммирует все 

преимущества существующих технологий 

(фото-, электро-, лазерная) и исключает их 

недостатки, то есть в процессе процедуры 

волосяной фолликул полностью разрушается 

под единовременным воздействием энер-

гии светового импульса и высокочастотного 

тока.

– В чем преимущество ELOS перед ла-
зерной и фотоэпиляцией?
– Лазерная и фотоэпиляция эффективно 

справляются только с жесткими и черными 

волосами, в то время как метод ELOS позво-

ляет эпилировать любые – от пушковых и 

гормональных до самых жестких и черных. 

При применении фото- и лазерных аппара-

тов до 30% энергии рассеивается на поверх-

ности кожи, 30–40% под кожей и только  

20–30% воздействует непосредственно на 

волосяную луковицу. Поэтому такие методы 

бессильны в борьбе с волосами, залегающи-

ми глубже, чем на 4 мм, в то время как для 

ELOS-эпиляции глубина залегания волоса не 

играет никакой роли – энергия не рассеива-

ется на поверхности кожи, а направлена чет-

ко на луковицу.

– Правда ли, что после нескольких про-
цедур ELOS волосы исчезают навсегда?
– Это действительно так. Преимущества ELOS-

эпиляции неоспоримы как для ученых, так  

и для людей, которые уже воспользовались 

этим методом.  Европейцы, например, уже 

давно не признают никаких других способов 

избавления от ненужных волос, кроме ELOS. 

Кстати, даже знаменитая лысина Федора 

Бондарчука – не что иное, как результат такой 

эпиляции. Без преувеличения скажу, что до 

сих пор не существует ни одного отрицатель-

ного отзыва. 

– Сколько времени длится одна про-
цедура и сколько их необходимо для 
полного эффекта? 

– Процедура длится от 10 до 30 минут в зави-

симости от размера обрабатываемой зоны. 

Чтобы добиться полного прекращения роста 

нежелательных волос на лице и теле, потре-

буется от 4 до 8 процедур, интервал между 

которыми составит 1,5–2 месяца. Для каждого 

пациента создается индивидуальный график 

посещения. И самое главное – эта проблема 

больше никогда не будет вас беспокоить! 

Elos-эпиляция
еlos-омоложение лица, шеи и линии 
декольте
еlos-удаление пигментации любого 
происхождения
еlos-удаление сосудистых дефектов

Прививки красоты (DISPORT)
Мезотерапия
Контурная пластика (RESTYLANE)
Губы вашей мечты (RESTYLANE LIPP)
Механический и химический пилинги
Лечение акне и постакне
Ультразвуковая чистка лица
Пирсинг
Коррекция гиппергидроза (устранение 
избыточного потоотделения)
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Краснодар, ул. Красная, 102 
МЕГАЦЕНТР «Красная Площадь», 1 эт.; ТЦ «МЕГА-Адыгея» 
Ставрополь, ул. Доваторцев, 75а, МЦ «КОSМОС», 2 эт.
Ростов, ТЦ «МЕГА»
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Текст Анастасии Пяри

Он умер до моего рождения, но я хорошо помню этот певуче-добрый голос пожилого 
человека. Виниловые диски со сказками Корнея Чуковского в исполнении автора –  
одно из четких воспоминаний раннего детства. 

Голос из детства

Л И Ц А  В Р Е М Е Н И ПРОПАГАНДА СТИЛЯ

Так получилось, что Корней 
Чуковский приложил руку к 
воспитанию почти каждого 
ребенка, которому посчастли-
вилось жить в советской стра-
не. Однако ж «детский писа-
тель» – это рамка, в которую не 
мог вместиться талант «дедуш-
ки Корнея». Да и личность его 
была известна за пределами 
Союза Советских Социалисти-

ческих Республик. Границы 
обычности были малы Чуков-
скому. Незаурядность фигуры 
проявлялась даже в фигуре 
(трудно удержаться от калам-
бура), что давало постоянную 
пищу создателям пародий и 
эпиграмм.
«Чуковский Корней 
Таланта хваленого
В два раза длинней 

Столба телефонного», – сказал 
литератор Владимир Жаботин-
ский. И имел полное право так 
шутить над двадцатилетним 
начинающим критиком. Это 
он, Жаботинский, «золотое 
перо», порекомендовал Чуков-
ского в «Одесские новости». 
Он, Жаботинский, знаток семи 
языков, сподвиг Чуковского, 
исключенного в пятом классе 

из гимназии по закону «о ку-
харкиных детях», на изучение 
английского. 
Через два года, в 1903-м, с по-
дачи того же Жаботинского 
редакция отправляет Чуков-
ского корреспондентом в Лон-
дон. Там Корней Иванович де-
лает неприятное для себя и 
«Одесских новостей» откры-
тие: он не понимает англий-
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скую речь. В самоучителе от-
сутствовала часть, посвящен-
ная произношению. Чуковский 
был единственным в редакции 
человеком, способным перево-
дить тексты английских и аме-
риканских газет. Он стал един-
ственным журналистом в Лон-
доне, для которого слово 
«writer» звучало как «вритер». 
Корней Иванович недолго кон-
фузился, засел за литературу в 
библиотеке Британского му-
зея. Позже он станет специали-
стом в теории и практике худо-
жественного перевода. В 1918 
году Горький предложит Чу-
ковскому возглавить англо-
американский отдел издатель-
ства «Всемирная литература». 
А пока он писал далекие от зло-
бодневности письма из Лондо-
на, которые «Одесским ново-
стям» были ни к чему. Зато они 
понравились Валерию Брюсо-
ву, и Чуковский стал сотрудни-
ком журнала «Весы».
Корней Иванович вернулся в 
Россию во время первой рево-
люции. Известно, что он посе-
щал броненосец «Потемкин» во 
время бунта, общался с матро-
сами. Переехав из Одессы в 
Петербург, на революционной 
волне Чуковский организовал  
издание сатирического журна-
ла «Сигнал». Начинающего 
редактора арестовали после 
четвертого номера и судили  
«за оскорбление император-
ского Величества и царствую-
щего дома». Редактор был 
оправдан, однако заметно 
охладел к политике. Чуковский  

сосредоточился на переводах, 
литературной критике.
Сорок лет он изучал творче-
ство Некрасова, восстанавли-
вал тексты, измененные цензу-
рой, разыскивал непублико-
вавшиеся стихотворения, соз-
давал комментарии к произве-
дениям поэта. Главным трудом 
своей жизни сам Чуковский 
считал двенадцатитомное со-
брание сочинений Некрасова. 
В 80 лет Корней Иванович был 
удостоен общественного и го-
сударственного признания 
своего таланта. Оксфордский 
университет присудил ему по-
четный титул доктора литера-
туры, в СССР Чуковского на-
градили Ленинской премией. 
В старости Чуковский сокру-
шался: «Все другие мои сочине-
ния до такой степени заслоне-
ны моими детскими сказками, 
что в представлении многих 
читателей я, кроме «Мойдоды-
ров» и «Мух-Цокотух», вообще 
ничего не писал». Действитель-
но, детская тема в творчестве 
писателя занимает особое ме-
сто. С детством у Чуковского 
были сложные отношения. 
С одной стороны, то, каким он 
стал и чем он стал, – прямое 
следствие переживаний не-
счастного ребенка. С другой – 
он постарался не взять ничего 
из детства, как бы сочинить 
себя заново. Буквально  
из Николая Корнейчукова  
он стал Корнеем Чуковским  
с «собирательным» отчеством 
Иванович.
В 16 лет усатому юноше стало 

стыдно представляться «просто 
Колей», а отчества у него не 
было. Он был незаконнорож-
денным. Эммануил Левинсон, 
сын владельца типографий в 
Петербурге, Одессе и Баку, так 
и не вступил в брак с украин-
ской кухаркой Екатериной 
Корнейчуковой, родившей от 
него двух детей: Марию и Ни-
колая. Причины были и в раз-
нице сословий, и в вероиспове-
дании, но для Коли они не ста-
ли уважительными, он не по-
лучил от отца главного – роди-
тельского участия в его жизни.
«Он, каким он был, был создан 
своей покинутостью», – писала 
об отце Лидия Чуковская. Сам 
Корней Иванович говорил:  
«У меня никогда не было такой 
роскоши, как отец или хотя бы 
дед». Чуковский чувствовал 
себя в детстве обделенным и на 
всю жизнь оскорбился за мать, 
в комнате которой висел пор-
трет отца ее детей.
Пережив эту личную трагедию, 
Корней Чуковский, как бы вос-
станавливая равновесие и 
справедливость, стал идеаль-
ным мужем, отцом и дедушкой. 
Женился Чуковский в 21 год. 
То, как он относился к своей 
жене, показывает запись в 
дневнике писателя, сделанная 
после ее смерти. «Смотрю на 
это обожаемое лицо в гробу, 
которое я столько целовал, и 
чувствую, будто меня везут на 
эшафот... Хожу каждый день на 
могилу и вспоминаю умершую: 
...вот она в бархатной кофточ-
ке, и я помню даже запах этой 
кофточки (и влюблен в него), 
вот наши свидания за вокза-
лом, у Куликова поля, вот она 

на Ланжероне, мы идем с ней 
на рассвете домой, вот ее отец 
за французской газетой...»  
Стоит только обратить ваше 
внимание на то, что эти  
строки написаны 73-летним 
мужчиной.
У Корнея Ивановича было чет-
веро детей: Николай, Лидия, 
Борис и Мария. Младшая и са-
мая любимая, Мурочка, умерла 
от туберкулеза одиннадцати-
летней. Борис погиб в начале 
Великой Отечественной. 
 Старшие Коля и Лида стали 
писателями. До того как раз-
вернулся Большой террор и 
муж Лидии Чуковской пропал  
в застенках НКВД, Корней  
Иванович позволял себе  
шутить в кругу друзей:  
«Я счастливый отец: если  
к власти придут правые,  
у меня есть Коля, если  
левые – Лида».
К детям и детству Чуковский 
относился с трепетом и уваже-
нием. Он был исследователем 
детства. Поэтому его воспри-
нимают прежде всего как дет-
ского писателя. Но в России, 
тем более в СССР, даже детский 
поэт – больше, чем поэт. На-
дежда Крупская в 1920–1930-е 
годы спровоцировала «борьбу  
с чуковщиной». Его сказки  
не печатали, так как они  
были «бесклассовыми»,  
«пробуржуазными». Мне же 
кажется, что они гениальны 
тем, что взрослый читатель  
в этих сказках найдет множе-
ство аллюзий и реминисцен-
ций, а дети их просто любят  
и читают наизусть.   
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Нет ничего сложнее про-
стых вещей. Вот, к приме-
ру, звуковая панель счита-
ется упрощенной версией 
домашнего кинотеатра, 
но простота эта только 
внешняя.

Иди  
и слушай!

Как и в случае любых 
компактных систем, 
есть некоторые про-
блемы с низкими 
частотами. Обычно 
домашние кинотеа-
тры решают их с по-
мощью сабвуфера. 
Некоторые произво-
дители добавляют к 
звуковой панели саб-
вуфер в отдельном 
модуле.

Звуковую панель легко 
разместить под теле-
визором, однако она 
способна дать звук, 
близкий к качеству 
кинотеатра с объемны-
ми эффектами. Для 
подключения устрой-
ства не надо обладать 
специальными знания-
ми, достаточно прочи-
тать инструкцию. 

Т Р Е Н Д

Звуковая панель со-
ставлена из множества 
независимых динами-
ков, каждый из кото-
рых снабжен собствен-
ным усилителем, а за 
управление отвечает 
компьютер. Регулируя 
фазу разных динами-
ков, можно создавать 
виртуальные источни-
ки звука, которые с 
помощью отражений 
от стен комнаты, обе-
спечивают разные 
каналы объемного 
звука. 
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умные
вещи

 Вкалывают
      роботы 

 Рога и копыта



7 2  P r o  М А Р Т   2 0 0 9

УМНЫЕ ВЕЩИП А Н О Р А М А

Вкалывают 
роботы
А не человек ли придумал облегчить себе жизнь и запустил вечный двигатель под 
названием «технический прогресс»? Теперь целыми днями мы обслуживаем свои 
девайсы и мечтаем о дефиците движения.

Высочайшее исполнение низких частот
Philips представляет на российском рынке акустические системы с сабву-
фером MMS430 и MMS460  мощностью акустики 100 и 160 Вт. В систе-
мах динамически усилены нижние частоты, и басы звучат идеально даже 
при минимальной громкости. Корпус сабвуфера выполнен из дерева, 
что также обеспечивает превосходное звучание низких частот.

«Панацея» – комплексное лекарство от скуки
Где еще можно помыть машину с удовольствием? В «Панацее», которая 
предлагает лучшее лекарство от скуки ожидания. К услугам посетителей 
кафе с обновленным дизайном интерьера и новыми блюдами восточной 
и европейской кухонь. Утолив голод, здесь всегда можно порадовать себя 
партией игры в бильярд.

В модельном ряду Audi – «метис»
Компания Audi опубликовала информацию о «внедорожной» модифи-
кации универсала A4 – Allroad. Премьера автомобиля прошла в начале 
марта на мотор-шоу в Женеве. На европейском рынке Audi A4 будет 
предлагаться с 3 двигателями, оснащенными турбонагнетателем и 
системой непосредственного впрыска топлива. «Метис» поступит  
в ООО «Мега- Авто» летом этого года.

Горным лыжам есть альтернатива
С начала 2009 года компания Audi Russia запускает масштабный  
проект – Audi quattro® camp на горнолыжном курорте Яхрома. Внедо-
рожный полигон специально создан для проведения тест-драйвов но-
винки модельного ряда Audi – компактного внедорожника премиум-
класса Audi Q5. Внедорожный комплекс Audi quattro® camp будет от-
крыт для посетителей в течение всего года.
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РАДОСТИ ЖИЗНИП Р О Т Е К Т О Р

Рога и копыта
Текст Федора Меркурьева

Злобный кризис, о котором уже так много сказано и написано, 
но до сих пор  говорится и пишется, укусил автобизнес за самое 
больное – объемы продаж. 

Национальный герой Америки 
генерал Грант высоко оценил 

качество работы братьев Студебекке-
ров, заявив, что немаловажную роль 
в победе северян в гражданской вой-
не сыграли надежные фургоны Сту-
дебеккеров.

УМНЫЕ ВЕЩИ

Что тебя не убивает…
Продажи сокращаются  такими темпами, 
что позавидовала бы любая система для 
похудания. Чтобы хоть как-то смоделиро-
вать последствия экономического краха, 
мы решили заглянуть в историю автопро-
ма и найти тех, кто после финансовых про-
блем так и не смог воскреснуть.
Давно уже известная фраза «все, что тебя 
не убивает, делает тебя сильнее» в своей 
формулировке имеет вполне прозрачный 
намек: «то, что сильнее тебя, убьет тебя». 
Ближе к середине XX века, когда только 
закончилась эпоха рассвета автопрома и 
начался период набора высоты, в Америке 
грянула Великая Депрессия. Только она 
закончилась, и тех, кто выжил, поджидала 
новая напасть – Вторая мировая война. 
Конечно, на оборонных заказах поднялся 
не один завод, но ведь развитие автопрома 
в это время было поставлено «на квадрат-
ные колеса». Зато, как только война закон-
чилась, отрасль пошла вперед семимиль-
ными шагами. Объемы производства вы-
росли даже не в десятки, а в сотни раз по 
сравнению с докризисными временами. 

Золотой теленок
– Идите к чертовой матери со своим 
«cтудебеккером»! – заорал Остап. 
 – Кто такой Студебеккер? Это ваш род-
ственник Студебеккер? Папа ваш Студе-
беккер?
И. Ильф, Е. Петров. «Золотой теленок»  
Самое забавное, что разобраться в 
кровно-родственных связях господ Студе-
беккеров действительно весьма непросто. 
Семейство переехало в Штаты из Герма-
нии в 1736 году, где занялось кузнечным и 
оружейным делом. А через несколько по-
колений переквалифицировалось в изго-
товителя фургонов. 
В 1911 году, после слияния Studebaker 
Brothers Manufacturing Company с одной 
детройтской компанией, родилась 
Studebaker Corporation. На автомобиль-
ном рынке новая корпорация предлагала 
модели EMF 30, Flanders 20, Studebaker-
Garford 40 и электромобили Studebaker 
Electrics. К 1913-му выпуск всех этих авто-
мобилей был прекращен, и на смену им 
пришли модели с 4- и 6-цилиндровыми 
двигателями, носившие имя Studebaker. 

Это решение значительно повысило уро-
вень продаж, и по итогам года корпорация 
Studebaker стала третьим крупнейшим 
автопроизводителем в Америке, пропу-
стив вперед Ford и Overland. В 1928 году 
Studebaker покупает нью-йоркского про-
изводителя люксовых автомобилей Pierce-
Arrow и становится одним из лидеров аме-
риканского автопроизводства. Однако, не 
сориентировавшись во время охватившей 
страну Великой Депрессии, президент 
Studebaker Альберт Рассел Эрскин продол-
жал выпускать роскошные дорогостоящие 
модели и к 1933 году привел компанию на 
грань банкротства. Новое руководство 
Studebaker во главе с Полом Хоффманом и 
Гарольдом Вэнсом смогло удержать компа-
нию на плаву, однако основную часть про-
изводства пришлось продать за долги.  
И уже никогда более корпорация не смогла 
обрести того положения, которое она зани-
мала в 1929 году. В трагическом для исто-
рии корпорации 1933-м ей пришлось рас-
статься с Pierce-Arrow и еще одним неболь-
шим автопроизводством – Rockne, которое 
компания Studebaker открыла год назад.    
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Про Kirby
Компания Kirby была основана в 1914 году. Таких компаний-долгожителей менее 1% в мире! Сегодня Kirby имеет 
представительства в 78 странах и более 500 офисов в России, а ее официальному представительству в Ставропольском 
крае ООО «ЭкоСистем» 2 года.

Фото Юрия Швыдченко

г.Ставрополь, ул.Лермонтова, 341, тел.: (8652) 37-34-46, 37-33-02, e-mail: kirbystav@rambler.ru

Уникальность торгового предложения компании заключается в том, что системы Kirby по уходу за домашним интерьером реализуются только 
посредством презентации на дому независимыми дистрибьюторами, уполномоченными компанией Kirby.

Экономическое состояние компании в условиях кризиса приятно удивляет стабильностью, и дает уникальную возможность быстрого карьерного роста 
для каждого сотрудника ООО «ЭкоСистем». Cейчас компания увеличивает штат за счет профессионалов, появившихся на рынке труда. Компания 
проводит специальные акции и программы нематериального поощрения для сотрудников, что дает возможность каждому выиграть различные призы от 
фотоаппарата до автомобиля, поездки на курорты и VIP-клубы за границу.

ВНИМАНИЕ!
Можно сэкономить и купить Kirby или похожий пылесос, в каком-нибудь интернет-магазине или у неофициальных представителей компании. Отсутствие 
документов на технику, заверенных официальным дистрибьютором, лишает сервисного и гарантийного обслуживания и даже возможности приобрести 
расходные материалы, что подтверждает официальный сайт компании www.kirby.com

«ГОРЕЧЬ ОТ ПЛОХОГО КАЧЕСТВА ПОМНИТСЯ ЕЩЕ ДОЛГО 
ПОСЛЕ ТОГО, КАК ИСЧЕЗНЕТ ИЗ ПАМЯТИ 

СЛАДОСТЬ ДЕШЕВИЗНЫ».

АЛЬДО   ГУЧЧИ  – 1938
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Наши солдаты называли эти 
американские грузовики «ко-

ролями дорог». И, хотя заморские 
представители «второго фронта» 
требовали больше внимания и луч-
шего топлива, чем отечественные 
автомобили, они во многом превос-
ходили наши ГАЗ-AA или ЗИС-5. 

Престон Томас Такер 
Первое место работы – рассыль-

ный в центральном офисе Cadillac.  
С утра до вечера, встав на ролики,  
Престон развозил почту по многочис-
ленным отделам, наматывая за день 
многие мили, попутно вникая в слож-
ную систему взаимоотношений между 
различными подразделениями компа-
нии. Потенциальная карьера Такера в 
Cadillac была резко остановлена в са-
мом начале – однажды он с разгона 
врезался в своего босса! 

П Р О Т Е К Т О Р УМНЫЕ ВЕЩИ

В ходе Второй мировой войны производ-
ство Studebaker было переведено на воен-
ные рельсы: на заводах корпорации соби-
рались военные грузовики, авиационные 
двигатели и многоцелевые бронетран-
спортеры Weasel, предназначенные для 
перевозки воинских подразделений и гру-
зов. Именно благодаря мощным и надеж-
ным американским грузовикам, которые 
в ходе Второй мировой войны поставля-
лись по ленд-лизу в СССР, у нас в стране 
хорошо знают эту марку. На базе грузовых 
шасси Studebaker были созданы знамени-
тые гвардейские минометы «Катюша» и 
«Андрюша», различные тягачи, краны, 
инженерные машины. 
В первые послевоенные годы, удачно по-
полнив свой бюджет за счет военных зака-
зов, компания Studebaker стала одним из 
немногих автопроизводителей, кто выпу-
стил на рынок машины с полностью обнов-
ленным дизайном. В 1948 году фирма пред-
ставила модель Commander – купе, осна-
щенную двухдверным кузовом, авторскую 
работу Рэмонда Лоуи – благодетеля компа-
нии, который едва ли не в одиночку прод-
лит жизнь Studebaker еще на несколько лет. 
В 1954 году в ряды Studebaker вошел зна-
менитый Packard, чья история автопроиз-
водства началась еще в 1899 году. Образо-
вавшейся в результате слияния двух ком-
паний Studebaker-Packard Corporation при-
шлось вести тяжелую борьбу за выживапод 

солнцем. Но, несмотря на множество тех-
нических новинок и великолепный дизайн 
Рэймонда Лоуи, цена Avanti в 5 тысяч дол-
ларов показалась покупателям несколько 
завышенной. Так, один просчет в разгар 
кризиса повлек весьма долгоиграющие 
последствия, и вскоре Studebaker повто-
рил путь Hudsonа, Packardа и других, не-
когда известных автопроизводителей... 

Великий комбинатор
Не надо оваций! Графа Монте-Кристо из 
меня не вышло. Придется переквалифици-
роваться в управдомы.
И. Ильф, Е. Петров. «Золотой теленок»  
А вот другая история, на мой взгляд, еще 
более поучительная. Специально для тех, 
кто считает кризис временем больших 
возможностей и полем для новых идей. 
Итак, представьте себе, Америка середи-
ны сороковых, только что победоносно 
закончилась Вторая мировая война. Буду-
щее кажется безоблачным, в воздухе пах-
нет прогрессом и всеобщим процветани-
ем. Наряду с пластиком, шариковыми руч-
ками и персональными вертолетами пу-
блике обещают «автомобиль будущего».  
И он не замедлил появиться в образе про-
тотипа Tucker Torpedo. 
В 1945 году в США был отменен действо-
вавший в годы войны запрет на производ-
ство легковых автомобилей. Не имея в 
своих активах новых проектов, и «Боль-
шая тройка» (Ford, GM & Chrysler), и дру-
гие компании в спешном порядке выбро-
сили на изголодавшийся рынок хоть и 
слегка обновленные, но порядком уста-
ревшие довоенные модели. И вот на фоне 
этого унылого однообразия появляется 
прототип Такера! Длинный, низкий, «за-
лизанный» кузов с заостренным носом, 
покатой задней частью в стиле фастбек и 
крыльями мотоциклетного типа, повора-
чивавшимися вместе с передними колеса-
ми. Синхронно с колесами поворачива-
лась и дополнительная центральная фара 
в носовой части капота. Добавьте к этому 
плоский оппозитный двигатель от верто-
лета Bell в задней части машины, незави-
симую подвеску, дисковые тормоза и мно-

жество прочих «наворотов», и станет по-
нятно, почему Tucker Torpedo выглядел 
пришельцем из далекого будущего. 
В 1946 году, пока по Детройту ползли  
слухи о каком-то фантастическом автомо-
биле, пожалуй, самый известный автоа-
вантюрист и очень талантливый продавец 
Престон Такер летел в Вашингтон, чтобы 
попросить в аренду у правительства быв-
ший завод авиамоторов близ Чикаго. 
Убеждать этот парень умел, так что вскоре 
у него были завод и планы, как собрать  
15 миллионов долларов на «раскрутку». 
Будущие дилеры быстро расстались  
с 8 миллионами – половина наличными, 
половина в годовых обязательствах. 
Остальное набрали от продажи акций.  
В 1947 году компания Такера построила 
полсотни демонстрационных экземпля-
ров. В ходе их разработки автомобиль пре-
терпел заметные изменения по сравне-
нию с прототипом, но в целом проект был 
готов к производству.
И тут зашевелилась «Большая тройка». 
Они увидели в новом авто прямую угрозу 
своему бизнесу. Действовать решили че-
рез правительственную Комиссию по цен-
ным бумагам и биржевым операциям. Та-
кера обвинили в мошенничестве и подло-
ге. Краеугольным камнем были много-
численные различия между первоначаль-

ние с Большой тройкой, куда входили та-
кие монстры, как General Motors, Ford 
Motor Company и Chrysler Corporation. По-
бедили сильнейшие – с 1954 по 1958 год  
у новой корпорации не было ни одного 
прибыльного года. В 1959-м ситуацию не-
много подправил компакткар Lark, но по-
лет в пропасть было уже не остановить. 
Последняя модель – стильный и скорост-
ной Avanti – стала, по существу, отчаянной 
попыткой компании вновь обрести место 
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В серийной версии  увеличили 
базу, двери для удобства сде-

лали распашными, а двигатель заме-
нили переделанным вертолетным 
силовым агрегатом объемом 5,5 л. 
Он развивал 160 л.с. уже при 3200 
об./мин. и поставлялся с 4-ступен-
чатой механической коробкой пере-
дач. Система питания мотора осна-
щалась двумя карбюраторами. Мощ-
ности вполне хватало для неплохой 
динамики – максимальная скорость 
автомобиля превышала 200 км/ч, а 
до «сотни» он разгонялся за 10 с.

ным проектом и предсерийными прото-
типами. То есть с точки зрения прокуро-
ра, имел место обман инвесторов. Обви-
нение насчитывало 31 пункт, против Та-
кера дали показания 73 свидетеля. В 1948 
году одновременно с началом судебного 
процесса завод в Чикаго был закрыт на 
несколько недель. В прессе появились 
материалы из конфиденциального докла-
да о состоянии дел в компании, которые 
попали туда, конечно же, «случайно». Ак-
ции Tucker Corporation упали вдвое. Про-
цесс затягивался. С началом в 1950 году 

войны в Корее завод под шумок передали 
компании Ford, чтобы выпускать там мо-
торы для бомбардировщиков B-38. Суд 
завершился только в январе 1950 года. 
Большое жюри вынесло вердикт «не вино-
вен». Но спасать компанию было слиш-
ком поздно – от нее уже почти ничего  
не осталось.

Мораль
Наше посткризисное будущее готовит 
нам массу интересного. Автомир, безус-
ловно, изменится, как делал это и раньше. 
Может быть, в моду войдут сверхэконо-
мичные модели, а может быть, альтерна-
тивное топливо. И уж точно к этим изме-
нениям смогут приспособиться не все. 
Причем то, что ты выжил и приспособил-
ся, вовсе не значит, что тебе и дальше да-
дут жить спокойно. Всегда найдутся 
«большая тройка», «семерка» или какой-
нибудь «туз», готовые вытолкнуть тебя на 
обочину. Кстати, любопытно будет посмо-
треть, как на сей раз выкрутится сама де-
тройтская тройка.  
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Трудные времена? Нет, 
если ты профессионально 
играешь в покер и биль-
ярд. Доказательство ищем 
в клубе «Лига».

Сделай покер  
своей работой

То
ва

р 
се

рт
иф

иц
ир

ов
ан

Спортивный покер – 
это интеллектуаль-
ная карточная игра,  
в которой игроки 
соревнуются друг с 
другом по утверж-
денным в установ-
ленном порядке пра-
вилам в умении, ма-
стерстве просчиты-
вать разнообразные 
вероятности и шан-
сы, оценивать такти-
ку и стратегию игры 
противника.

Бильярдный клуб «Лига» 
г. Ставрополь, ул. Перспективная, 1г 
тел.: (8652) 55-35-35, 47-66-77 (покерный зал)

В клубе «Лига» есть 
шесть покерных сто-
лов. Каждый вечер за 
ними собираются не 
менее 50 игроков, 
стремящихся в чест-
ной борьбе выявить 
победителя.

Бильярдный зал обо-
рудован пятью  
12-футовыми столами. 
Здесь проведены два 
всероссийских турнира 
звезд русского бильяр-
да с участием таких 
знаменитостей, как 
Евгений Сталев, Борис 
Григорьев, Владимир 
Петушков. Здесь вы 
можете проверить свои 
способности, развить 
их и стать на один уро-
вень со звездами.
Вы получите двойное 
удовольствие от игры, 
так как в зале находит-
ся удобная мягкая ме-
бель, и вы можете сде-
лать заказ своих люби-
мых блюд прямо в би-
льярдный зал. 

Ò Р Е Н Д

В кафе  вам предложат 
блюда европейской и 
японской кухонь. 
Мясо на мангале: 
шашлык, сувлаки  
и люля-кебаб, но  
пиком удовольствия 
станет  фирменное 
блюдо под названием 
«Лига». Большой вы-
бор элитных спиртных 
напитков и коктейлей 
вас приятно удивит.  
В клубе «Лига» вы 
можете запланировать 
деловую встречу, ро-
мантическое свидание 
или семейный отдых. 

Ежедневно в 16-00 и 
20-00 «Лига» органи-
зует турниры-Freeroll 
с гарантированным 
призовым фондом. 
Вход на эти турниры 
для всех бесплатный.
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радости
жизни

 Согревающая 
музыка

 Шашлычок 
под коньячок
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«У нас дешевле, чем у них!»
Так говорят в «Пивном Club-е» и предлагают не только суперзакуски  
к пиву, но и бизнес-ланчи от 120 рублей. В этом пивном ресторане пред-
лагают блюда европейской и кавказской кухонь по доступным ценам, 
есть уютный зал для некурящих и удобная парковка. Поболеть за люби-
мые футбольные команды или посмотреть Comedy Club с бокалом пива 
можно на улице Пирогова, 18 е.

Корзинка 
с сюрпризами
«Все трудней доживать до весны», – поет бард, имея в виду не авитаминоз. 
Однако трудности стоят того, чтобы их преодолели и первый весенний месяц 
порадовал нас не только подснежниками.

Золотой стакан
В феврале компания «Мыс Доброй Надежды» разыграла суперприз среди 
покупателей семечек «Золотой стакан», участвующих в акции «Купив 
семечек «Стакан», ты получишь злата грамм!» Счастливчик получил 
слиток золота! Но акция продолжается, и любители семечек могут не 
только найти в пачке золотое украшение, но и выиграть новый супер-
приз! (подробности на www.snaсkipilot.ru).

РАДОСТИ ЖИЗНИП А Н О Р А М А

Маэстро на кухне
«Патио Корлеоне» преподносит нам очередной сюрприз – кулинарное 
шоу с блюдами средиземноморской кухни в первый месяц весны.  
21 и 22 марта шеф-повар итальяно «Патио Корлеоне» Виктор Лекай  
ждет ценителей и знатоков итальянской кухни на демонстрацию  
приготовления блюд с последующей дегустацией. Дегустация пройдет 
под итальянскую музыку.

Зарабатывать играя
Есть люди, которым деньги достаются легко. Даже сейчас. Особенно 
сейчас. В бильярдном клубе «Лига» теперь каждый день в 16:00 и 20:00 
проходят турниры по покеру. Запись по тел. 8-962 447-66-57. И многие 
гости «Лиги» сделали игру своей работой, потому что она приносит по-
стоянный и немалый доход. Вход бесплатный для всех желающих испы-
тать удачу.
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Торгово - оздоровительно  -
развлекательный комплекс

В этом году ТОРК «Галерея» отпразднует свое пятилетие, но только теперь 
его концепцию можно считать завершенной.
23 февраля на шестом этаже комплекса открылся крупнейший на Север-
ном Кавказе развлекательный центр «Гранд». Площадь центра в квадрат-
ных метрах равняется двум тысячам. Интерьер стилизован под итальян-
скую городскую площадь. Взгляд гостей радуют узорчатая позолоченная 
ковка, панорамный обзор города из витражных окон центра и стеклян-
ный купол, сквозь который видно синее небо. Развлекательный центр 
«Гранд» объединил в себе несколько удачно дополняющих друг друга 
направлений: ресторан, боулинг, бильярд, караоке-бар и кальянную 
комнату. Вот, что называется, досуг на любой вкус! Кстати, все удовольствия доступны 24 часа в сутки. Первые гости отметили высокое ка-
чество оборудования, установленного в зонах боулинга ( Brunswick на 4 дорожки) и караоке (с фонограммой на 35 тысяч песен). А гурманов 
порадовал своим искусством приглашенный из Москвы шеф-повар Андрей Болдырев, который представил блюда европейской и итальянской 
кухонь по весьма доступным ценам.Тем  же, кто еще не был в развлекательном центре «Гранд», хочется напомнить известную фразу: «Лучше 
один раз увидеть, чем сто раз услышать!»

развлекательный центр

ПРОЕКТ  ГОДА!!!

боулинг от 350 руб час

караоке от 100 руб песня

БИЛЬЯРД от 350 руб час

ресторан 
европейская, итальянская кухни

блюда от 200 до 600 руб

Прием заказов и бронирование по тел. 48-86-86
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Не раздобыть  
надежной 
славы…
Медные трубы не изменили Игоря Костолевского – 
секс-символа эпохи застоя. И не вина артиста, 
что прежняя слава осталась в прошлом…

Текст Геннадия Хазанова

РАДОСТИ ЖИЗНИК И Н О П Р О К А Т

Ниже падать некуда

У Игоря Костолевского были серьезные ро-
дители. Отец  работал в министерстве внеш-
ней торговли, занимался поставками леса. 
Почти дипломат. Сын поначалу тоже не вы-
зывал особых тревог. Правда, в школе он 
учился плохо. Точнее, настолько скверно, 
что все окрестные учебные заведения боль-
ше, чем за звание победителя социалистиче-
ского соревнования в ковке предполагае-
мых строителей светлого завтра, боролись 
за право сбагрить будущую звезду соседям. 
Так Костолевский докатился до ВШРМ – ве-
черней школы рабочей молодежи. Ниже 
падать было некуда.
Ни о каком вузе в этом варианте речь идти 
просто не могла. И выпускник отправился 
зарабатывать трудовой стаж. В научно-
исследовательском институте кварцевой 
промышленности он работал испытателем. 
Надо думать, это значит, что некоторые новые 
разработки испытывали на бедном Игоре.
Через два года удалось поступить Костолев-
ского в инженерно-строительный институт. 
Там он поставил своеобразный рекорд: 
доучившись до третьего курса, умудрился 
не сделать ни одного чертежа. Пусть посме-
ются технари, он даже шрифтами не овладел!
Очевидно, так случается всегда, когда ми-
кроскопом пытаются забивать гвозди. 
Неудобно, и результат оставляет желать…

Дальше начинается 
легенда

Человек, чье мнение много для Игоря значило 
(читай, девушка), как-то произнес(ла): «Ты был 
бы идеалом, если бы имел гуманитарное образо-
вание». Еще бы не идеал: светловолосый краса-
вец с мечтательным взором метр восемьдесят 
девять ростом. А насчет пожелания, может, у кра-
савицы в школе были проблемы с математикой?
Девушка, конечно, имела право предполагать. 
Но окончательно сбил юношу с инженерной 
стези все-таки мужчина. Звали его Борисом, 
фамилию он носил соответствующую – Бори-
сов. С Костолевским его связывала многолетняя 
дружба. Ростом Боря был Игорю под стать, 
длинноволосый, очень самоуверенный краса-
вец. Работал он тогда на телевидении Риги, был 
знаменит  на берегах Балтики. И постоянно 
твердил, что друг зарывает в московские ас-
фальты собственное будущее.
Настояниями Бориса Костолевский поступил в 
госинститут театрального искусства им. Луна-
чарского, т. е. в ГИТИС. На парня с романтиче-
ской внешностью обратил внимание сам Ста-
нислав Ростоцкий и дал маленькую роль в филь-
ме «А зори здесь тихие». Почти тут же Владимир 
Мотыль предложил сыграть Ивана Анненкова в 
«Звезде пленительного счастья». Тут были за-
действованы Олег Стриженов, Иннокентий 
Смоктуновский, Олег Янковский. Потеряться 
среди таких ярких звезд мог бы любой актер. 
Поначалу и Игорь был абсолютно деревянным. 

Но… Владимир Яковлевич поверил в Костолев-
ского и всячески ему помогал. Второе «но»: 
история любви кавалергарда и юной францу-
женки была отдельным сюжетом в историче-
ском фильме. Авторы написали яркую и трога-
тельную мелодраму, которая затмила биогра-
фии более известных исторических персона-
жей. Третье «но»: Полину Гебль играла Эва Ши-
кульска. По темпераменту и обаянию красави-
ца полька была равна Игорю. Пара получилась 
замечательная. Не знаю, случился ли роман за 
кадром, но дружили Игорь и Эвка (так ее назы-
вали друзья) много лет после окончания рабо-
ты.

Как стать звездой

После «Звезды… » Костолевскому предложили 
заглавную роль в телесериале «И это все о нем». 
Его герой – комсомольский вожак на большой 
стройке или на каком-то крупном предприятии, 
не помню. В основе сериала лежал роман из-
вестного в те времена писателя Виля Липатова. 
Автор не делал своего персонажа олицетворе-
нием ВЛКСМ, он обрисовал определенный ха-
рактер. Артисту было что играть. Остальное 
доделало обаяние Игоря. 
А впереди был «Тегеран 43». Александр Алов и 
Владимир Наумов заслужили к тому времени 
репутацию выдающихся мастеров кино. «Ле-
генда о Тиле» привела в восторг весь мир. Изве-
стие, что режиссеры собираются снимать поли-
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Игорь Костолевский
Народный артист России 
(1995)
Лауреат Государственной 
премии России (1999, 
за участие в спектакле 
«Женитьба», 
театр на Покровке)
Лауреат премии Ленинского 
комсомола 
(1978, за исполнение роли 
Евгения Столетова в сериале 
«И это все о нем»)
Кавалер ордена Почета 
(2004)	

тический детектив о том, как гитлеровцы пыта-
лись убить одновременно Сталина, Черчилля и 
Рузвельта, вызвало огромный интерес и даже 
ажиотацию.
И вот авторы звонят Игорю и предлагают сы-
грать ГЛАВНУЮ роль. Притом что Алену Дело-
ну дали только эпизод. И тот согласился! Прав-
да, есть одно условие: «Ты должен быть этаким 
Хэмфри Богартом. Знаешь его?»
– Кто же не знает старину Богарта? – изумился 
актер. Но учился-то он в театральном вузе, исто-
рию кино там не преподавали. Пришлось под-
нимать друзей Бори Борисова. Те растолковали, 
что Богарт – американский артист. «Победитель 
не получает ничего», – написал Хемингуэй.  
А Богарт играл таких героев. Фильмы «Маль-
тийский сокол», «Касабланка», «Иметь и не 
иметь» стали классикой и сделали Хэмфри Бо-
гарта  легендарной фигурой. 
Костолевскому оставалось только увидеть Хэм-
фри собственными глазами.
В небольшом просмотровом зале на втором 
этаже ВГИКа Игорь и познакомился с голливуд-
ской звездой сороковых. А в качестве бонуса 
получил возможность поговорить об экзистен-
циальных истоках его ролей со страстным по-
клонником «Мальтийского сокола» и Хэмфри 
Богарта – философом Мерабом Мамардашвили.
«Тегеран… » имел огромный успех. У Костолев-
ского от знаменитого американца была только 
шляпа, но уровнем славы он его превзошел. Как 
минимум, в СССР.

Быть знаменитым 
некрасиво

Популярность Игоря плохо отразилась на его 
семейной жизни. Жене Елене приходилось слу-
шать в телефонной трубке: «Вы знаете, что у 
вашего мужа есть ребенок на стороне?» Или:  
«Я беременна от вашего мужа и собираюсь ро-
жать». Елена старалась не ревновать. Но живой 
человек устает. К концу  1990-х отношения Еле-
ны и Игоря дали трещину. Все чаще бывали 
размолвки. Тут в жизни Костолевского и появи-
лась французская актриса Консуэло де Авиланд. 
Они познакомились, когда артист гастролиро-
вал со спектаклем «Орестея» в Норвегии. Кон-
суэло ради любимого приехала в Москву, а за-

тем с гастролями отправилась в Новосибирск. 
Вместе с Костолевским они играли в спектакле 
«Татьяна Репина». Но мы забегаем вперед.
Самое удивительное, что на Костолевского та-
кая безумная слава не повлияла. Он остался 
интеллигентным человеком, внимательно слу-
шающим собеседника, а не выпячивающим 
при каждом случае свое величие. В отличие от 
многих коллег, Игорь помнил слова поэта «Быть 
знаменитым некрасиво» и соглашался с ними.
Вообще, Костолевский – хорошо воспитанный и 
умный человек. Чтобы этот факт был оценен по 
достоинству, напомню старый анекдот. Журна-
лист слушает восторги главного режиссера теа-
тра по поводу исполнителя всех главных ролей. 
– Он же дурак, – возмущается корреспондент. 
– Зачем ему быть умным, он  герой-любовник, – 
отвечает руководитель труппы.
Игорю Костолевскому довелось в жизни 
сыграть роль звезды и секс-символа. На са-
мом деле, он всегда оставался артистом и в 
театре стремился не к выигрышным ролям, 
позволявшим блеснуть внешностью, темпе-
раментом, обаянием, а к гротесковым обра-
зам, требовавшим подлинного  искусства. 
Подколесин в «Женитьбе», Иван в «Братьях 
Карамазовых», Плюшкин в «Мертвых ду-
шах» – это выдающиеся роли, которые заня-
ли почетное место в небедной истории рус-
ского театра.

Новое время

Актер ездил по всему миру. Скандинавия, Фран-
ция восторгались талантом и мастерством Ко-
столевского. А дома сильно изменилась жизнь. 
В реальности тон задавали «братки». На теле-
экранах – «Менты». Главным источником суще-
ствования и популярности актеров стало уча-
стие в бесконечных сериалах.
Костолевский тоже снялся в двух сериалах. Вы-
яснилось, что отточенное мастерство не выру-
чает. Этот жанр так устроен, что одаренность 
артиста, наработанная техника исполнения 

там просто не нужны. Лучший исполнитель – 
средних достоинств профессионал, способный 
из собственной внешности соорудить маску и 
десятилетиями безбедно существовать в пред-
лагаемых обстоятельствах. Игорю тут делать 
нечего.
Сегодня Игорь Костолевский – один из лучших 
артистов России и остального мира. Он много и 
с удовольствием работает в театре, помогает 
сыну, любит жену. Его ценят друзья, им восхи-
щаются понимающие в искусстве люди.
А то, что мы знаем не его, а  этого… , как его, ну  
в «Улице разбитых фонарей» (могли бы, кстати, 
за двадцать лет уже и запомнить) – Нилова, это 
характеризует не Костолевского, а нас, наше 
время, наши вкусы и запросы.      

Конфуз

До поступления в ГИТИС Игорь Костолевский 
попытался попасть в школу-студию МХАТ. Од-
нако тут случился конфуз. Когда молодой чело-
век предстал перед приемной комиссией,  от 
волнения ему вдруг стало жарко. Причем на-
столько, что он... принялся раздеваться. Снача-
ла снял с себя пиджак, потом – свитер и от волне-
ния – даже рубашку. Кто-то из экзаменаторов, 
обалдев от действий абитуриента, спросил: «Он 
что, в баню пришел?» Тогда Костолевский в 
обратном порядке оделся и вышел. Навсегда.

Секс-символ

После выхода фильма «Звезда пленительного 
счастья» в стране начался бум Костолевского. 
Сам он рассказывал: «Как раз после выхода 
«Звезды...» я оказался в Ленинграде, где зашел в 
Гостиный двор. Стою у прилавка и вдруг заме-
чаю, что магазинный гул стих и повисла полная 
тишина. Поворачиваю голову. Я – в гордом оди-
ночестве по одну сторону баррикад, а по другую  
стоит толпа и на меня смотрит». Пожалуй, это 
страшно, вы не находите? 
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Весна по-
итальянски

Текст Валерии Федоренко, фото Ксении Мельник

РАДОСТИ ЖИЗНИÃ О Т О В И М  В М Е С Т Е

Готовить мы начали не сразу 

после знакомства с Екатериной 

Лебедевой. Все время что-то 

мешало: то застревали в проб-

ках на дорогах, то внезапно 

пропадал свет на кухне. Но 

встреча все-таки состоялась! 

Мы с Катей расположились на 

любезно предоставленной кух-

не ресторана «Лас-Вегас». По-

вара поглядывали на нас с лю-

бопытством.

– Ритм моей жизни не всегда 

позволяет уделять много вре-

мени кухне, – предупредила 

наша героиня. – Учеба, работа, 

увлечения. Основу его заложи-

ли родители. Вообще, папа 

ждал рождения сына, а когда 

родилась дочь, он с грустью 

произнес: «Я так и знал…» Но 

дочь его не разочаровала: ак-

тивно занималась спортом – 

бегала, каталась на горных лы-

жах, занималась в секции дзю-

до и кружке танцев, а десять лет 

назад, когда приехали в Став-

рополь, потянуло в небо.

– В каком смысле?
– Прыгаю с парашютом. Во-

обще, мне нравятся действие и 

движение – это стало моим сти-

лем жизни, а кухня… под на-

строение, по мере необходи-

мости или когда интересно.
– Замечала, что среди шеф-
поваров много мужчин. Как 
думаешь, с чем это связано?
– Возможно, мужчинам лучше 

удается сочетать неожиданные 

ингредиенты, те, что кажутся 

несочетаемыми. В Италии про-

бовала прошутто – ветчина с 

дыней, наверняка мужчина 

придумал. Кстати, очень вкус-

но. Итальянцы хорошо готовят, 

и рецептам тех блюд, что мы 

сегодня будем делать, меня 

на-учил как раз итальянец.

– Итак, что мы готовим?
– Ризотто и салат с моцареллой.

– А что это за блюда?
– Ризотто – распространенное 

Итальянская кухня признана не только 
одной из лучших в мире, но и одной из самых 

популярных на сегодняшний день. И это 
неудивительно: ее отличает разнообразие 

натуральных продуктов и непременно 
оливковое масло, польза которого особенно 

ощутима в преддверии весны. 

блюдо из риса в Северной Ита-

лии. Итальянское ризотто в 

некотором смысле напоминает 

плов. Особенность его в том, 

что в процессе приготовления 

его надо постоянно помеши-

вать.

Рецепт ризотто может быть 

настолько сложным или про-

стым, насколько хотите вы 

сами. Его делают с чем угодно, 

даже с тыквой, но мы ограни-

чим фантазию шампиньонами. 

Для ризотто обычно берут рис 

«Арборио», но возможно заме-

нить его на любой среднезер-

новой рис. Рис варим, как 

обычно, без затей. Пока он го-

товится, займемся остальными 

продуктами. 

Катя берет свежие грибы, об-

резает ножки, чистит и режет 

на 6 частей, обжаривает на 

оливковом масле. Одновре-

менно в другую нагретую ско-

вороду она выливает сливки, в 

которые добавляет совсем не-

много белого сухого вина и не-

прерывно помешивает. «Осто-

рожно с вином – сливки могут 

свернуться!» Готовый рис она 

помещает в сковородку со 

сливками и мешает-мешает, 

поглядывая на шампиньоны. 

Затем Катерина берет сыр пар-

мезан и натирает его прямо в 

сковородку с рисом. Тут нужен 

настоящий итальянский темпе-

рамент и скорость. Но Катя 

справляется. И даже успевает 

отвечать на вопросы.
– А чем ты занималась в Ита-
лии?
– Училась. Изучала итальянский 
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язык, экономику, знакомилась 

с культурой и традициями стра-

ны. Дружба с семьей г-на Капел-

лини (владельца мебельной 

фабрики Florence Collections) 

навеяла идею создания ме-

бельного бутика.

 А 12 сентября 2008 года прои-

зошло торжественное откры-

тие бутика итальянской мебели 

Florence Collections, единствен-

ного в ЮФО России. Здесь я 

работаю в сфере поставок ме-

бели, совмещая творческую и 

организационную деятель-

ность. 

– Как тебе итальянцы?
– Об общих чертах итальянско-

го характера трудно сказать 

что-либо определенное. 

Итальянцы похожи скорее на 

нас, точнее, на образ русских в 

глазах европейцев, чем на сво-

их ближайших северных сосе-

дей – французов, швейцарцев и 

австрийцев. Они разговорчи-

вы, веселы и остроумны, до-

брожелательны и гостеприим-

ны. Итальянцы отличаются 

большой общительностью и 

при этом очень талантливы. 

– Ты хотела бы жить в Ита-
лии?
– Итальянцы по-разному отно-

сятся к туристам и иммигран-

там. В первом случае с тебя сду-

вают пылинки, во втором – ты 

человек второго сорта. Вооб-

ще, каждый должен жить в сво-

ей стране. Путешествовать хо-

рошо, но жить надо там, где 

родился.

Ризотто пирамидкой выклады-

вается на тарелку, сверху до-

бавляется еще с десяток стру-

жек сыра пармезан. Шампиньо-

ны вокруг пирамидки несут 

еще и декоративную нагрузку – 

 украшают блюдо, а немного 

зелени – это заключительный 

штрих. 

– Традиционным блюдом ита-

льянского стола является салат 

с сыром моцарелла. Тут все 

просто, – комментирует Кате-

рина. – Через один укладываем 

ломтик помидора и ломтик 

сыра, так, чтобы получались 

две дуги по краям тарелки. Го-

товим микс салатов с рукколой 

(листья одуванчиков). Для этого 

салата нужен соус песто – ке-

дровые орехи, оливковое мас-

ло и сушеный базилик. 

– Действительно, ничего экс-
тремально сложного. Кстати, 
вернемся к экстриму. Обыч-
но люди, занимающиеся экс-
тремальными видами спор-
та, привлекают в свой круг 
друзей и близких. Ты как?
– Успешно. Здесь не бывает 

«случайных людей». Сам вид 

спорта проводит «естествен-

ный отбор», ограничивая круг 

друзей, которым можно дове-

рить свою жизнь и разделить 

вкус победы.

Рецепт
Ризотто:
рис «Арборио», шампиньоны, 

сливки, сыр пармезан, сухое 

белое вино.

Салат с моцареллой:
помидоры, сыр моцарелла, 

несколько видов салата, рукко-

ла, лимонный фреш.

Соус песто:
кедровые орехи, оливковое 

масло, сушеный базилик. 
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Новый элемент – Lily Club
Фото Юрия Швыдченко

Клуб открылся в День святого Валентина. Кто знает, 
может, именно здесь влюбленные будут находить 
друг друга круглый год?

Первое, что видишь, – людей в черных масках. 
Охрана встречает тебя и провожает. Это интригует. 
И одновременно дает чувство безопасности. В клубе 
усилена охрана и особый фейс-контроль, который 
уделяет повышенное внимание моральному об-
лику гостей, а не только их одежде. Несмотря на такие 
строгости, политика клуба демократична и учиты-
вает разные категории гостей. Даже дизайн поме-
щения указывает на это. Площадь поделена на три 
зоны: «гламур», «Малибу» и «хайтек», которые 
объединены сложной диодной подсветкой и боль-
шим танцполом, вокруг которого расположена 
24-метровая барная стойка, где можно неожидан-
но попасть на внутриклубные соревнования барме-
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нов по фристайлу. Lily Club радует не только музы-
кальной избирательностью для умеренных тусов-
щиков (ставка сделана на качественный евро-поп, 
без уклона в жесткий прогрессив или ретро), но и 
выбором среди трех кухонь: японской, европей-
ской и кавказской.
Здесь можно порадовать каждое из чувств! Осо-
бенное удовольствие ожидает нас по субботам:  
встречи со звездами, людьми из Книги рекордов 
Гиннесcа, тематические вечеринки, Special quest 
star открытия. Немецкий диджей Mchael Haase 
открыл практику субботних встреч в Lily Club и, 
кажется, особенно полюбился публике после 
убойного микса Юры Шатунова с David Guetta.  
А за полночь обладатели самого круглого счета 
отправились на автомобильную прогулку по го-
роду на…  лимузине. Уже за счет заведения.

Lily Club
г. Ставрополь, ул. Доваторцев,  40а

каждую ночь 20:00–06:00
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«Будет жарко», 
Таня 

Казалось бы, в этой песне все хорошо: и му-
зыка со знойными восточными мотивами, и 
певица (экс-участница группы Hi-Fi), и весь-

МУЗЫК А  С  В А С И Л И ЕМ  ШУМНЫМ

Музыка, 
которая 
согревает

Пережить холодный март, пока весеннее солнце медленно набирает обороты, 
поможет Василий Шумный, наш бессменный музыковед, 
голос из радиоприемника и директор по радиовещанию 
«Русского радио» и DFM в Ставрополе.

Готов поспорить на что угодно: правильно 
подобранная музыка согревает получше ТКП, 
излюбленного девайса романтических бары-
шень. Отложите в сторонку пресловутый «те-
плый клетчатый плед», пора танцевать. 

ма горячий текст. Вот только нелепый 
местами: «от желания таешь янтарем»  
(Интересно, при какой температуре 
плавится янтарь? Или это про плавленый 
сырок песня?). Ну, Бог с ним, с текстом! 
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Все можно простить авторам за согревающие 
строчки: «Будет жарко, будет 
жарко, этой ночью будет жарко». И чего 
у песни не отнимешь – она заставляет 
танцевать практически любого и почти  
сразу…

Coco Jamboо, 
MR President

Эти «бременские музыканты» (так когда-то 
прозвали трио из города Бремена) в девяно-
стые своими песнями давали жару всей Евро-
пе. А в 1997 году выяснилось, что за участников 
трио поют другие люди. Германия была в шоке. 
Смешные эти немцы, право слово. У нас каж-
дый второй артист петь не может, и ничего, 
слушаем, подпеваем, еще и CD покупаем. 
Я уверен, многие задавались вопросом: «А что, 
вообще, такое Coco Jamboo?» У меня, друзья, 
есть несколько версий. Если читать по-
испански: «коко хумбо» –  знаменитый уруг-
вайский коньяк. Если обратимся к английско-
му, то получится… слоновьи кокосы? 
Все это чепуха, главное – песня заставит вас 
трясти и кокой, и джамбой, и даже кокоджам-
бой до исступления и согреет на 100 %. А в пас-
мурный день главное, чтобы тепло было.

Fire, 
Scooter.

У ребят из группы Scooter танцевальных  
песен – вагон и маленькая тележка. Hyper! 
Hyper! Move your ass, Fire, How Much Is The Fish? 
Faster Harder Scooter – перечислять можно бес-
конечно, но лучше все же послушать.
Песня с пламенным названием «Огонь», выпу-
щенная в апреле 1997 года, действительно 
зажгла все танцполы и покорила чарты, а высо-
кий блондин (не путать с Пьером Ришаром) 
Эйч Пи Бакстер (именно он и кричал «Fire») 
стал всемирно известен. Fire взяли саундтре-
ком к фильму «Смертельная Битва-2. Уничто-
жение». 
Кто-то считает музыку Scooter техно, кто-то – 
рейвом, а кто-то – и хардкором (по правде го-
воря, они играли все по чуть-чуть), а я считаю, 
что надо вставить диск в проигрыватель и 
жечь. ФАЕЕЕЕЕЕЕЕЕЕЕ!!!

Sweet Dreams,
 Eurythmics

Как известно, согревает нас не только безум-
ная тряска телом на танцполе. Вот, например, 
композиция, вполне годящаяся на роль саунд-
трека к ролевым сексуальным играм с плетью, 
кожаным бельем и прочей атрибутикой: «Кто-
то хочет тебя использовать, кто-то хочет, чтоб 
ты его использовал… »
Честно говоря, после перевода этого текста я 
уже не возьмусь за песню Help Me, Dr. Dick 
группы E-rotic. Ну а про «сладкие мечты» могу 
сказать следующее. Песня практически в одно-
часье стала мегахитом по обе стороны океана 

и вырвала Eurythmics из небытия. С годами она 
обзавелась кучей ремиксов (самые известные 
от S. Angello & S. Ingrosso и  Global DJ’s) и по-
прежнему, как в 1983 году, распаляет танцпо-
лы и тела клабберов. 
Ну и главное: именно под Sweet Dreams Деми 
Мур показала прелести своего тела в фильме 
«Стриптиз». Девушки! Следуйте ее примеру, и 
тогда вас точно согреют в этом марте.

«Ой, мороз, 
мороз!», народ

В нашей северной стране умеют греться раз-
ными путями. Один из них такой:

 «заправил» душу, развернул ее – и пой сколько 
влезет! А без этой песни ни одно застолье не 
обходится. Слова простые, мелодию на генном 
уровне знаем, а компания и повод всегда най-
дутся. 
И пусть вы дважды поклонник «Битлз», триж-
ды клаббер или четырежды фанат 
Кая Метова, все равно при случае затянете: 
«Ой, мороз, мороз, му-му-му-му-му!»
Грейтесь на здоровье!

З. Ы. Не переводите тексты иностранных песен 
на русский язык, себе дороже. 
Просто ЛЮБИТЕ МУЗЫКУ. 
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«И шашлычок 
под коньячок…»
Шашлык – блюдо культовое. Это целая наука или даже философия. Пора, пора  
открывать барбекюшно-шашлычный сезон! Если, конечно, он у вас закрывался.

Мясо
Настоящему кавказскому муж-
чине не нужно объяснять тонко-
сти этого благородного дела. 
Иначе мирные посиделки пре-
вратятся в жаркий спор. Сколько 

людей – столько мнений о пра-
вильности замачивания, приго-
товления, жарки, поедания и 
даже запивания. Одно можно 
сказать: из чего бы ни готовился 
шашлык (из курятины, рыбы, 

баранины, свинины, говядины 
или телятины), главное – сде-
лать правильный выбор. Мясо 
должно быть и не парным, и не 
мерзлым, но обязательно све-
жим и охлажденным. В заморо-
женном меньше питательных 
веществ, и шашлык из него ни-
когда не будет сочным. Из пар-
ного мяса хороший шашлык 
тоже не приготовишь: с туши 
должна стечь кровь, а само мясо 
нужно основательно промари-
новать.

Место
Нежный и сочный шашлык по-
лучится из свиной шейки и бара-
ньего окорока. Из свиного око-
рока барбекю выйдет более су-
хим. Говядина жестче, и неопыт-
ному человеку сделать из нее 
сочное блюдо будет довольно 
сложно. Единственная часть, 

которая у нее годится на шаш-
лык, – вырезка. А вот если вы 
купите телятину, то результат 
превзойдет все ваши ожидания. 
Человеку, не искушенному  
в приготовлении шашлыка, луч-
ше всего практиковаться на ку-
рице: мясо нежное и быстро 
готовится.

Маринад
Основа любого маринада – соль, 
перец и лук. Чтобы приготовить 
образцово-показательный шаш-
лык, пересыпьте мясо сначала 
крупной солью (она впитывает 
все в себя и не дает сок), потом 
крупными размятыми горошка-
ми перца, а затем нарезанным 
крупными кольцами луком. 
Если мясо свежее – для марина-
да этого будет достаточно.  
А если нет? Цыплят обычно за-
мачивают в вине или молоке, 
баранину – в вине или кислых 
соках (например, лимонном или 
гранатовом), свинину и теляти-
ну – в вине, кислых соках или 
простокваше. Есть рецепты сви-
нины в пиве. Уксус грубоват  
и используется, как правило, 
чтобы замаскировать несвежее 
или очень жесткое мясо.

Дрова
Для приготовления шашлыка 
лучше всего использовать бере-
зу, липу, дуб и все породы фрук-
товых деревьев (яблоню, грушу, 
сливу, вишню, черешню, абри-
кос, персик и др.), виноградную 
лозу. Категорически исключа-
ются дрова из хвойных пород со 
смолистой древесиной, они при-
дадут мясу привкус, не «забивае-
мый» никакими соусами. 
Ну а искусство жарки можно 
освоить только на практике! 
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Среди гостей презентации, как 

сказал Сергей Козлов, Бренд Ам-

бассадор по французским маркам 

Pernod Ricard Rouss, не просто лю-

бители коньяка, а настоящие цени-

тели. Каждому из присутствующих 

был предложен бокал коньячного 

коктейля в качестве аперитива и 

для подготовки ко встрече с ХО. 

Как известно, позиция ХО, утвер-

дившая мировое лидерство 

Martell в этом сегменте, объединя-

ет не только коньяки с выдержкой 

от 20 лет, но и самым долгим и пол-

ным послевкусием. Не имеет смыс-

ла начинать трапезу с бокала ХО, 

стоит подготовить рецепторы ко-

ньяком VS или VSOP и высокой 

кухней, блюда которой позволят 

раскрыться букету дорогого напит-

ка. Со времен Людовика XIV га-

строномия, сопутствующая на-

слаждению наследием коньячного 

дома Martell, имеет настолько 

большое значение, что подарила 

миру новую кухню – кухню конья-

ка. В ней уместны паштеты, птица  

с яблоками, изюмом или медом, 

говяжье филе в сливочном соусе, 

десерты, которые составят вы-

игрышную гастрономическую 

пару коньяку Martell. Основной 

принцип выбора подходящего 

блюда для трапезы с коньяком 

заключается в следующем :  его 

вкус не должен потеряться на фоне 

коньяка и в то же время не должен 

его перебивать. Вкус блюда обязан 

соответствовать и оттенять яркий, 

запоминающийся вкус напитка, но 

не быть ему абсолютно идентич-

ным. Например, интенсивный 

своеобразный вкус утки или бара-

нины прекрасно дополнит вкус 

коньяка, а почти нейтральные по 

вкусу белая рыба или латук совер-

шенно потеряются на его фоне. 

Блюда, подготовленные для нашей 

Всевластие 
XO

В ресторане «Шоколад ХО» прошла встреча на 
уровне ХО со старейшим люксовым брендом 

коньяка в мире – Martell.

Фото Ксении Мельник

дегустации, соответствовали пред-

ставлениям французских королей 

об уместных гастрономических 

парах. Тем не менее, вспоминая о 

роскошных традициях Версаля, 

Бренд Амбассадор упомянул: 

«Дом Мартель существует  

с 1715 года, но у нас нет истории, у 

нас есть наследие». Наследие и 

формирует культуру потребления 

благородного напитка. В разгово-

ре о культуре потребления косну-

лись мифических гастрономиче-

ских пар, которые сопутствуют 

всякой выдающейся марке. Так, до 

сих пор к коньяку многие нареза-

ют лимон. Хороший напиток не 

нуждается в таком ярком сопрово-

ждении, лимон не раскрывает 

вкус коньяка, а заглушает его. 

«Надо отличать традицию от дур-

ных привычек, – посоветовал Сер-

гей Козлов. – Только плохие конья-

ки нуждаются в лимоне. «Дом 

Мартель» не имеет коньяка, кото-

рый надо пить с лимоном». И это 

действительно так, качественный 

синтез коньячных спиртов регио-

нов Бордери, Фэн-Буа, Гранд- и 

Птит-Шампани, выдержка исклю-

чительно в бочках из тронсейского 

дуба и особый двойной метод 

дистилляции Martell придают уди-

вительно мягкий и легкий вкус с 

насыщенными цветочными тона-

ми всем коньякам этого Дома. 

Качество напитков и сопутствую-

щая приятная беседа оставили 

уникальное по длительности по-

слевкусие удовольствия.
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«И шашлычок 
под коньячок…»
Шашлык – блюдо культовое. Это целая наука или даже философия. Пора, пора  
открывать барбекюшно-шашлычный сезон! Если, конечно, он у вас закрывался.

Мясо
Настоящему кавказскому муж-
чине не нужно объяснять тонко-
сти этого благородного дела. 
Иначе мирные посиделки пре-
вратятся в жаркий спор. Сколько 

людей – столько мнений о пра-
вильности замачивания, приго-
товления, жарки, поедания и 
даже запивания. Одно можно 
сказать: из чего бы ни готовился 
шашлык (из курятины, рыбы, 

баранины, свинины, говядины 
или телятины), главное – сде-
лать правильный выбор. Мясо 
должно быть и не парным, и не 
мерзлым, но обязательно све-
жим и охлажденным. В заморо-
женном меньше питательных 
веществ, и шашлык из него ни-
когда не будет сочным. Из пар-
ного мяса хороший шашлык 
тоже не приготовишь: с туши 
должна стечь кровь, а само мясо 
нужно основательно промари-
новать.

Место
Нежный и сочный шашлык по-
лучится из свиной шейки и бара-
ньего окорока. Из свиного око-
рока барбекю выйдет более су-
хим. Говядина жестче, и неопыт-
ному человеку сделать из нее 
сочное блюдо будет довольно 
сложно. Единственная часть, 

которая у нее годится на шаш-
лык, – вырезка. А вот если вы 
купите телятину, то результат 
превзойдет все ваши ожидания. 
Человеку, не искушенному  
в приготовлении шашлыка, луч-
ше всего практиковаться на ку-
рице: мясо нежное и быстро 
готовится.

Маринад
Основа любого маринада – соль, 
перец и лук. Чтобы приготовить 
образцово-показательный шаш-
лык, пересыпьте мясо сначала 
крупной солью (она впитывает 
все в себя и не дает сок), потом 
крупными размятыми горошка-
ми перца, а затем нарезанным 
крупными кольцами луком. 
Если мясо свежее – для марина-
да этого будет достаточно.  
А если нет? Цыплят обычно за-
мачивают в вине или молоке, 
баранину – в вине или кислых 
соках (например, лимонном или 
гранатовом), свинину и теляти-
ну – в вине, кислых соках или 
простокваше. Есть рецепты сви-
нины в пиве. Уксус грубоват  
и используется, как правило, 
чтобы замаскировать несвежее 
или очень жесткое мясо.

Дрова
Для приготовления шашлыка 
лучше всего использовать бере-
зу, липу, дуб и все породы фрук-
товых деревьев (яблоню, грушу, 
сливу, вишню, черешню, абри-
кос, персик и др.), виноградную 
лозу. Категорически исключа-
ются дрова из хвойных пород со 
смолистой древесиной, они при-
дадут мясу привкус, не «забивае-
мый» никакими соусами. 
Ну а искусство жарки можно 
освоить только на практике! 
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«Живи настоящим» с Doris — с 1 февраля 
по 20 мая при заказе кальяна  

гости получают билет на участие   
в розыгрыше путевки в Египет  

на 2 человека,  
который состоится 20 мая.

Информационный 
партнер

Официальный партнер

Каждый день вход для девушек  

БЕСПЛАТНЫЙ + коктейль в подарок!

27 февраля – TECKTONIK PARTY 

8 Марта – эксклюзивный мужской стриптиз, 
развлекательная программа для девушек. 

Каждые выходные в гостях у ночного клуба 
Doris дуэт «Партизаны», а также лучшие ведущие 
и МС  г. Ставрополя. В программе призы, конкур-
сы, розыгрыши.

Каждый понедельник: Friends Party. Вечеринка 
для модных друзей в теплой и уютной обстанов-
ке. Party residents: Dj Снег (Tech-house), Dj Litvinov 
(Electro), а также в гостях самые видные диджеи 
и МС юга России.

По вторникам и средам: арт-кафе Doris 
weakens в cтиле disco.

Четверг -  вечеринка для автолюбителей 
Parkovka (бармен-шоу, MC Снежок и Aleksey 
Almazny).

C 11 до 15 часов работает суши-бар. 

К Вашим услугам большой танцпол и сцена 
для проведения концертов, вечеринок, банкетов 
и других мероприятий. 

Информация по тел. (8652) 951-444

г. Ставрополь, ул. Доваторцев, 30б
торговый центр «ЕвроПарк»

Резерв столов: (8652) 951-444 
Официальный партнер
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Анна Омарова:  
«Ставропольский  
ветер меня 
не напрягает»
Лишь одну медаль завоевали на XXIX Олимпийских играх в Пекине 
ставропольские спортсмены. 

C П О Р Т П Р О Б Е Г

Про бег и прыжки в сторону
В составе сборной России в Китай ездили бок-
сер Давид Айрапетян, дзюдоист Руслан Кишма-
хов и три легкоатлетки – уже упоминавшаяся 
Мария Абакумова, метательница молота Анна 
Булгакова и ядротолкательница Анна Омарова, 
о которой и пойдет далее речь. 
Карьера Анны складывается, как увлекатель-
ный приключенческий роман. Неожиданные 
повороты сюжета поджидают нашу героиню 
практически на каждом шагу. Начнем с того, 
что в детстве юная ессентучанка Аня Толокина 
даже не помышляла о толкании ядра. Занима-

лась баскетболом, волейболом, плаванием, 
борьбой, бегом, прыжками в длину. А когда 
замаячила перспектива стать профессиональ-
ной спортсменкой, стала бегать и прыгать… в 
сторону от своих спортивных перспектив. 
– Как-то раз на школьных соревнованиях ко 
мне подошел известный специалист Борис 
Семенович Симаков и спросил: «Хочешь пое-
хать в Ставрополь, в училище олимпийского 
резерва?», – вспоминает Анна. – Конечно, я 
была не против. Но в УОР принимали только 
после девятого класса, а я к тому времени окон-
чила всего семь. Пообещала тренеру, что буду 
усиленно заниматься, готовиться к поступле-
нию, однако за год на тренировках я побыва-
ла… три раза. На первом занятии впервые уви-
дела ядро, взяла его в руки и отправила на от-
метку 9 метров 30 сантиметров – это третий 
взрослый разряд. Симаков глянул на это дело и 
говорит: «Тебе обязательно надо ехать в Став-
рополь». Долгое время я от Бориса Семеновича 
бегала. Говорила: «Да, да, я приду», а сама зани-
малась другими делами. Да и мама с папой 
были против моего отъезда... 
Но, в конце концов, родители мне сказали: 
«Можешь ехать, если не понравится – вер-
нешься». Я поехала, о чем очень скоро пожале-
ла. Нравы в училище были строгие, условия 
спартанские, поблажек – минимум. В первые 
месяцы все девчонки плакали, хотели домой. 
А я ходила, всех успокаивала. Но спустя какое-
то время тоже завыла. Но тогда уже мама мне 
сказала: «Нет, дочка, давай доделай начатое. 
Пока получается, смысла уходить нет». Через 
год я поехала на первенство России, причем 
выступала не по своему возрасту, а состяза-
лась с девушками старше меня. И с ходу стала 
бронзовым призером. Так и пошло, и вот уже 
12 лет толкаю ядро. 

Про тряпочку и пенсию
Вскоре Анну выпустили на зарубежные сорев-
нования. И тут не обошлось без приключений.
– Я должна была ехать на чемпионат мира сре-
ди юниоров в Чили. Но за месяц до начала тур-
нира отпросилась домой. Тренер как чувство-
вал неладное – сам взялся отвезти и привезти 
меня. В Ессентуках я с подружкой пошла на 
дискотеку. На обратном пути пристал какой-то 
парень, что-то ему во мне не понравилось. Сло-
во за слово – он меня ударил. Я человек некон-
фликтный, драться не люблю, но тут он меня 
взбесил – замахнулась, ударила. Парня оттащи-
ли, дней десять он потом лежал в реанимации. 
А у меня палец в двух местах сломан. И я пони-
маю, что чемпионат мира пролетает мимо 
меня. Тем не менее через две недели я начала 
имитировать упражнения – метала вместо 

Текст Алексея Бирюкова
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ядра сначала тряпочку, потом взяла трехкило-
граммовый снаряд. Еду на первенство России, 
выигрываю и тут узнаю, что на чемпионат 
мира… не еду. Пришлось отправляться в Герма-
нию на клубный Кубок Европы. Ну, думаю, хоть 
что-то. В Германии побеждаю с  рекордом со-
ревнований, возвращаюсь в Ставрополь, где 
мне сообщают, что меня все-таки берут на чем-
пионат мира! Нельзя сказать, что я работала на 
всю катушку – тренеры знали, что у меня про-
блемы с рукой, поэтому тренироваться по пол-
ной программе не заставляли. В итоге я оказа-
лась пятой. На следующий год поехала на моло-
дежный чемпионат Европы, там тоже стала 
пятой, ко мне это место почему-то прицепи-
лось, – говорит Анна. 
Перед молодой спортсменкой замаячили бле-
стящие перспективы, и в этот момент  она от-
правляется… «на пенсию». Анна Толокина 
вышла замуж и стала Омаровой, родила дочь.  
А через два года решила вернуться. Однако в 
национальной сборной ее не ждали – места в 
главной команде страны для ставропольчанки 
не нашлось. 
– После этого вообще пропала охота занимать-
ся, я считала себя обиженной. Тренер  Алек-
сандр Васильевич Крохмалев приходил в учи-
лище, за руку меня на тренировки вытаскивал. 
Ко всему прочему, я никак не могла вернуть 
прежнюю форму, пришлось начинать все с 
чистого листа. Три года топталась на одном 
месте, и только к 2007 году что-то стало полу-
чаться. На одной из тренировок наконец-то 
поймала нужное движение. И поняла, как все 
легко на самом деле. К тому времени Крохма-
лев уехал работать за рубеж, а меня взял мо-
сковский тренер  Владимир Георгиевич Сафо-
нов. Зимой я установила личный рекорд  
18,8 метра (это норматив мастера спорта меж-
дународного класса), а летом начала толкать 
ядро на соревнованиях за 18 метров стабильно. 
И все равно чувствую: что-то не получается.  
На Мемориале братьев Знаменских наконец-то 
прорвало. Первые попытки были не ахти, и я 
практически махнула рукой, успокоилась, по-
думала:  будь что будет. Вышла в круг на третью 
попытку, толкнула ядро, и вдруг мне так захоте-

лось кричать! Стою, ору, а в сектор не смотрю. 
Стадион замер, табло показывает  19,68 (это 
рекорд сезона в стране и второй результат в 
мире), а я выхожу из сектора не назад, как по-
ложено, а вперед. И попытка не засчитывается! 
Тренер кричит, как бешеный, все в шоке, но 
поделать уже ничего нельзя. 
И все же чуть позже я показала почти такой же 
результат на Кубке Европы в Германии. Трене-
ры рассчитывали, что я в лучшем случае  
в тройку призеров попаду. Я выхожу на сорев-
нования, трибуны болеют против меня – за 
свою, немецкую,  спортсменку, и только слыш-
но, как где-то дискоболка Дарья Пищальнико-
ва кричит: «Омарова – супер!» За ней осталь-
ные наши сборники начинают скандировать.  
Я думаю:  да будь что будет. Толкаю ядро – у 
меня опять звезды в глазах, на стадионе тиши-
на, а я понимаю, что «попала в ядро». Смотрю 
на табло – 19,69. Для конкуренток это стало 
шоком, они уже не смогли собраться и догнать 
меня. А я получила «золото» – это была моя 
первая серьезная медаль в карьере, – расска-
зывает Омарова.  

Про гранаты и призовые
В нынешнем олимпийском сезоне Анна пока-
зывает очень приличные результаты. В россий-
ской сборной она сейчас является безусловным 
лидером, и шансы получить награду летних 
Игр в Поднебесной у ставропольчанки, по мне-
нию экспертов, были очень высоки. 
– Мне в Пекине нужна медаль, тем более что 
второго олимпийского шанса может и не быть. 
Единственное, что огорчало, – я намного реже 
видела дочь, потому что подготовка к Играм 
был очень интенсивной. Тренировалась на 
износ, но это необходимо было делать, – отме-
тила Анна. 
И все же взойти на пьедестал почета Омаровой 
было не суждено. Отправив в лучшей из попы-
ток свой спортивный снаряд на свидание с от-
меткой 19 метров восемь сантиметров, ставро-
польчанка замкнула шестерку сильнейших 
ядротолкательниц планеты. А победительни-
цей Игр с результатом 20,56 метра стала Вале-
ри Вили из новой Зеландии. 

Тем не менее жизнь после Олимпиады не за-
канчивается, и сейчас Анна, проводя работу 
над ошибками, готовится к новым стартам. 
– Честно говоря, соревнования я могу про-
играть только самой себе. Если дам волю сво-
им нервам – пиши пропало. Поэтому учусь 
бороться со своими эмоциями. Раньше рядом 
со мной на состязаниях можно было гранату 
взрывать – я бы и бровью не повела. В России я 
номер один в своей дисциплине, и бремя лиде-
ра очень сильно давит. Но рядом тренеры, 
которые знают меня лучше, чем я сама, на их 
помощь я тоже рассчитываю. Не буду скры-
вать, для меня спортивные выступления – это 
не только возможность получить медали, но и 
заработать призовые деньги. Надеюсь купить 
машину, квартиру в Ставрополе. За 12 лет он 
стал для меня родным. Мне нравятся его архи-
тектура, месторасположение, и даже ветер, 
который царит в городе, меня не напрягает. 
Есть города намного хуже. Со Ставрополем 
много связано, есть и плохие воспоминания,  
но они уйдут. Зато останутся друзья и близкие, 
– убеждена Анна Омарова.  
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Все, что действительно важно, – просто. 
По этому признаку оно и узнается. 

Жильбер Сесброн

Гостеприимство – качество, которое 
складывается из первобытной простоты 

и античного величия. 
Сара Бернар

Упрощение – это насилие, заступающее 
на место утерянной простоты. 

Карл Ясперс

Простота – суть элегантности. 
Софи Лорен

Совершенно очевидно одно – то, что 
я ненавижу простоту во всех ее формах. 

Сальвадор Дали

Мы не даем никаких оценок, 
не несем никакого послания,

это просто музыка, даже если вы 
считаете иначе. 

Beatles

Жизнь научила меня простой вещи: 
не оглядываться на трупы врагов. 

Йердэн Рэйнхарт

Как хорошо, что я не был богатым: 
от многих простых вещей продолжаю 

получать большое удовольствие.
Неизвестный автор

C К А З А Н О
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