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г. Пятигорск, пр-т Кирова, 29, тел. (8793) 39-39-09
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Å-Êëàññ Premium Edition â ÊËÞ×ÀÂÒÎ.
 � Àâòîìîáèëè «Ìåðñåäåñ-Áåíö» Å-Êëàññà â 

êîìïëåêòàöèè Premium Edition áûëè ñîçäàíû 

äëÿ Âàøåãî óäîáñòâà è êîìôîðòà è ïðåäñòàâ-

ëÿþò ñîáîé ñîâåðøåííûé íàáîð îïöèé.

 �   Äàæå ñîâåðøåííóþ ôîðìóëó ìîæíî óëó÷-

øèòü, äîáàâèâ ýêñêëþçèâíûå îïöèè, íåêîòî-

ðûå äèçàéíåðñêèå øòðèõè, íåñêîëüêî ÿðêèõ 

äåòàëåé, ÷òîáû ñòàòóñíûé àâòîìîáèëü «Ìåð-

ñåäåñ-Áåíö» Å-Êëàññà Premium Edition ïðèîá-

ðåë ïðèòÿãàòåëüíûé îðåîë ýêñêëþçèâíîñòè.

 � Òàê æå, êàê Âû ñîçäàåòå ñâîé èìèäæ, 

òùàòåëüíî ïîäáèðàÿ êàæäóþ äåòàëü, ñïåöèà-

ëèñòû Mercedes-Benz ÊËÞ×ÀÂÒÎ ïðåäëàãàþò 

Âàì ýòîé îñåíüþ íåñêîëüêî âàðèàíòîâ Å-Êëàñ-

ñà Premium Edition, êîòîðûå ïðèçâàíû îòðà-

æàòü Âàø ýêñêëþçèâíûé ñòàòóñ è ÿâëÿþòñÿ 

ïîäòâåðæäåíèåì Âàøåãî óñïåõà è ñòðåìëåíèÿ 

ê ñîâåðøåíñòâó.

 � Óñòàíîâêà ïàêåòà Premium âîçìîæíà íà 

Å-230, Å-280, Å-280 4 MATIC, Å-350 4 MATIC. 

Â èñïîëíåíèå Premium âõîäÿò: îêðàñêà 

ã. Ìèíåðàëüíûå Âîäû, àâòîìàãèñòðàëü «Êàâêàç», òåë. (87922) 7-58-79, www.keyauto.ru

ã. Ãîðÿ÷èé Êëþ÷, òðàññà «ÄÎÍ Ì-4», òåë. (86159) 444-05, www.keyauto.ru
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Èñêëþ÷èòåëüíî Âàø.
ìåòàëëèê, 7- ñïèöåâûå ëåãêîñïëàâíûå êîëåñ-

íûå äèñêè, õðîìèðîâàííûå ïîðîãè, ñäâèæ-

íîé ëþê ñ ýëåêòðîïðèâîäîì, êîâðèêè «Merce-

des-Benz», CD-÷åéíäæåð (ñîâìåñòèìûé ñ mp3), 

ñèñòåìà KEYLESS-GO, à òàêæå «Ñïîðò-ïàêåò», 

âêëþ÷àþùèé â ñåáÿ ñïîðòèâíûå âåíòèëèðóå-

ìûå òîðìîçà, ñïîðòèâíûå ïåäàëè, ñïîðòèâ-

íóþ ïîäâåñêó, õðîìèðîâàííûå íàêîíå÷íèêè 

âûõëîïíûõ òðóá è ìíîãî äðóãèõ ïðèÿòíûõ 

ìåëî÷åé äëÿ Âàøåãî óäîáñòâà.

Å-230 Premium Edition   

Å-280 Premium Edition

Å-280 4 ÌATIC Premium Edition    

  � Âûáèðàÿ àâòîìîáèëè «Ìåðñåäåñ-Áåíö» 

             Å-Êëàññ Premium Edition, Âû äåëàåòå ñâîé    

      ñëåäóþùèé øàã âïåðåä.

Öåíà â ðóá.
âêë.ÍÄÑ

Ìîäåëü 

1 799 000

2 110 500

2 355 500
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ПЯТИГОРСК   РЕСТОРАНЫ, КАФЕ, РАЗВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ ЦЕНТРЫ: Ресторан «Шалаши», место дуэли 

М. Ю. Лермонтова/Ресторан «Эль Густо», ТЦ «Универмаг», ул. Мира, 3/Ресторан «Золотой дракон» 

 ул. Дзержинского,101а/ Кафе «Кавказский дворик», ул. Теплосерная, 24/Кафе «Ресторанный дворик» 

ТРЦ «Университи»,  ул. Панагюриште, 2/Кафе Molinari, ТД «Романовский»,  ул. Орджоникидзе,11 а/«Магия 

Пицца», ул. Ермолова, 42/ Кофейня «Окно в Париж», ул. Орджоникидзе,19/ Кофейня «Дон Капучино»

 ул. Кирова, 61/Ночной клуб  Version 1.0, ТД «Романовский», ул. Орджоникидзе,11а/ Бильярдный клуб 

«Галерея», бульвар Гагарина, 2/Боулинг- клуб «Суши-страйк», ул. Панагюриште, 2, 1 этаж/Боулинг- клуб 

«Арбат», ТД «Арбат», ул. Октябрьская,17

ГОСТИНИЦЫ И САНАТОРИИ: Гостиница «Интурист», пл. Ленина,13/Гостиница «Бештау», ул. 1-я Бульварная,17 

БАНКИ:  «Евроситибанк», ул. 40 лет Октября, 58а/Сбербанк, Орджоникидзе, 21 

САЛОНЫ-МАГАЗИНЫ, ТОРГОВЫЕ И ДЕЛОВЫЕ ЦЕНТРЫ:   ТЦ «Универмаг», ул. Мира, 3/Магазин «Л` Этуаль»  

«Для душа и души»/Yves Rocher/ Бутик  X-line/«Интерспорт»/ Naf-Naf/Benetton/Premaman/Эконика

 ТЦ «Детский мир», ул. Октябрьская, 1 /Benetton/Sela, ТРЦ «Университи», ул. Панагюриште, 2, Юдашкин 

Джинс/ Msфон/Эмилио Гуидо, ТД «Русь», ул. 40 лет Октября, 23 /Магазин подарков «Алсвет»,

ул. Кирова, 48/«Кафель Века», ТВК «Машук», Февральская, 54/Бутик In Wear Matinique, ул. Дзержинского, 42 

Бутик Enrico Marinelli, ТД «Романовский», 3 этаж/Interior Salon Galleri, ул. Калинина, 67а/ «Жилье 

Комфорт»,  ул. Ермолова, 28/Мебельный салон Korina, ТЦ «Меркурий», Черкесское шоссе / Мебельный 

салон «Аллегро», пр-т Калинина, 2/2/Салон сот. связи «MSфон», пр-т Кирова, 45, ул. Леваневского,13а 

ул. Леваневского,19, ул. Бульварная, 2/Магазин «Коламбия»,  Лермонтовский разъезд /Компания 

«Босфор», ул. Ермолова,14/ Ювелирный магазин «Русское золото» пр-т Кирова, 47/«Салон очки»,  пр-т 

Кирова, 78/ Кухни «ДРИАДА», ул. Пастухова, 35/ООО «Принформ -сервис», Лермонтовский разъезд 

ООО «Веста», Черкесское шоссе,11 

САЛОНЫ КРАСОТЫ, МЕДИЦИНСКИЕ ЦЕНТРЫ И ФИТНЕС-КЛУБЫ: «Дарина», ул. Пушкинская, 31, кор. 3

Медицинский центр «Медикор+», ул. Октябрьская, 23/ЛДЦ«Медиум», ул. 40 лет Октября, 52а

Фитнес-центр «Микс», пр-т Калинина, 2, кор. 4

АВТОСАЛОНЫ: Mitsubishi motors, Лермонтовский разъезд /«Дрим Кар КМВ», Черкесское шоссе/ Hyundai 

Лермонтовский разъезд  

МИНЕРАЛЬНЫЕ ВОДЫ  РЕСТОРАНЫ, КАФЕ, РАЗВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ ЦЕНТРЫ: РЦ «Макси»

ул. 50 лет Октября, 26 

САЛОНЫ-МАГАЗИНЫ, ТОРГОВЫЕ И ДЕЛОВЫЕ ЦЕНТРЫ:  «Мир техники», ул. Советская,128 

«Жилье комфорт», ул. Советская, 4 /«Мастер Кровли», пос. Прогресс, ул. 9 Мая, 5

САЛОНЫ КРАСОТЫ, МЕДИЦИНСКИЕ ЦЕНТРЫ И ФИТНЕС-КЛУБЫ: SPA-Центр «Эгоистка» 

ул. 22 Партсъезда, 79 /«Семейная стоматология», ул. Пушкина, 99 

АВТОСАЛОНЫ: «Ключавто», а/м Кавказ, Минераловодский район, 344 км + 900 м/«Ауди Сервис», а/м Кавказ  

Минераловодский р-н, 347 км /«Дрим Кар КМВ», а/м Кавказ, 348 км

ЕССЕНТУКИ   РЕСТОРАНЫ, КАФЕ, РАЗВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ ЦЕНТРЫ:  РЦ «Артурс», ул. Интернациональная, 28 

ГК «Европа», ул. Пятигорская,151/ Ресторан «Банкир», ул. Гагарина,13/Ресторан «Родос», р-н городского 

озера/Ресторан «Русский двор», ул. Анджиевского

САНАТОРИИ И ГОСТИНИЦЫ: «Исток», ул. Анджиевского, 23 

САЛОНЫ-МАГАЗИНЫ, ТОРГОВЫЕ И ДЕЛОВЫЕ ЦЕНТРЫ:  «Мебельный дом», ул. Октябрьская, 435

Ювелирный салон «Изумруд», ул. Кисловодская,1 

САЛОНЫ КРАСОТЫ, МЕДИЦИНСКИЕ ЦЕНТРЫ И ФИТНЕС-КЛУБЫ: Салон красоты «Сакура» 

ул. Новопятигорская, 4а/ Медицинский центр «Эстемед», ул. Анджиевского, 25а 

БАНКИ: «ИмпексБанк», ул.Баталинская,11 

КИСЛОВОДСК   РЕСТОРАНЫ, КАФЕ, РАЗВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ ЦЕНТРЫ: СРЦ «Атлантида», ул. Широкая, 43

Кофейня «Золотой Дракон», ул. Вокзальная 

САНАТОРИИ И ГОСТИНИЦЫ:  Гостиница «Парк Отель»/ГК «Гранд Отель», Курортный бульвар,14

ГРК «Корона», Курортный бульвар, 5/PANinter, Курортный бульвар, 2б/ГД «Люкс», ул.Чкалова, 61 

Санаторий «Плаза», пр-т Ленина, 26/Санаторий «Целебный нарзан», ул. Желябова, 5 

РГК «Замок коварства и любви» 

БАНКИ:  «Мединвестбанк», Курортный бульвар, 2 

САЛОНЫ-МАГАЗИНЫ, ТОРГОВЫЕ И ДЕЛОВЫЕ ЦЕНТРЫ:  «Блиц», ул. Героев медиков,10/ Салон цветов 

и интерьеров «Фрея», универсам,1 этаж/ Обувной салон «Эконика», Курортный бульвар, 2 

САЛОНЫ КРАСОТЫ:  «Ногтевой центр Натальи Болдурчиди», пр-т Первомайский, 27  

ЖЕЛЕЗНОВОДСК  Худ.  академическая галерея Aves,  ул. Мироненко, 6/РК «Аркада», ул. Чапаева, 31

Ресторан Nikos Palas, пос. Иноземцево, ул. Гагарина,1б/«Машук Акватерм», пос. Иноземцево,  ул. Колхозная
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г. Пятигорск: Отдел кредитования, ул. Дзержинского, 46, тел. (8793) 39-02-50, 39-02-49, автосалон «АСК ДримКар», Черкесское шоссе, 33, тел. (8793) 31-93-93, 
г. Лермонтов: Сектор кредитования физических лиц дополнительного офиса № 30/0114, ул. Волкова, 11, тел. (87935) 5-30-92, г. Ессентуки: Сектор кредитования 
физических лиц дополнительного офиса № 30/098, ул. Кисловодская, 24а, тел. (87934) 7-80-06, г. Минеральные Воды: Сектор кредитования физических лиц дополни-
тельного офиса № 30/0127,  ул. Тбилисская, 57а, тел. (87922) 5-01-13, г. Кисловодск: Сектор кредитования физических лиц дополнительного офиса № 30/0117, ул. Куйбышева, 
51, тел. (87937) 2-51-52, г. Железноводск: Сектор кредитования физических лиц дополнительного офиса № 30/0108,  ул. Ленина, 73а, тел. (87932) 3-29-02, Предгорный район, 
ст. Ессентукская: Сектор кредитования физических лиц дополнительного офиса № 30/0139, ул. Гагарина, 100, тел. (87961) 2-38-96   

АВТОКРЕДИТ 
до 5 лет от  11%

Генеральная лицензия Банка России на осуществление банковских операций №1481 от  03.10.2002 г. Сбербанк России ОAО

Автомобиль не роскошь.
Доказано Сбербанком
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Власть как она есть

Со времен Древней Греции суще-
ствует множество понятий, харак-
теризующих бесчисленные формы 
власти. Опознать их можно по со-
ставной части «...кратия» (от гре-
ческого kratos – сила): аристокра-
тия, бюрократия, охлократия, 
демократия…  Более экзотичные – 
плутократия, медиакратия, порно-
кратия, феминократия, геронто-
кратия… и так далее.

«Ядерный чемоданчик» давно 
стал символом верховной власти. 
Это черный кейс фирмы 
Samsonite  с замком-шифром. Вну-
три него спрятан аппарат конфе-
ренц-связи «Казбек». В случае чего 
он оповестит президента 
о ракетно-ядерном нападении. 
Если будет принято решение об 
ответном ударе,то команда уйдет 
обратно, на системы боевого управ-
ления ракетными комплексами.

Диктатор – глава государства, ко-
торый деспотически распоряжает-
ся жизнью своих граждан и не мо-
жет быть отстранен от власти за-
конными способами. По данным 
американского журнала «Parade», 
самыми свирепыми диктаторами 
2006 года стали: Омар аль-Башир 
(Судан), Ким Чен Ир (КНДР), Тан 
Шве (Бирма), Ислам Каримов 
(Узбекистан), Ху Цзиньтао (КНР).

Традиция подводить первые итоги 
через сто дней после  вступления 
в должность пришла в Россию из 
Америки. Дело в том, что начало 
президентской деятельности  Руз-
вельта совпало с Великой депресси-
ей. Рузвельт с первых дней пред-
принял шаги, позволившие выве-
сти страну из кризиса. С тех пор 
по первым ста дням работы нового 
президента пытаются определить, 
каким будет его правление.

«Перстень рыбака» – атрибут рим-
ских пап. Для каждого понтифика 
отливают новое кольцо с его име-
нем. На кольце изображен святой 
Петр в образе рыбака. Символика 
перекликается со словами Христа 
о том, что его ученики станут лов-
цами человеческих душ. После 
смерти понтифика перстень разби-
вают, чтобы исключить возмож-
ность фальсификации документов 
в период выборов нового папы.

Конрад Буссов так описывал пере-
дачу власти умирающим царем 
Федором: «Федор протянул скипетр 
старшему Никитичу [Романову], 
поскольку тот был ближе всех к тро-
ну». Тот отказался. Отказались 
и три его брата. Царю надоело 
ждать, и он сказал: «Ну, кто хочет, 
тот пусть и берет скипетр, а мне 
невмоготу  держать его». Тогда Бо-
рис Годунов протянул руку и через 
голову Никитичей схватил его».

День президентов США амери-
канцы отмечают в третий поне-
дельник февраля. Его идея роди-
лась в 1782 году, когда в Ричмонде 
роскошным балом отпраздновали 
день рождения первого американ-
ского президента Вашингтона. 
К началу XIX века этот день стал 
всеобщим праздником. В 1971 году 
президент Никсон предложил пере-
именовать день рождения Вашинг-
тона в День всех президентов.

«Четвертой властью» называют 
журналистику, принимая за осно-
ву теорию Монтескье о разделе-
нии государственной власти 
на три ветви – исполнительную, 
законодательную и судебную. 
«Пятая власть» пока не имеет точ-
ного определения, это и мафия, 
и деньги, а в последнее время под 
пятой властью подразумевают 
Интернет.

В отношениях с властью не так уж много вариантов. Либо вы ее имеете, 
либо вы за неё боретесь, либо вы ей подчиняетесь. Игнорировать власть невозможно. 
Но никто не запрещает выяснить о ней кое-что интересное…
И в этом мы вам поможем.

П Р Е С Т О
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Отпусти свою фантазию!
Лучших парикмахеров и визажистов собрал в 
Москве XIII чемпионат России по парикмахер-
скому искусству и декоративной косметике. 
Особенно приятно, что в номинации «Фанта-
зийный макияж» серебряным призером стала 
наша землячка – визажист пятигорского салона 
красоты «Арбат-Престиж» Светлана Егорова, 
представившая на конкурсе свою фантазийную 
работу. Участие в подобных мероприятиях и 
завоевание почетных наград уже давно стало 
доброй традицией салона «Арбат-Престиж».

Осенний марафон
Что? Где? Когда? Вопросы, интересующие нас независимо от того, какая 
погода за окном. Ведь для того, чтобы не отстать от жизни, современному 
человеку нужно держать нос по ветру.

Помощь без операции
В клинической больнице № 101 города Лермон-
това внедрен передовой метод  дистанционно-
волновой литотрипсии, призванный помочь 
больным, страдающим мочекаменной болез-
нью. Безоперационная ударно-волновая лито-
трипсия проводится на новейшем аппарате 
Dornier посредством ультразвука и рентгена и 
позволяет эффективно и безболезненно избав-
ляться от  камней в почках, мочеточниках и 
мочевом пузыре. При этом полностью исклю-
чается вредное воздействие ударной волны на 
окружающие ткани.

Поздравляем!
Первого октября пятигорскому торговому ком-
плексу «Машук» исполнилось ровно три года. 
За это время торговый комплекс смог не только 
уверенно заявить о себе, но и собрать в своих 
стенах самые известные торговые марки регио-
на.  День рождения «Машука» стал настоящим 
праздником для всех его покупателей. В течение 
трех дней во всех магазинах комплекса действо-
вали большие скидки на товары для дома, а по-
купателям и гостям торгового комплекса дари-
лись подарки и праздничное настроение. 

Впервые на Юге России
Одиннадцатого октября компанией КЛЮЧАВ-
ТО в Краснодаре был торжественно открыт 
первый в Южном федеральном округе дилер-
ский центр по продаже и обслуживанию авто-
мобилей марки Lexus «Лексус-Краснодар». 
Впервые жителям Юга России будет доступен 
не только весь модельный ряд Lexus, но и пред-
ложен комплексный подход к обслуживанию 
автомобилей, включающий весь перечень ра-
бот и услуг. Открытие дилерского центра Lexus 
позволит еще сильнее укрепить позиции этой 
марки на российском рынке.

Как хочется стреляться…
В Пятигорске прошел открытый турнир по 
пейнтболу, организованный  Ставропольской 
краевой Федерацией спортивно-тактического 
пейнтбола при поддержке Федерации пейнтбо-
ла РФ и ессентукского пейнтбольного клуба 
«Техноспорт». Турнир проходил  на городском 
стадионе и стал ярким и динамичным зрели-
щем. В борьбе за Кубок губернатора Ставро-
польского края встретились команды ведущих 
предприятий и общественных организаций 
Кавминвод, а также команды всего Юга России. 

Я поведу тебя в музей
С пятнадцатого октября по пятнадцатое ноя-
бря в ессентукском краеведческом музее про-
ходит персональная выставка  известного рос-
сийского художника Константина Полякова. 
Выпускник Ставропольского художественно-
го училища Константин Поляков уже четыре 
года живет и работает в Петербурге и является 
участником многих групповых и персональ-
ных выставок. В Ессентуках будут представле-
ны живописные и графические работы худож-
ника, ярко отражающие творческое мировоз-
зрение автора. 

П А Н О Р А М А
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Денежная 
изнанка власти
Текст Константина Ольшанского

Власть дает возможность заработать, в том числе и на скандалах, доллар-другой 
политикам, бизнесменам, писателям, режиссерам и даже… молоденьким 
стажеркам в синих платьицах.

И что характерно, неограничен-

ную власть над умами и кошелька-

ми обеспечивает отнюдь не толь-

ко высокая должность… 

 Watergate
Во время президентской предвы-
борной кампании летом 1972 года 
в избирательном штабе Демокра-
тической партии в офисном ком-
плексе «Watergate» арестовали 
семерых взломщиков. Как выясни-
ли вездесущие журналисты 
«Washington Post», это были сотруд-
ники администрации тогдашнего 
президента Никсона, который 
пытался переизбраться на второй 
срок. Взломщики хотели устано-
вить в штабе конкурирующей пар-
тии «жучки». 
Скандал раздули до национально-
го масштаба. Ряд ближайших по-
мощников президента получили 
тюремные сроки, а сам Никсон под 
угрозой импичмента подал в от-
ставку. Позднее на Уотергейте сде-
лали целую индустрию развлече-
ний. По мотивам этой истории 
в 1976-м Алан Пакула снял оскаро-

носный «Вся президентская рать», 
в 1979-м Курт Воннегут написал 
роман «Тюремная птаха».  Уже 
в 90-е годы эта фабула фигурирова-
ла  в «Симпсонах», «Футураме» 
и «Секретных материалах»,  и даже 
в играх для «PlayStation». Песни 
про Уотергейт есть в репертуаре 
Элтона Джона, «Queen» и панк-
идолов «The Clash».

«Железный молот»
Американцы любят давать своим 
военным операциям звучные на-
звания: бомбардировки Косово 
в 1999-м они назвали «Союзниче-
ской силой», вторжение в Афгани-
стан в 2002-м – «Беспредельным 
правосудием», войну в Ираке – 
«Железным молотом». Собствен-
но, вторжение в Ирак началось 

после того, как военные эксперты 
сообщили, будто обнаружили 
в этой арабской стране оружие 
массового поражения (в том числе 
бактериологическое). Когда война 
уже была в разгаре, один из экспер-
тов, британский микробиолог 
Дэвид Келли заявил в СМИ, что 
никакого оружия в Ираке на самом 
деле нет. 
А вскоре бездыханное тело ученого 
нашли в глухой лощине. Якобы 
эксперт покончил жизнь само-
убийством, не выдержав шумихи 
вокруг своего имени. Естественно, 
поползли слухи о причастности 
властей к его смерти. Но, навер-
ное, мы никогда не получим ответа 
на вопрос  «Кто убил Келли?». 
Впрочем, это уже и не важно, ведь 
иракская война оказалась самой 

затратной авантюрой за всю исто-
рию человечества – США потрати-
ли  на нее уже более $300 млрд., 
а конца никак не видно.

Сайентология
В 1952 году американский писа-
тель-фантаст Лафайет Хаббард 
разработал новую «религиозную 
философию», которую назвал звуч-
ным словом сайентология. Основ-
ной упор в этом учении делался 
на «самоосвобождение» – духовное

П Р И Б Ы Л Ь Н О Е  Д Е Л О
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и физическое исцеление человека. 
В некоторых странах мира сайенто-
логия официально признана как 
религия, а где-то, напротив, отри-
цается как сектантство (в том числе 
и в России). Среди самых извест-
ных последователей этого учения – 
голливудские звезды Джон Травол-
та, Кэтрин Белл, Том Круз и Кэти 
Холмс. 
Всего же идеи Хаббарда в мире ис-
поведуют около 10 млн. человек, 
объединенных в выстроенную по 
принципу жесткой иерархии орга-
низацию – Церковь сайентологии. 
К тому же это исправно работаю-
щий коммерческий механизм, 
ежегодно приносящий миллиард-
ные прибыли. В своем составе Цер-
ковь имеет даже собственные 
службы разведки и контрразведки, 
безопасности, «этический суд» 
и карательные органы. 

«ДРУГГ»
«Движение распространителей 
учения Григория Грабового» – 
пожалуй, самая масштабная афера 
на всем постсоветском простран-
стве. Сам Грабовой, по образова-
нию инженер и фельдшер, работал 
в конструкторском бюро в Узбеки-
стане и получил известность, когда 
в 1991 году запатентовал некий 
«Способ предотвращения ката-
строф и устройство для его осу-
ществления». 
В 1995-м он перебрался в Москву: 
читал лекции в МЧС, вел програм-
му на государственном телевиде-
нии, при финансовой помощи Ми-
нистерства культуры РФ снимал 
кино, при поддержке Госдумы РФ 
издавал газеты. В 2004-м Грабовой 
созвал пресс-конференцию, где 
заявил, что он «Иисус Христос во 
втором пришествии». Потом обе-
щал, что  в 2008 году выиграет пре-
зидентские выборы и первым де-
лом издаст указ о «запрете смерти» 
на всей территории страны. Фили-
алы «ДРУГГ» были созданы в 57 
регионах страны, а заодно в Амери-
ке, Германии, Франции, Болгарии, 

Украине, Казахстане, Узбекистане. 
В марте 2006-го Грабового аресто-
вали по подозрению в мошенниче-
стве, сейчас он ждет решения суда 
в столичном Лефортово. 

Моника Левински
Грандиозный скандал, разразив-
шийся в Белом доме в 1995 году, 
получил название «Zippergate» 
(от англ. zipper – «молния на брю-
ках»). Сама г-жа Левински роди-
лась в 1973 году в семье еврейских 

эмигрантов (ее мать – из СССР), 
в 22 года устроилась работать ста-
жером-переводчиком в Белый дом. 
Во время стажировки девушка име-
ла несколько оральных сексуаль-
ных контактов с тогдашним прези-
дентом Биллом Клинтоном. 
Об этом прознала одна из ее подруг 
и растрезвонила на весь мир. 
Началось длительное сенатское 
расследование, в ходе которого 
Клинтон произнес знаменитую 
фразу: «Я не имел сексуальной свя-
зи с этой женщиной» (как позже 
признавался президент, оральный 
секс он собственно и сексом-то 
не считает). Сама Левински вмиг 
стала звездой «желтой прессы». 
Она направо и налево раздавала 
интервью, мелькала в телешоу, 
даже запустила собственную ли-
нию вязаных сумочек, написала 
книгу мемуаров, изданную астро-
номическим тиражом в 400 тыс. 
экземпляров. Но вскоре скандал 
утих, и про Левински подзабыли: 
ныне скромно трудится социаль-
ным психологом где-то на Среднем 
Западе.  
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Владимир Вагшуль 
Директор мебельного салона «Кухни Дриада»
Я думаю, что власть – это понятие абсолютное, а 
вкус – относительное. Совместить эти понятия 
довольно сложно. Но лично мне вкус власти не 
приносит приятных ощущений. Это большая 
ответственность  как за коллектив, так и за дело. 
Моя задача как руководителя - построить отно-
шения в своем коллективе так, чтобы свести 
свою власть к минимуму, чтобы все и так четко 
знали и исполняли свои обязанности. 

Какова власть 
на вкус?
Власть, безусловно, сложное в приготовлении блюдо, 
в котором собраны все  вкусовые нюансы: и острота, 
и горечь, и сладость. И  даже после «легкого перекуса» 
остается долгое, долгое послевкусие…

Эдуард Грициненко
Антикризисный управляющий 
ночного клуба «Кит», г. Пятигорск
Власть во все времена была не только глобаль-
ной ответственностью, но и большим соблаз-
ном и искушением. К сожалению, в настоящее 
время больше ценится не то, что можно сделать, 
находясь во власти, а то, что можно получить 
благодаря ей. Правда, и платить за это приходит-
ся  своей честностью и порядочностью. Власть – 
горький мед!!!

Анжелика Зоренко
Директор туристической компании «Энжел»,
 г. Пятигорск
Если говорить о власти как о механизме 
управления, то, я думаю, у власти нет особен-
ного вкуса, власть – это служба. Но в любом 
случае, прежде чем рассуждать о том, каков 
на вкус плод, его надо попробовать. А я, слава 
Богу, от власти достаточно далека.

Татьяна Кондракова 
Генеральный директор ООО «Логика 
Красоты», г. Пятигорск
Человек подвергается трем испытаниям: 
власть, деньги и слава. Власть может стать 
наркотиком – упоительным и сладким. 
Власть –  это соблазн, иногда заставляющий 
забыть о нравственности, морали и собствен-
ном «Я». Только сильный духом человек может 
преодолеть это испытание и использовать 
свою власть во благо.
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АДЛЕР, ул. Ромашек, 42а, «Кухни Дриада», тел. (8622) 44-70-66; АНАПА, ул. Ленина, 163, «Кухни Дриада», тел. (86133) 3-21-60; АСТРАХАНЬ, ул. Савушкина, 4, «Кухни Дриада», 
тел. (8512) 600-800; ВОЛГОГРАД, пр-т Ленина, 65к, ТЦ «Стройград», «Кухни Дриада», тел. (8442) 26-62-67; ВОЛГОДОНСК, ул. Морская, 110, «Кухни Дриада», тел. (86392) 7-87-
12, 7-52-56; ВОЛЖСКИЙ, пр-т Ленина, 84а, «ЦУМ», «Кухни Дриада», тел. (905) 339-45-55; ГЕЛЕНДЖИК, ул. Пионерская, 27, «Кухни Дриада», тел. (86141) 3-51-12; ИВАНОВО, 
ул. Красных зорь, 4а, МС «Mobel & Zeit», «Кухни Дриада», тел. (4932) 41-09-14, 32-73-96; ИРКУТСК, ул. Рабочего штаба, 68, м. «Мебель Сити», тел. (3952) 707-447; КАЗАНЬ, 
ул. Чистопольская, 20/12, «Кухни Дриада», тел. (843) 518-69-18; КОСТРОМА, ул. Сенная, 24, «Кухни Дриада», тел. (4942) 35-85-31; КРАСНОДАР, ул. Дзержинского, 100, ТК «Крас-
ная площадь», тел. (861) 253-79-17; МАХАЧКАЛА, ул. Гагарина, тупик 6, д.3, мебельный салон «Беларусь», тел. (8722) 64-43-74; МОСКВА, Волгоградский пр-т, 54, м. «Кузьминки», 
«Кухни Дриада», тел. ((495) 179-62-95, Ленинградское ш., МЦ «Гранд», «Кухни Дриада», тел. (495)780-33-00(доб. 1241), ул. Большая Семеновская, 10, ТЦ «Мебель России», 
тел.(916) 132-47-99; НИЖНЕКАМСК, ул. Юности, 7а, м. Дилан, тел. (8555) 42-47-77, 41-93-30; НИЖНИЙ НОВГОРОД, ул. Ижорская, 11, «Кухни Дриада», тел. (8312) 167-906; 
НОВОРОССИЙСК, пр-т Ленина, 22, «Кухни Дриада», тел. (8617) 71-15-37; ОРЕЛ, ул.2-я Посадская, 2, ТЦ «Пирс» (2 этаж), тел. (4862) 47-57-03 (доб. 108); ПЕНЗА, ул. Суворова, 71, 
«Кухни Дриада», тел. (8412) 52-09-00; ПЯТИГОРСК, ул. Пастухова, 35, «Торгово-деловой центр», «Кухни Дриада», тел. (8793) 39-00-69; РОСТОВ-НА-ДОНУ, ул. Красноармейская, 
266/57, «Кухни Дриада», тел. (863) 29-23-555 (29-23-777); САМАРА, ул. Ново-Садовая, д.25, «Кухни Дриада», тел. (846) 33-40-987; САРАТОВ, ул. Рахова, 162/164, «Кухни Дриада», 
тел. (8452) 29-27-32; СОЧИ, ул. Воровского, 22, «Кухни Дриада», тел. (8622) 642-632; СТАВРОПОЛЬ, ул. Мира, 355/38, «Кухни Дриада», тел. (8652) 37-19-26; ТАГАНРОГ, ул. Петров-
ская,109, «Кухни Дриада», тел. (8634)36-38-38; ТУАПСЕ, ул. Карла Маркса, 16/1, «Кухни Дриада», тел. (86167) 2-06-33; УФА, ул. Айская, 75, «Кухни Дриада», тел. (3472) 52-07-31, 
бульвар Ибрагимова,88,ТЦ « Три кита плюс», «М… стиль», тел. (3472) 908-660; ЧЕЛЯБИНСК, ул. Труда, 185, ТК «Магнит», тел. (908)58-44-258, (912) 898-00-03; ЯРОСЛАВЛЬ, 
ул. Толюухина, 8/75, ТЦ «Петровский Пассаж», тел. (4852) 74-58-93.

г. ПЯТИГОРСК, ул. Пастухова, 35, «Торгово-деловой центр», «Кухни Дриада», тел. (8793) 39-00-69.

Фабрика «Дриада»: тел. +7-86392-77-400, e-mail: info@kuhni-driada.ru, www.kuhni-driada.ru 
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Во главе 
новой команды
– Итак, Петр Николаевич, год 
назад вы познакомились 
с городом Пятигорском…
– Да нет, я познакомился с ним 
гораздо раньше… А когда работал 
директором управления кредито-
вания Северо-Кавказского банка, 
узнал регион Кавминвод в сфере 
крупной и средней клиентуры. 
В общем, отправляясь в Пятигорск, 
я понимал, куда и на что иду.
– И на что вы шли?
– Ну, скажем так, у отделения был 
комплекс проблем по большин-
ству показателей. Поэтому руко-
водство Северо-Кавказского банка 
приняло решение направить сюда 
новую команду, которую я и воз-
главил. Конечно, я осознавал риск 
и понимал, что беру на себя ответ-
ственность за прошлое, настоящее 
и будущее этого банка.
– И зачем вам это было нужно?
– Честно скажу: для многих в бан-
ке мое согласие возглавить Пяти-
горское отделение стало полной 
неожиданностью. Человек сидел 
в аппарате, на хорошей должно-
сти… Казалось бы, что человеку 
этому ещё нужно? А мне хотелось 
познакомиться со всеми аспекта-
ми банковской деятельности. 
Здесь появилась возможность все 
«прощупать» своими руками, 
доказать, что я способен решать 
весь спектр вопросов, сопровож-
дающих работу банка. Но тогда 
меня не все поняли.
– А семья поняла?

– Вначале не понимала, сейчас 
поняла... Ставрополь, как ни кру-
ти, столица. В Ставрополе про-
стор, широта. В Пятигорске все 
по-другому. А мы для того сюда 
и призваны, чтобы сохранить все 
лучшее в городе и в регионе, 
сделать Кавминводы еще более 
привлекательными для гостей 
и инвесторов. 
– С чего вы начали?
– Прежде чем идти сюда, мы тща-
тельно изучили сложившуюся 
здесь ситуацию и подготовили 
программу так называемого «пла-
на финансовой стабилизации», г
де постарались описать все про-
блемы пятигорского отделения и 
наметить пути их решения. Окон-
чательный вариант программы 
мы «ваяли» уже на месте. До конца 
2007 года работали по этому пла-
ну. Были большие кадровые пере-
становки. Практически все страте-
гические направления банка воз-
главили новые люди.
– Когда появились первые 
результаты работы?
– Ситуация начала улучшаться уже 
месяца через полтора-два. С тех 
пор – стабильный и неуклонный 
рост. Если в прошлом году мы по 
всем рейтингам среди отделений 
Северо-Кавказского банка зани-
мали 26-е место…
– Из скольких?
– Из 26 (смеется)… То на сегод-
няшний день по одним показате-
лям мы уверенно держимся где-то 
в серединке, а по некоторым пара-
метрам уже четвертые-пятые. 

И будем идти дальше, потому что 
задачу мы поставили перед собой 
амбициозную.
– Похоже, вы здесь всерьез 
и надолго…
– Конечно, иначе я бы сюда не при-
ходил… За этот год меня «прово-
жали» уже не раз. В начале года, 
когда ситуация начала выравни-
ваться, многие уже посчитали, что 
моя миссия здесь выполнена 
и я могу идти дальше. Но я возгла-
вил отделение не для того, чтобы 
добиться сиюминутного успеха. 
Да, можно и за два месяца искус-
ственно повысить какие-то пока-
затели. Но я хочу, чтобы все было 
честно. Сейчас идет положитель-
ная динамика, и я думаю, что улуч-
шение работы банка помогает 
развитию всего региона. Уверен, 
что КМВ по силам стать лучшим 
курортом России, и одну из глав-
ных ролей в этом преображении 
может сыграть Сбербанк. 
Да и меня уже не тянет в Ставро-
поль, как раньше. Заодно смог 
здоровье поправить. Шикарный 
воздух Пятигорска придает сил, 
так что здесь я чувствую себя пре-
восходно, хотя работаю, 
как и в Ставрополе, допоздна. 

Система стимулов
– Чем сейчас живет банк, когда 
кризис миновал?
– Нашей основной задачей было 
вернуть клиентскую базу, снова 
завоевать доверие. И я чувствую, 
мы на верном пути. Не только по-
тому, что экономические показа-

тели пошли в гору или оттого, что 
мы активно занимаемся рекла-
мой. Все знают, что Сбербанк – 
лучший банк. Но если говорить 
именно о Пятигорском отделении, 
то число клиентов банка растет 
не только благодаря упоминаниям 
о нас в прессе, но и благодаря ак-
тивной и плодотворной работе 
наших сотрудников, основанной 

Новый курс
Чужой риск как минимум любопытен. Смелые поступки 
вызывают восхищение. А уж успех после всего этого – повод 
пригласить человека в рубрику «Персона номера». Сегодня 
мастер-класс по решительным действиям и выходу из кризиса 
дает Петр Николаевич Колтыпин, управляющий Пятигорским 
отделением Северо-Кавказского банка Сбербанка России.

– Для того мы  сюда и призваны, чтобы сохранить все лучшее
в городе и в регионе...

П Е Р С О Н А
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на принципах честности, доверия, 
порядочности. Мы стараемся 
предложить то, что востребовано, 
и четко выполняем взятые на себя 
обязательства.
Конечно, не все просто с нашей 
материальной базой. Для клиен-
тов большое значение имеет не 
только надежность и  стабиль-
ность банка, но и удобная парков-

ка, комфорт помещений. Уже дав-
но я ищу землю для нового краси-
вого здания банка. Оно вполне 
может стать визитной карточкой 
города. Последнее время ситуация 
сдвинулась с мертвой точки, мы 
стали тесно взаимодействовать 
с городскими властями. Это дает 
свои положительные результаты. 
Представители местных органов 

власти идут нам навстречу и ищут 
возможности для строительства. 
А пока мы активно развиваем фи-
лиальную сеть. Сегодня у Пятигор-
ского отделения около 60 филиа-
лов и они стабильно работают. 
В наших новых офисах шикарные 
клиентские залы, кондиционеры, 
максимально полный набор услуг. 
Открываем современные ком-

фортные залы самообслуживания. 
Постоянно улучшая условия для 
крупной и средней клиентуры, мы 
не забываем и о  малом бизнесе. 
К нему в нашей стране почему-то 
всегда было пренебрежительное 
отношение. И банки, которые сей-
час приходят в регион, «охотятся» 
в первую очередь на крупных кли-
ентов, чтобы собрать сливки. 

–  Мы стараемся предложить то, что востребовано, и четко выполняем 
взятые на себя обязательства.
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А клиент с малым бизнесом мо-
жет и в очереди постоять, и по-
дождать. Мы же как раз для этих 
«малышей» в октябре откроем 
специализированный центр, где 
будет полный комплекс услуг 
только для них. 
Также в ближайших планах откры-
тие центра ипотечного кредитова-
ния, в котором соберутся оценщи-
ки, страховщики, представители 
регистрационной палаты и БТИ 
Пятигорска, Минвод, Ессентуков. 
Словом, человек должен иметь 
возможность прийти в центр, по-
лучить полную информацию обо 
всех строящихся объектах, вы-
брать квартиру и тут же оформить 
все необходимые документы.  
– Правда ли, что кадры  
решают все?
– Да, и мы усиленно ими занима-
емся. Почему-то раньше народ 
особо не желал идти работать 
в Сбербанк. Сейчас такой пробле-

мы нет. Мы активно принимаем 
людей на работу и всем, кто хочет 
себя проявить, даем шанс. 
Особое внимание уделяем молоде-
жи. С начала учебного года в двух 
вузах наши специалисты начали 
читать лекции для студентов-тре-
тьекурсников по специальности 
«Банковское дело». По итогам не-
скольких месяцев мы отберем 
небольшую группу студентов, 
которых будем готовить специаль-
но для работы в Сбербанке. После 
такой подготовки они к концу 
обучения уже получат необходи-
мые сертификаты по различным 
банковским направлениям. Мы 
планируем ежегодно осущест-
влять набор студентов, которые 
будут получать образование по 
этой схеме на постоянной основе. 
А сейчас молодых специалистов 
с красными дипломами все равно 
приходится учить «с нуля», посы-
лать на различные курсы. А хоте-

лось бы, чтобы они могли сразу 
работать с полной отдачей. У нас 
молодые люди в 25–30 лет уже 
руководят большими отделами, 
доп. офисами. Когда новый чело-
век приходит в банк и видит такую 
перспективу, ему есть к чему стре-
миться. Для молодежи это отлич-
ный стимул.
Кроме того, за два года студенты 
более-менее привыкнут к банков-
ской жизни. Мы хотим, чтобы они 
участвовали и в наших спортив-
ных, и в культурно-массовых меро-
приятиях. 
– А это зачем?
– Как управляющий я привет-
ствую все мероприятия, которые 
помогают людям сплотиться. Дол-
гое время коллектив был разоб-
щен, поэтому основной своей 
задачей я поставил именно созда-
ние команды. Ведь для чего созда-
ется команда? Для того, чтобы 
побеждать. 
И многое уже получилось. 
И не  только в  финансовой сфере.  
Вы, наверное, слышали о нашей 
спортивной Сбербанкиаде. Рань-
ше сотрудники отделения, как и 
все, участвовали в соревнованиях, 
но такого настроения, как сейчас – 
с душой, с огоньком, – не было. 
Мы активно начали заниматься 
спортом. Нет задачи обязательно 
из всех сотрудников сделать 
спортсменов, народ занимается 
для себя. Ходят в бассейн, на фут-
бол, теннис, волейбол и баскетбол 
– кому что нравится. Появилась и 
команда по пейнтболу.

Традиционные полугодовые сове-
щания совмещаем с поездками 
в горы или на море. Причем обяза-
тельно ездим с семьями, чтобы 
и вторые половины чувствовали 
себя хорошо, – и так работа 
отнимает очень много времени 
у семьи. 

История успеха
– Вы в банке с детства мечтали 
работать?
– Нет, даже не думал. Передо мной 
стояла совсем другая цель: посту-
пить в летное училище, как мой 
брат. Другие варианты даже не 
рассматривал, ведь отец и стар-
ший брат – летчики. Отец летал в 
Твери, Ростове, Волгограде, Гроз-
ном. Брат и сейчас летает в Мо-
скве, на «Боинге». Я ими очень 
горжусь, они для меня самые боль-
шие авторитеты. Сколько себя 
помню, мне всегда было важно 
знать мнение отца.
Я рос в среде летчиков, дружил 
с сыновьями пилотов. Естествен-
но, все мои друзья, как и я, хотели 
летать. У многих это получилось, 
а я не прошел по здоровью. Я мно-
го занимался спортом, и на комис-
сии мне сказали: «Здоров как бык, 
но сердце работает не в том режи-
ме. Можешь быть бортинженером, 
даже штурманом, но пилотом – 
нет». Пришлось с этой идеей 
расстаться перед самым поступле-
нием. 
– То есть если не пилот, 
то никто?
– Совершенно верно. От безысход-

– Я рос в среде летчиков, дружил с сыновьями пилотов. Естественно, 
все мои  друзья, как и я, хотели летать. 

П Е Р С О Н А



23  P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Р У Б Р И К А

ности уехал в Новочеркасск  и по-
ступил в политехнический инсти-
тут. Он тогда считался самым силь-
ным вузом на юге России. Отучил-
ся пять лет на механическом 
факультете по специальности 
«Автомобили и автомобильное 
хозяйство».
– А дальше что было?
– Да весело было. Работал автосле-
сарем, потом автомехаником – 
отец заставлял осваивать  специ-
альность. Если уж пошел учиться, 
то должен быть профессионалом. 
И я осваивал. Когда окончил ин-
ститут, год работал механиком 
автоколонны аэропорта, обслужи-
вал большой парк автомашин, 
от легковых до «БелАЗов»…
– А над головой все время са-
молеты взлетали…
– Да, и поэтому я долго не смог 
терпеть. Отец, брат, друг летают, 
а я нет. Через год уволился. Женил-
ся. Супруга моя из Буденновска, 
училась в том же вузе, что и я. Мы 
переехали на родину жены. И как 
раз в Буденновске меня взяли 
на работу в банк. 
– Без экономического образо-
вания?
– Во-первых, диплом Новочеркас-
ского института очень ценился. 
Во-вторых, когда я ещё был студен-
том НПИ, отец настоял, чтобы я 
параллельно окончил Открытый 
Британский университет по спе-
циальности «Эффективный ме-
неджмент». Этого оказалось впол-
не достаточно. Меня сразу взяли, 
и… я смотрелся не хуже, чем 
остальные. В то время управляю-
щим Буденновского отделения 
был Игорь Георгиевич Артамонов. 
Я очень благодарен ему, потому 
что именно Игорь Георгиевич 
помог мне освоиться в новом деле 
и перенять опыт, который помог 
стать настоящим банкиром. Кол-
лектив в банке был дружный 
и сплоченный, мы вместе ходили 
в походы, на рыбалки и так же 
дружно работали, поддерживали 
друг друга. 
Спустя месяц я уже поехал на атте-
стацию в Ставрополь. Обычно 
на аттестацию посылают сотруд-
ников, которые не меньше года 
работают в банке. Но получилось 

так, что как только впереди замая-
чила аттестация, все дружно ушли 
на больничный. В итоге управляю-
щий сказал: «Ну, поезжай ты». 
И поехал я, новичок. Все инструк-
ции, регламенты выучил. Молодой 
был, память хорошая, читал все 
судорожно ночью. Но все прошло 
хорошо, после аттестации я более-
менее утвердился в банке. Работал 
рядовым специалистом, потом 
старшим, главным, «дорос» до 
начальника отдела. Через пять лет 
стал начальником отдела кредито-
вания Буденновского отделения. 
И меня пригласили в аппарат в 
Ставрополь. Там я стал заместите-
лем директора управления. Потом 
директором управления кредито-
вания территориального банка. 
А дальше вы уже знаете.
– У вас есть авторитет, учитель 
в работе?
– Это Виктор Владимирович 
Гаврилов, председатель Северо-
Кавказского банка Сбербанка 
России, член Правления Сбербан-
ка России. У него я многому 
научился и в профессиональном, 
и в личном плане. Это человек 
неутомимой энергии, настоящий 
патриот Ставрополья, высоко-
классный специалист, банкир выс-
шего уровня, талантливый и опыт-
ный руководитель, которого ува-
жают не только коллеги по работе, 
но и многие люди за пределами 
банка. Благодаря ему Северо-Кав-
казский банк стабильно входит 
в  пятерку наиболее крепких 
и устойчивых банков в системе 
Сбербанка России. Под его руко-
водством реализовано несколько 
крупных благотворительных про-
ектов. Виктор Владимирович – 
безусловный лидер всего нашего 
многонационального восьмиты-
сячного коллектива. Будучи 
страстным горнолыжником, 
Виктор Владимирович большое 
внимание уделяет корпоративно-
му спорту, поддерживает творче-
ские увлечения сотрудников. 
– Расскажите о своей супруге. 
Кем она работает?
– Виктория по специальности 
инженер-эколог. Долгое время 
работала в системе «Водоканал», 
сначала в Буденновске, затем  

–  Для чего создается команда? Для того, чтобы побеждать. 
И многое уже получилось. И не  только в  финансовой сфере.
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в Ставрополе, занималась контро-
лем качества питьевой и сточной 
воды, возглавляла группу при лабо-
ратории по контролю за работой 
промышленных предприятий в 
Ставрополе. Сейчас пытается сама 
пробиться. Осваивает профессию 
дизайнера интерьеров. Это ее дав-
няя мечта, которую она самостоя-
тельно осуществила. Хочу заме-
тить, это у нее неплохо получается. 
Поначалу просила взять ее в банк, 
но я против, когда муж и жена рабо-
тают вместе. 
– Не приветствуете семейные 
пары среди подчиненных?
– Не приветствую. Кстати, раньше 
в пятигорском отделении это было 
сплошь и рядом. Здесь все семьями 
работали. 
– А если служебный роман 
вспыхнул?
– Это как?
– Ну пришли два человека ра-
ботать в банк, познакомились 
и поженились. Тогда что?

священнослужителями, занимав-
шими достаточно высокие посты 
в церковной иерархии. Пока по-
иски дошли до 13 колена Колтыпи-
ных. Уже известно, что в роду были 
как крестьяне, так и епископы, 
архиепископы и даже один граф.  
– Петр Николаевич, много 
ли времени удается уделять 
семье?
– Считаю, что недостаточно мно-
го. Я признаю это, пытаюсь сам 
с этим бороться. Это, наверное, 
самая сложная проблема, учиты-
вая специфику моей работы, хотя 
я понимаю, что иногда надо бро-
сить все дела и переключиться 
полностью на семью и детей, ко-
торые нуждаются в моем внима-
нии и поддержке. Дочь и сын меня 
радуют. Машулька – круглая от-
личница, к тому же помимо 
школьных занятий умудряется 
посещать две спортивные секции, 
увлеклась латиноамериканскими 
танцами, рисованием. И все это 
одновременно она успевает де-
лать, особо не привлекая нас. Ко-
люню с шести лет отдали в школу. 
Это для нас эксперимент. Он не 
такой, как дочь. Я бы сказал, 
не столь собранный и вниматель-
ный. Но в то же время у него воле-
вой характер, математический 
склад ума и логическое мышле-
ние достаточно высокого уровня. 
– Мы назвали сына Николаем не 
случайно, а в честь Петиного 
отца, – замечает Виктория. – Он 
очень похож на отца в детстве, – 
говорит Петр Николаевич. – 

–  Если дети продолжают дело отца, это нормально.  
Если достойные дети – почему бы и нет?

– Ну поженились, дай им Бог.
– Не нужно одного из них уво-
лить?
– Нет, конечно, хорошие специали-
сты на вес золота. Просто нужно их 
на разные направления развести. 
Чтобы личные отношения не ме-
шали рабочим. 
– А если родители и дети вместе 
работают?
– Нет, если дети продолжают дело 
отца, это нормально. Если достой-
ные дети – почему бы и нет?
– А ваши чада как, собираются 
по стопам отца идти?
– Сын маленький ещё, не опреде-
лился. Последнее заявление: 
«Папа, я  хочу быть Президентом». 
А дочка действительно хочет рабо-
тать в банке, серьезно настроена. 
Она уже взрослая…
(К нам присоединяется Виктория).
– Хорошо, что вы приехали. Вот 
как раз незаслуженно вскользь 
прошла тема знакомства…
– Познакомились мы во времена 

студенчества, – вступает в разго-
вор Виктория. – На вечеринке по-
сле КВНа. Механический факуль-
тет, на котором учился Петр, вы-
играл. А в вузе была традиция: 
факультет, который занимает пер-
вое место, празднует победу в ин-
ститутской столовой. И мы с под-
ругами попали на эту вечеринку. 
После нее Петя пошел меня прово-
жать. Мы выходим из столовой, 
а там как раз заиграла песня 
«Lady in red». И будущий муж пред-
ложил мне потанцевать прямо на 
улице, под фонарем. Это было по-
трясающе романтично. С тех пор 
это для нас особенная, символич-
ная песня. 
Честно сказать, путь к браку был 
тернист и в то же время незабыва-
емо ярок. О том, как дедушка Петя 
сделал предложение руки и серд-
ца, буду с удовольствием рассказы-
вать внукам. А вообще, на данный 
момент у моего супруга есть мечта 
– если он позволит, я ее озвучу… 
Ближе к пенсии  перебраться в 
Тверскую губернию, в глухую де-
ревушку у озера, окруженную ле-
сом. Выбор Твери не случаен. Око-
ло года Петя, поддерживая связь 
с Московским Государственным 
архивом, занимался воссозданием 
родового древа, как об этом меч-
тал, но не успел сделать Николай 
Петрович Колтыпин, отец Пети, 
из-за скоропостижной гибели. 
В итоге выяснилось, что истоки 
рода Колтыпиных берут  начало 
в Твери. Искать было легко, пото-
му что большинство предков были 

П Е Р С О Н А
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Я в душе надеюсь и мечтаю, что 
в будущем он будет таким же 
умным, справедливым и в высшей 
степени порядочным, как отец. 
Это для меня будет самой большой 
наградой в жизни. Важную роль в 
закладывании знаний, подготовке 
детей к школе играет моя мать. 
Она обладает природным даром 
педагогического воспитания, рас-
ширяет диапазон знаний моих 
детей в области языков, поэзии, 
искусства, что в свое время в до-
статочной мере досталось и мне, 
за это я ей очень благодарен. 
– Она живет с вами?
– Нет, она живет в Новочеркасске. 
Мне пока не удается уговорить её 
переехать. Она нуждается в моем 
внимании. Конечно, из-за нехват-
ки времени не удается лишний 
раз позвонить, и я чувствую себя 
виноватым перед ней. 
– Петр Николаевич, кроме 
работы на что-то ещё время 
остается?
– Сейчас свободного времени 
вообще нет – готовлюсь к сорев-
нованиям. В конце сентября фи-
нал Сбербанкиады в Сочи. Каж-
дый день после работы в девять 
вечера езжу играть в большой 
теннис. Занял первое место в этом 
виде спорта по нашему террито-
риальному банку, теперь буду 
представлять Северо-Кавказский 
банк на Сбербанкиаде. А до этого 
любил ездить в бассейн. 
– Петя вообще очень любит 
спорт, – добавляет Виктория. – Он 
в юности получил разряды  по 
многим спортивным дисципли-
нам, причем по многим дошел до 
кандидата в мастера спорта и ма-
стера спорта. Просто удивляюсь, 
как он все успевал. 
– Петр Николаевич, а как 
насчет рыбалки, охоты?
– Люблю, но с этим совсем сложно.
– Вообще времени нет?
– Один раз съездил на рыбалку. 
– За год?
– Ну да. В Астрахань. Но надеюсь, 
скоро настанут времена, когда 
можно будет это делать чаще. 
Ситуация ведь улучшается. Люди 
стали уже достаточно четко пони-
мать задачи. Хотя, конечно, рабо-
тать ещё и работать.

в людях – очень может быть, что 
люди его обманут и не раз, если не 
верит в успех – очевидно, 
он никогда не придет. Петр Нико-
лаевич не боится трудностей 
и берется за сложные проекты, 
потому что верит в свои силы. 

– Иногда надо бросить все дела и переключиться полностью на семью и детей, 
которые нуждаются в моем внимании и поддержке.

– До охоты еще далеко?
– До охоты еще далеко, но рыбал-
ка, чувствуется, уже рядом. 
Если человек не верит в себя, вряд 
ли он сможет успешно работать, 
занимать высокие руководящие 
посты, если не верит в доброе 

И вот результат: нашему герою 
выпало в жизни большое 
счастье – чувствуя поддержку 
любящей семьи, найти себя 
и заниматься любимым делом.   
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Кто самый главный?
Такой вопрос мы задали детям, рассчитывая получить неожиданные 
и оригинальные ответы. А оказалось – для малышей нет никого 
главнее, чем их мамы и папы. 

Рисунок 
Никиты 
Рожкина

Максим Денисов
8 лет
сын менеджера по рекламе компании 
«Гедон КМВ»
В стране самый главный  – Путин Владимир 
Владимирович. Он всем помогает. А у моей 
мамы на работе самый главный – это директор. 
Он сидит в кабинете и пишет отчет. На космиче-
ском корабле самый главный – капитан, он гово-
рит, куда рулить. А для меня самые главные – это 
мои мама и папа. 

Аня Постникова
6 лет
дочь начальника планово-экономиче-
ского отдела Пятигорского отделения 
СКБ СБ РФ
Для меня самая главная – моя мама, потому что 
она меня кормит и воспитывает. Я сейчас запо-
минаю, как она меня воспитывает, чтобы потом 
точно так же воспитывать и своих  детей.

Никита Рожкин
5 лет
внук директора салона-магазина OTTO,
 г. Пятигорск
Самые главные – мама и папа. А еще Путин – 
президент нашего города.

Ирина Брык
4 года
дочь главврача клинической больницы 
№ 101, г. Лермонтов
Самая главная – моя мама, потому что  она  глав-
ный врач!

Рисунок 
Ирины Брык

Рисунок 
Ани 

Постниковой

Рисунок 
Максима 
Денисова

П Р О С Т О К В А Ш И Н О
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АВТОМАТИЗАЦИЯ РЕСТОРАНОВ, БАРОВ
ПРЕДПРИЯТИЙ ИНДУСТРИИ РАЗВЛЕЧЕНИЙ

ПОЧУВСТВУЙ ВКУС

УЧЕТА...
г. Пятигорск, ул. Крайнего, 49 (Региональный Деловой Центр), оф. 311

тел. (8793) 305-000, факс 36-36-39, моб. (928) 343-26-00, info@tillypad26.ruСе
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Современное оборудование, ком-

фортные условия, высококлассные 

специалисты, заботливое отноше-

ние к матери и ребенку – приятно, 

что родильные дома, отвечающие 

самым  высоким требованиям, 

начали, наконец, появляться 

и в нашем регионе. И чтобы убе-

диться в этом лично, мы направи-

лись в открывшийся после капи-

тального ремонта и уже приняв-

ший своих первых малышей род-

Текст Екатерины Масловой

Для будущей мамы выбор роддома – 
важный и серьезный шаг. Ведь именно 
родильный дом станет первым домом 
в жизни маленького человечка. И так 

хочется, чтобы здесь его встретили 
заботой и любовью.

Дом, где 
рождается 

чудо

дом Федерального государствен-

ного учреждения здравоохране-

ния «Клиническая больница 

№ 101» города Лермонтова. Глав-

ный врач Клинической больницы 

№101 Евгения Брык рассказала 

нам о том, что представляет собой 

родильный дом после реконструк-

ции, а заведующая родильным 

отделением Анна Захарцова с не-

скрываемой гордостью показала 

нам сверкающие новизной ро-

дильные залы, комфортабельные 

послеродовые палаты, а также 

гордость роддома – палату интен-

сивной терапии для новорожден-

ных. Кстати, героями нашего ре-

портажа стали и сами новорожден-

ные, но давайте обо всем по 

порядку.

– Евгения Александровна, что 
изменилось в роддоме после 
реконструкции?
– Приступая к капитальному ре-

монту родильного дома, мы стави-

ли перед собой несколько задач. 

Во-первых, было полностью пере-

оснащено родильное отделение – 

начиная от мебели и кроватей и 

заканчивая дорогостоящим меди-

цинским оборудованием. Во-вто-

рых, созданы комфортные условия 

для послеродового нахождения 

матери и ребенка, оборудованы 

палаты повышенной комфортно-

сти. И третья важная задача, реше-

нием которой мы занимались, – 

это обучение персонала. Ведь 

даже самое современное меди-

цинское оборудование ни к чему, 

если на нем некому работать. По-

этому все наши врачи прошли пе-

реподготовку в перинатальном 

центре Ставрополя, а заведующая 

отделением и старшая акушерка 

обучались в одном из ведущих 

родильных домов города Москвы. 

– Вы принимаете только жи-
тельниц города Лермонтова 
или к вам приезжают и из дру-
гих городов?
– С введением родовых сертифи-

катов женщина вправе рожать там, 

где она захочет, независимо от 

места жительства. У нас и до ре-

монта около половины всех паци-

енток были иногородними. И те-

перь мы не собираемся никому 

отказывать. Все пациентки прини-

маются и обслуживаются бесплат-

но на основании родовых серти-

фикатов. Единственное, если жен-

щина выберет палату повышен-

ной комфортности, эта услуга 

оплачивается дополнительно, 

т.к. не входит в обеспечение по 

родовому сертификату. Все наши 

палаты – одно- и двухместные, 

оснащенные санузлом и душевой 

кабиной. В «люксовых» палатах 

есть холодильник и телевизор. 

Кроме того, в каждой палате стоят 

кроватки для детей, столик для 

пеленания – у нас предусмотрены 

все условия для того, чтобы ребе-

нок мог с момента рождения на-

ходиться при матери. Да вы сейчас 

сами все увидите!

И, надев белые халаты и шапочки, 

мы направляемся в родильное 

отделение – святую святых, место, 

где появляются на свет новые 

жизни. 

– К ремонту родильного отделения 

мы подошли творчески, – продол-

жает рассказ Евгения Алексан-

дровна. – У нас два родзала – один 

в розовых, другой в голубых тонах, 

один для девочек, другой для маль-

чиков. Но самое главное – мы при-

обрели  ультрасовременные родо-

вые кровати, позволяющие жен-



29  P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Р У Б Р И К А

щине принимать то положение, 

в котором ей будет комфортно, 

и тем самым значительно облег-

чать процесс родов. Кроме того, 

мы приобрели открытые реани-

мационные системы – специаль-

ные столы с терморегулятором, 

на которых ведется обработка 

ребенка после рождения.

– Сейчас во всем мире модно, 
чтобы во время родов присут-
ствовал отец ребенка…
– У нас это тоже предусмотрено. 

Видите, между родовыми залами 

находится комната для персонала? 

В ней сделаны окна, и через это 

окошко отец может наблюдать 

за процессом появления на свет 

его ребенка. Но если честно, 

мы это не очень приветствуем. 

Мужчины – более чувствительные 

натуры, они плохо переносят такое 

зрелище и своим присутствием 

лишь отвлекают персонал от жен-

щины и ребенка. 

Тем временем мы подошли к пала-

те интенсивной терапии:

– Палате интенсивной терапии 

для новорожденных нами было 

уделено особое внимание. Заку-

плены новые дыхательные аппа-

раты, кювезы (инкубаторы) и все 

необходимое оборудование, 

позволяющее оказывать помощь 

детям, родившимся с низкой жиз-

неспособностью или малышам, 

появившимся на свет раньше 

положенного срока. 

– Молодых мам учат 
в роддоме правильно 
обращаться с детьми?
– Конечно! Наша задача – полнос-

тью подготовить женщину к тому, 

чтобы она могла остаться с ребен-

ком один на один в домашних 

условиях. Она должна знать  и как 

перепеленать ребенка, и как его 

покормить, и как помыть. С помо-

щью персонала она вполне может 

овладеть этими элементарными 

навыками. Кроме того, при жен-

ской консультации нашей больни-

цы работает «школа будущих 

мам», занятия в которой могут 

посещать находящиеся у нас 

на учете беременные женщины. 

И, конечно же, мы не могли уйти, 

не поинтересовавшись мнением 

тех, для кого и было выстроено все 

это сверкающее великолепие – 

с мамами и их малышами. 

Обе мамочки, находящиеся в пала-

те, куда мы зашли, рожают уже 

по второму разу, обе  иногородние 

и обе (опять совпадение или 

закономерность?) и первых своих 

малышей рожали в этом же 

роддоме.

– Мы с мужем очень переживали, 

что не «дотянем» до открытия род-

дома, – рассказывает Светлана 

из Ессентуков, у которой букваль-

но этой ночью родилась девочка. 

– Уж очень хотелось именно здесь 

родить, и вот – успели!

– А мы, если решимся на третьего, 

опять сюда придем, – говорит 

Виктория из Черкесска. Ее малышу 

уже 3 дня, и он чувствует себя 

вполне уверенно – смотрит 

прямо в объектив фотокамеры, 

улыбается, словно понимает, 

что это его фотографируют, 

им интересуются и из-за него здесь 

все собрались. 

И ведь правильно понимает! 

г. Лермонтов 
ул. Ленина, 26 

тел. 8 (962) 413-58-13
medservise_kb101@mail.ru Ли
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 Лошади казаков протоптали к ми-
неральным источникам тропу, 
по которой прошел первый иссле-
дователь ессентукских вод Ф.П. 
Гааз. И вот, во многом благодаря 
развитию курортной зоны, буду-
щий город Ессентуки начал стро-
иться и развиваться, хотя судьба 
его складывалась непросто.  
Первоначально станица была рас-
положена на месте бывшего погра-
ничного укрепления, основанного 
в 1798 году, но затем, к 1846 году, 
по приказанию князя Воронцова, 
поселение перенесли к минераль-
ным источникам, причем сами 
источники, бывшие собственнос-
тью станицы, оказались переданы 
в казенное ведомство. Население 
станицы в 1836, 1847, 1849 и 1867 
годах пополнилось переселенцами 
из Полтавской, Харьковской, Воро-
нежской и других губерний России.
Развитие курорта, безусловно, ока-
зывало влияние на уклад жизни 
станицы. По воспоминаниям оче-
видцев, сначала Ессентуки пред-
ставляли  собой поселение с немо-
щеными  улицами и поднимаю-
щим пыль домашним скотом, кото-
рый утром и вечером возвращался 
по этим улицам с пастбища. В не-

Курортная история
Возникновением нашего города мы обязаны казакам-
первопоселенцам, направленным  в 1825 году к бугунтинскому редуту 
«для прочного составления границ». 

Текст  Аллы Корчевной

устроенных хатах-мазанках вы-
нужденно ютились «курсовые», 
то есть курортники. Но к 1914 году 
ситуация поменялась коренным 
образом. Ессентукский курорт стал 
одним из самых посещаемых 
в стране. К северу от станицы вырос 
курортный городок европейского 
типа с благоустроенными санато-

риями, особняками и дачами, сда-
ваемыми внаем.
Во многом это произошло благо-
даря усилиям московского доктора 
Михаила Степановича Зернова. 
В 1900 году по инициативе Зернова 
создается Вспомогательное обще-
ство «Санаторий».  
В 1901 году приступают к по-
стройке первого здания санато-
рия на 50 человек. Для строитель-
ства необходимы были денежные 
средства, сбор которых начался в 
буфете ессентукского железнодо-
рожного вокзала. Зернов, прово-
жая владельца Бутиковской ману-
фактуры Г.И. Мальцева, обратил-
ся к нему: «Хотите подписать что-
нибудь на постройку санатория? 
Я уже подписал 1000 рублей». 
Мальцев, подумав, ответил: «Что 
ж, сколько вы, столько и я». Зер-
нов взял со столика бланк  счета 
и подал его для подписи. 
Мальцев карандашом нацарапал 
на нем: «1000 рублей». Так с 2000 
рублей – своих и Мальцева - Зернов 
начал сбор средств на санаторий. 

Все прошло успешно, 40000 собра-
ли  на постройку, но необходимо 
было еще устраивать сад, покупать 
мебель и оборудование.   Многие  
члены комитета предлагали делать 
всё как можно скромнее и дешевле, 
но Зернов с этим решительно не 
соглашался. Решили покупать про-
стое, но лучшего качества. Мальцев 
совместно с Зерновым добивались 
значительных скидок, большие 
фирмы охотно их делали, видя 
в этом рекламу для себя.  
В течение следующих четырех лет 
было выстроено еще два здания 
на 150 комнат в каждом, не считая 
помещений для общего пользова-
ния и столовой на 1000 человек.
При санатории имелись библио-
тека, читальня и музыкальная 
комната с двумя роялями. В гро-
мадной столовой по пятницам 
устраивались бесплатные литера-
турно-вокальные  и музыкальные 
вечера. Эти “пятницы” пользова-
лись большой популярностью 
у публики. В них участвовали 
и знаменитые  артисты,  писате-

П Р О С П Е К Т
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ли, и скромные  любители. 
Знаменитости выходили на сцену 
запросто, в обычных летних костю-
мах и воодушевлялись горячим 
откликом слушателей, съезжав-
шихся сюда чуть ли не со всех кон-
цов России. Софья Александровна 
Зернова, жена и первая помощни-
ца  своего мужа, вспоминала: 
«Кого только не пришлось нам 
видеть и слышать в санаторской 
столовой: чуть ли не весь Художе-
ственный театр со Станиславским 
во главе, Никулину, Варламова, 
Давыдова, Савину, Комиссаржев-
скую, профессоров и учеников 
консерваторий, артистов из про-
винций. Таким вечерам Михаил 
Степанович предавал особое зна-
чение, они не только отвлекали 
больных от постоянных мыслей о 
своих недомоганиях, но давали им 
эстетические наслаждения, редко 
доступные малосостоятельным 
пансионерам санатория».
М.С. Зерновым в Ессентуках был 
также построен Электросветовой, 
тепловой, диагностический и тера-
певтический институт. В нем были 
сосредоточены самые разные со-
временные на то время аппараты. 
По примеру общества «Санато-
рий»  в Ессентуках стали возни-
кать и другие санатории, благо-
творительные и коммерческие. 
Темпы застройки Ессентуков по-
ражали воображение. Если в 1903 
году внаем сдавалось всего 27 ком-
нат в трех дачах, то уже к началу 
сезона  1914 года курортникам 
предлагалось 2315 комнат. 
Накануне Первой мировой войны 
курорт Ессентуки выходит на 
первое место по количеству обслу-
живаемых больных среди всех 
курортов КМВ (Ессентуки – 16609 
человек; Пятигорск – 9824; Кисло-
водск – 9598; Железноводск –5101). 
Годы Гражданской войны семья 
Зерновых  провела в Ессентуках, 
где Михаил Степанович  работал 
врачом в военном госпитале. Од-
нако в конце концов он не смог  
принять новую власть и эмигриро-
вал вместе с семьей. Сначала они 
выехали в Тифлис, затем в Батум 
и Константинополь.
В 1927 г. Зернов переехал во Фран-
цию, где начал работать частно-
практикующим врачом. Много 
времени он уделял благотвори-
тельной и общественной деятель-
ности - активно включился в рабо-

ту Московского землячества 
в Париже (основано в 1922 г.), 
затем его возглавил. За 10 лет та-
кой работы на помощь нуждаю-
щимся российским эмигрантам 
Московским землячеством было 
выделено свыше 300 тысяч фран-
ков, разработана система стипен-
дий (в том числе 16 именных сти-
пендий в честь выдающихся рус-
ских ученых, писателей и обще-
ственных деятелей).  Последние 
годы жизни Зернов состоял това-
рищем председателя Общества 
русских врачей имени И.И.Мечни-
кова в Париже, которое насчиты-
вало более 200 членов, товарищем 
председателя Совета обществен-
ных российских организаций. 
В Ессентуках сохранилось два зда-
ния, построенных Вспомогатель-
ным обществом. Это первый кор-
пус «Санатория» (ныне корпус 
Клиники бальнеологического 
института) и здание Электросве-
тового института (оно подвер-
глось реконструкции в 2003 году. 
Сегодня там разместился 
«Импексбанк». Лишь мемориаль-
ная табличка, любезно установ-
ленная собственником,  указывает 
на историю объекта). Два других 
корпуса были разрушены взрывом 

во время оккупации города немец-
ко-фашистскими захватчиками. 
На уцелевшем фундаменте после 
войны возвели новый санаторий 
«Советский шахтер» (ныне санато-

рий «Шахтер»). Сегодня только 
по сохранившимся фотографиям 
мы можем судить о размерах 
и красоте этих корпусов.  
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В поисках именно такой крыши мы направи-

лись в Минеральные Воды, в фирму «Мастер 

Кровли» – предприятие, которое уже пять лет 

успешно работает на региональном рынке 

кровельных материалов. Михаил Савостин – 

генеральный директор фирмы «Мастер Кров-

ли» и по совместительству помощник предсе-

дателя постоянной комиссии по ЖКХ, про-

мышленности, транспорту и связи – охотно 

ответил на все вопросы и рассказал нам 

о крышах практически все. 

– Михаил Олегович, расскажите нам о 
деятельности вашего предприятия.
– Фирма «Мастер Кровли» является офици-

альным дилером компании «Металл Про-

филь», крупнейшего производителя кровель-

ных и фасадных материалов в России. Мы 

предлагаем достаточно широкий выбор кро-

вельных материалов, будь то металлочерепи-

ца, профнастил, кровельная плитка или кро-

вельные листы «ондулин», которые не только 

обладают всеми преимуществами традицион-

Под крышей 
дома твоего
Настоящий мужчина должен сделать в жизни  
три вещи: посадить дерево, вырастить сына 
и построить дом. Лучше начать с дома – ведь 
исполнение остальных пунктов программы 

потребует надежной крыши над головой!

ной металлической кровли, но и выглядят го-

раздо наряднее многих других кровельных 

покрытий. Кроме того, мы занимаемся реали-

зацией материалов для отделки фасадов: ме-

таллического сайдинга, фасадных кассет, водо-

сточных систем, натуральной черепицы, гиб-

кой кровельной плитки, сэндвич-панелей. 

Также мы располагаем достаточным ассорти-

ментом утеплителей, систем наружного водо-

отвода, окон – деревянных, ПВХ и мансард-

ных, кондиционеров, бассейнов, саун, систем 

индивидуального отопления и еще многим 

другим.   

– Каков ваш основной принцип в работе 
с заказчиком?
– С каждым клиентом мы работаем индивиду-

ально и готовы выполнить любой заказ, от 

самого простого и до самого сложного, от садо-

вого домика до гигантского завода. Мы обе-

спечиваем бесплатный выезд менеджера по 

адресу, указанному заказчиком, для консульта-

ции по тому или иному товару, последующего 

замера и расчёта количества необходимого 

материала на объект. Если возникает такая 

необходимость, мы изготавливаем элементы 

кровли нестандартных цветов и размеров. 

В офисах нашей компании вниманию заказчи-

ка предлагается широкий выбор кровельных 

покрытий различных цветов, предлагаемых 

ведущими странами-производителями. 

При заказе клиент получает гарантию каче-

ства, предоставленную заводом-изготовите-

лем материала. 

– «Мастер Кровли» работает только в 
нашем регионе?
– Спрос на нашу продукцию растет с каждым 

годом, соответственно, увеличивается количе-

ство клиентов за пределами КМВ. К примеру, 

мы активно сотрудничаем с Ростовом-на-Дону, 

Карачаево-Черкесией, Ингушетией. Хорошие 

отношения складываются с Чеченской Респу-

бликой, откуда приходит особенно много за-

казов. Что касается нашего региона, то могу 

сказать, что среди наших заказчиков встреча-

ются не только представители малого бизнеса, 

но и крупные предприятия – автомобильные 

и торговые центры, рынки, строительные и 

общественные организации. 

– А специфика регионов учитывается 
при работе над заказом?

 Михаил 
Савостин
генеральный 
директор

Текст Илоны Паршиной
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– Безусловно. Специфика региона – это один 

из ключевых моментов в работе, ведь ввиду 

различных климатических условий приходит-

ся подбирать соответствующий материал, 

который будет достойно служить в определен-

ной местности. Учитываются и предпочтения 

жителей – стараемся заказывать материал, 

не только отличный по качеству, но и доступ-

ный по цене. Хотя есть отдельные случаи из 

практики, когда клиенты заказывают золотую 

отделку на крышах, но это скорее исключение. 

Наша фирма в большей степени ориентирова-

на на жителя среднего уровня. 

– Что вы считаете наиболее сложным 
в своей работе?
– Сложностей хватает. У нас достаточно конку-

рентов, но фирм нашего уровня все-таки не так 

много. Некоторые из наших заказчиков обра-

щаются к нам, уже получив негативный опыт 

работы с фирмами-однодневками, которые 

не могут обеспечить гарантию качества пред-

лагаемых материалов. Для нас же важно быть 

уверенными в поставляемом материале.

– Предлагает ли «Мастер Кровли» своим 
заказчикам новинки в области кровель-
ных материалов?
– Наши специалисты регулярно посещают 

специализированные выставки и семинары 

в Краснодаре, Ставрополе, Пятигорске. Имен-

но там мы и узнаем о новых материалах на 

рынке металлопродаж, привозим образцы и 

предлагаем лучшие из них своим заказчикам.

– Ваши планы на ближайшее будущее?
– Мы постоянно ставим перед собой опреде-

ленные цели и добиваемся их. В ближайшем 

будущем планируем открыть свои филиалы 

и в других городах Кавказских Минеральных 

Вод, а также в Ростове-на-Дону, Ставрополе и 

Краснодаре – ведь ареал нашей деятельности, 

как я уже сказал, постоянно растет. В данный 

момент готовим к открытию базу строймате-

риалов на Кавминводах, что значительно 

облегчит работу в регионе. Одно из наших 

последних достижений – контракт с москов-

ской фирмой «Уникма», что тоже является 

важной вехой в развитии нашего 

предприятия. В общем, планов много, 

будем работать!

То
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г. Минеральные Воды
хут. Красный  Пахарь (Прогресс) 

ул. 9 Мая, 5
тел./факс: 8(87922) 7-59-79

8(87922) 5-71-27
моб. 8(928) 348-48-78 

e-mail: master_crovlya@boka.ru
crovlya@boka.ru
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Филипп Старк. 
Обновляя  
взгляд на вещи
Знаменитый французский мастер Филипп Старк, дизайнер
и  архитектор, поставил перед собой цель изменить нашу 
повседневную жизнь и дать нам возможность насладиться 
изобретениями прошлого и настоящего.

Текст Тамары Бытачевской, доктора искусствоведения, члена Союза дизайнеров России, заведующей кафедрой «Дизайн» СевКавГТУ

М Э Т Р

Знаменитый французский мастер 
Филипп Старк, дизайнер и архитек-
тор, поставил перед собой цель 
изменить нашу повседневную 
жизнь и дать нам возможность 
насладиться изобретениями про-
шлого и настоящего.
В 1970-х годах молодой выпускник 
парижской школы дизайна 
Камондо, Филипп Старк заявляет 
о себе созданием надувного 
дома. Затем, проработав художе-
ственным директором у Пьера 
Кардена, он оформляет парижские 
ночные клубы («Синяя рука» 
и «БанДуш»), самые модные в то 
время места, где собирались 
многие знаменитости. В это время 
Старк становится видной фигурой 
французского дизайна, а в 1980-х, 
попробовав свои силы в архитекту-
ре и дизайне одежды, он обрёл ста-
тус суперзвезды.
Эти годы были для него особенно 
плодотворными. Старк декорирует 
частные апартаменты президента 
Французской республики Франсуа 
Миттерана в Елисейском дворце,
а затем занимается интерьерами 
кафе «Кост» неподалеку от центра 
Помпиду. Работы приносят ему 
мировое признание, теперь со всех 
концов света ему приходят самые 
невероятные заказы. 
В Нью-Йорке он перестраивает 
старинные отели «Ройялтон» 
и «Парамаунт», в Токио разрабаты-
вает интерьер ночных баров, в Ма-
дриде – офисных помещений, 
а во Франции – проектирует здание 
завода (в Лагийоле). Диапазон его 
творчества поражают воображе-
ние.После проектирования обще-
ственных заведений Филипп Старк 
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сосредоточивает свое внимание 
на жилище отдельного человека, 
формирует и обустраивает его сре-
ду обитания красивыми и каче-
ственными предметами. Он ставит 
своей целью «сделать людей счаст-
ливее, украсив их повседневную 
жизнь» и уверен, что «архитектура 
и дизайн оказывают реальное воз-
действие на людей и могут помочь 
им жить лучше». Он даже говорит 
о том, что необходимо придать 
новый смысл городской жизни.
Его творчество поистине безгра-
нично. Выступая за промышленное 
производство, позволяющее ком-
мерциализацию предметов по до-
ступным ценам, он заключает до-
говор о сотрудничестве с итальян-
ской фирмой Алеси, знаменитой 
производством озяйственных 
и бытовых приборов. В рамках этой 
работы он постепенно превращает 
предметы повседневной жизни 
в образцы настоящего искусства.
В 1998 году Старк выпускает ката-
лог «Good Goods» для французской 
фирмы продажи по пересылке 
Ля Редут, в котором он предлагает 
около двухсот предметов, радуясь 
возможности предоставить всем
 и каждому немного фантазии 
и поэзии. Затем он проделает по-
добную же работу для фирмы Труа 
Сюисс, где, в том числе, будет пред-
ставлен разборный деревянный 
дом с планами и видеокассетой, 
который можно купить по каталогу 
и собрать за четыре часа!
Старк в своем творчестве не чужда-
ется ни одной области, ни одного 
предмета. Он работает над проекта-
ми оформления ванных комнат, 
которые, несмотря на свою утили-

тарность, становятся приятными
и веселыми помещениями, где 
находят свое место красивые пред-
меты. Элегантная зубная щетка 
ярких цветов в форме пламени, 
созданная для фирмы «Флюокарил» 
и подсказанная ему статуей Бранку-
зи «Взлет», становится культовым 
предметом 1989 года.
Гармония и экономия – не един-
ственные слова, которыми руковод-
ствуется Старк в своем творчестве. 
Он также мечтает об эмоциональ-
ной связи, которая создается между 
предметом и его обладателем. 
По поводу стула «Мисс Трип» он 
заявляет, что купить стул – это слов-
но купить вместе с ним «запах кофе 
с молоком и собственную маму 
придачу». И признавая, что его зна-
менитая выжималка для лимонно-
го сока и чайник «Горячий Берта» 
не слишком удобны в применении, 
он оправдывается тем, что для ди-
зайнера предмет не так уж важен 
своей функциональной стороной: 
он прежде всего должен быть кра-
сив, и его цель состоит в том, чтобы 
доставлять удовольствие владель-
цу. Он уверен в том, что потреби-
тель ждёт от предмета товарище-
ских отношений, так как предметы 
это друзья, с которыми он делит 
домашнее пространство.
Талантливый художник, Старк воз-
вел французский дизайн на небы-
валые доселе высоты. Надеясь, что 
«стиль Старк» не существует, он 
постоянно обновляет свой взгляд 
на вещи и поправляет сам себя, 
рождая все новые и новые проекты 
и испытывая настоящее преклоне-
ние перед бесконечно меняющим-
ся окружающим миром.  
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Эти сомнения и размышления – достаточно 
веский повод определить, воцарится ли урав-
новешенность и гармония между эмоцио-
нальным и рациональным, заложенным 
в любом человеке, представителе власти. Бы-
вают кабинеты, где просто работают. Но есть 
и другие, особого назначения, сообщающие 
о статусе своего хозяина. Как создать такой 
кабинет? Для этого совершенно необходима 
мебель по историческим образцам, темная 
и тяжелая. Столы и шкафы из массива дерева, 
тяжесть которых ощущаешь даже глазами. 
Дерево в мебели должно быть только дорогое. 
Махагон и орех – это, конечно, прекрасно, 
но лучше все-таки корень ореха или индий-
ский палисандр: они дороже. Отделка – резь-
ба, маркетри, многослойная многоцветная 
лакировка, искусственное старение и даже 
позолота. Увидев такое, и несведущий человек 
поймет: это дорого, это стабильно. 
Статусный кабинет можно создать не только 
«массой» и стилями из глубины веков, но так 
же элегантностью. Она нам ближе и понятнее. 
Однако и здесь присутствует темное дерево.  
Самая модная его версия – венге (твердоли-
ственная порода деревьев, произрастающих в 
тропических джунглях). Под венге часто тони-
руют дуб или бук. Темное дерево в сочетании с 
темной кожей – это уже супершик.  Кожаная 
столешница обработана составом от пятен, но 

даже если пятна появятся, они не испортят 
впечатление. У темного дерева есть своя осо-
бенность: оно утяжеляет предметы. Что как 
раз необходимо для  того, чтобы подчеркнуть 
всю полноту назначения данного кабинета.  
Основная идея такого интерьера состоит 
именно в принципиальной отдаленности от 
всего остального. Находиться в одиночестве, 
отгородив от окружающего мира свое драго-
ценное пространство, непосредственное вы-
ражение своего «я», куда допускается лишь 
тот, кто действительно может туда «вторгать-
ся», становится в последнее время все более 
необходимым. Оригинальная смысловая на-
правленность (символы власти, геральдика, 
специальная литература) и великолепное 
исполнение прекрасно иллюстрирует понятие 
«кабинет». Кабинет  представителя власти.

ФУНДАМЕНТ. Кабинет представителя 
власти ни в коем случае не должен быть отра-
жением творчества его владельца. В нем нет 
опрокидывающихся стен, наклонных полов, 
агрессивных выступов и драматичного света. 
Все здесь говорит только о статусе владельца: 
рабочее место руководителя, зона проведения 
совещаний и переговоров, библиотека.  

NO ART.  Искусства тоже нет, чтобы не от-
влекаться от главного, в окружении которого 
находится владелец, – от понятия его предна-
значения. 

ПРОСТОР. Главной чертой характера каби-
нета является потребность в пространстве. 
Нет и не должно быть визуальных преград, 
зонирование достигается при помощи расста-
новки мебели. 

КОМПЛЕКСНЫЙ ВЗГЛЯД.  Кабинет 
должен быть живым организмом с подвижной 
структурой, а не чем-то жестким и застыв-
шим. Для этого необходимы многофункцио-
нальные комплексы: новые технологии и их 
соединение с вечными материалами, макси-
мум функций на минимальной площади.

ОСВЕЩЕНИЕ. Свет может сильно изме-
нить пространство.  В кабинете он должен 
быть мягким и элегантным. И ни в коем случае 
ничего слишком яркого, того, что бьет в глаза. 
Необходимо тщательно продумать каждую 
деталь: верхнее освещение, точечный аспект, 
естественный и искусственный свет.

ТОТАЛЬНАЯ ПРИВАТНОСТЬ.  
Кабинет представителя власти должен иметь 
абсолютно «чистое лицо». Главная ценность – 
стены. К ним не приставляется мебель, 
не вешаются полки. В них за незаметными 
дверцами встроенных шкафов хранятся вещи, 
недоступные для глаз. Дверцы оформлены так 
же, как стеновые панели. Спрятанные вещи 
легко достать, но они остаются невидимыми. 

ПСИХОЛОГИЯ. Стилистика кабинета – 
не жесткая формула, это некий путеводитель, 
помогающий понять, что здесь уже не прием-
лемо, а что – еще может жить. При этом важно, 
чтобы, пользуясь всеми приемами кабинетно-
го пространства, человек не забывал о себе 
и создавал  интерьер только для себя, не стара-
ясь угодить моде или «фундаментальным ар-
хитектурным истинам». Нужно внимательнее 
прислушиваться  к собственным желаниям 
и не  жертвовать ими ради чьего-то мнения.

Имеет ли значение род занятий и пол человека при выборе стиля интерьера 
кабинета или дело только в его личном вкусе, зависящем от образования, 
воспитания и социального статуса? 

Кабинеты власти. 
Стилистика 
без сантиментов
Текст Анжелики Моргуновой

anjelika.morgunova@rambler.ru
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ЭЛИТНАЯ  ОФИСНАЯ  МЕБЕЛЬ
г. Ставрополь, 3-я Промышленная, 2б, тел. 652-202
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Юбки и жакеты, 
кольца 
и браслеты...
Текст Анны Стеблянской

Сбываются, наконец, тайные эротические мечты Ильича – кухарка 
управляет-таки государством! 

М О Д Н Ы Й  F L A S H B A C K

Правда, чаще всего эта самая кухар-
ка имеет гордый титул первой леди 
и ведает скорее эстетико-стратеги-
ческими, нежели государственно-
политическими вопросами. Хотя...
Критерий «модно – немодно» явля-
ется нынче определяющим не толь-

ко для плодов дизайнерско-кон-
структорских извращений бойцов 
невидимого фронта легкой про-
мышленности, но и вообще для всех 
аспектов жизнедеятельности гла-
мурного политического Олимпа. 
И, поскольку по божественным 

законам бытия мудрые и светлые 
головы государственных мужей 
(а также отцов и прочих лиц муже-
ского пола, обремененных почет-
ным званием «государственный») 
должны быть денно и нощно заби-
ты сугубо геополитическими забо-

тами  типа «Мажу утром бутерброд – 
сразу мысль: «А как народ?», – право 
задавать тон в сферах, на первый 
взгляд, далеких от интересов стран 
и наций, принадлежит первым 
леди – президентшам, министер-
шам, генеральшам и далее, 
по убывающей.
В милом, почти семейном взаимо-
действии желания покомандовать 
и желания выглядеть при этом как 
принцесса Греза часто рождается 
неизбежный для такого «неравного 
брака» курьез несоответствия жела-
емого и действительного. Про бояр-
ских дочек в срамных немецких 
платьях времен непуганой голыми 
женскими грудями петровской 
Руси мы вспоминать не будем – дело 
уже сильно пахнет нафталином, 
А вот про блистательных в своей 
детской непосредственности каса-
тельно фирмового дамского тряпья 
амазонок Реввоенсовета всуе обя-
зательно помянем. 
Не секрет, что красноштанная рево-
люционная братия, объявив моде 
официальное «тьфу», продолжала 
молча позволять себе любить пря-
мую строчку и точные лекала. 
Одетая по последнему писку моды 
Инесса Арманд стала для Владими-
ра Ульянова душевной подругой, 
тогда как добрая, скромная Надень-
ка в своем бледном кринолинчике 
и блузке под горло была всего лишь 
женой и идейным соратником. 
А супруга «буревестника снаружи 
и пингвина в душе» Максима 
с невкусной фамилией «Горький», 
страдавшего за революцию не 
меньше ее отцов, была высокой 
покровительницей некой Надежды 
Ламановой – элитного модельера 
и гениальной портнихи. Еще одна 
«рэволюцьонэрка» по имени Лари-
са Рейснер, похожая в своем эпо-
хальном кожаном прикиде на под-
ругу Швондера из приснопамятно-
го «Собачьего сердца» и шагнувшая 
в мировой океан истории бунтов 
и переворотов благодаря «Оптими-
стической трагедии» Всеволода 
Вишневского, вообще чуть не пре-
вратила активный этап эволюции 
государственного развития в ба-
нальный разгул веселой мамы-
анархии. А дело было так: когда этой 
даме, участвовавшей вместе 
со своим мужем Федором Расколь-
никовым в походе Волжской воен-
ной флотилии, на пути следования 
попадались брошенные дворянские 
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усадьбы, то единственным, что 
дико интересовало ее большевист-
ское высочество,  была брошенная 
хозяевами (вернее, хозяйками) 
этих усадьб модная одежда. Так вот, 
Ларочка Рейснер, нимало не стесня-
ясь, устраивала на палубе военного 
корабля внеплановое дефиле 
в шмотках haute couture, дразня 
доблестных революционных ма-
тросов своим комиссарским телом, 
прикрытым пышными нарядами 
и изящными платьями.
«Краснозвездные» времена имели 
и своих официальных секс-симво-
лов: любимица русских суфражи-
сток Александра Коллонтай, «вос-
певшая» идеалы «свободной люб-
ви» и ставшая первой в дипломати-
ческой истории женщиной-послом, 
тем не менее, слыла дамой чрезвы-
чайно стильно и модно одевавшей-
ся. А метко прозванная современ-
ными писательницами «жемчужи-
ной в железной оправе» жена 
В. М. Молотова Полина Жемчужина 
совмещала «хлебные» должности 
замнаркома легкой промышленно-
сти и наркома рыбной промышлен-
ности с членством в художествен-
ном совете при Московском Доме 
моделей одежды и руководством 
Главпарфюмером. Таким манером 
она полностью ведала всем, что 
касалось одежды, парфюмерии 
и вообще производства предметов 
потребления в масштабах всей 
Страны Советов. Г-жа Жемчужина-
Молотова была щепетильна 
не только в вопросах своего туале-

та, но и в таких «мелочах», как со-
стояние собственных рук и ногтей – 
ее внучка рассказывала, что бабуш-
ка, даже будучи практически одной 
ногой на том свете, требовала, что-
бы ей делали маникюр.
Ну, пока в родных пенатах царил 
портновский гений лучшего цеков-
ского модельера Рубина Зингера, 
заграничные премьер-дамы тоже 
не в рубище щеголяли. Галерею 
«властных» модниц, конечно, от-
крывает Джеки О., которая по пер-
вому мужу Кеннеди. Несчастный 
президент мог гордиться своей 
супружницей – не у всякого была 
такая симпатишная и стройная 
половинка. После нее, к сожале-

нию, уже никто не сможет позво-
лить себе такие розовые брючки 
и забавные завитки на висках. Про-
блема Джеки была в том, что она  
не проявляла необходимого здоро-
вого патриотизма, присущего даме 
ее положения, в выборе модельеров 
предпочитая Живанши, Шанель 
и Пьера Кардена. Бедная миссис 
Кеннеди даже как-то жаловалась 
редактору американской версии 
Vogue Дайане Вриланд: «Я должна 
начать носить американскую одеж-
ду, подскажите мне хороших дизай-
неров! Только проблема в том, что я 
люблю очень простые вещи – от 
Шанель и Живанши» (и немножко 
от Олега Кассини – американского 

модельера русского происхожде-
ния)». Да, Жаклин Кеннеди любила 
простые вещи – просто дорогие 
и просто шикарные. И самое глав-
ное, они стопроцентно ей подходи-
ли и были уместны в любой ситуа-
ции. Грустно, конечно, но даже 
убийство в Далласе ее мужа Джона 
Кеннеди неожиданно стало триум-
фом рекламы для Дома Шанель. 
22 ноября 1963 года Жаклин была 
одета в свой знаменитый розовый 
костюм от Шанель, и все журналы 
мира обошла ее фотография имен-
но в этом наряде. 
Для продолжательниц своих мод-
ных и светских начинаний миссис 
Кеннеди-Онассис оставила   



40    P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Р У Б Р И К А

 в наследство трогательные шляп-
ки-таблетки, маленькие перчатки, 
свежую розово-белую гамму 
и длинные низки жемчуга, которые 
нужно носить, несколько раз обер-
нув вокруг нежной шейки. А самый 
значительный респект образу пре-
зидентской жены-красавицы на-
вечно объявил Gucci и выпустил 

сумочку, названную в честь Джекки 
«Jackie O.», за которой записные 
модницы становятся в очередь, 
потому что выпускается она ма-
леньким тиражом, почти exclusive.
Но не все women in politic стреми-
лись быть похожими на этакую 
царевну-лебедь («А сама-то велича-
ва – выступает, будто пава...»). 

Например, любимая нашими со-
ветскими мужчинами за энергич-
ность и «бойбабость» Мэгги Тэтчер 
(«Коня на скаку остановит, в горя-
щую избу войдет») или, как ее лю-
бовно называли в трудовом народе, 
«железная Рита» питала слабость 
к костюмным пиджакам на под-
кладных плечиках, делавших хруп-
кую женскую фигуру очень муж-
ской, и к строгим блузкам в тон 
костюма. Правда, все это монумен-
тальное «великолепие» несколько 
смягчалось сдержанной брошкой 
на лацкане, но в целом образ был 
выдержан в стиле «Не влезай, 
убьет!». Говорят, так любила 
одеваться и королева Англии 
Елизавета.
А у нас  тем временем началась эпо-
ха Раисы Максимовны Горбачевой. 
Факт появления ее рядом с мужем 
«при всем честном народе» в офи-
циальном статусе если не равной 
начальнику над всеми начальника-
ми Союза Советских Социалисти-
ческих Республик, то,  по крайней 
мере, второй по силе воздействия 
на умы и судьбы народонаселения, 
произвел общегосударственный 
шок. Телевизоры включались уже 
не для того, чтобы послушать вдох-
новенный щебет пятнистого генсе-
ка, а для того, чтобы посмотреть 
на его яркую жену. «Простенько,

но со вкусом» Раиса Максимовна 
одевалась в Общесоюзном доме 
моделей на Кузнецком мосту у мо-
дельера Тамары Макеевой. Жена 
Горбачева стала первой  советской 
прима-дамой, которая не побрезго-
вала загнивающей западной капи-
талистической финансовой систе-
мой и расплатилась «у их» «ихними 
же» деньгами по кредитной карте 
«Америкэн Экспресс». По ней Гор-
бачева покупала себе одежду и 
украшения в Париже, Нью-Йорке. 
У нее были лучшие колготки (лай-
кра, а не провисающий кармашка-
ми под коленками низкопробный 
советский полиамид) и «батарея» 
закрытых лаковых туфель на все 
случаи веселого политического 
лайфа. Своим соотечественницам 
Раиса Максимовна Горбачева оста-
вила трепетную любовь к алтай-
ским мехам и прическу с высоким 
начесом, любовно именуемую 
«Раиска». Наша нынешняя первая 
леди первое время пыталась было 
перенять стиль жены российского 
экс-президента Наины Иосифовны 
Ельциной – костюмы от Шанель, 
строгие жакеты в затейливую 
набивную клетку. Но Людмиле 
Путиной все это, мягко говоря, 
не подошло. Жена ВВП прибегала 
к помощи известных российских 
модельеров Игоря Чапурина, Вячес-
лава Зайцева, но в итоге отказалась 
от услуг обоих, полагаясь исключи-
тельно на собственный вкус, и те-
перь у нее женственно притален-
ные пиджачки интересной фактуры 
сочетаются с миди-юбками и широ-
кого, но строгого кроя брюками, 
а украшать свой деловой прикид 
затейливой вышивкой вслед за 
Путиной стали и другие началь-
ственные дамы отечественного 
розлива.Про манеру и способы 
одеваться «высоких дам» можно 
порассказать еще много чего инте-
ресного. Вот только приходится 
признать, что часто эти самые дамы 
становятся жертвами своих стили-
стов – иногда, так сказать, жертва-
ми удачными, а иногда... Модельер 
Арнольд Скаази, делавший когда-то 
платья для Джеки Кеннеди, Барба-
ры Буш и Мэми Эйзенхауэр, гово-
рил: «Нужно быть очень, очень де-
ликатным. Первым леди нужно 
мягко дать понять, что до вас они 
выглядели очень бледно и станут 
выглядеть намного лучше, слуша-
ясь только вас». 
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Профессиональная продукция
для парикмахеров и салонов красоты

в широком ассортименте по самым низким ценам

г. Пятигорск, ул. Пастухова, 35, магазин-салон “ Мир Красоты” тел./факс: (87933) 3-62-12 
г. Ставрополь, ул. Ленина, 243, ТК “Манеж”, магазин “Мастер-Центр”, тел./факс: (8652) 35-03-14

                                   ул. 50 лет ВЛКСМ, 8/3, магазин-салон “Мастер-Центр”, тел./факс: (8652) 55-28-22

г. Невинномысск, ул. Гагарина, 51, ТК “ Престиж”, магазин “ Мастер-Центр”, тел. (86554) 5-60-16

Сеть
фирменных
магазинов:

Отдел оптовых продаж: (9624) 06-57-59, (8652) 22-11-59
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Очей 
очарованье

Текст Кати Винц

Осень – пора творчества. Именно 
осенью поэты создают свои лучшие 

произведения, а мастера – свои 
лучшие образы. О том, чего ждать от 
этой осени, нам рассказали мастера 
салона красоты «Арбат-Престиж».

Центр красоты и здоровья «Арбат-

Престиж» работает уже более че-

тырех лет, и за это время центр 

смог не только уверенно заявить 

о себе, но и по-настоящему полю-

биться своим посетителям. Сюда 

можно прийти и просто так, чтобы 

в располагающей уютной атмосфе-

ре за чашечкой кофе узнать о по-

следних модных тенденциях. А 

можно воспользоваться многочис-

ленными услугами салона и выйти 

из его дверей полностью преобра-

женной – подтянутой, загорелой, 

со здоровой кожей, модной при-

ческой и чудесным макияжем. 

Парикмахерские услуги, наращи-

вание и дизайн ногтей, аппарат-

ный и классический педикюр, эсте-

тическая косметология, массаж, 

татуаж, пирсинг, наращивание 

волос и ресниц, коррекция фигуры, 

солярий – вот лишь неполный спи-

сок того, что нам предлагает центр 

красоты и здоровья «Арбат-Пре-

стиж». А еще здесь работают заме-

чательные специалисты, на мастер-

ство которых мы можем полностью 

положиться, ведь наша красота  это 

их ежедневная работа. 

Мария Баурина
Мастер-модельер международно-

го класса, преподаватель междуна-

родной школы Pivot Point, участни-

ца чемпионата Юга России по па-

рикмахерскому искусству.

Мария не только сама превосхо-

дный мастер, она еще охотно де-

лится своим мастерством со свои-

ми  коллегами, обучает молодые 

кадры, помогает начинающим 

мастерам готовиться к конкурсным 

работам. Мария – настоящий про-

фессионал и может выполнить 

любое пожелание клиента,  от мод-

ной стрижки до сложной вечерней 

прически и наращивания волос.

Совет мастера
«Сегодня в моду снова входят ров-

ные стрижки и челки 80-90-х годов, 

возвращается мода на ровный, 

натуральный цвет волос. Из по-

следних тенденций также  объем-

ные прически с крупными локона-

ми в стиле Мерлин Монро. Что 

касается цвета, то блондинки и 

шатенки в моде всегда, а еще этой 

осенью популярны все оттенки 

рыжего».

Анастасия Гладкова 
«Золотой» призер чемпионата 

Юга России по парикмахерскому 

искусству 2007 года в номинации 

«Мужская стрижка».

Совет мастера
«Современные мужчины следят за 

модой не меньше женщин. В муж-

ской моде диапазон стрижек ва-

рьируется от  классических а-ля 

Джеймс Бонд, до удлиненных».

Светлана Егорова
Визажист, серебряный призер чем-

пионата России по парикмахерско-

му искусству и декоративной кос-

метике в номинации «Фантазий-

ный макияж». 

И действительно – все, за что берет-

ся Светлана – вечерний, деловой, 

свадебный макияжи – получается 

фантастически красиво!  Благода-

ря Светлане в салоне «Арбат-Пре-

стиж» предлагается совершенно 

новая, особая   услуга – боди-арт 

для беременных (с последующей 

фотосъемкой). 

Совет мастера 
«Прошло  время, когда беремен-

ные женщины  прятались в бесфор-

менные платья. Сегодня модно 

выгодно подчеркивать округлив-

шиеся животики, и даже женщины-

звезды охотно позируют перед 

фото и телекамерами, не скрывая 

своего интересного положения.  

Что же касается осеннего макияжа, 

то в нем  должны присутствовать 

теплые осенние оттенки: бежевые, 

золотистые. Лето прошло, но цвет 

загара хочется сохранить как мож-

но дольше, поэтому приветствуется 

использование автобронзантов 

для лица. Для вечернего макияжа 

подойдут мерцающие, перламу-
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тровые тона. Если же говорить об 

общих тенденциях, то сейчас в 

моде нежный и женственный ма-

кияж».

Евгений Карпов
Мастер аппаратного педикюра, 

выпускник международного учеб-

ного центра «Май».

К Евгению приезжают со всего ре-

гиона, потому что знают – он 

не только сделает прекрасный 

педикюр, но и поможет избавиться 

от распространенных проблем 

стопы: вросших ногтей, мозолей, 

трещин, ороговелостей. Аппарат-

ный педикюр выполняется на не-

мецком оборудовании и материа-

лах немецкой компании Camillen 

60, а целебные свойства прополи-

са, используемого в ходе лечения, 

помогают эффективно выявлять 

и устранять любые проблемы.

Совет мастера
«Чтобы сохранить красоту и здоро-

вье ног, помимо регулярного педи-

кюра, необходим ежедневный 

уход и профилактика. Ухаживать 

за ногами в домашних условиях  

возможно, если с помощью масте-

ра подобрать необходимые для 

этого средства и препараты. Но 

примерно один раз в две недели 

полезно устраивать ногам «разгру-

зочный день» в салоне – комплекс-

ный уход, включающий санитарную 

обработку, поверхностный и глубо-

кий пиллинг кожи, массаж стопы и 

голени, дезинфицирующие и дезо-

дорирующие процедуры».

Главное богатство любого салона –   

это его мастера. Именно поэтому 

центр красоты и здоровья «Арбат-

Престиж» уделяет такое большое 

внимание квалификации своих 

специалистов. В будущем здесь 

даже планируется открытие между-

народной школы макияжа. Но это  

в будущем, а пока… 

Пока благодаря стараниям масте-

ров салона «Арбат-Престиж» мы 

можем выглядеть прекрасно в лю-

бое время года. И что там сказал 

классик про осень? «Унылая пора, 

очей очарованье…»? Мы не соглас-

ны. Унывать нам теперь некогда, 

а очей очарование – это мы сами 

и есть. 

г. Пятигорск
ул. Октябрьская,17/ 

ул. Крайнего, 49
ТЦ «Арбат», 3-й этаж

тел. 33-84-10

То
ва

р 
се

рт
иф

иц
ир

ов
ан



44    P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Компания «Гедон Моторс КМВ»

Что может вас заставить…
удивиться?
сочетание несовместимого

рассмеяться? 
смех моего сына – это же здорово

расслабиться?
отдых с моей любимой семьей

растеряться? 
не позволяю себе этого никогда

испугаться?  
пустота,  темнота, безвыходность

заплакать? 
подлость, утрата, горечь

разозлиться? 
хамство и глупость

подраться?
избегаю этих моментов в жизни

Светлана Денисова

27 сентября

Весы
Поздравляем Весов с Днем рождения! 
Пусть вас окружают духовно близкие 
люди, способные оценить гармонию, 
которую вы придаете любым 
отношениям.

(24 сентября - 23 октября)

надолго задуматься? 
думать  некогда нужно 
действовать

простить обиду?
искренность и любовь

обмануть?
не обманываю и не люблю, 
даже во благо, считаю, что это 
неправильно

уступить в споре?
азарт и спор не для меня

совершить подвиг?
ради любимых и дорогих людей 

проявить щедрость?
помочь тем, кто очень нуждается

гордиться собой?
положительные отзывы обо мне 
от моих родителей

24 сентября
Михаил Громовой
Учредитель ООО «ГриГ»

27 сентября
Олег Иванов
Учредитель 
ООО «Кредитинвест»

28 сентября
Борис Айтов 
Руководитель ООО «АБП»

30 сентября
Азнаур Дудов
Ректор НОУ ВПО КИЭП

3 октября
Виктор Губанов
Глава г. Георгиевска

4 октября
Ираида Циос
Генеральный директор
ООО «Трубокомплект»

7 октября
Олег Егоров
Учредитель ООО «Провинция»

10 октября
Геннадий Афанасов
Генеральный директор 
ООО ФПК «МиГ-Инвест»

15 октября
Грант Саркисов
Генеральный директор 
ООО «Мир Продуктов»

17 октября
Михаил Ганин
Зам. генерального директора 
ЗАО «Стройдеталь-2»

17 октября
Ареват Алейникова
Главный бухгалтер 
ЗАО «Байсад», г. Кисловодск

18 октября
Евгений Коляда
Генеральный директор 
ООО «Альянс Ко»

19 октября
Виталий Будакян
Директор магазина 
«Ювелирный мир»,  г. Пятигорск

Досье
Планета: Венера.
Благоприятные числа: 
6 и все числа, делящиеся на 6.
Символ: весы.
Цвета: темно-голубой, пурпур-
ный, цвет морской волны.
Камни: изумруд, сапфир, опал, 
жемчуг.
Цветы: календула, розы, фиалка
Счастливые дни: пятница, суб-
бота.

Люди, рожденные под знаком 
Весы–  честны, искренни и внима-
тельны. Им близки эстетические 
ценности, они рассудительны в 
поведении. Это  друзья на годы. 

Весы плохо чувствуют себя в толпе, 
и, вообще, в любой тесноте и давке. 
Но плохо переносят и одиночество, 
чувствуя себя покинутыми и не-
счастными. У Весов, мужчин и жен-
щин, врожденный изысканный 
вкус, поэтому, несмотря на свою 
тягу к компромиссу, им трудно 
находиться в контакте с людьми и 
вещами, которые оскорбляют их 
чувство прекрасного.
Главная черта характера Весов – 
стремление к гармонии со всем 
миром. Им присуще глубинное 
желание раствориться в других, 
в обществе, в браке. Это делает их 
идеальными партнерами в любом 
деле. 

П Р О В Е Р Ь  С У Д Ь Б У
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Мы всегда рады Вас видеть !
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У людей властных, наделенных жестким, воле-
вым характером и имеющих четкое понимание 
добра и зла, лоб разделен длинной поперечной 
складкой от переносицы до границы роста во-
лос. Красивый крупный нос – свидетельство 
силы духа, при этом загнутый кончик носа гово-
рит о хитрости и предприимчивости. Обладате-
ли хорошо очерченных ноздрей – волевые люди, 
а крупные ноздри выдают гневливость характе-
ра. 
Длинные продольные морщины на лбу характе-
ризуют человека как мастера своего дела. Фор-
ма лица  у властных людей может быть любая, 
а вот брови у них имеют четкий излом.  Общеиз-
вестно, что наше лицо не вполне симметрично. 
При этом левая часть лица отвечает за мужские 
черты характера, а правая – за женские.  Поэто-
му более мягкие черты правой половины  лица – 
нотки добродушия в характере и стремление к 
гармонии. 
Крупные, хорошо очерченные  губы свидетель-
ствуют о сбалансированности духа.  Небольшой 
рот, не выходящий за пределы вертикально про-
черченной линии от ноздрей, –  человек озабо-
чен борьбой за существование. 
Выступающая нижняя губа говорит о капризно-
сти ее обладателя. У весельчаков и балагуров – 
сеть тонких морщинок в уголках глаз, так назы-
ваемые «гусиные лапки».  Раздвоенный крепкий 
подбородок нередко свидетельствует о пробле-
мах печени и бывает у людей с саркастическим 
«желчным» характером.
Физиогномику нередко используют в медицине.  
Впервые диагностика болезни по чертам лица 
была изучена и применена в Китае. Она называ-
лась Сянь-Мин или Искусство чтения по лицу. 
Искусство Сянь-Мин практиковалось великими 
мастерами, которые держали его в глубокой 
тайне и лишь устно передавали свой опыт наи-
более одаренным ученикам.

Физиогномика 
власти
Взгляды, устремления и мысли человека 
отражаются не только в его словах, 
но  и оставляют глубокий отпечаток на его лице.

Текст Ермолаева Олега, канд. мед. наук, директора Курортной клиники женского здоровья

В западных странах этот вид  диагностики вос-
ходит к временам древних греков. Отличными 
«чтецами лица» были Гиппократ и Гален, Сократ 
и Аристотель.
Например, наличие глубокой морщины между 
губой и носом говорит о дефекте сердечного 
клапана. Дефект, как правило, имеет ревматиче-
ское происхождение. Заметим, что начинающа-
яся сердечная недостаточность проявляется на 
лице периодически возникающим цианозом 
губ. Его появление требует экстренных мер по 
нормализации гемодинамики.
Одним из важных признаков повышенной на-
грузки на сердце и органы кровообращения 
являются глубокие и удлиненные носогубные 
складки. О неврозе сердца свидетельствует 
узкая спинка носа.
Красный бугристый нос с прожилками крове-
носных сосудов говорит о сердечной патологии, 
сопровождаемой высоким уровнем артериаль-
ного давления. Низкое артериальное давление 
зачастую проявляется в сине-красной окраске 
носа. Если же такую окраску имеют только кры-
лья носа, это также свидетельствует о сердечном 
заболевании. 
Бледность ушных раковин с характерным вос-
ковым оттенком может рассказать врачу о нару-
шении кровообращения в организме пациента. 
Проблемы с сердцем выдает впалость левой 
щеки. Косвенным признаком раннего наруше-
ния коронарного кровообращения является 
преждевременное поседение волос.
На предрасположенность к заболеваниям серд-
ца указывает короткая шея человека. Кроме 
того, для него вполне реален ранний склероз 
сосудов головного мозга. 
Говорят, хочешь проверить человека – надели 
его властью. Но чтобы понять властного челове-
ка – посмотри внимательно ему в лицо.  
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Одна из примет гласит: «Как 
встретишь Новый год, так его и 
проведешь».
Новый год… Есть в нем что-то 
волшебное и магическое. 
И не случайно для многих это 
самый светлый и любимый празд-
ник, а будет ли он веселым, оста-
нутся ли после него добрые вос-
поминания на всю жизнь, зависит 
от нас с вами. 
Поэтому уже сейчас необходимо 
позаботиться о предстоящем 
празднике, особенно если в этот 
праздник вы хотите оказаться в 
другой стране.
Сегодня мы вместе с туристиче-
ской компанией «Энжел» поста-

И целого 
мира мало
Казалось бы, до новогодних праздников еще так много 
времени, но именно сейчас стоит призадуматься: в каком 
месте мира провести самую чарующую ночь года? 

раемся рассказать вам о том, где и 
как можно встретить Новый год и 
Рождество…
Что может быть лучше, чем, отло-
жив дней на десять все дела, ока-
заться в зачарованном царстве, 
где мерцают ледники, где горные 
кряжи подпирают лазурное небо 
и где сверкающий снег ослепи-
тельно чист? Тот снег, что покры-
вает горные склоны Альп и Пире-
неев. Остается только решить, 
куда навострить лыжи. Горно-
лыжные курорты Австрии, Фран-
ции, Италии, Швейцарии, Андор-
ры гостеприимно распахнут для 
вас двери, порадуют ярким солн-
цем, великолепным сервисом, 

идеальной подготовкой трасс.
Захватывающие спуски вы 
можете чередовать с принятием 
саун и заплывами в термальных 
бассейнах.
Любители зимнего отдыха, сказоч-
ных пейзажей и романтики гор, 
спортсмены и начинающие лыж-
ники, поспешите сделать выбор!
Если говорить о праздновании 
Рождества и Нового года в Европе, 
то это, прежде всего, праздничные 
базары и ярмарки, устраиваемые 
почти в каждом городе. Миллионы 
туристов со всех концов света при-
езжают сюда, чтобы насладиться 
незабываемой предрождествен-
ской атмосферой,  купить подарки, 

сладости, а также полюбоваться на 
местные достопримечательности.
Не откажите себе в удовольствии 
погулять в новогоднюю ночь по 
ярко  освещенным Елисейским 
полям или провести ее в париж-
ском кабаре.
Любите готическую Европу? Тог-
да навестите красавицу Прагу. 
Этот город никогда не обманыва-
ет ожиданий.
В Новый год многие хотят пови-
даться со сказочным дедом, поэто-
му Санта-Клаусу пришлось завести 
собственный офис недалеко от 
городка Рованиеми.  Трудно пове-
рить, что Лапландия существует на 
самом деле. Кажется, она просто 
придумана для того, чтобы сказка 
была интереснее.
Сидя у камина, Санта принимает 
детей, угощает их сладостями. Гно-
мики и эльфы, одетые в забавные 
колпаки и полосатые гольфы, тру-
дятся в соседнем здании – на почте.
Здесь можно повстречать героев 
сказок, отведать разнообразных 
вкусностей, походить по магази-
нам с новогодней мишурой, игруш-
ками и сувенирами.
В огромной пещере, прорубленной 
прямо в сопке, есть потрясающий 
подземный Санта-Парк. В сказоч-
ном мерцающем пространстве 
Санта-Парка монорельсовая доро-
га ведет в царство гномов и разноо-
бразных подземных жителей. Вся 
эта публика на глазах у изумленных 
зрителей ест, пьет, рубит, пилит, 
мастерит, бренчит на музыкальных 
инструментах, в общем, живет 
своей жизнью. Само действо сопро-
вождается волшебной музыкой.
Впрочем, стоит приехать сюда не 
только ради Санта-Клауса. Лаплан-
дия – самая северная область Фин-
ляндии, большая часть которой 
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лежит за полярным кругом, – не-
обыкновенно красива. А уж если 
повезет увидеть северное сияние, 
то это величественное зрелище не 
забыть никогда.
Ну а как насчет северного сияния с 
доставкой прямо в номер? В номе-
рах отеля «Иглу вилидж» прямо над 
кроватями устроены большие сте-
клянные купола, и небесные огни 
вплетаются в цветные сны посто-
яльцев. Этот отель особенно попу-
лярен у новобрачных. Многие из 
них, впрочем, даже не подозрева-
ют, что следуют старинному саам-
скому поверью. Оно гласит, что 
дети, зачатые под северным сияни-
ем, непременно будут счастливы.
Кстати, отели в Лапландии исклю-
чительно уютны, невелики и сти-
лизованы под местное жилье. Да и 
персональная сауна вовсе не атри-
бут номеров-люкс, а вполне обыч-
ное явление.
В Лапландии можно принять уча-
стие в зимнем  сафари на соба-
чьих и оленьих упряжках. А еще 
тут отличные условия для рыболо-
вов и охотников, а также начина-
ющих горнолыжников.  В Лаплан-
дии существует совершенно не-
обыкновенное развлечение – по-
лярный виндсерфинг, с помощью 
парашюта ветер несет самых бес-
страшных по снежной целине.
Тем, кто не любит снег, мы пред-
лагаем встретить Новый год и 
Рождество вдали от российских 
морозов, на берегу Индийского 
океана или Сиамского залива, где 
вместо елок – пальмы, а вместо 
снега – яркое солнышко. Там ца-
рит вечное лето, нега и покой. 
Экзотический край, где аромат 
сахарного тростника витает в 
воздухе, колыбель зажигательных 
танцевальных ритмов…

Как удивительно приятно в Но-
вый год оказаться в тропическом 
раю, где купание в искрящихся 
водах чередуется с загоранием на 
роскошных пляжах и участием в 
бесконечных праздниках и карна-
валах. Вы не пожалеете, если раз-
бавите ваш отдых интересными 
экскурсиями с посещением мест-
ных достопримечательностей.
Выбор просто замечательный – 
Мальдивы, Сейшелы, Таиланд, 
Бали и, конечно же, Вьетнам.
Маврикий – это комфорт, ро-
скошь и фантастическая рыбалка 
на голубого марлина, место, со-
единившее в себе экзотику Афри-
ки и Индии, давно облюбованное 

знаменитыми артистами и кино-
режиссерами, миллиардерами и 
членами королевских семей.
Мальдивские острова – это 
полное отстранение от настояще-
го, погружение в пространство, 
сотканное из голубых небес, песка 
цвета снега и рыбок в лагуне, пор-
хающих вокруг тебя, словно созда-
ния компьютерной графики.
Вьетнам – потрясающе красивый 
ландшафт. Буйство красок. Кругло-
годичное цветение природы. Пре-
красные пляжи. Необыкновенная 
красота древних архитектурных 
памятников. Путешествие по Вьет-
наму – память на всю жизнь, а от-
дых на курортах этой страны пода-

рит массу незабываемых впечатле-
ний. Кроме того, есть еще одна 
«приманка» для туристов: здесь 
самый дешевый в мире дайвинг.
Новый год можно отмечать как 
угодно: наряжать елки (пальмы, 
кактусы); сидеть в ресторане и 
слушать эстрадных певцов; купать-
ся в море или кататься на оленьих 
упряжках; танцевать самбу на пля-
же Рио-де-Жанейро или вальсиро-
вать в вечернем платье на Венском 
балу…  Выбор только за вами, а 
туристическая компания «Энжел» 
сделает все, чтобы вы прекрасно 
отдохнули.  

Благодарим за помощь в подготовке материала 
туристическую компанию «Энжел».



50    P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Поздно ночью через военизиро-
ванный КПП мы пересекли грани-
цу Сирии с Иорданией и прибыли 
в столицу Амман (название кото-
рой созвучно названию государ-
ства Оман на Аравийском полу-
острове). Амману едва исполни-
лось 60 лет, раньше на его месте 
процветали в течение 10 тысяч лет 
античная Филадельфия и свиде-

Иордания – страна 
шестого чуда света 
Текст и фото Михаила Филиппова

…Наш багаж, сданный нами на  регистрации рейса, почему-то был 
разложен у самолета. Каждый идентифицировал в присутствии 
секьюрити свой, после чего и пассажиры, и их поклажа заняли 
соответствующие места на борту, вылетающем из Москвы в Дамаск. 

тель событий, описанных в Ветхом 
Завете, Рабат-Амон.
Утром Ближний Восток, к которо-
му географически относится Иор-
дания, предстал в самом расцвете 
своей мусульманской традиции: 
протяжно, усиленная динамика-
ми, расположенными на башнях 
Мечети Короля Абдаллы, прозву-
чала утренняя молитва, нос учуял 

экзотические ароматы пряностей, 
разносившиеся по кварталу Даун-
Таун с его колоритными улочка-
ми, а восточное «сладострастие» 
«Сахарного рынка» Ас-Суккарий 
пробудило просто зверский аппе-
тит. 
Было раннее утро, но солнце уже 
вовсю разогревало эту землю обе-
тованную, играя лучами на юве-
лирных изделиях знаменитого Сук 
Ал-Дахаб («Золотого рынка»).
Взяв такси, мы поспешили к Цита-
дели или Крепостной горе (Аль-
Каляа), изобилующей памятника-
ми различных эпох: несмотря на 
утраченное совершенство колон-
нады храма Геркулеса, мысленно 
можно было восстановить антич-
ные формы памятников ислам-
ской истории, таких как Визан-
тийская церковь VI в. и Дворец 
Аль-Каср VIII в. 
У подножья Крепостной горы пе-
ред нами предстал античный ам-
фитеатр, рассчитанный на 6000 

зрителей. Находясь в прекрасном 
состоянии, он будоражил вообра-
жение – когда-то  здесь проходили 
грандиозные театральные дей-
ства. Акустика амфитеатра тако-
ва, что шепот на сцене был слы-
шен и на галерке. Скамьи прону-
мерованы, рядам тысячелетия 
назад присвоены выгравирован-
ные на камне буквенные символы.
Впереди было свидание с уни-
кальными экспонатами Археоло-
гического музея, хранящего зна-
менитые «кумранские свитки», с 
аммонитскими сторожевыми 
башнями VIII–VII вв. до н. э., Ним-
феумом I–II вв. н. э., византий-
ским некрополем Ахль Аль-Кахаф 
(«Пещерой спящих»), где, по пре-
данию, было место действия би-
блейской легенды о «сновидении 
семерых христиан».
Среди достопримечательностей 
современности в Аммане – поис-
тине уникальный Музей королев-
ских автомобилей, насчитываю-

П Р О Е З Д О М
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щий более 60 редчайших личных 
машин короля Хусейна.
Отъехав от столицы около 33 км, 
мы любуемся искусством масте-
ров древней Медевы – города мо-
заик Мадабы. Сегодня это один из 
центров христианства на Ближ-
нем Востоке. В действующей пра-
вославной церкви Святого Геор-
гия (около 1880 г.), построенной 
на руинах византийского культо-
вого сооружения, находится зна-
менитое напольное мозаичное 
панно, изображающее Святую 
Землю VI в. с центром в Иерусали-
ме, простиравшуюся от финикий-
ского города Тир (современный 
Ливан) до дельты Нила в Египте. 
Потрясающее искусство древних 
мастеров воплощено также в мо-
заичном полу церкви Святой Сте-
фании в Умм аль-Рассасе вблизи  
библейской Горы Небо, откуда Бог 
открыл пророку Моисею его взор 
на Землю Обетованную.
На расстоянии 20 км от Мадабы 
простирается Мукавар (в библей-
ских текстах -  Махайрос). Он зна-
менит тем, что когда-то здесь сто-
ял дворец Ирода Великого. В тем-
нице дворца томился  Иоанн Кре-
ститель, голова которого стала 
наградой за танец Саломеи… Если 
ехать по Дороге Королей, по кото-
рой ранее совершали путь из Егип-
та в Вавилон, то вашему взгляду 
откроются потрясающая панора-
ма холмов вокруг Иерусалима и 
окрестности Мертвого моря. Пе-
шая прогулка приведет вас в Вади 
Харар, к каноническому «Вифаиру 
при Иордане», где был крещен 
Иисус Христос. Нам также по-
счастливилось омыть ноги в свя-
щенном Иордане (который на 
самом деле представляет собой 
мутную речушку наподобие наше-

го Подкумка, где на другом берегу, 
на расстоянии хорошего прыжка, 
уже КПП Израиля).
Проехав 48 км на север к Джерашу 
и войдя в триумфальную арку воз-
ле Южных ворот, можно окунуть-
ся в по-настоящему античные вре-
мена – в 129 году н.э., когда в древ-
нюю Герасу прибыл император 
Адриан. Прогуливаясь по древней 
мостовой, где до сих пор сохрани-
лась  колея от повозок, неожидан-
но попадаешь на Овальную пло-
щадь (Форум), обнесенную 56-ю 
колоннами, в Нимфеум, построен-
ный  во II в. н.э., к храмам Зевса и 
Артемиды. Обширную террито-
рию огораживают стены длиной в 
3,5 км с расположенными на них с 
византийских времен сторожевы-
ми башнями, превращенными в 
обзорные площадки для созерца-
ния этих «Восточных Помпей», 
ранее погребенных под селем. 
Казалось бы, к встрече с Петрой, 
сокровищницей древнего госу-
дарства набатеев, мы были под-
готовлены знакомством с памят-

никами истории и культуры Иор-
дании. Но впечатление от выре-
занного в розовых скалах города 
оказалось потрясающим, как в 
детстве от воображаемой Розовой 
страны из «Волшебника Изумруд-
ного города». 
В город, как и во времена расцве-
та, когда набатеи контролировали 
караванный путь из Дамаска, Ара-
вии, стран Средиземноморья и 
Египта, можно попасть только 
одним путем – через ущелье  Эс-
Сик. Километровое ущелье про-
стирается от долины Вади Муса 
(«Долины Моисея»), а скалы, име-
ющие у основания водные каналы 
и резервуары, почти смыкаются 
на высоте 90 м, иногда образуя 
причудливые фигуры на фоне 
неба. Под эхо от стука копыт лоша-
дей в воображении как-то отчет-
ливее предстает Аль-Хазна (усы-
пальница набатейского царя), 
Дворец  дочери фараона Каср Аль-
Бинт, Обелисковая гробница, Мо-
настырь, Пещеры христиан. Город 
не только включен в список все-
мирного наследия ЮНЕСКО, но и 
недавно занял достойное место в 
шестерке Новых Чудес света. 
Среди природных достопримеча-
тельностей Иордании поистине 
уникальны два водоема – Мертвое 
море и Акабский залив Красного 
моря. Самое соленое озеро на пла-
нете со сверхконцентрированным 
содержанием брома и хлора, 
Мертвое море лежит на 400 м над 
уровнем моря и представляет со-
бой природную лечебницу. Дон-
ная грязь спасает от всякого рода 
кожных заболеваний, а отфиль-
трованные испарениями ультра-

фиолетовые лучи как нельзя луч-
ше создают мягкий гелиотерапев-
тический загар. Здесь, у устья впа-
дающей в Мертвое море реки Иор-
дан, по преданию, нашел убежище 
после гибели Содома и Гоморры 
Лот со своими дочерьми.
Потрясающее цветовое шоу 
встречает каждого, кто посещает 
самый южный город страны – 
Акабу. Опоясывающие город ска-
лы попеременно меняют свой 
цвет в зависимости от направле-
ния лучей солнца. Легкий бриз, 
окружение гор создают особый 
акабский микроклимат. Кри-
стально чистая вода Красного 
моря и зимой имеет температуру 
+22о С, а некоторые виды рыб и 
кораллов являются эндемиками. 
Путешествие в Иорданию окажет-
ся неполным без посещения пу-
стыни Вади Рам. Нам посчастли-
вилось быть там весной, после 
коротких дождей, когда пустыня 
расцвела красными анемонами, 
маками и ставшими националь-
ной эмблемой Иордании черны-
ми ирисами.
Что путник может найти в пусты-
не? В пустыне Вади Рам  очень 
даже многое: фантастический 
«лунный пейзаж» розово-красных 
песков, обрамленных черными 
цепями гор, самоцветы ярких хол-
мов, жаркое солнце днем и огром-
ные южные звезды ночью, словно 
специально сияющие для неис-
правимых романтиков, остано-
вившихся в бедуинском шатре…

e-mail:  mikhail_filippov@mail.ru
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Текст Кати Винц

Что такое
zoom-zoom?

Открытие в Минеральных Водах нового дилерского центра 
Mazda позволило получить ответ на волнующий 

многих вопрос: что же такое zoom-zoom?

Коллекция автомобильных цен-

тров, буквально на глазах вырас-

тающих на минераловодском 

участке автомагистрали «Кавказ» 

и  уже получивших с чьей-то лег-

кой руки название «автомобиль-

ная деревня»,  пополнилась еще 

одним бриллиантом. 7 сентября 

компанией «ДримКар» был от-

крыт крупный дилерский центр 

по продаже и техническому обслу-

живанию автомобилей 

Mazda.

Новый дилерский центр не просто 

отвечает всем требованиям  и  

корпоративным стандартам ком-

пании Mazda – он их по-настояще-

му превосходит: и по размерам, и 

по оригинальности дизайнерско-

го решения. Большой шоу-рум, 

способный разместить до 25 авто-

мобилей и представить  полный 

модельный ряд Mazda, является 

крупнейшим в Европе. У каждого 

клиента центра есть прекрасная 

возможность оценить многочис-

ленные преимущества автомоби-

лей, а также испытать их ходовые 

качества на тест-драйве. А квали-

фицированные консультанты 

ответят на интересующие вопро-

сы и помогут сделать правильный 

выбор с учетом любых пожеланий 

клиента. Кроме того, в центре 

предусмотрена зона экспресс-

сервиса, зона отдыха для клиен-

тов, буфет, интернет-кафе и даже 

детский уголок. 

На пресс-конференции, предва-

ряющей церемонию открытия, 

директор дилерского центра Эду-

ард Бадалян отметил, что боль-

шим плюсом для покупателей 

автомобилей Mazda является, с 

одной стороны, японская сборка, 

а с другой – их приспособленность 

к условиям российских автодорог. 

Не случайно визитная карточка 

автомобилей – их прочность и 

надежность. А генеральный ди-

ректор ООО «Мазда Мотор Рус» 

Йорг Шрайбер даже пошутил по 

этому поводу: «Наши машины 

плохо ломаются – возможно, это и 

не очень удобно для дилера, но 

зато хорошо для покупателя». 

Кроме того, Йорг Шрайбер похва-

лил внешнее и внутреннее 

оформление нового дилерского 

центра, его индивидуальность и 

удобство для посетителей. 
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А Эдуард Бадалян рассказал, что в 

центре скоро начинает работу 

учебный класс, где для будущих 

специалистов будут проводиться 

специализированные обучающие 

тренинги. Ведь высокий уровень 

нового дилерского центра требу-

ет и высокого уровня профессио-

нализма его сотрудников.

Вступительное слово на торже-

ственном открытии было предо-

ставлено руководителю админи-

страции Кавказских Минераль-

ных Вод Виталию Михайленко. В 

своем выступлении Виталий Ива-

нович обратил внимание на то, 

что строительство современных 

автоцентров способствует разви-

тию города, привлечению инве-

стиций в бизнес, увеличению чис-

ла рабочих мест. Йорг Шрайбер 

отметил близость автоцентра к 

аэропорту, сравнив динамич-

ность развития компании 

«Дрим Кар» с динамичностью 

взлетающего самолета, после чего 

вручил Эдуарду Бадаляну серти-

фикат официального дилера 

Mazda. 

После того как ленточка была пе-

ререзана и двери центра распах-

нулись, взору гостей предстал весь 

модельный ряд   Mazda. Гости уви-

дели и спортивный кабриолет 

Mazda МХ-5, занесенный в Книгу 

рекордов Гиннесса как самый про-

даваемый родстер в мире, и прак-

тичный многофункциональный 

семейный автомобиль Mazda5, 

и великолепно приспособленный 

к сложным условиям внедорож-

ник Mazda СХ-7, и современный 

пикап Mazda  ВТ-50 и многие дру-

гие. Конечно же, внимание при-

сутствующих привлек большой 

крутящийся подиум, своего 

рода инновация компании «Дрим-

Кар», получившая одобрение у 

руководства концерна 

Mazda. На подиуме возвышался 

легендарный Mazda RX-8 – авто-

мобиль-революционер, завоевав-

ший множество наград и устано-

вивший новые стандарты на рынке 

спорткаров. Презентация каждого 

автомобиля сопровождалась вы-

ступлением танцевальных коллек-

тивов: современные спортивные 

танцы как нельзя лучше подчерки-

вали динамичный и уверенный 

стиль, свойственный автомобилям 

Mazda.

Ознакомившись с новинками мо-

дельного ряда Mazda, присутству-

ющие направились в сервисную 

зону центра, где для них уже были 

накрыты праздничные столы. А 

после фуршета приятным сюрпри-

зом для всех стало яркое выступле-

ние звезды мировой величины – 

певицы Sandy, солистки Benassi 

Brothers, которая исполнила для 

гостей свои зажигательные хиты. 

Праздник получился на славу, и те, 

кто пришел 7 сентября на откры-

тие нового дилерского центра 

Mazda компании «ДримКар», 

смогли лично убедиться в том, что 

zoom-zoom – это не просто краси-

вый слоган Mazda. Zoom-zoom – 

это удовольствие от самых счастли-

вых мгновений жизни, удоволь-

ствие от вождения, это особый дух 

Mazda, с которым знаком каждый 

человек, хоть однажды севший за 

руль этого замечательного автомо-

биля.

г. Минеральные Воды
автомагистраль «Кавказ»

348-й км
тел. (87922) 6-23-23
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Пляжная вечеринка, посвященная 
презентации нового автомобиля Audi 

A5, организованная официальным 
дилером Audi в Ставропольском крае, 

прошла на «пятерку». С плюсом.

Праздник 
на «пятерку»
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Ключ
Качества
Быть первым – не только большой почет, 
но и большая ответственность, ведь 
на первых равняются, с них берут 
пример. Успешный опыт работы 
компании КЛЮЧАВТО доказал,  что ей 
под силуэта важная миссия. 

Мы уже привыкли к тому, что в 
нашем регионе один за другим 
открываются современные автоса-
лоны, предлагающие на выбор 
покупателя самые разнообразные 
автомобильные марки и превра-
щающие Кавказские Минераль-
ные Воды в центр автопродаж все-
го Северо-Кавказского региона. 
Сейчас уже мало кто вспомнит, что 

еще три года назад у нас не было 
цивилизованных мест продажи 
хороших автомобилей. Первой, 
кто показал нам, что значит насто-
ящий европейский сервис, 
стала краснодарская компания 
КЛЮЧАВТО, открывшая в октябре 
2004 года в Минеральных Водах 
самый первый в нашем регионе 
современный автосалон по прода-

же и техническому обслуживанию 
автомобилей престижной марки 
Mercedes-Benz. И вот спустя три 
года успешной работы в Мине-
ральных Водах открылся второй 
автоцентр этой компании – 
МИЦУБИШИ  КЛЮЧАВТО КМВ. 
Следует сказать, что краснодар-
ская компания КЛЮЧАВТО явля-
ется официальным дилером на юге 
России таких престижных автомо-
бильных марок, как Mercedes-
Benz, Toyota, Hyundai, 
Mitsubishi и EvoBus, а уже этой осе-
нью планирует добавить к этому 
списку еще два мировых бренда – 
Lexus и Renault, дилерские центры 
которых будут открыты в Красно-
даре этой осенью. 
Все автоцентры КЛЮЧАВТО по-
строены в соответствии с самыми 
высокими требованиями и  стан-
дартами мировых автомобильных 
концернов.
Не стал исключением и новый 
автосалон МИЦУБИШИ 
КЛЮЧАВТО КМВ. Это автоцентр 
действительно высокого класса 
как по техническому оснащению и 
уровню подготовленности специа-
листов, так и по качеству предо-
ставляемых услуг. 
В этом мы смогли убедиться 
14 сентября, побывав на торже-
ственном открытии центра 
Mitsubishi, собравшем более 400 
гостей, среди которых были давние 
партнеры и друзья компании, а 
также преданные поклонники 
марки Mitsubishi, разделившие 
вместе с компанией радость от-
крытия автосалона. На открытии 
были все атрибуты настоящего 
праздника: развлекательная про-
грамма, выступление артистов, 
шутки, конкурсы и, конечно же, 
фуршет из блюд японской кухни – 
все это наполняло новый авто-
центр МИЦУБИШИ КЛЮЧАВТО 
КМВ приятной и дружественной 
атмосферой. 
Коммерческий директор красно-
дарской управляющей компании 
СБСВ Игорь Иваньков на церемо-

нии торжественного открытия 
передал генеральному директору 
автоцентра МИЦУБИШИ 
КЛЮЧАВТО КМВ Андрею Савен-
кову символический Ключ Каче-
ства, ведь именно качество являет-
ся главной отличительной чертой 
всех автосалонов компании. 
Качеству предоставляемых услуг и 
обучению персонала компания 
КЛЮЧАВТО уделяет действитель-
но большое внимание. «Это как 
у хорошего ювелира, – гласит 
философия  компании, – важна 
каждая деталь. Мелочей не быва-
ет». С открытием дилерского 
центра Mitsubishi этот девиз приоб-
ретает еще и дополнительный 
смысл, ведь Mitsubishi в переводе с 
японского значит «три бриллиан-
та». Новый автоцентр компании 
обещает стать надежной оправой 
для этих «драгоценных камней». 
Автоцентр МИЦУБИШИ КЛЮЧАВ-
ТО КМВ предоставляет полный 
спектр услуг как по продаже, так и 
по обслуживанию автомобилей 
Mitsubishi в соответствии со стан-
дартами японского производите-
ля. Здесь можно ознакомиться с 
полным модельным рядом автомо-
билей Mitsubishi и приобрести 
любую модель – начиная с ком-
пактного Mitsubishi Colt и заканчи-
вая самым современным внедо-
рожником Mitsubishi Pajero.
Итак, в истории компании 
КЛЮЧАВТО пройдена новая веха – 
на Кавминводах открыт новый 
центр по продаже и обслуживанию 
автомобилей Mitsubishi. 
А значит, будет много новых авто-
мобилей и много приятных впе-
чатлений. Компания не изменит 
только главному своему принципу 
– высокому качеству обслужива-
ния, и в этом она всегда будет оста-
ваться первой.  
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Русская?
Почти. Самое интересное, что за-

имствование некоторых узлов у 

иностранных компаний  УАЗовцы 

ставят себе в плюс. И результат на- 

лицо! Уже в самом начале тест-

драйва, выезжая из ворот «Патри-

от-центра», отмечаю мягкость сце-

пления (LUK, Германия) и четкость, 

послушность рычага КПП (Dymos, 

Южная Корея), ГУР (Германия). 

Здесь же, пропуская нежданно-

негаданно выскочивший из-за по-

ворота автомобиль, убеждаюсь 

в надежности тормозной системы, 

многие детали в которой – немец-

кие (вакуумный усилитель тормо-

Зато есть удобство, неприхотли-

вость и доступность – качества по 

истине народные.   

Сказка?
А вот здесь – в самую точку. Дей-

ствительно сказка. Еду по городу – 

король. Остальные водители оста-

ются далеко внизу. Гидроусилитель 

руля (ZF), уверенная работа короб-

ки передач, впечатляющая дина-

мика разгона 150-сильного двига-

теля – всё способствует удобству 

при движении и маневрировании. 

Парковка. Больной вопрос. Вла-

дельцы больших автомобилей 

оказываются в особенно невыгод-

ном положении. Но «Патриот» 

габариты свои компенсирует высо-

ким дорожным просветом и нали-

чием полного привода. Лично про-

верил: ему по зубам любой бор-

дюр. Включаем «первую» и легко 

преодолеваем препятствие. Всё.

Естественно, не мог не опробовать 

внедорожных качеств «Патриота». 

Благо в России, да еще и осенью, за 

грязью далеко ходить не надо. При-

шел. Увидел. Победил. Склоны до 

35 градусов и неровности радиу-

сом более двух метров для УАЗа не 

преграда. Даже при полной загру-

женности, что немаловажно, если 

вы, к примеру, отправляетесь на 

рыбалку, прихватив с собой не 

только все снасти, но и целую лодку. 

Автомобиль даже не помышляет о 

том, чтобы «зарыться» в грунт или 

сесть «на брюхо».  Думаю, УАЗ пре-

подал всем «добрым молодцам» 

российского автопрома отличный 

урок: сделал не просто дешевый, 

а весьма достойный, по всем пара-

метрам современный, внешне 

красивый и внутренне удобный 

автомобиль для российских дорог 

и российского же бездорожья. Со-

брав опыт лучших иностранных 

компаний (вспомните о количе-

стве импортных узлов!) и помно-

жив его на характерную только для 

российских автомобилей непри-

хотливость и простоту, ульяновцы 

поднялись на новую ступень раз-

вития. Надеюсь, все остальные 

отечественные автозаводы после-

дуют за ними. 

Добрым 
молодцам  урок

Текст Андрея Теплякова, фото Ксении Мельник

«Высоко сижу! Далеко гляжу!» – за рулем
 УАЗ «Патриот» вспоминается русская 

народная сказка.

г. Ставрополь
ул. Серова, 426 

тел. (8652) 24-57-22 
факс (8652) 24-57-23 

www.patriot26.ru   То
ва

р 
се

рт
иф

иц
ир

ов
ан

ИД MediaPro, испытав в работе эту 

машину, утверждают, что УАЗ 

«Патриот» – надежный и выносли-

вый друг в любой ситуации. 

Народная?
Вполне может быть. «Патриот» 

в комплектации «Классик» обой-

дется своему владельцу примерно 

во столько же, что и пресловутая 

Шеви Нива (Chevrolet Niva). Одна-

ко, сравнивать эти автомобили по 

комфорту и проходимости, думаю, 

не имеет смысла. Еще конкуренты? 

В этой ценовой зоне таковые не 

обнаружены. Автомобилей друго-

го класса – уйма. А вот больших, 

просторных, вместительных вне-

дорожников с подключаемым 

полным приводом и понижающей 

передачей нет. Даже широко ныне 

обсуждаемые китайцы пока не в 

состоянии предложить российско-

му покупателю альтернативу 

«Патриоту». Цена на самый доро-

гой  УАЗ «Патриот» в комплектации 

Limited (отличить её можно по спе-

циальному «шильдику» на левом 

переднем крыле) не намного отли-

чается от «классической». Зато 

здесь есть и кондиционер, и ABS, 

и EBD последнего 8-го поколения 

от компании Bosch , и люк с элек-

троприводом. Салон, в отличие от 

других модификаций, выполнен 

в велюре. И без того светлый и уют-

ный, в таком исполнении он при-

обретает черты любимого уголка в 

квартире. Лишнего пафоса нет. 

зов и главный тормозной цилиндр 

Teves Continental). Салон (Dae Won, 

Китай) дороговизной материалов, 

понятное дело, похвастаться не 

может. Однако эргономика вполне 

устроила. Все под рукой. Докумен-

ты на машину – в специальной 

нише, расположенной под  двумя 

бардачками, традиционно укра-

сившими переднюю панель. Ну 

а сами бардачки заполняйте чем 

угодно: места вполне достаточно. 

Удивило наличие подстаканника, 

«выезжающего» из передней па-

нели не по щучьему велению (как 

это часто бывает при российской 

сборке), а по моему хотению. Во-

обще салон запомнился, прежде 

всего, своим простором и хорошей 

обзорностью.   Все электрообору-

дование произведено немецкой 

фирмой Bosch. Естественно, для 

того  чтобы оценить его надеж-

ность, нескольких часов тест-драй-

ва недостаточно. Однако  водители 
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Гуляя по уютным улочкам Пятигорска, трудно отказать себе  в удовольствии  
заглянуть в какое-нибудь кафе, пригласить любимую в ресторан или просто 

посидеть с друзьями на открытой террасе…

«Санта Фе» – 
искушение вкусом

Все заведения нашего города чем-то схожи 

и в то же время уникальны… Схожи уютной 

и демократичной атмосферой дружеских 

посиделок, а уникальны – способом ее созда-

ния. Чтобы почувствовать настроение того 

или иного кафе, нужно в нем побывать. Имен-

но это мы и сделали, посетив одно из новых 

мест Пятигорска – кофейню «Санта Фе». 

Кофейня была открыта в середине февраля 

2007 – в самый романтический праздник года, 

день Святого Валентина – и сразу же завоева-

ла сердца жителей и гостей города. Здесь оди-

наково уютно чувствуют себя и молодые 

люди, пришедшие сюда просто пообщаться, 

и самая искушенная публика, знающая толк 

в гастрономических изысках.

Зал на первом этаже нравится с первого 

взгляда. Мы словно попадаем на старинные 

улицы не то Парижа, не то Мадрида, букваль-

но напичканные точно такими же маленьки-

ми уютными кафе. Удобно расположившись 

в ожидании заказа  на кованых стульях, под 

свет уличных фонарей можно разглядывать 

очаровательные городские пейзажи на кар-

тинах – с обилием окошек, мостов, украшен-

ных курчавыми завитками, снова и снова 

напоминающих нам о каких-то далеких и спо-

койных уголках старой Европы. Интерьер 

второго этажа более стильный и современ-

ный, но и здесь нас встречает радушное отно-

шение к гостям. Летом нет ничего лучше, чем 

сидеть на большой открытой террасе практи-

чески в центре города и смотреть, как внизу 

прогуливаются влюбленные парочки, 

а заодно и наблюдать в специальное окошко 

барной стойки за процессом приготовления 

заказанных блюд. Но здесь уютно и тепло 

в любое время года: с наступлением первых 

осенних холодов гостям кофейни не позволят 

замерзнуть кашемировые пледы, заботливо 

предложенные персоналом, и, конечно же, 

теплое отношение к посетителям. 

«Санта Фе» – заведение, рассчитанное 

на самый широкий круг посетителей, где иде-

ально соотносятся понятия цены и качества. 

Сюда хорошо приходить с друзьями, чтобы 

сытно пообедать или просто посидеть в хоро-

шей компании. Здесь никого никогда не по-

торопят, здесь можно, как говорят французы, 

«взять свое время» – сидеть и наслаждаться 

сколько душе будет угодно. 

Однако стоит отметить, что качество заведе-

ния зависит не только от отличного сервиса 

и удачного месторасположения. По мнению 

директора «Санта Фе», главная составляю-

щая уникальности кофейни – это особое, чут-
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кое и предупредительное отношение к го-

стям. Гостеприимство, вежливость и внима-

ние – не просто слова, а непременное  усло-

вие работы для всех сотрудников  «Санта Фе».

И, конечно же, настроение за столом зависит 

не только от уникальной атмосферы заведе-

ния, но и от изысканного выбора блюд и на-

питков. И в этом случае посетителей 

«Санта Фе» ждет еще немало приятных сюр-

призов. «Первоначально мы планировали 

встречать гостей классическим для кофейни 

подбором блюд, - рассказал нам фуд-менед-

жер «Санта Фе» Виктор Лекай, – но с учетом 

специфики вкусов населения, а на Кавказе, 

как я давно заметил, любят не просто поку-

шать, а покушать хорошо, сытно и много, 

в наше меню вошли самые разнообразные 

предложения - от классической европейской 

кухни до современных кулинарных шедев-

ров. Мы с пониманием относимся ко всем 

замечаниям и пожеланиям гостей, не обделя-

ем вниманием и традиции – например, во 

время постов готовим особое постное меню, 

а в дни праздников предлагаем, к радости 

наших клиентов, изысканные  деликатесы 

и восхитительные десерты  с праздничной 

атрибутикой». 

«Санта Фе» способно порадовать и по-хоро-

шему удивить всех своих гостей – и тех, кто 

зашел просто перекусить, и  тех, чьи вкусы 

весьма изысканны. А руководство кофейни, 

в свою очередь, надеется, что и те, и другие 

не только с удовольствием вернутся к ним 

снова, но и приведут сюда своих друзей 

и знакомых. Ведь как отказать себе в удоволь-

ствии...

Кофейня «Санта Фе»
г. Пятигорск, пр-т Кирова, 69

тел.(8793) 97-35-28 
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Перед тем как подкрепиться блю-
дами традиционной русской кух-
ни, мы решили подкрепиться соот-
ветствующими знаниями. «Стер-
ляжья уха; двухаршинные осетры; 
белуга в рассоле; «банкетная теля-
тина»; «пополамные расстегаи» из 
стерляди и налимьих печенок; 
поросенок с хреном…», – вот какие 
блюда называет летописец старо-
московского быта Владимир Гиля-
ровский, описывая традиционные 
русские обеды в московском Купе-
ческом клубе. Да, ели люди в наше 

Почти по Гиляровскому
Текст Екатерины Масловой

время… Книжка была отложена в 
сторону – здесь знаний явно не 
наберешься, а душа требовала про-
должения банкета. И мы поспеши-
ли в «Русский двор». 
Шеф-повара ресторана Сергея 
Седова мы узнали сразу, хотя 
прежде никогда и не видели. Про-
сто именно так мы всегда и пред-
ставляли себе настоящего повара: 
колоритным мужчиной крупного 
телосложения с веселыми искор-
ками в глазах. Услышав, что мы 
хотим сделать что-нибудь по-на-

стоящему русское, но не сложное в 
исполнении, Сергей предложил 
приготовить блюдо «Семга в вин-
ном соусе».
– А семгу можно назвать рус-
ским блюдом?
– Конечно! Рыба вообще была из-
любленной пищей наших предков. 
Ее ведь и в обычные дни ели, и в 
праздничные, и во время постов. 
Обычно для банкетов мы готовим 
и подаем ее к столу целым куском – 
как это и положено по русской 
традиции. И это касается не только 

Пресытившись кушаньями заморскими, захотелось нам попотчевать 
дорогих читателей чем-нибудь своим, исконно русским.
Посему и направились на этот раз в ессентукский ресторан «Русский двор». 

рыбы, поросят мы тоже целиком 
запекаем – так и вкуснее, и краси-
вее получается. Но сейчас, конеч-
но, будем готовить порционно. 
Записывайте…
И Сергей, как настоящий профес-
сионал, принялся за работу, под-
робно комментируя все свои дей-
ствия. Отрезав от рыбьей тушки 
два больших кусочка (как раз на 
две порции), он выложил их на 
сковородку, полил маслом и поста-
вил на огонь. После чего в сково-
родку были также отправлены 

Г О Т О В И М  В М Е С Т Е
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нарезанные крупными дольками 
помидоры, болгарский перец, ли-
мон, соль и специи. И заключи-
тельный штрих – немного белого 
вина и помидорного рассола. Уви-
дев помидоры, я сначала расстрои-
лась – нарушается, как сейчас при-
нято говорить, аутентичность рус-
ской кухни. Но что поделать – куль-
турный обмен и открытие Колум-
бом Америки внесли свои коррек-
тивы. Взять, например, картошку – 
и как без нее на Руси раньше обхо-
дились? 
– Вы сами какую кухню боль-
ше любите?  
– Конечно, русскую. Это же самая 
богатая кухня в мире! В ней такое 
разнообразие ингредиентов – и  
рыба, и мясо, и грибы, и злаки, и 
ягоды. Просто сегодня многие 
традиции подзабываются, прихо-
дит мода на экзотику. Но вкусней 
наших исконных блюд ничего нет. 
А какие напитки! Я вам  налью 
сейчас нашего фирменного 
морса – мы его сами из свежей 
клюквы варим. И квас, и медовуху 
сами делаем.
– Раскройте секрет, как делает-
ся медовуха?
– Сначала мед варится с добавле-
нием мяты, гвоздики. А потом все 
это должно как следует настояться 
и забродить. Настоящий квас, 
кстати, тоже должен немного 
играть – не зря же говорят «хорош 
квасок, коль бьет в носок». 
А рыба тем временем тушилась на 
огне. Чтобы она не приставала ко 
дну, Сергей помешивал ее дере-
вянной палочкой, затем накрыл 
сковородку крышкой. Всего  пять 
минут – и семга  готова. 
– Теперь мы сделаем соус. Ведь все 
эти овощи, что тушились с рыбой, 

– они для соуса, а не для самого 
блюда. Процедим получившийся 
отвар через дуршлаг в отдельную 
емкость и добавим столовую лож-
ку разведенного в холодной воде 
кукурузного крахмала, в домаш-
них условиях можно использовать 
обычную муку. И обязательно до-
бавим куркуму – для цвета. Поме-
шиваем венчиком…  Все, можно 
подавать!
Выложив соус и рыбу на тарелки, 
Сергей вдруг взялся за огурец. Я 
обрадовалась – наконец-то исполь-
зуем настоящий русский овощ. Но 
дальнейшие действия Сергея меня 

удивили. Отрезав от огурцов то, 
что в народе называется… ну, в 
общем, отрезав кончики огурцов, 
он не выбросил их, как я предпо-
лагала, а, наоборот, положил их на 
разделочную доску, отбросив сами 
огурцы. 
– Я думала, должно быть 
наоборот…
– Это я для украшения взял. Выре-
зать из овощей разные цветы и 
фигуры – целое искусство, на по-
варском языке оно называется 
карвинг (от английского carve – на-
резать. – Е. М.).
Понятно, значит, будем вырезать 
цветочки. Но, оказалось, это были 
совсем не цветочки. На наших 
глазах кончики огурцов неожидан-
но превратились… в рыбьи плав-
ники и хвостики. Осталось доба-
вить сделанные из оливок глазки – 
и кусочки семги вдруг ожили, 
обернувшись симпатичными рыб-
ками! 
Семга в винном соусе, клюквен-
ный морс, а потом, по секрету ска-
жу, были еще и маринованные 
грибочки – в этот день мы в полной 
мере почувствовали, что значит 
настоящее русское гостеприим-
ство. Читатели, надеюсь, тоже не 
будут разочарованы. Итак: 

Семга в винном соусе 
по-русски 
Филе семги – 400 г (2 порции), 
соль, специи по вкусу, вино белое – 
100 г, рассол – 100 г.
Для соуса: один средний помидор, 
один болгарский перец, половин-
ка лимона, 2 столовых ложки куку-
рузного крахмала или муки, ще-
потка куркумы.
Для украшения: огурец, лимон, 
помидор, оливки.
Приготовить, как описано в ста-
тье, подавать с традиционными 
русскими напитками.

P.S. Когда мы уже уходили, обра-
тили внимание на украшенную 
в русском стиле летнюю пло-
щадку ресторана. Среди лаптей 
и матрешек взгляд вдруг выхва-
тил старинную печатную ма-
шинку «ремингтон». Как она 
сюда попала и что здесь делает? 
Широка и непостижима русская 
душа… Но быть может, здесь нет 
никакого противоречия? Может 
быть, она ждет здесь своего Ги-
ляровского, который вдруг ся-
дет за нее да и напишет, как здо-
рово он отобедал сегодня в «Рус-
ском дворе». Нет, я не о себе, не 
подумайте…  



64    P r o   О К Т Я Б Р Ь   2 0 0 7 

Р У Б Р И К А

Одним страхом нельзя 
удержать власть. Ложь 
оказалась не менее
необходимой. И. Сталин
Власть теряет все свое очарование, если ею не злоупотреблять. П. Валери

Вы обладаете властью, если другие думают, что вы обладаете властью. У. Фаулер

Все в нашей власти! – если во власти все наши. М. Звонарев

Кто способен управлять женщиной, способен управлять государством. Оноре  де Бальзак

Мир управляется мнениями. Ш. Этьен

Руководить – это значит не мешать хорошим людям работать. П. Капица

Опьяненные властью опохмеляются кровью. В. Шендерович

Российская власть должна держать свой народ в состоянии постоянного изумления. М. Салтыков-Щедрин

На штыки можно опираться, но на них нельзя сидеть. Испанская пословица

Не стоит начинать заниматься политикой, если у вас нет толстой кожи, как у носорога. Ф. Д. Рузвельт

Все, что мне нужно, – это теплая постель, доброе слово и безграничная власть. Э. Брильянт

С К А З А Н О
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