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Шрифты компании ПараТайп

На обложке:  
руководитель
 группы  компаний 
«Зеленая точка» 
Сергей Костелянец.
Фото: Сергей Гнездилов

На обложке: 
председатель комитета 
по законодательству, 
государственному 
строительству и 
местному само-
управлению Думы 
Ставропольского края
Сергей Горло 

Фото: Сергей Гнездилов
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Экспресс Лайн De Luxe  
эксклюзивное распростране-
ние в салонах такси

VIP-рассылка 
Прямая почтовая доставка 
журнала руководителям 
предприятий и организаций 
Ставропольского края

Через редакцию  
журнала
Рекламодателям и партнерам  
журнала 
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Партнерский бутик Swarovski
г. Ставрополь, ул. Маршала Жукова, 12

(здание Дома книги)
тел. (8652) 26�86�54
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Торгово - оздоровительно  -
развлекательный комплекс

В этом году ТОРК «Галерея» отпразднует свое пятилетие, но только теперь 
его концепцию можно считать завершенной.
23 февраля на шестом этаже комплекса открылся крупнейший на Север-
ном Кавказе развлекательный центр «Гранд». Площадь центра в квадрат-
ных метрах равняется двум тысячам. Интерьер стилизован под итальян-
скую городскую площадь. Взгляд гостей радуют узорчатая позолоченная 
ковка, панорамный обзор города из витражных окон центра и стеклян-
ный купол, сквозь который видно синее небо. Развлекательный центр 
«Гранд» объединил в себе несколько удачно дополняющих друг друга 
направлений: ресторан, боулинг, бильярд, караоке-бар и кальянную 
комнату. Вот, что называется, досуг на любой вкус! Первые гости отметили высокое качество оборудования, установленного в зонах боулин-
га ( Brunswick на 4 дорожки) и караоке (с фонограммой на 35 тысяч песен). А гурманов порадовал своим искусством приглашенный из Москвы 
шеф-повар Андрей Болдырев, который представил блюда европейской и итальянской кухонь по весьма доступным ценам.Тем  же, кто еще 
не был в развлекательном центре «Гранд», хочется напомнить известную фразу: «Лучше один раз увидеть, чем сто раз услышать!»

Время работы: пн. вт. ср. чт. вс. - с 10:00 до 02:00, пт. сб. - круглосуточно.

развлекательный центр

ПРОЕКТ  ГОДА!!!

караоке 35000 песен + суперхиты

спорт-бар

БИЛЬЯРД

ресторан 
европейская, итальянская кухни

блюда от 150 до 600 рублей

Прием заказов и бронирование по тел. 48-86-86
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боулинг 

г. Ставрополь, ул. Маршала Жукова, 8
торк «галерея», 6-й этаж
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П Р Е С Т О

Подвиги 
связиста 

Что это – деловые связи или блат? Какая разница! Плохо только, когда они у другого… 
Сделать так, чтобы случайное знакомство на тоскливой презентации обернулось новой 

работой или выгодным контрактом, в наших силах!

Во-первых, больше общай-
тесь вне офиса. Профессио-
нальные тренинги, конферен-
ции и выставки – лучшее 
место для начала многообе-
щающих деловых отношений. 
Не стоит манкировать свет-
скими мероприятиями – это 
отличная возможность усо-
вершенствовать свои навыки 
общения и поддержать старые 
связи. 

Во-вторых, позаботьтесь о 
внешнем виде. Хорошо это или 
плохо, но люди будут относить-
ся к вам соответственно тому, 
как вы выглядите. С помощью 
правильно подобранной одеж-
ды вы сможете оказать на виза-
ви положительное первое впе-
чатление (которое, как извест-
но, изменить практически не-
возможно!). 

В-третьих, старайтесь быть 
(или хотя бы выглядеть…) уве-
ренным в себе человеком. Ни-
кто не станет тратить время на 
робкого, растерянного собе-
седника. Ощутимо влияет на 
образ и то, как вы излагаете 
свои мысли. Вот почему гра-
мотную речь с хорошей дик-
цией можно считать подарком 
судьбы!

В-четвертых, положите в 
основу любого знакомства 
вопрос «Чем я могу быть поле-
зен этому человеку?», и пред-
ставляться станет проще и 
интереснее. Человек, кото-
рый, едва познакомившись, 
сразу наседает с просьбами, в 
ответ получает только непри-
язнь. Люди не любят, когда их 
используют.

В-пятых, приятный собесед-
ник (которым вы поставили 
себе цель быть) легко может 
поддержать разговор на раз-
ные темы, потому что он смо-
трит новости, читает книги, 
ходит на премьеры в кино и 
театр. У него всегда есть свое 
мнение, которое он высказы-
вает. И окружающие его за 
это уважают. 

В-шестых, одинаково плохо 
как затягивать разговор, 
так и резко его прерывать. 
Если вам уже нечего сказать, 
не дожидайтесь неловких 
пауз. Плавно переключайтесь 
на общение с другими людь-
ми. Старайтесь сделать 
так, чтобы ваш разговор 
закончился на позитивной 
ноте. 

В-седьмых, помните: каче-
ство важнее количества. Пере-
полненная визитница еще не 
говорит о наличии полезных 
связей. Получив желаемый 
контакт, вы должны суметь 
его удержать. Чтобы о вас не 
забывали, ненавязчиво напо-
минайте о себе каждые два-
три месяца – например, по-
здравляйте с праздниками.

И, наконец, в-восьмых, 
будьте всегда и во всем 
пунктуальны. Опоздания 
свидетельствуют о том, что 
на вас нельзя положиться 
(а зачем еще люди заводят 
отношения?). Согласитесь, 
если вы не умеете ценить 
чужое время, то и вас никто 
не будет воспринимать 
всерьез.
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П Р О З А  Ж И З Н И

Да ладно, не больно-то и хотелось. Люди вполне 
мирятся с пренебрежением, иначе придется 
рассориться абсолютно со всеми. Жаль только, 
что понятие о благородстве, совестливости, 
внимательности, обязательности начисто 
утратило былое значение. Как говорится: «Эка 
невидаль, в морду плюнули!..» Ну вот, напри-
мер, стоит ли сообщать своему другу о том, что 
у тебя поменялся номер мобильника? Или пла-
ны? Стоит ли поблагодарить за присланные 
электронной почтой нужные тебе материалы? 
Мне кажется, это само собой разумеется – ты 
ведь не просто демонстрируешь хорошее к 
другу отношение или собственную воспитан-
ность. Этим живет ваша дружба. Ну раз он при-
шел к тебе в гости по твоему же приглашению, 
а тебя нет дома. Ну два он не дождался обещан-
ного звонка. На три связи провисают – какой 
смысл стучаться, если тебе не открывают?
Я продвигаюсь по этому миру короткими пере-

Время нелюбви 
и недружбы?..
Текст Галины Туз

Она написала о моем страшном враге хвалебную статью. 
Он сказал, что не даст мне интервью, потому что «Набоков 
тоже не давал».
Она уехала в Москву насовсем, мне даже не позвонив, чтобы 
попрощаться.
Она не ответила ни на одно мое письмо.
Приехав в Ставрополь на 2 дня, она не зашла ко мне, потому 
что по утрам ей очень хотелось спать, а по вечерам она 
встречалась с другими.

бежками – от друга к другу. Когда-то, очень 
давно, в очередной раз перевернув последнюю 
страницу ремарковских «Трех товарищей», я 
поняла, что этот раз – последний. Что я теперь 
смотрю на литературу по-другому, профессио-
нально. Что девушка Патриция у автора полу-
чилась картонной, характеры героев – плоские, 
романтизм отношений между действующими 
лицами не имеет ничего общего с реально-
стью… Однако я совершенно не отдавала себе 
отчет в отравленности романом собственного 
организма. С 15 лет и по сей день я, оказывает-
ся, могу действовать только в рамках отноше-
ний, Ремарком когда-то придуманных.
Когда мои друзья поступают как живые люди, 
то есть с нормальной долей подлости, которую 
теперь уже никто и подлостью-то не считает, я 
отношусь к этому философски и говорю себе: 
«Жизнь – штука гораздо более сложная, чем 
ремарковский роман». 

…Встречаясь то с тем, то с этим, ты вдруг пони-
маешь, что уже наизусть вызубрил все тело- и 
мыследвижения некогда близких тебе людей, 
знаешь, что за чем последует в разговоре 
(а сейчас он начнет хвалить наших общих зна-
комых, а сейчас  советоваться, в какие ценные 
бумаги лучше вложить заработанные день-
ги…). И ты тоскуешь год за годом, но ваша 
связь никак не рвется. И вот в какой-то момент 
ты понимаешь, что жизнь уже прожита  не там 
и не с теми, что сопротивляться этому поздно, 
и, наверное, успокаиваешься – ведь изменить 
все равно ничего уже нельзя. 
Однажды, сдавая в Литературном институте 
зарубежную литературу, я  очень расстрои-
лась – преподаватель, в миллионно-тысячный 
раз слушая про Тартюфа, рисовал чертиков на 
листочке бумаги и совершенно не делал разли-
чия между мной и кем-то другим, даже глаз на 
меня не поднимал. Я была оскорблена в лучших 
чувствах. И я сказала: «Конечно, Тартюф него-
дяй. Но почему он совершал все эти подлости? 
Он же делал их во имя любви! Оглянитесь во-
круг: никто ведь у нас никого не любит, никто 
никого не хочет. А Тартюф…»  Преподаватель 
поднял голову и посмотрел на меня сначала 
испуганно, потом с интересом и про чертиков 
своих забыл, стал кивать в такт развития моих 
смелых мыслей. Так вот, любовь… Это действи-
тельно то, чему мы жертвуем и отдаемся напро-
палую, не просчитывая прагматично, не оце-
нивая со стороны. Мы «упадаем» в любовь, 
а если не упадаем, то, значит, и падать 
некуда – отсутствует место приземления. 
У меня есть друг, который во времена нашей 
совместной глупой юности очень любил играть 
в пьяного дебошира. Нет, пил он действительно 
настоящую водку, но в количестве, позволяю-
щем выстраивать последующий свой образ, 
руководствуясь исключительно собственными 
представлениями о том, как должен выглядеть 
пьяный гений и что ему может быть позволено. 
Так и с любовью, и с дружбой, наверное. 
Проявлять их показательно, выстраивать об-
разы  любви и дружбы – это можно делать, толь-
ко озаботясь внешней оценкой отношений. 
И как напишут о вашей любви и дружбе забот-
ливые биографы. 
Слава богу, мы об этом не думаем. Мы ссоримся 
и миримся, плачем, предчувствуя потерю, за-
бываем себя, бежим вслед, пишем письма (хоть 
бы и эсэмэски), чуть в обморок не падаем, если 
мобильник отвечает нам голосом робота, что 
данный номер находится вне зоны… Мы жи-
вем «по Ремарку», не желая принимать нынеш-
него положения дел – успешность во что бы то 
ни стало, фитнес-боулинг, безупречный инте-
рьер и экстерьер. Мы, это те, кто не станет чи-
тать «Антитритоварища», хотя сама жизнь 
пишет эту книгу. И мы ей не помощники. Вре-
мя нелюбви и недружбы – не наше время. Ре-
марк умер? Да здравствует Ремарк!  
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Костик, он вообще из тех молодых да ранних, кто ни при каком раскладе 
не пропадет. И была у Костика мечта, на которую он копил, копил 
страстно и беззаветно: мальчику очень хотелось в Голландию!
Откуда взялся этот бзик, никто не знает. По свидетельству очевидцев 
ежедневной Костиковой эволюции, «мечтатель» сей знал о Голландии 
только три вещи: тюльпаны, конопля и квартал красных фонарей. И 
если к первому он был довольно равнодушен, а второе вызывало у него 
неподдельный интерес и любопытство, то третьего он откровенно по-
баивался – уж слишком коннотативно окрашенными были рассказы 
друзей-товарищей, уже окунувшихся в омут продажной любви. Тем 
более что Костик к тому времени парень был почти женатый (дело, ко-
нечно же, за малым оставалось – всего лишь заявление подать), да и 
Манюню он свою любил опять же…
И вот  свершилось! Справил Костик визу и рванул в Нидерланды. По 
приезде он снял номер в отеле, нагло рекламировавшем себя как четы-
рехзвездочный. Но после того как по старой русской традиции Костик 
«принял на грудь» почти пол-литра «Белой лошади» «за приезд», ему 
стало казаться, что до четырех отелю как минимум двух звезд-то и не 
хватает! В голове у Костика возник риторический вопрос: «За что же 
деньги плочены?»  Добежав плавными зигзагами до стойки портье и 
смерив его томным пьяным взглядом, Константин на плохом англий-
ском очень нежно поинтересовался: «У вас тут в отеле связи с обще-
ственностью есть?» В принципе, портье нельзя винить в том, что он не 
понял стремлений постояльца увидеться с представителем PR-службы 
отеля с целью попенять последнему на несоответствие цены и качества. 

Наш герой уже поклевывал носом, когда в дверь впорхнула миловидная девица 
весьма легкомысленного вида.

С тех пор, как мой старинный приятель Костик рассказал мне эту историю, словосочетание 
«я с тобой свяжусь» спокойно не воспринимаю… 

Когда лучше 
не связываться

Но посудите сами: ночь, Голландия, отель и выпивший симпатичный 
иностранец! К тому же, за «надцать» лет доблестного торчания за стой-
кой этот рыцарь ключа и формуляра привык к тому, что молодые и горя-
чие постояльцы несколько стыдливо и эвфемистично выражают свои 
желания по поводу высокооплачиваемых услуг противоположного 
пола. В общем, портье ответил: «Есть!»
Наш герой уже поклевывал носом, сидя в номенклатурных гостинич-
ных мебелях холла, когда в дверь впорхнула миловидная девица весьма 
легкомысленного вида, которая тут же была представлена Константину 
как «очень крупный специалист по связям с общественностью».
Несколько подостывший Костик стал сбивчиво объяснять юной даме, 
что его, собственно, не устроило. Делал он это устало и без энтузиазма, 
к тому же языковой барьер ему и на трезвую голову редко удавалось 
преодолеть, а тут в подпитии… Словом, заткнулся он только тогда, когда 
псевдопиарщица стала снимать свою крохотную кожаную куртку. 
«Ни фига себе тут специалисты одеваются!», – протрезвел Константин. 
Свое прозрение Костик сопроводил сочной и непереводимой комбина-
цией слов, общий смысл которых представлял нечто похожее на «Руссо 
туристо облико морале!». Опешивший портье, рассыпаясь в извинени-
ях, торопливо подпихивал к выходу юное, но порочное создание, кото-
рое, размахивая бумажкой с телефонным номером, беспрестанно щебе-
тало: «Свяжись со мной позже, свяжись со мной!»  А оконфуженный 
Костик поднимался к себе в номер, зло пиная двери лифта и думая: 
«Ага, как же! С вами только свяжись!»   

Фото Ксении Мельник

Анна Стеблянская
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М О Н О Л О Г

Тест контрольной 
точки
С изобретением кино в жизнь вошло выражение «великий немой». Интернет породил 
«великого анонима». Быть в мировой сети и оставаться неузнанным – большой соблазн. 
И еще – большие возможности.

С какими отделами мозга связана функция обучения? Я прислушался к своим 
ощущениям. В голове определенно что-то происходило, вот только в каком отделе,  

я понять не мог.

Алексей Марьясов

Моя жена попросила сдать за нее экзамен. Через Интернет. В нужное 
время на сайте вуза открывается тест, который необходимо пройти в 
течение десяти минут. От числа правильных ответов зависит оценка.
По студенческим годам предмет был мне знаком – «Общее языкозна-
ние». И я согласился. Бормоча слова старой песенки «Папа решает, а 
Вася сдает», я уверенно открыл ноутбук в назначенный час.
«Тест контрольной точки». Что-то мне не понравилось в этих словах. 
Какие еще бывают точки? Например, точка невозвращения. Точка ки-
пения. Последняя точка… «Ну  ничего, – успокоил я себя, – это же несе-
рьезно. Один вопрос – четыре варианта ответа. В крайнем случае, мож-
но просто угадать. Это же прогнившая капиталистическая американ-
ская система. Для тупых. А я-то  умный советский школьник и смышле-
ный российский студент. Смекалка не подведет».
Однако на всякий случай отыскал в телефоне номер знакомого перевод-
чика, преподававшего в университете, и бывшего однокашника, ныне 
кандидата филологических наук. В конце концов, «звонок другу» никто 
не отменял. 
«С какими отделами мозга связана функция обучения?» Я прислушался 
к своим ощущениям. В голове определенно что-то происходило, вот 
только в каком отделе, я понять не мог. Я почесал теменно-затылочную 
область. Потом мучительно напряг задний отдел нижней лобной изви-
лины. Не помогло. Пора использовать «звонок другу». Авось  с его помо-

щью удастся убрать хотя бы половину неправильных вариантов.
Переводчик долго не брал трубку. Время тикало. «А вот сейчас «два» 
получу», – мелькнуло в голове. «Да», – раздалось наконец.  «Слушай, – за-
тараторил я, – скажи быстро, с какими отделами мозга связана функция 
обучения?» – «С лобным, кажется». Я хлопнул себя по лбу. Точно, ну как 
можно было забыть! Я даже не попрощался.
Что там у нас дальше? К каким видам знаковых систем относится язык? 
К одномерным или многомерным? К первичным, естественным, дина-
мическим, к каким?! Видимо, я неисправимо отстал от современных 
методик обучения. Мне стало совсем грустно.
Я набрал телефон кандидата филологических наук. У меня оставалась 
последняя подсказка и дюжина вопросов без ответа. «Я на лекции, пере-
звони!»  – буркнул мой приятель и бросил трубку. С таким же успехом он 
мог мне сказать: «Твоя песенка спета!»
Я уныло посмотрел на оставшиеся вопросы. Что такое семиозис? Какие 
из языковых знаков относятся к иконическим? Мне захотелось перекре-
ститься. 
И вдруг меня осенило. Я снова взял телефон. И набрал номер… жены.
Стараясь сохранять спокойствие, я произнес в трубку: «Основные на-
правления семантического развития слова?»
Я не давал ей опомниться, пока не закончились вопросы теста. И мы 
набрали 22 балла из 25 возможных.  

703-я
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Он был незауряден, пофигистично потрепан и почти нищ. А также эгои-
стичен и несамостоятелен, как ребенок. Отказать ему было невозможно. 
Раньше он был миллионером, потом подследственным, потом стал со-
бой. На него западали богатые интеллектуалки, поэтессы с невнятным 
внутренним миром, который не желал рифмоваться с реальной жизнью, 
милые девочки и дамы с годами наперевес. Он был связан женской любо-
вью по рукам и ногам  и оттого всегда спал один, собственным примером 
доказывая преимущества парадоксального мышления над удобством и 
ленью. Толстый мальчик, над которым смеялись девочки в школе, вырос, 
похудел и положил Ремарка в туалет, но пока он доказывал, что чего-то 
стоит, под ним сменилось слишком много женщин. Они растащили его 
чувства и оставили только технику. Надо обладать могучим воображе-
нием, чтобы получать удовольствие от голой техники секса и не чувство-
вать себя вынужденной партнершей Рокко Сифреди, который второй 
час тащит тебя к звездам единственным знакомым ему путем. Даже об-
суждение дохлой лошади Бодлера было бы более удачным вариантом 
для продолжения нашего знакомства, чем обмен физиологическими 
жидкостями. Он лениво поспорил и надолго ушел в туалет. «Ты у меня 
703-я», – сообщил он через дверь. «Это был самый плохой секс в моей 
жизни», – доверительно отозвалась я.
Отношений не было, но они развивались. Он часто ждал меня с работы, 
сидя на ступеньках у двери, заходил и сразу включал телевизор, ругался 

703-я
Напиши «она была» и лишись аудитории. Потому что «она была» – это роза на 
могильной плите и другая утомительная романтика. «Он был» – лучше. 
Как минимум,  злее, потому что обычно продолжается «козлом», как максимум, 
обещает юмор и вероломство при развязке.

Только я открывала рот – с него падали трусы, и Бодлер снова отправлялся
 в забвение.

на отсутствие еды, мать, которая умерла и оставила его нам на растерза-
ние, и с кровати настороженно следил, как по своим делам мимо него 
мелькают мои босые ноги. Только я открывала рот – с него падали трусы, 
и Бодлер снова отправлялся в забвение, но хоть не к Ремарку. Его реши-
мость доказать, что это был не самый плохой секс, росла прямо на глазах. 
Действительно, не самый плохой, потому что новизна исчезала и каж-
дый последующий оказывался еще паршивее предыдущего. Он везде 
был лидером, и плохой секс не лишил его этого звания. Потом я заболела 
и сказала, чтоб он не приходил. Было погано, и слушать о том, что боль-
ное тело пахнет не розами, не хотелось. Ближе к полуночи, когда я давно 
и тяжело спала, он появился с бутылкой вина и пакетом еды. «Сделай с 
этим что-нибудь», – сказал он, щелкнул пультом и завалился на разобран-
ную кровать. Утром я проснулась с воспоминанием о его руках, которые 
удерживали меня на кровати во время приступов кашля, и словах, кото-
рые от него трудно было ожидать. Что-то острополитическое бубнил 
телевизор. Не выключил, когда уходил. Балбес. Я поискала пульт в крова-
ти, но нашла совсем другое. Он не ушел. Он спал рядом. Нарушенные 
принципы – это еще более трогательно, чем приоткрытый во сне рот. 
Только обязывают. 

P.S. Вы все еще ждете вероломства? Оно в том, что его нет. Просто он был 
упрямым козлом.  

703-я703-я

Фото Ксении Мельник
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Директор компании «Эко-стиль» знает,  
что друзья познаются не в беде, а в радости. 
Дружеские радости связаны с автомобилем, 
шампурами, морем и горами.

Какие предметы  
связывают вас  
с друзьями?

Марина 
Смоленская

Фото Ксении Мельник

Дружба – понятие бескорыстное, Но и у него есть предметная основа.
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Директор магазина «Одеяло и подушка» 
уверена, что друзья всегда будут рядом в 
тренажерном зале, суши-баре и во время 
шопинг-марафона.

Наталья  
Ермилова
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Совладелица студии дизайна интерьеров 
«Золотое сечение» разделяет с друзьями 
увлечение велосипедом и лыжами, а также 
походы в кино, парки и удовольствие от 
ужинов.

Оксана  
Баранникова

В О П Р О С  Н О М Е Р А
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Заместитель генерального директора компании 
«Daминго» железно связан с друзьями узами отдыха. 
Встречи обычно проходят на природе с участием 
мангала и шашлыка.

Михаил 
Добарин
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Убежденный 
социалист
Текст Дарьи Шевцовой, фото Сергея Гнездилова

Персона Pro  
Сергей Горло – 
председатель  
Комитета по  
законодательству, 
государственному 
строительству  
и местному само-
управлению Госу-
дарственной Думы 
Ставропольского 
края, член фрак-
ции регионального 
отделения полити-
ческой партии 
«Справедливая 
Россия».
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Беседа была плодотворной: мы решили уравне-
ние идеальной государственной модели для 
России, поговорили о связях в любви и карьере, 
а еще Сергей Алексеевич признался, почему 
ему не покорятся политические высоты. 

Анкета Пруста
– Сергей Алексеевич, по нашей новой 
традиции  начнем с анкеты Марселя Пру-
ста. Какие качества вы больше всего це-
ните в людях?
– Сегодня, наверное, больше всего ценю добро-
ту и  умение людей «не шарахаться», не метать-
ся (в этом, наверное, проявляется моя полити-
ческая деятельность). Держать свою позицию, 
сохранять верность взглядам, убеждениям. 
– Слово «сегодня» означает, что ваше 
мнение относительно того, что стоит 
ценить в людях, поменялось?
– Раньше доброта меньше волновала. А осново-
полагающее осталось – чтобы человек был цель-
ным во всем.
– Почему доброта стала так много зна-
чить?
– Вы же видите, в какое время мы живем.  
Не хватает нам доброты.
– А вы себя можете назвать добрым че-
ловеком?
– Скорее, добрым, чем злым. Но я примерно 
представляю, какое впечатление  визуально 
произвожу на людей. Не кажусь я им добряком. 
– Вернемся к Прусту. Как вы себе пред-
ставляете высшее счастье?
– Высшее счастье – быть правым, сильным и 
свободным.
– А самое большое несчастье?
– Когда ты не уважаешь сам себя.
– Какое свое качество вы бы назвали  
отличительным?
– Упертость. 
– Какие вы в себе видите недостатки?
– Вспыльчивость.
– Какое качество вы особенно цените в 
женщинах?
– Женщина…  она должна быть интересной, 
скажем так. 
– Если бы вы могли пообщаться с любым 
человеком, вы бы с кем поговорили?
– С Джимом Моррисоном. 
– Если бы вам подарили бессмертие без 
условий, вы бы согласились?
– Не знаю.
– Все-таки соблазн велик?
– Я не точно понимаю, что это. Можно быть 
бессмертным стариком восьмидесяти лет? Тог-
да нет. В моем нынешнем возрасте застопорить-
ся и жить? Это День сурка получается. Нет, со 
всех сторон нет. 
– Если предположить, что Бог существу-
ет, и вы бы оказались перед ним, что бы 
вы у него спросили?
– Ну  что нас всех волнует? «В чем смысл жиз-
ни?»  

П Е Р С О Н А
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– Давайте 
перейдем к 
теме наше-
го номера. 
Насколько 
важную 
роль игра-
ют связи  
в вашей 
жизни?

– Какие именно связи? 
Человеческие? 
– Конечно. Отношения.
– Без них никуда. 
– Легко налаживаете новые 
отношения?
– Да.
– Неужели абсолютная ком-
муникабельность?
– Нет, 25-процентная. В остальных 
случаях я вижу, что с человеком 
даже гипотетически не может быть 
контакта. Это сразу получается, 
раз – и разошлись.
– Есть выражение: «В связях, 
порочащих его, замечен не 
был». Вы можете так о себе 
сказать?
– Нет.
– Какое внимание вы уделяе-
те поддержанию связей?
– В плане маркетинга? Вообще 
не уделяю. После прошлых вы-
боров – вспомните нашу полити-
ческую ситуацию – я был в лаге-
ре не самом популярном. Лиш-
ние связи сами собой отпали,  
и остались только устойчивые, 
серьезные отношения. 

– А если абстрагироваться  
и просто подумать, в поряд-
ке совета молодым людям 
(или не очень молодым): 
стоит ли прикладывать 
какие-то особые усилия, 
чтобы наладить отношения 
с нужными людьми?
– Мне кажется, это проблема лю-
дей, которые заточены на делание 
какой-то карьеры. Сегодня время 
такое, молодежи внушают, что она 
должна делать карьеру. Может 
быть, для этого нужны связи. Но 
большинство людей у нас все рав-
но «некарьерные», я считаю. 
– А без связей можно сделать 
карьеру?
– В какой области?
– В бизнесе, в политике.
– Гипотетически, наверное, мож-
но. Но лучше, чтобы они были, 
скажем так. Они все оптимизиру-
ют. Есть масса людей, которые 
карьеры не сделали, хотя хотели. 
– Им помешало отсутствие 
связей?
– Не было связей, не подвернулся 
случай. Многое зависит от того, 
как сложатся обстоятельства. Ока-
жешься ли ты в нужном месте в 
нужное время.
– А вы можете привести из 
своей биографии какой-то 
случай, когда вы оказались в 
нужном месте?
– Да. Мне повезло, что, когда при-
шел 1992 год и в России старто-
вал капитализм, я был студентом 

истфака. Ребята на факультете 
начали заниматься бизнесом. 
А я всегда был далеким от бизне-
са человеком. Меня долго «ула-
мывал» одногруппник, и, в конце 
концов, я согласился – просто 
потому, что нечего было есть. 
Все сложилось благодаря моим 
друзьям. И, в основном, те же 
люди рядом сейчас, спустя 18 лет. 
Социум очень сильно влияет на 
человека. Многих из тех, кто вме-
сте со мной рос во дворе, уже нет. 
Дворовые разборки – это было 
серьезное движение. Человек туда 
залез, его засосало – и все. Но я 
поступил на истфак, в наш педин-
ститут, там было другое общество, 
интересные люди. Благодаря это-
му я смог реализовать свои способ-
ности. Не общаясь с этими людь-
ми,  вряд ли. Факультет в  нашей 
провинции считался элитным, 
оттуда выходили партийно-
советские кадры. Я, конечно, не-
много выделялся тем, что пришел с 
завода, без папы – папа умер, когда 
мне было семь лет.
– А вам уютно там было быть 
таким «парнем с завода»?
– Нормально, мы находили общий 
язык. Сложилась компания, где я 
не чувствовал себя каким-то 
ущербным. И весь конец восьмиде-
сятых – я, правда, еще в армии по-
служил – мы собирались на кухнях, 
обсуждали, как России живется, 
куда она идет и что к чему.
– Кем вы себя больше ощу-
щаете: политиком с про-
шлым бизнесмена или биз-
несменом, который сейчас  
в политике?
– Политиком. Бизнес мой был не 
самых больших размеров. Мне 
нужны были материальные ре-
сурсы, статус, чтобы быть неза-
висимым. Потому что независи-
мость для меня – это высшее ка-
чество, ценность и добродетель. 
И бизнес позволял быть свобод-
ным и независимым. А бизнесме-
ны «широкой руки» на самом 
деле не самые приятные люди. 
Ведь почему человек успешен? 
Потому что он хорошо считает 
деньги. Он хорошо экономит, 
хорошо «выжимает» ресурсы. 
Мне это не нравится. А по-
другому в большом, серьезном 
бизнесе нельзя. Поэтому я в по-
литике. В 2000 и 2004 годах из-
бирался в депутаты Ставрополь-

ской городской думы. В 2008-м –  
в краевую Думу. 
– Политику называют 
грязным делом. Можете 
опровергнуть?
– Нет, я не буду опровергать. Как в 
бизнесе успешный человек должен 
обладать чертами, которые мне не 
очень нравятся, так и в политике. 
Политика – это бизнес на более 
высоком уровне. Высот здесь доби-
вается человек мобильный, умею-
щий четко ориентироваться на 
конъюнктуру. Здесь нет мораль-
ных преград. Для успешного поли-
тика в его деятельности существу-
ет только одна доминанта – это 
целесообразность. Сегодня тебе 
нужно сделать вот так – и все, у 
тебя нет ни друзей, ни убеждений. 
Я политик уровня Ставропольской 
губернии. Это степень моего ком-
промисса. Я не буду врать, что при-
думал себе доктрину и следую ей 
от начала до конца, но зазор для 
меня не убийственный. Я с этим 
нормально живу, не предаю нико-
го, не мечусь, не выхожу из партии, 
как в прошлом году у нас многие 
взяли и вышли (хотя я их не осуж-
даю). Я могу себе это позволить. Но 
претендовать с такими подходами 
на глобальный успех – это нереаль-
но, скажу честно. Поэтому полити-
ка – это да, грязь, в сравнении с тем, 
чему тебя учили в школе: не врать, 
не лицемерить… 
При этом у политика все равно 
должен быть стержень. Когда он 
сам не верит в свою деятельность, 
это заканчивается плохо. Если у 
человека одна цель – продвинуться 
наверх, то неизбежно наступит 
момент, когда его раздавят. А когда 
его принципы совпадают с тем 
направлением, в котором он дви-
жется (пусть даже идя на компро-
миссы, каждый сам определяет для 
себя их размер), он может быть 
успешным. 
Я почему удивляюсь:  сейчас приш-
ли ребята молодые, 25–26 лет, ко-
торые говорят: «Мы делаем карье-
ру». Я смотрю и понимаю: под во-
просом вся эта их карьера. Здесь 
как в бизнесе: если человек гово-
рит, что занялся бизнесом, чтобы 
купить машину, он вряд ли добьет-
ся успеха. Бизнес – это когда чело-
век что-то создает, а следствием 
этого является материальный ре-
сурс. Так же и в политике. Ты доби-
ваешься того, чтобы твои взгляды  

Высшее 
счастье – 
быть правым, 
сильным и 
свободным.

Д
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левой идеологии, для меня сомне-
ний нет. Хорошо бы все-таки прий-
ти к социально ориентированному 
государству, которое создавало бы 
условия для того, чтобы человек в 
нем свободно жил и работал. 
– Но ведь у нас уже пытались 
построить социалистическое 
государство. Почему же все-
таки тогда не получилось?
– Да, было создано уникальное 
государство, где большинству 
людей жилось лучше, чем сейчас. 
Они жили и знали, что все нор-
мально будет. Я окончил школу с 
медалью, но в тот год не поступил 
в университет и пошел работать на 
завод, без профессии, плотником 
второго разряда. По сути, это чер-
норабочий. Зарабатывал 170 ру-
блей. Высококвалифицированные 
рабочие получали 400. Пенсия 
была 120 рублей. А сейчас, если 
взять эту пропорцию, какая долж-
на быть пенсия у старика? Сегодня 
это нереально. В той жизни было 
много хорошего.
– Но все развалилось.
– Развалилось прежде всего в ду-
ховной плоскости. Двойная мо-
раль, как ржавчина, ее разъела. Я 
помню из детства, как к нам домой 
приходил человек и отвязывал от 
ноги колбасу. А потом я приходил в 
школу, где нас учили, что воровать 
плохо. Я это понимал, но видел, что 
другого варианта достать колбасу 
нет.  Не нужно было врать. Врать, 
что к 1980 году мы будем жить при 

коммунизме. Что 
к 2000 году у каждого будет боль-
шая отдельная квартира. Нужно 
было постепенно идти вперед и 
реально развиваться. Убрать поли-
цейские меры вроде наказания за 
инакомыслие. Дать ход предпри-
нимательству. 
– То есть то, советское, госу-
дарство  минус вранье и иде-
ология – это оптимальный 
вариант для России?
– Нет, естественно, еще должна 
быть частная собственность. 
Тогда-то она была под запретом.  
А это однозначно. Но командными 
высотами в экономике должно 
владеть государство. Сейчас это 
уже ни для кого не секрет. Вот был я 
позавчера на «Азоте». На меня это 
предприятие произвело глубокое 
впечатление. Никакой сегодняш-
ний капиталист ничего подобного 
не построит. Это создавалось мощ-
нейшими ресурсами государства. 
Труд каждого из нас, наших роди-
телей  был опосредованно «слит в 
одну речку».  Я ни в коем случае не 
за национализацию. История та-
кая вещь, ее вспять повернуть 
нельзя. Как сложилось, так сложи-
лось. Но надо дальше развиваться. 
– Вы патриот?
– Конечно.
– А что для вас Родина?   
Вы можете себе ее предста-
вить – от Москвы до Владиво-
стока?
– Да, могу. Конечно, на самом деле 

Я  политик 
уровня 
Ставропольской 
губернии. Это 
степень моего 
компромисса.

и убеждения разделяло большин-
ство людей. Как бы мы ни ернича-
ли, функциональная задача поли-
тики – это власть. Политика – это 
реализация властных полномо-
чий. Все. Других вариантов нет. 

Не нужно было врать
– Вы как-то в интервью сказа-
ли: «Я  убежденный социа-
лист». Что вы вкладываете в 
это понятие?
– Социалист я прежде всего пото-
му, что живу в России. Россия – со-
циалистическая страна, это мое 
четкое убеждение. Наши люди 
более, чем американцы, англичане 
или немцы, нуждаются в социаль-
ном патронаже. Россия обречена 
на то, чтобы сильнейшим образом 
защищать положение основной 
массы населения. Мы не традици-
онная западноевропейская демо-
кратия и не американское обще-
ство, где изначально подобрались 
люди пассионарные. Вы представь-
те: плыть на корабле несколько 
месяцев, приехать на голую землю 
и с нуля начинать обживаться. У 
нас общество другое. 
Это чудо, где еще такое можно уви-
деть: люди стоят на почтах в очере-
ди, чтобы заплатить государству 
две тысячи из четырех, которые 
они получили. Не опоздают ни на 
день. Я проехал стран двадцать – в 
любой другой стране граждане 
сразу бы вышли на площадь, снес-
ли все, сожгли и… пошли веселить-

ся. Нет, у нас люди очень интерес-
ные – хорошие, добрые, особен-
ные. И верят почти всему. 
– И долготерпящие 
к тому же.
– Да. Для тридцати процентов на-
селения главная задача сегодня – 
просто выжить. Сейчас часто мож-
но услышать фразу: «Хотели капи-
тализм – получили капитализм». 
Но, когда я выхожу на улицу – 
я часто хожу пешком, езжу на трол-
лейбусах, –  я вижу:  капитализм – 
это не совсем адекватный режим 
для России. Людей состоявшихся, 
успешных – два процента. Они 
владеют капиталом. Еще, грубо, 
процентов пять управляющих, 
«белых воротничков», еще, может 
быть, один-два процента людей 
самодостаточных – у них есть про-
фессия, которой они зарабатыва-
ют. А взять основные массы – там 
все очень жестко, жутко. И не об-
ращать на это внимание  глупо. 
– Капитализм себя 
не оправдал?
– Сейчас стоит вопрос, выживет 
эта модель вообще или нет. Обще-
ство замерло, и мы не понимаем, 
куда сейчас пойдем. Одно ясно, 
нам с вами в очередной раз повез-
ло. Первый раз повезло, что мы 
родились в России, а второй раз – 
что мы живем в эпоху глобальней-
ших перемен. «Повезло» можно 
поставить в кавычки, а можно не 
ставить. Чем все это завершится? 
Что в России будет крен в сторону 
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Родина – это вот, несколько кило-
метров. Дом, семья, близкие люди. 
Но мы народ с имперским складом 
мышления. Двадцать два миллио-
на квадратных километров – они 
довлеют. Люди, которые живут в 
малых странах, по-другому мыс-
лят. У нас есть некие иррациональ-
ные обиды, которые западноевро-
пеец не поймет вообще. Но это 
выстрадано. Почему сегодня люди 
поддерживают власть, невзирая на 
то, что жить не очень хорошо? Пу-
тин заставил уважать Россию, бо-
яться, и людям это нравится, хотя с 
социально-экономической поли-
тикой я бы поспорил.
Нация – это вообще очень серьез-
ное, многослойное понятие. Ее 
определяют  множество факторов: 
экономика, политика, фольклор, 
кровь. Она складывается веками, и 
веками у нас была империя. От 
этого никуда не деться. 

О любви
– Закончим с политикой.  
Давайте лучше о любви. 
Тоже ведь связь. 
Вам знакомо это чувство?
– Конечно. Мы о какой любви сей-
час говорим? К противоположно-
му полу? 
– Да. О любви к Родине мы 
уже поговорили...
– Конечно, знакомо.
– Какое место в жизни мужчи-
ны может занимать любовь?
– Это главное чувство. Если нет 

любви – жизнь пуста.
– Но есть еще та самая 
любовь к Родине.
– Она не может этого заменить. 
Любовь к Родине – это константа. 
Ты с ней родился, ты с ней умира-
ешь. А любовь – такая штука… 
Конечно, говорят, есть люди, кото-
рые любят одного человека с пято-
го класса и до конца своей жизни…
– Вы верите в них?
– Я думаю, что такие люди есть, 
но их очень мало.
– То есть любовь не бесконеч-
ное чувство?
– Безусловно. Мы ведь сейчас гово-
рим о любви, а не о браке. Лю- 
бовь – это еще и физиология. 
С этой точки зрения она длится 3–
5 лет. Я это проходил по своему 
опыту. После трех лет должны поя-
виться новые чувства. Иначе… 
Если чувства были замешаны толь-
ко на любви,  не подпитанной ува-
жением, интересом, если человек 
тебя не заставляет совершенство-
ваться, то для честных людей такой 
брак заканчивается разводом, 
а для нечестных – долгим несчаст-
ным сосуществованием. 
– А в каких случаях счастли-
вый брак продолжается 
дольше трех лет?
– Когда вторая половина постоян-
но заставляет тебя быть лучше, и 
ты не можешь остановиться в сво-
ем развитии. Человек обязательно 
должен двигаться куда-то. Не обя-
зательно вверх, можно вбок.  

Мы   народ  
с  имперским 
складом 
мышления.
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Профессио-
нальные ком-
муникаторы, 
обеспечиваю-
щие контакт с 
прессой, долж-
ны помочь нам 

разобраться в проблемах взаимо-
понимания и тонкостях общения.
Итак, за круглым столом собра-
лись: начальник управления пресс-
службы губернатора Ставрополь-
ского края Елена Михина, началь-
ник отдела общественных связей 
Северо-Кавказского банка Сбер-
банка России Елена Рыбалко и 
помощник руководителя Управле-
ния Федеральной регистрацион-
ной службы по Ставропольскому 
краю Мария Куникина.

Казнить нельзя
Pro: Дорогие дамы, давайте 
представим, что вы даете 

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б

Сильное звено
Текст Дарьи Шевцовой, фото Ксении Мельник

На очередное заседание дискуссионного клуба мы пригласили специалистов 
по связям с общественностью (вы же еще не забыли, что тема майского  
номера – «Связи»?). 

П Для результативного 
общения совсем не 
требуется полное 
согласие сторон.

читателям мастер-класс по 
коммуникации. Расскажите, 
как с минимальными потеря-
ми сообщать начальству
плохие новости?
Мария Куникина: Давайте снача-
ла выясним, что есть плохие ново-
сти на работе. 90 %  из них – это 
все-таки не плохие новости, а не-
кие проблемные ситуации и слож-
ные задачи, которые требуют бы-
стрых действий, важных решений. 
И по сути – это составляющая нор-
мального рабочего процесса.
Pro: Предположим, что это 
гневная публикация в СМИ.
Мария Куникина: Тогда важно 
правильно преподнести новость. 
Одно дело сказать: «Представляе-
те, про нас тут такого написали! 
Ужас!», и совсем другое: «Да, напи-
сали. Предлагаю вот такие вариан-
ты наших действий». Эмоции или 
конструктив – чувствуете разницу?

Елена Михина: В истории есть 
случаи, когда вестников плохих 
новостей казнили. Узнав о непри-
ятностях, люди не всегда владеют 
эмоциями. Это надо иметь в виду и 
сразу держать наготове варианты 
выхода из ситуации. Ты же, полу-
чив «вредоносную» новость, име-
ешь возможность обдумать ее, 
прежде чем зайти и доложить…
Мария Куникина: Вздохнуть, 
собраться с мыслями...

Елена Михина: Да, ты же не мгно-
венно врываешься в кабинет на-
чальника с плохими известиями. 
Ты переиграл свои эмоции, у тебя 
уже «откипело». А у него, когда ты 
зайдешь, только начнет «заки-
пать», и важно использовать эту 
«разницу температур».
Елена Рыбалко: Публикацию в 
СМИ, даже гневную, я бы не назва-
ла плохой новостью, если речь не 
идет о действительно выходящих 
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из ряда вон фактах. То, что порой 
пишут в газетах, – большей частью 
для нас не новость, мы сами о себе 
знаем больше. Как раз сейчас в 
Сбербанке начата большая про-
грамма реформирования, которая 
должна полностью нас изменить. 
Поэтому такие публикации мы 
воспринимаем не как негативную 
информацию, которую нужно 
замолчать или скрыть, а как повод  
для совершенствования нашей 
работы. Ничего критичного тут 
нет. 
Елена Михина: У вас практически 
не бывает случаев откровенной 
заказной клеветы. А представь 
ситуацию: ты почитала какой-
нибудь блог, увидела, что написан-
ное граничит с клеветой и други-
ми уголовно преследуемыми ве-
щами, и должна об этом расска-
зать своему шефу…
Pro: А вы отслеживаете  
блоги?
Елена Михина: Да. И вот ты захо-
дишь в его кабинет, понимая, что 
любой нормальный человек от 
таких известий был бы в гневе…  
Однозначно, у тебя должны быть 
готовы противомеры, чтобы ему 
предложить. 
Елена Рыбалко: Конечно, есть 
ситуации, когда вообще не зна-
ешь, как реагировать. Помните 
мужской анекдот: «Женщина за 
рулем – это обезьяна с гранатой»? 
А человек с полным отсутствием 
адекватности, знаний и подготов-

ки, имеющий доступ к печатному 
слову, – это еще хуже. К сожале-
нию, такое тоже встречается.

Убедить за пять 
минут
Pro: Если вам необходимо в 
чем-то убедить человека, но 
у вас есть на это всего пять 
минут, как вы будете дей-
ствовать?
Мария Куникина: В первую оче-
редь человека нужно расположить 
к себе. Улыбка, внешний вид, ма-
неры – все важно. Тогда он будет 
готов воспринимать твое мнение. 
Когда же человек изначально «на 
негативе», он автоматически от-
вергает все, что бы ты ни говорил, 
и спорит до последнего.
Pro: А если он вам в ответ улы-
бается, но говорит: «Нет»?
Мария Куникина: Значит, я плохо 
подготовилась. Не смогла четко и 
аргументировано представить 
свою позицию. 
Елена Михина: Пять минут – 
очень мало. Конечно, если напро-
тив тебя сидит человек, которого 
нужно в чем-то убеждать, хочется, 
чтобы ты хорошо выглядела, была 
способной улыбаться и не билась в 
истерике. Но так не всегда бывает. 
Когда же у тебя времени мало  да 
еще, допустим, зуб болит… Надо 
успеть привести несколько убеди-
тельных доводов, чтобы человек 
понял, что ты компетентен в этой 
проблеме, а значит, тебя стоит 

послушать. Еще лучше, если ты в 
принципе прогнозируешь его 
мнение и тут же говоришь, что по 
этой точке зрения есть такие, та-
кие и такие аргументы. Мне ка-
жется, если ты сумеешь за пять 
минут заставить человека к себе 
прислушаться, то это уже полови-
на победы. 
Мария Куникина: Точно, тогда он 
сам продолжит диалог, даже когда 
пять минут истекут. 
Елена Рыбалко: Абсолютно со-
гласна с Еленой. Главная защита от 
любых неожиданностей – соб-
ственная компетентность и подго-
товка. Если ты заинтересовал чело-
века, показал, что ты можешь дать 
ему то, что ему нужно, – иногда 
этого бывает достаточно. Для ре-
зультативного общения совсем не 
требуется полное согласие сторон.

Опытным путем
Pro: Как развить в себе  
общительность? Что это  
вообще такое?
Мария Куникина: На мой взгляд, 
это целая совокупность черт, в том 
числе и врожденных, которая тре-

бует постоянной практики и со-
вершенствования. Если нет базы, 
то будет сложно… 
Pro: А что это за база?
Мария Куникина: Это особенно-
сти нервных процессов, опреде-
ленные физиологические момен-
ты... Но опять же,  врожденные 
качества – хорошо, но они еще не 
гарантируют успеха. 
Pro: Елена, у вас общитель-
ность с рождения прояви-
лась?  

Пресс-секретарь для того, 
чтобы быть рядом, 
а не вместо.



2 6  P r o   М А Й   2 0 0 9

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б РАДОСТИ ЖИЗНИД И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б

Елена Михина: Если природой 
что-то и было заложено, то оно 
проявилось не в детстве. Мы с се-
строй близнецы, и у нас коммуни-
кация была замкнута друг на дру-
ге. С другими детьми мы мало 
общались и даже комплексовали 
из-за  этого. Я не знаю, как получи-
лось, что мы стали пиарщиками.
Елена Рыбалко: Рано или поздно 
каждый человек стоит на какой-то 

развилке, когда принимает реше-
ние, кем быть, исходя из того, как 
он понял свою сущность. Я думала, 
что буду заниматься прикладной 
математикой, но в какой-то мо-
мент  победила журналистика. 
Кстати, где-то прочитала, что на 
самом деле гены определяют не 
только интеллектуальные способ-
ности, но и стремление человека 
найти среду для их реализации. А 

нам может казаться, что это – 
просто стечение тысячи 
обстоятельств.
Елена Михина: Я случайно попа-
ла на радио после института – там 
нужен был диджей. Помню, как 
боялась включить репортер, что-
бы сделать даже трехминутный 
сюжет. Блиц-опрос на улице и не-
обходимость подойти к незнако-
мому человеку вообще вызывали 
панику. Но ведь есть люди, кото-
рым все это легко. 
Елена Рыбалко: Журналистика 
не стопроцентное творчество, а в 
значительной части  ремесло. 
И ремесленные навыки – это то, 
чему можно научиться.
Pro: Вы считаете, коммуника-
ция – это ремесленный 
навык?
Елена Рыбалко: Если говорить об 
этом как о профессиональной ком-
петенции, а не способности произ-
водить определенное количество 
слов в минуту – конечно. Это на-
бор определенных правил, зна-
ний, навыков, причем довольно 
обширных. Чем грамотнее комму-
никатор, тем он эффективнее.
Елена Михина: Это опыт. Первый 
раз ты боишься. Второй раз  смеле-
ешь. На третий – почти мэтр. Вот я 
в диджейской студии боялась, что 
сейчас этот микрофон включится 
– и ведь он включался периодиче-
ски! Ты пьешь валерьянку, страда-
ешь, но что-то говоришь…
Мария Куникина: Вот и фор- 
мула – задатки, знания и опыт. 
Техника по сути – как подойти, 
что сказать, с какими жестами и 
мимикой – всего лишь заученные 
механизмы. А вот когда ты и вну-
треннее готов, созрел, открыт и 
работаешь над собой, тогда, как 
говорится,  связь налажена. 

С первого слова
Pro: Сколько вам требуется 
времени, чтобы составить 
мнение о человеке? 
Мария Куникина: Есть люди, о 
которых на протяжении долгого 
времени мне сложно составить 
окончательное мнение, – они по-
стоянно удивляют. 
Елена Рыбалко: Ошибаться при-
ходится всем. Опыт, конечно, по-
могает сделать для себя какой-то 
вывод. Я достаточно быстро пони-
маю уровень профессионализма 
человека. Это несложно. Но что 

касается личных отношений – 
ошибки бывают, что там говорить.
Елена Михина: Признаюсь, я 
плохо разбираюсь в людях,  много 
раз ошибалась и в итоге вынесла 
себе такой диагноз. Бывает, подо-
зреваешь, что человек к тебе плохо 
относится, а потом, совершенно 
неожиданно, узнаешь, что он по-
ступает, как друг. Иногда – наобо-
рот. Мне требуется много време-
ни, чтобы понять, что это за чело-
век. Поэтому я ценю те связи, кото-
рые у меня уже сложились. А но-
вые контакты начинаю очень 
осторожно. 
Елена Рыбалко: Как правило, 
лучшие друзья приобретаются в 
молодости. 
Pro: Дружба – это из области 
долгих и глубоких отноше-
ний. А «плюс-минус» вы ста-
вите быстро?
Мария Куникина: Лично я своей 
интуиции доверяю. Она мой друг.
Pro: С первого взгляда опре-
деляете?
Мария Куникина: Тут, скорее, и 
взгляды, и слова, и жесты… А бы-
вает, что человека чувствуешь на 
каком-то энергетическом уровне. 
Pro: А вы, Елена, ждете взгля-
да или слова? Или предложе-
ния?
Елена Рыбалко: Мне нужно гово-
рить с человеком. Внешности мне 
недостаточно.
Мария Куникина: И все-таки 
слушать лучше с открытыми глаза-
ми – для полноты восприятия.
Елена Михина: С человеком нуж-
но говорить.
Елена Рыбалко: Вот, девочки, 
квинтэссенция нашей профессии 
и почему мы в ней: нам нужно с 
человеком поговорить.

Совершенно 
секретно
Pro: Раз уж мы заговорили о 
профессии. Можете ли вы 
назвать грубейшую ошибку 
пресс-секретаря? Скажем, 
«разболтать секреты 
шефа» – это может быть?
Елена Рыбалко: Вот это вообще за 
гранью того, что можно назвать 
ошибкой!
Елена Михина: Это все, пиши 
заявление.
Мария Куникина: Такие вещи 
характеризуют человека и как 
специалиста, и как личность.  
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Слушать лучше  
с открытыми  
глазами – для полноты 
восприятия.

И, пожалуй, это относится не толь-
ко к пресс-секретарю, но и к любо-
му работнику, имеющему доступ к 
конфиденциальной информации.
Елена Рыбалко: В журналистике  
работают те же принципы. Разгла-
сить информацию, про которую 
тебе сказали «не для печати», – это 
табу. В противном случае твою 
профессиональную репутацию 
уже ничто не спасет. 
Pro: Вообще в работе журна-
листское прошлое вам помо-
гает?
Елена Михина: Ну  у меня нет 
особого журналистского прошло-
го. Я отработала полтора года на 
краевом радио, но это не тот стаж, 
о котором можно всерьез гово-
рить. Политический пиар – это 
совсем другое дело. И мне кажется, 
что здесь востребовано не только 
владение словом.  Важно уметь 
продуцировать идеи, выстраивать 
алгоритмы их реализации, ис-
пользуя при этом не только слово, 
но и другие «орудия». Нужное сло-
во в нужном месте и в нужный час. 
Надо уметь моделировать ситуа-
ции, тогда ты будешь полезным в 
качестве пресс-секретаря полити-
ческого лидера.
Елена Рыбалко: Я 13 лет прорабо-
тала в газете и  6 лет  в пресс-
службе. Так что есть возможность 
наблюдать эту работу по обе сто-
роны «баррикад». Сотруднику  
нашей пресс-службы обязательно 
нужно иметь определенные навы-
ки, журналистское мастерство, 
чтобы информация, которую он 
предоставляет СМИ (а финансо-
вая информация, сами понимаете, 
весьма специфическая), была бы 
не только опубликована, но и про-
читана. Знание журналистской 
работы, безусловно, помогает и в 
построении эффективных взаимо-
отношений с прессой.
Мария Куникина: Мне мой отно-
сительно небольшой опыт очень 
помогает. Я теперь хорошо пред-
ставляю себе, что делают журна-
листы  с нашей информацией, что 
они хотят получить в конечном 
итоге, что им от нас нужно. Конеч-
но, такой опыт – это ценно.
Pro: Каких качеств от вас 
потребовала работа в 
пресс-службе? Что нового 
пришлось выработать  
в характере?
Мария Куникина: Сейчас, о чем 

не начни говорить, все нужно: 
и организованность, и коммуни-
кабельность, и умение быстро 
реагировать на меняющиеся си-
туации. Нельзя сказать, что это 
наши специфические качества. 
Pro: Теоретики выделяют еще 
кое-что…
Елена Михина: А что говорят тео-
ретики?
Pro: Теоретики говорят, что 
немаловажной является та-
кая черта, как разделение 
позиции своего руководства. 
Мария Куникина: Конечно, это 
важно. Ведь, во-первых, пресс-
секретарь или помощник находит-
ся в постоянном контакте со своим 
руководителем, во-вторых, обща-
ется с журналистами. А люди на 
подсознательном уровне ловят 
фальшь. В общем, не могу не со-
гласиться с теоретиками.
Елена Михина: Думаю, однознач-
но да. В политическом пиаре прин-
ципиально важно быть соратни-
ком своего лидера. Только тогда ты 
можешь идти с ним на борьбу до 
победы, быть активным, полез-
ным, реализовывать свой потен-
циал. Если возникает неразделен-
ность позиций, если ты не чувству-
ешь себя человеком этой команды, 
то это заставляет тебя мучиться, 
переживать глубокий внутренний 
конфликт. В конце концов, тебя 
просто отторгают  как инородное 
тело. Слава богу, в скобках скажу, 
что  у меня такого конфликта нет. 
Не подумайте. Но я хорошо пред-
ставляю, что такое работать на 
человека:  а) который тебе не сим-
патичен, б) с критикой которого в 
прессе ты согласен и в) которого 
ты сам готов критиковать. 
Мария Куникина: Все мы люди и, 
естественно, оцениваем действия 
руководства, политику организа-
ции, имеем свое мнение. Но когда 
ты естественно принимаешь, по-
нимаешь и соглашаешься с этой 
политикой, ты – часть единого 
механизма, и тебе гораздо легче 
работать на общий успех. 
Елена Рыбалко: Пресс-служба – 
это, безусловно, инструмент ко-
манды. Конечно, в пиаре коммер-
ческой структуры, по сравнению с 
органами  власти, вес «политиче-
ской составляющей» меньше. 
Public relations  в публичных ком-
паниях все больше является функ-
цией бизнеса. Поэтому здесь важ- 
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нее взаимопонимание с руководи-
телем в том, как должна быть реа-
лизована эта функция так, чтобы 
она работала на прирост стоимо-
сти компании, ее прибыль. В мире 
бизнеса имидж без этого не по-
строишь. Другое дело, будь я 
пресс-секретарем мега-звезды…
Елена Михина: Гораздо сложнее, 
когда ты пресс-секретарь мега-
звезды... 
Елена Рыбалко: Скажи, как ты 
чувствовала взаимопонимание, 
будучи пресс-секретарем сначала 
Хорунжего, потом Черногорова, 
потом Гаевского..?
Елена Михина: По-разному. 
Елена Рыбалко: Ты каждый раз 
искренне разделяла их политиче-
ские взгляды?
Елена Михина: Об этом и речь. Но 
разговор о профессии – не обо мне. 
Или ты впрягаешься в эту повозку 
и бежишь, получая удовольствие 
от результатов «пробега», или ты 
просто ходишь за зарплатой. 
Мария Куникина: При этом тра-
тишь кучу энергии, чтобы пода-
вить в себе конфликт. Уходят вре-
мя и силы, которые нужны совсем 
для другого.
Pro: Пресс-секретарь вынуж-
ден всегда быть в тени свое-
го шефа. Собственные амби-
ции не страдают? 
Елена Михина: Да нет, конечно. 
«Я хочу быть губернатором?» 
Так что ли?.. Такого нет. Иначе это 
шизофрения.
Мария Куникина: Помимо «хочу 
быть начальником, губернатором, 
президентом…» есть понятия 
компетенции, ответственности, 
опыта и знаний. У меня есть цель и 
задачи – донести информацию о 
работе регистрационной службы, 
«связать» источник информации с 
ее потребителем. Когда я вижу 
результаты работы, это ли не удо-
влетворение профессиональных 
амбиций?
Елена Михина: Пресс-секретарь 
для того, чтобы быть рядом, а не 
вместо.  

Благодарим кафе «Комильфо»
 за гостеприимство.
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по-итальянски

 Пособие 
по безопасным 
связям
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Финансовый 
фронт
Сначала все только о нем и говорили. Потом только о нем и молчали. 
Теперь принято окрашивать его в так называемые позитивные тона и ничего 
не бояться. Жизнь продолжается, и кризис – это всего лишь кризис.

Полет нормальный 
После десятилетнего перерыва в международной работе аэропорта 
Ставрополя начата подготовка рейсовой программы полетов за ру-
беж. Еще до того как будут определены приоритетные направления, 
можно предсказать повышенный интерес авиаторов и пассажиров к 
турецкому берегу, куда традиционно отправляются туристы в сезон 
отпусков. 

Банки под прицелом 
По оценкам рейтингового агентства Standard & Poor’s (S&P), объем 
проблемной задолженности российских банков с учетом реструкту-
рированных кредитов близок к 20%. К концу года он может превы-
сить 30%. Не исключено, что даже некоторые крупнейшие банки 
пойдут на реструктуризацию обязательств перед кредиторами, но 
массовых дефолтов банков агентство не ожидает.

ОСАГО растет? 
На конференции в Ростове-на-Дону представитель Минфина Вера 
Балакирева сообщила, что базовые ставки тарифов на ОСАГО могут 
быть повышены на 25–30%. Эта не самая приятная для автолюбите-
лей новость несколько компенсируется возможным увеличением 
размеров выплат при наступлении страхового случая. Кроме того, 
повышение ставок для частных лиц обещает быть минимальным.

Сбербанк на дорогах 
Теперь Сбербанк предоставляет ГИБДД информацию об автомобильных 
кредитах. ГИБДД будет вести базу данных паспортов заемщиков и инфор-
мировать банк, когда владелец машины обратится за регистрацией авто-
мобиля или оформлением дубликата документов. Сейчас программа 
действует в Нижегородской области. В случае успеха она будет распро-
странена на все отделения Сбербанка.
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Выход России на новый уровень экономических и политических взаи-
моотношений с другими государствами объясняет рост потребности в 
специалистах международного профиля. Московский государствен-
ный институт международных отношений (МГИМО) МИД России яв-
ляется одним из старейших учебных заведений страны по подготовке 
таких кадров. 14 октября 1944 года Совнарком преобразовал создан-
ный годом ранее Международный факультет Московского государ-
ственного университета имени  М. В. Ломоносова в самостоятельный 
институт. Первый набор в МГИМО составил 200 студентов. В это время 
существовало три факультета: международный, экономический и пра-
вовой. В результате слияния с одним из старейших российских вузов – 
Московским институтом востоковедения, в 1954 году в МГИМО было 
открыто восточное отделение. Затем в 1969 году были созданы 
международно-правовой факультет и факультет международной журна-
листики. Впоследствии в 1991 году в институте был открыт факультет 
международного бизнеса и делового администрирования, а в 1998 
году – факультет политологии. В феврале 2000 года  по инициативе круп-
нейших нефтяных, газовых и энергетических компаний России в струк-
туре МГИМО был образован Международный институт энергетической 
политики и дипломатии. Целью создания института стала подготовка 
кадров для развития международного энергетического сотрудничества. 
А в 1994 году институт получил статус университета.  Сегодня в структу-
ре МГИМО 8 факультетов и 4 института, здесь преподаются 53 иностран-
ных языка. За время своей деятельности МГИМО выпустил свыше 
30 тысяч студентов, в их числе около 5 тысяч иностранных граждан. 
Среди известных российских выпускников МГИМО государственные и 
политические деятели, дипломаты, ученые (20 членов и членов-
корреспондентов РАН), бизнесмены и журналисты. Более двух третей 
сотрудников российской дипломатической службы окончили МГИМО. 
Выпускниками университета являются президент Азербайджана 
И. Г. Алиев, министры иностранных дел Украины, Белоруссии, Казахста-
на, Словакии, Монголии, многие видные государственные и политиче-
ские деятели.  Прием в университет на программы подготовки бакалав-
ров проводится по следующим направлениям высшего профессиональ-

ного образования: международные отношения, регионоведение, эконо-
мика, журналистика, связи с общественностью, юриспруденция, ком-
мерция, менеджмент, политология, социология.
МГИМО осуществляет подготовку на:
–  факультете международных отношений;
–  международно-правовом факультете; 
–  факультете международных экономических отношений;
–  факультете  международной  журналистики;
–  факультете международного бизнеса и делового администрирования; 
–  факультете политологии.  Обучение осуществляется на бюджетной и 
договорной основе. Прием заявлений и документов для поступления 
на основные профессиональные программы подготовки бакалавров 
(первое высшее образование) на факультеты и в институты МГИМО 
проводится с 16 июня по  5  июля. Заключение договоров о платном 
обучении осуществляется с 1 апреля по 4 июля. Для заключения дого-
вора необходимо личное присутствие абитуриента и одного из родите-
лей или законных представителей. Вступительные испытания прово-
дятся в период с 6 по 20 июля. Результаты испытаний оцениваются по 
25-балльной системе. Абитуриенты, получившие на экзамене менее 
14 баллов, к дальнейшему участию в конкурсе не допускаются. Также 
МГИМО осуществляет прием на обучение на бюджетной и договорной 
основе с результатами единого государственного экзамена (ЕГЭ). Без 
вступительных испытаний принимаются победители и призеры за-
ключительного этапа Всероссийской олимпиады школьников и члены 
сборных команд Российской Федерации, участвовавших в междуна-
родных олимпиадах по общеобразовательным предметам и сформиро-
ванных в порядке, определяемом правительством Российской Федера-
ции, на направления подготовки (специальности), соответствующие 
профилю олимпиады. Кроме того, без вступительных испытаний за-
числяются победители телевизионной гуманитарной олимпиады 
«Умницы и умники». Дополнительную информацию можно получить 
на сайте http://www.mgimo.ru 

Редакция благодарит за помощь в подготовке материала Светлану Дю – психолога-профконсультанта, 
консультанта по построению и развитию карьеры, бизнес-тренера, члена Федерации психологов 
образования России.

Все дороги ведут в МГИМО
Сегодня, как и во все времена, профессии дипломатов и «международников» 
пользуются особым спросом и почетом.  

Неотъемлемой частью бизнеса публичных компаний все чаще стано-
вятся программы корпоративной социальной ответственности. В 
Группе ВТБ этому уделяется особое внимание, банк представляет 
Россию на международных рынках как ведущая банковская группа. 
И поэтому очень важно соответствовать общепринятым нормам ве-
дения бизнеса. Одной из значимых программ корпоративной соци-
альной ответственности, реализуемой ВТБ, является проект «ВТБ – 
Стране».
В рамках этого проекта 25 апреля 2009 года в Невинномысске про-
шла акция «Сад ВТБ». Сотрудники Группы ВТБ (филиал ОАО Банк ВТБ 
в г.Ставрополе, операционный офис в г.Ставрополе филиала ЗАО 
ВТБ24 в г.Краснодаре, ООО СК «ВТБ-Страхование») вместе с члена-

ми своих семей озеленили и благоустроили территорию Центра ми-
лосердия и социального служения (православного детского приюта) 
г. Невинномысска. За несколько часов работы разбили два неболь-
ших сада и две декоративные клумбы, посадили гибискусы, юкки, 
барбарисы Юлианы, спиреи Ван-Гутта и форзиции. 

Акция «Сад ВТБ» в апреле этого года проходит по всей территории 
присутствия группы ВТБ в России и СНГ. Помимо акции «Сад ВТБ» в 
рамках проекта проводятся следующие программы: День открытых 
дверей ВТБ и благотворительная акция помощи детям из детских 
домов, которые также распространяются на все 55 филиалов банка 
ВТБ в России и дочерние организации ВТБ в странах СНГ.

В Невинномысске в рамках социального проекта 

  прошла акция «Сад ВТБ»

ОАО Банк ВТБ. Генеральная лицензия Банка России №1000
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Компания специализируется  
на работе с корпоративными 
и VIP-клиентами.

Составляем индивидуальные туры, 
планируем деловые поездки.

Специальные тарифы в иностранных 
и российских авиакомпаниях.

Бронирование отелей в любой точке 
мира. VIP-залы в России и за рубежом.

Полный комплекс услуг по приему 
ваших иностранных партнеров, 
включая визовую поддержку.

С наилучшими пожеланиями,  

ТУРИСТИЧЕСКАЯ КОМПАНИЯ

Ставропольский филиал: 355000, г. Ставрополь, ул. Дзержинского, 131а, ТЦ «Нестеров»
тел./факс: 8(8652) 29-73-29,  35-75-94, 35-79-54, e-mail: travel@statel.stavropol.ru
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Качественные коммерческие 

ЦОДы, или дата-центры, появи-

лись в России относительно 

недавно, вместе с ростом кор-

поративных IT-ресурсов и уже-

сточением требования к каче-

ству их содержания, обеспече-

ния непрерывности бизнес-

процессов, связанных с про-

цессами обработки и хранения 

информации. 

Многие компании сталкивают-

ся с необходимостью потре-

бления такого рода услуг по 

мере расширения бизнеса и 

его IT-составляющей. Растущий 

объем оборудования требует 

специальных помещений со 

специальными же условиями 

содержания: резервировани-

ем всех инженерных систем, 

надежной защитой от колеба-

ний электроэнергии, пожаров, 

протечек, перегрева и пере-

охлаждения, несанкциониро-

ванного доступа к оборудова-

нию, обрывов линий связи 

и т. п. Такие условия содержа-

ния оборудования в рамках 

офисного комплекса обеспе-

чить, к сожалению, невозмож-

но. Попытка же построить соб-

ственный центр обработки 

данных по всем правилам 

обойдется, как говорится,  

в копеечку – это огромные ка-

питальные затраты и почти 

столь же значительные затраты 

эксплуатационные. 

Коммерческие  
дата-центры –  

для кого? 
Текст Николая Малышева

Для многих, как показывает опыт. Многие компании приходят к выводу  
о необходимости передать заботу о своем IT-оборудовании профессиональным 
центрам обработки данных. А какой ущерб бизнесу могут нанести, к примеру, 

перегрев оборудования в сервисной комнате и его многодневное 
восстановление, объяснять уже никому не надо. 

Конечно, такие крупные ком-

пании, как банковские структу-

ры или успешные акционер-

ные общества, выходящие на 

международные фондовые 

рынки, имеют средства и силы 

на содержание собственных 

центров обработки и хранения 

данных. Однако законодатель-

ство предъявляет к ним требо-

вания по обеспечению резерв-

ных площадок для выполнения 

этих функций. И такими ре-

зервными площадками стано-

вятся коммерческие дата-

центры. 

Интересно, что в последнее 

время существует тенденция 

обращения к услугам дата-

центров не только крупных 

компаний, но и тех, кого при-

нято причислять к среднему и 

даже малому бизнесу. Вызвано 

это, по мнению специалистов, 

прежде всего тем, что бизнес 

таких компаний оказывается 

все более и более тесно связан 

с качеством и непрерывностью 

IT-процессов. Чтобы обеспе-

чить выполнение этих параме-

тров компании обращаются к 

услугам профессиональных 

ЦОДов. Правда, с такими не-

большими клиентами готовы 

работать не все коммерческие 

дата-центры. 

Среди тех, кто готов предоста-

вить услуги по обработке и 

хранению информации не 

только крупным корпора-

циям, но и небольшим компа-

ниям,  сеть дата-центров ком-

пании «Синтерра». Нацио-

нальный оператор связи «Син-

терра» – это группа компаний, 

оказывающих различные услу-

ги в области телекоммуника-

ций – от предоставления соб-

ственных магистральных сетей 

и организации работы совре-

менных контакт-центров 

до строительства виртуальных 

частных сетей и оказания услуг 

дата-центров. 

ЦОДы, входящие в группу 

«Синтерра», успешно работа-

ют в шести городах страны: 

Москве, Краснодаре, Ставро-

поле, Новосибирске, Мурман-

ске, Томске. Еще два центра 

планируется открыть до конца 

лета в Петербурге и Казани. 

В каждом центре предусмотре-

но, как минимум, двукратное 

резервирование каналов связи 

с прокладкой каждого оптико-

волоконного кабеля по соб-

ственному маршруту. Каждый 

из центров имеет подключе-

ние к двум независимым источ-

никам электроэнергии, а также 

обеспечен собственным ди-

зельным генератором и запа-

сом топлива. В центрах также 

тщательно обеспечивается 

защита от несанкционирован-

ного доступа: здания имеют 

два кольца охраны – внутрен-

нее и наружное. Помещения 

центров оснащены всеми не-

обходимыми системами защи-

ты – мощными сетевыми филь-

трами, пожарной сигнализа-

цией, системой пожаротуше-

ния, кондиционирования.  

Несмотря на то, что группа 

«Синтерра» имеет собствен-

ную магистральную сеть (вто-

рую по протяженности в Рос-

сии), в дата-центрах компании 

принято лояльное отношение  

к другим операторам связи, 

в том числе магистральным. 

Это значит, что в ЦОДах  

«Синтерры» у клиентов, имею-

щих подключения к другим 

операторам, не возникнет про-

блем и к ним не будут приме-

нены практикующиеся в других 

дата-центрах заградительные 

тарифы для пользователей 

конкурирующих сетей.  Компа-

ния вообще отличается высо-

кой степенью лояльности к 

любым своим клиентам. 

Здесь найдется место как для 

крупных компаний, чье сер-

верное оборудование занима-

ет целые стойки, так и для не-

больших фирм, желающих раз-

местить свой единственный 

сервер.  

Особые условия предусмотре-

ны для тех, кто только начинает 

свой бизнес в новом регионе. 
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От общества не огражден даже мизан-
троп, скопивший на покупку необитае-
мого острова. Электронными письма-
ми друзей и бывших коллег, родствен-
ным десантом (богатые мизантропы – 
это не одинокие старушки, у них всегда 

есть внимательные родственники по 
всему миру), гостями с соседних 

необитаемых, он все равно связан с 
человечеством. Никакой остров не 
обеспечит блаженного одиночества. 
Люди любят привязываться к тому, кто 
мечтает, чтобы от него все отвязались. 
Если вы скептически морщитесь сей-

Мегаполис – улей одиноких людей. Провинция – камера пыток 
неравнодушием. Бездеятельным, но назойливым соучастием 
граждан. Но и тот, кто цедит одинокое пиво вечером в пабе, и тот, 
кто отодвигает занавеску, выключив свет, связаны.

час, это не значит, что я не права. Просто вы 
еще не смотрели «Доктора Хауса».

Рабочие связи
Работа – это не только место, где почти 70% 
людей постреливают глазками для интересу, но 
и место, где оставшиеся 30% зануд обеспечива-
ют предприятию доход и заменяют половые 
излишества дружеским участием. Вот о них и 
поговорим.
Негласное правило утверждает, что дружить 
стоит с людьми своего цеха: менеджер с менед-
жером, топ с топом. Дружба на рабочем месте 
менее терпима к мезальянсам, чем любовь, 

потому что ее источник – общие интересы 
и равенство. 
Российское дружеское чувство большей частью 
наполнено «инструментальными» представле-
ниями: ожиданием помощи во всех делах, и 
меньшей – совместными эстетическими пере-
живаниями на балете по поводу пополневшей 
Жизели. Но если ночные звонки (это почему-то 
обязательно входит в понятие настоящей друж-
бы) коллега, поскрипев пружинами матраса, 
выдержит, то повышение одного из дру-
зей даст в отношениях трещину шири-
ной в пропасть. Вывод прост: дружите 
с неудачниками, пусть, когда вас по-
высят, переживают они.

Вечные узы
Похоже, что родители – единственные 
люди в нашей жизни, способные на 
безусловную любовь. Можно испы-
тывать ее на прочность годами, но 
они не перестают видеть в своем 
ребенке нуждающегося в опеке мла-
денчика, пусть даже он уже «отпустил» 
качественные залысины. Так, мама одной 
знакомой, девицы вполне половозрелого воз-
раста, заботливым грудным голосом 
спрашивала – причем с балкона – 
у дочери, шагающей под руку с кавале-
ром: «Катя, ты трусы теплые надела? 
Передавали метель». Следующий за 
вопросом  эль-скандаль завершался победой 
маминой любви: она тянулась за корвалолом, 
а Катя возвращалась за загадочными теплыми 
трусами. Как правило, кавалеры не выдержи-
вали конкуренции с мамой. Но не будем ви-
нить в своих неудачах родительские просчеты. 
Даже если вас забирали последним из садика, 
сейчас вы сами принимаете решения, и поверь-
те, вашим детям тоже всегда найдется, за что 
вас упрекнуть.

Текст Валерии Федоренко

Связь без бр…

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б РАДОСТИ ЖИЗНИДЕЛОВОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕМ О З Г О В А Я  А Т А К А
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шума, но и достаточно близкие люди. Воз-
можно, играет роль опыт коммунального 
проживания, где проще быть дипломатом, 
чем отличаться независимостью кухонных 
суждений. Или привычка считать человека, 
живущего с тобой на одной территории, 
априори «близким». В любом 
случае, люди гораздо чаще 
прибегают к помощи «по-
соседски», чем «по-
родственному». Но не стоит 
забывать и того, что нигде так не про-
является широта души во всем бле-
ске ее мелочности, как в войнах 
между соседями.  

ния романа и ставят под угрозу новые отно-
шения бывшей пары. Почему-то не всякий 
нынешний партнер готов терпеть тень экс-
супруга с секундомером в своей спальне. А 
жаль. Говорят, что конкуренция обеспечи-
вает наилучшее качество продуктов и раз-
вивает наихудшие качества людей. Было бы 
интереснее.

Добрососедские отношения
Коммунальный собрат или случайный по-
путчик по жизни – примерно так восприни-
мается среднестатистический сосед, кото-
рый забывает купить соль который год. Со-
цопросы выявили удивительную для меня 
вещь: оказывается, для немалого количе-
ства людей соседи – не только источник 

Люди любят привя-
зываться к тому, кто 

мечтает, чтобы от него 
все отвязались. Если вы 
скептически морщитесь 

сейчас, это не значит, 
что я не права. Просто 

вы еще не смотрели 
«Доктора Хауса».

Не всякий нынешний 
партнер готов терпеть 
тень экс-супруга с се-
кундомером в своей 

спальне. А жаль. Гово-
рят, что конкуренция 

обеспечивает наилучшее 
качество продуктов и 
развивает наихудшие 

качества людей. 

Связь после секса
Если расставание прошло без распила иму-
щества и поножовщины, дружба с эксом 
– прекрасный формат связи без брака. Ведь 
другу запросто простишь вымораживаю-
щие бытовые привычки мужа. И потом 
нельзя же просто так взять и выкинуть из 
жизни того, кто когда-то был ее смыслом. 
Расточительно и неэкономно.
Нежное отношение и прочие бонусы друж-
бы гарантированы, если оставили его вы. 
Если же он оставил вас, то быть пуськой, 
жилеткой, и вообще, водить, соответствен-
но, вам. Есть такой странный жизненный 
закон: обиженная сторона «платит» до кон-
ца. Эти отношения дружбы-зависимости 
часто длятся долгими годами после оконча-
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Сущий дьявол
Бер-лу-ско-ни! Ну конечно, дон 
Сильвио, неоднократный 
премьер-министр Италии, созда-
тель холдинга, включающего 
финансовую компанию, компа-

Дон Сильвио
Его обожает пол-Италии. Остальные терпеть не могут. 
При этом и те,  и другие не сомневаются, что он еще тот 
жулик! И весь Апеннинский полуостров отбивает такт под его 
контрабас. Скажите, как его зовут?

Текст Анастасии Пяри

нию по обороту недвижимости, 
медиа-империю, футбольный 
клуб «Милан» и много чего еще. 
Дважды женат, отец пятерых 
детей. 
Есть три вещи, от которых обыч-

но не зарекаются и над которыми 
Берлускони как будто смеется. 
Это сума, тюрьма и старость. Он 
сущий дьявол. Кстати,  друг и кол-
лега Владимира Путина. И еще 
одно кстати – Римскому Папе 

Иоанну Павлу II на официальном 
приеме Берлускони сказал, что 
тот похож на его футболистов: по 
разным странам ездит, везде вы-
ступает и постоянно думает 
о победе – победе Господа нашего 
Иисуса Христа. Дьявольская на-
глость, не правда ли?!
Моих скромных способностей 
к арифметике не хватило, чтобы 
сосчитать количество судебных 
разбирательств по обвинениям 
против Берлускони. И до, и во 
время исполнения обязанностей 
премьер-министра 
возбуждались дела о сокрытии 
налогов, подкупе чиновников, 
незаконных сделках, коррупции. 
Недоказанность, амнистия, апел-
ляции так и не позволили 
бизнесмену-политику насладить-
ся тюремным покоем. 
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Итальянская мечта
Миланская прокуратура слома-
ла о Берлускони все зубы и от 
горя вырвала себе кудри. Он же, 
как ни в чем не бывало, бело-
снежно улыбается во все трид-
цать два, сделал пересадку во-
лос и подтяжку лица. Не скрыва-
ет этого, потому что знает: для 
масс главное – результат. То же, 
какими средствами он достиг-
нут, – пища для сплетен и иногда 
прокурорских раздумий. 
Берлускони обаятелен и без ко-
кетства, по поводу своей не по 
годам молодости часто шутит. 

Перед выборами 2006 года в 
телеинтервью, смеясь, он гово-
рил: «Смотрите, я намного кра-
сивее, чем пять лет назад, и во-
лос у меня стало больше. Неко-
торые предприятия переносят 
производство за границу, а я 
переношу волосы». 
А почему бы не иронизировать 
человеку, который вышел из 
низов среднего класса и обеспе-
чил безбедную жизнь не только 
себе и детям, но даже внукам и 
правнукам. Он создал и вопло-
тил итальянскую мечту. Ему не 
надо доказывать, что он знает, 

как преодолеть экономический 
кризис. Во время последней 
предвыборной кампании де-
вушка задала в телешоу вопрос, 
что делать молодым людям, ра-
ботающим по временному кон-
тракту за скромную зарплату. 
Ответ, наверное, заставил пла-
кать оппонентов: «По-отцовски 
даю вам совет: выходите замуж 
за миллиардера, например, за 
сына Берлускони или кого-
нибудь в этом роде, и проблем у 
вас не будет. С вашей улыбкой 
вам это будет несложно». 

Карабас-барабас
Юмор, харизма, успешность – 
то, что действует на простой 
итальянский электорат. А пред-
выборные программы у всех 
давно одинаковые. И неважно, 
есть ли судимость у этого симпа-
тичного парня слегка за 70. 
Важно, что ты давно живешь в 
доме, построенном его компа-
нией, отовариваешься в его 
магазинах, смотришь его теле-
каналы, читаешь его газеты и 
болеешь за его футбольную ко-
манду. Значительная часть ита-
льянцев живет в мире, который 
построил Берлускони.
А знаете, с чего построил? С ку-
кольного театра. Да, маленький 
карабасик-барабасик устраивал 
платные представления для 
сверстников. Показывал коме-
дии с Пиноккио, Коломбиной, 
Доктором – традиционными 
итальянскими персонажами. А 
в юношестве играл на контраба-
се и пел в ресторациях и на те-
плоходах. Окончив лицей, по-
ступил на юридический факуль-
тет Миланского университета. 

Там подрабатывал написанием 
для менее талантливых студен-
тов разных контрольных работ. 
Вуз окончил с отличием.
Отец Берлускони, банковский 
служащий, хотел, чтобы Силь-
вио пошел работать кассиром. 
Финансовая сфера притягивала 
молодого человека, но он решил 
играть в жизни по-крупному и 
пошел ва-банк. Точнее, по бан-
кам. За год ему удалось взять 
кредитов столько, что хватило 
на покупку земли под строи-
тельство жилого комплекса. 
Предприятие оказалось выгод-
ным. Новые займы, новые ми-
крорайоны – бизнесмен Берлу-
скони раскрутился. 

Медиа-магнат
Говорят, что на одном коммерче-
ском таланте он высоко бы не под-
нялся. У Берлускони был дар ла-
дить с людьми, нужными людьми. 
Строительный бум 1960-х пошел 
на спад, и уже преуспевший, бога-
тый человек со связями в бизнес-
кругах, властных структурах и... 
(ну вы поняли) начал инвестиро-
вать в медиа-отрасль. В 1974 году 
он приобрел кабельный канал 
Telemilano 58, который потом 
вырос в национальную телесеть 
Canale 5. В 1979 году Берлускони 
создал крупный архив кинофиль-
мов. Остальные телевещатели 
теперь могли показывать их толь-
ко в том случае, если размещали 
рекламу, сделанную компанией 
Publitalia. Последняя, как вы по-
нимаете, принадлежала Сильвио 
Берлускони. И это при жестких 
антимонопольных условиях! 
В 1980-е годы Берлускони купил 
еще два телеканала – Italia 1 и 

Два очередных судебных 
процесса против Берлуско-
ни были приостановлены в 
2008 году в связи с его уча-
стием в парламентских 
выборах. 14 апреля 2008 
года, новая партия Берлу-
скони «Народ свободы» и 
ее союзники по правоцен-
тристской коалиции одер-
жали победу и получили 
большинство в обеих 
палатах итальянского 
парламента.

Л И Ц А  В Р Е М Е Н И ДЕЛОВОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
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Rete 4. Так он стал полновластным 
хозяином половины всего нацио-
нального вещания Италии, соста-
вив конкуренцию только государ-
ству. К этому времени холдинг 
Fininvest, президентом которого с 
1979 года был Сильвио Берлуско-
ни, включал 150 фирм. 

Политика
В 1993 году магнату буквально 
пришлось идти в политику. Дело в 
том, что антикоррупционная кам-
пания «Чистые руки» лишила Бер-
лускони многих влиятельных 
покровителей во власти. А без них 
тяжело быть медиа-магнатом, 
подозреваемым в подкупах при 
формировании своей империи, да 
еще и должником некоторых 
крупных финансовых групп. Бер-
лускони решил сам защищать 
свои интересы через непосред-
ственное представительство в 
государственных институтах. Он 
создал партию, вошел в коалицию 
и в 1994 году стал премьер-
министром. Ненадолго, правда. 
Очень мешали все скандалы с 
намеками на связь с мафией, да 
еще и товарищи по коалиции 

были немножко фашистами, 
а эти взгляды непопулярны 
в Европе после 1945 года.
Уйдя в отставку, Берлускони 
успешно поработал над ошибка-
ми, что позволило ему снова 
прийти к власти и премьерство-
вать с 2001 по 2006 годы. Он не 
сделал никакого итальянского 
чуда в экономике, но этого не 
сделал и следующий премьер. 
Проди продержался недолго. 
Итальянцы снова на пять лет 
доверились Сильвио Берлускони, 
«человеку из народа», добивше-
муся всего, о чем только может 
мечтать итальянец.   

· Идея. Разработка концепции

· Разработка названия и фирменного   

   стиля      

· Разработка технологического  

   проекта и подбор оборудования

· Изготовление дизайн-проекта 

· Изготовление барных стоек и мебели

· Автоматизация производства

· Проект меню. Посуда

· Тестирование персонала

· Управление открытием

· Разовые консультации по отдельным      

  аспектам ресторанного дела

· Диагностика действующего  

  ресторана

· Рекламно-маркетинговая политика

«РЕСТКОН»
РЕСТОРАННЫЙ КОНСАЛТИНГ
комплексные решения  ресторанного бизнеса

Тел./факс (8652) 73-77-99  
Тел. (8652) 645-111– специалисты

E-mail: stavprofix@mail.ru
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27 апреля в конференц-зале одной из гости-

ниц краевого центра состоялась презентация 

проекта «Краевые новости на СТС». Генераль-

ный директор телекомпании «АТВ-

Ставрополь» Валерий Голубовский рассказал 

присутствующим на презентации, что проект 

этот уникальный, на данный момент един-

ственный в России. Он консолидирует усилия 

вещателей-партнеров СТС в создании регио-

нального информационного вещания в Став-

ропольском крае. Уже сейчас, по его словам, 

зрительская аудитория обеих телекомпаний 

составляет 2 миллиона 100 тысяч человек.

Представители федерального канала СТС, 

которые специально приехали на презента-

цию, подчеркнули уникальность ставрополь-

ского проекта. Специально для «Краевых 

новостей на СТС» в сетке вещания были вы-

делены так называемые «окна» в самое «го-

рячее» для телевизионщиков время –

прайм-тайм. 

Людмила Соколова, заместитель генерально-

го директора телекомпании «АТВ-

Ставрополь» по телевещанию: «К этому про-

екту мы шли давно и очень рады, что наши 

усилия увенчались успехом. Теперь многое, 

конечно, зависит от тех, кто этот проект будет 

воплощать – журналистов, редакторов. Но мы 

верим, что у нас все получится, и готовы пре-

одолеть все трудности».

Теперь жители краевого центра и близлежа-

щих районов будут в курсе происходящего на 

Кавминводах, а зрители Кавминвод – собы-

тий в Ставрополе. К проекту присоединились 

еще четыре региональные телекомпании: 

Буденновска, Зеленокумска, Нефтекумска и 

с. Левокумского. Уже сегодня они получают 

единый информационный продукт, а в ско-

ром времени будут принимать участие в фор-

мировании краевых новостей. 

О том, что изменится для зрителей в связи с 

запуском нового проекта, рассказала глав-

ный редактор телекомпании «АТВ-

Ставрополь» Анна Кузьменко: «Один инфор-

мационный продукт объединился под брен-

дом «Тем временем» с ежедневными включе-

ниями из студии любимой кавминводцами 

программы «Детали КМВ». Время выпусков 

новостей остается прежним – 7.30, 13.30, 

19.30 и в полночь. Для обеспечения слажен-

ной работы обеих телекомпаний создана так 

называемая дистанционная информацион-

ная редакция, которая позволит оперативно 

обмениваться информацией». 

Партнеры телекомпании «АТВ-Ставрополь» 

по новому проекту настроены очень оптими-

стично. Главный редактор «СТС КМВ» Марга-

рита Жемчугова через неделю после запуска 

проекта заверила, что у телекомпании «СТС 

КМВ» нет никаких технических сложностей в 

связи с созданием дистанционной редакции. 

Немного изменился подход к выбору мате-

риалов – он стал еще более ответственным. 

Маргарита убеждена: чтобы работа лади-

лась, необходимо в первую очередь взаимо-

понимание как между двумя телекомпания-

ми, так и внутри каждой из них. Еще один 

плюс нового проекта – Людмила Ходарева 

будет сообщать о превратностях погоды не 

только в Ставрополе, но и в Кавминводах  и 

Изобильном. Ставропольцы увидят уже из-

вестных ведущих – Катерину Перову и Алек-

сея Марьясова – и познакомятся с новой веду-

щей программы «Детали КМВ» Анастасией 

Классовской. 

Проект рассчитан на три года и подразумева-

ет также серьезные инвестиции в разработку 

доставки эфирного сигнала.

Новая телевизионная 
эра на Ставрополье 

Для тех, кто смотрит новости, 27 апреля ознаменовалось  
запуском принципиально нового телевизионного проекта –  

«Краевые новости на СТС». Было решено объединить мощности двух 
телекомпаний – «АТВ-Ставрополь» и «СТС-КМВ»  –

на базе одного канала-вещателя – СТС.
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 Детище инженера 
Шмидта

 Филипп Старк: 
стиль свободного 
гения

среда
обитания
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Панорама 
впечатлений
Мир вокруг складывается не из нашего умения смотреть, 
а из нашего умения видеть.

Факты в студию 
Очередная развиртуализация некоммерческого сетевого проекта «Фото-
факт» произошла в зале Союза художников. Это третья выставка работ 
фотохудожников края, которая по-прежнему не ограничена рамками 
жанров, допускает любую обработку изображения и коллажи. Организа-
торы на равных предоставляют место и именитым фотографам и любите-
лям, главное, чтобы звучало не имя, а работа.

Smart – хороший старт! 
Mini-Premium – так можно описать новый формат квартир Smart. При 
небольших размерах эти квартиры ЖК «Александровский парк» соответ-
ствуют требованиям к технологиям строительства и качеству материа-
лов стандарта Premium. Квартиры-студии станут выгодным вложением 
средств и лучшим вариантом жилья для «подрастающей элиты».
г. Ставрополь, ул. Партизанская, 2, тел. (8652) 244-000.

Ориентация – Ставрополь 
В конце апреля в Ставрополе прошли соревнования по городскому ориен-
тированию «Мой город». Это третья акция, и в этот раз в ней приняло уча-
стие более 180 человек. Цель соревнования – раньше других команд най-
ти заданные объекты с помощью знаний истории города, логики и игро-
вых подсказок. Участникам разрешены все виды общественного транс-
порта, велосипед и роликовые коньки.

Уютный дом – 2009 
В ростовском КВЦ «ВертолЭкспо» прошла выставка «Уютный дом – 2009». 
Помимо «Лучшего стенда выставки» внимание посетителей привлек 
конкурс «Покупательские симпатии», результаты которого определило 
голосование. Также эксперты ФГУ «Ростовский центр стандартизации, 
метрологии и сертификации» определили победителей конкурса 
«Рекомендовано Ростовским ЦСМ».
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Удивительный, все-таки, 
материал этот поликарбонат!

Нам строить 
и жить 
помогает

Быстросборная тепли-
ца из высококачествен-
ного поликарбоната 
обеспечит вашей семье 
экологически чистые 
овощи и фрукты. Бла-
годаря высоким те-
плоизоляционным 
характеристикам по-
ликарбонат является 
идеальным покрытием 
для теплиц, при этом он 
не пропускает жесткое 
ультрафиолетовое 
излучение, обеспечивая 
доступ полезных лучей. 
Теплица из поликарбо-
ната позволит вам от-
крыть дачный сезон 
намного раньше.

Майские ливни с гра-
дом – нередкое явле-
ние в наших широтах. 
Навес из поликарбона-
та поможет защитить 
ваш автомобиль от 
вмятин на корпусе. 
Поликарбонат облада-
ет  уникальными уда-
ропрочными свойства-
ми, он в 200 раз проч-
нее стекла и в 8 раз 
акрила.
 

Беседка из поликар-
боната – прекрасное 
украшение сада, 
прелестный уголок 
для отдыха всей 
семьей. Она прослу-
жит долгие годы не 
только вам, но и 
вашим детям. 
10-летний опыт 
работы компании 
«Полиарк» – это 
отличная гарантия 
качества предлагае-
мой продукции.
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ООО «Полиарк Ставрополь»
г. Ставрополь, ул. Ленина, 394, тел. (8652) 35-00-35
пр-т Кулакова, 18а, тел. (8652) 95-51-35
г. Пятигорск, Черкесское шоссе, 4а, тел. (8793) 39-90-06
www.polyarc.ru
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Об очень важном событии в 
жизни Ставропольской губер-
нии, точнее, о том, что 26 сентя-
бря 1902 года начал работу пер-
вый в городе металлообрабаты-
вающий завод, немногословно 
сообщалось в газетном объявле-
нии: «Чугуномеднолитейный  и 
механический завод  А. Т. Рудне-
ва и А. Г. Шмидта в Ставрополе 
губернском открыл свои дей-
ствия. Принимаются заказы на 
чугунное и медное литье и меха-
нические работы». Для осущест-
вления этого «мегапроекта» 
надо было, чтобы в нужное вре-
мя в нашем городе появился 
талантливый инженер со спо-
собностями предпринимателя. 
Таким человеком  оказался 
Адольф Густавович Шмидт. 
В Ставрополе фортуна ему со-
путствовала во всем. Во-первых,  
здесь он встретил и полюбил 

Дитя труда 
и капитала 
Текст Аллы  Макодзеба

Упорный труд инженера Шмидта и основательные капиталы 
купцов Руднева и Демина превратили кузнечную мастерскую 
по производству плугов на окраине Ставрополя в большой 
чугунолитейный завод.

прекрасную девушку, воспитан-
ную и образованную, по имени 
Юлия Демина, и женился на ней. 
Она была купеческой дочкой. 
Папенька ее Федор Антонович, 
купец второй гильдии, был со-
стоятельным  и уважаемым че-
ловеком. Вместе со своим бра-
том занимался он сельским хо-
зяйством и торговлей. Им при-
надлежали два винокуренных 
завода в Ставропольском уезде и 
в Медвеженском (ныне Красно-
гвардейский район). Заводы 
производили спирт, который 
поставлялся в казну. На больших 
земельных участках под Ставро-
полем Демины выращивали 
пшеницу, кукурузу, разводили 
крупный рогатый скот. Фамилия 
этих купцов-предпринимателей 
в отличие от других сохранилась  
в названии поселка, выросшего 
на месте их пригородного хуто-

ра. Там же остался целым и не-
вредимым принадлежавший им 
кирпичный дом, где бывала в 
теплое время года вся большая 
семья. 
Став зятем купца Демина, 
Адольф Шмидт не только полу-
чил хорошее приданое своей 
жены, но и вошел в ставрополь-
скую купеческую среду. Его 
тесть был знаком со всей дело-
вой элитой губернского центра 
и окрестностей, грамотно оце-
нивал реальную обстановку и 
был надежным человеком. Бла-
годаря этим качествам Федора 
Антоновича избрали членом 
Учетно-ссудного комитета при 
Ставропольском отделении Гос-
банка, в который входили пять 
самых уважаемых местных куп-
цов. Его участие в деятельности 
комитета, полезное добросо-
вестными советами по вопросу 

кредитования сельских хозяев, 
торговцев и арендаторов, было 
отмечено награждением Федора 
Демина золотой медалью с над-
писью «За усердие» для ношения 
на Станиславской ленте.
Прагматичный Шмидт решил 
организовать свой бизнес. 
С позволения городской управы 
он приобрел земельный участок 
на пустыре и построил кузнеч-
ную мастерскую. Сельские зем-
левладельцы регулярно заказы-
вали однолемешные и двухле-
мешные плуги и бороны. Произ-
водство нужно было расширять, 
но финансовых возможностей 
не хватало. Стать компаньоном 
в деле постройки завода согла-
сился знакомый купец Алек-
сандр Тимофеевич Руднев. Отец 
его торговал дегтем, лесом и 
железом, брат Иван был вла-
дельцем технической конторы и 
склада импортных сельскохо-
зяйственных машин на Ярма-
рочной площади 
(на месте современного цирка) 
в Ставрополе. Сам же Александр  
Руднев вместе с купцом Иваном 
Степиным был совладельцем 
первой вальцевой мельницы в 
районе тогда еще нового желез-
нодорожного вокзала. Объеди-
нение технической мысли и ку-
печеских капиталов дало воз-
можность появиться на свет 
большому, единственному в 
губернии металлообрабатываю-
щему предприятию (впослед-
ствии завод «Красный метал-
лист»). Первое время в его на-
звании указывались оба имени 
«отцов-основателей» – Руднева 
и Шмидта. 
Их деловой союз сыграл поисти-
не прогрессивную роль в про-
мышленном развитии всей гу-
бернии. В механических и ли-
тейных мастерских завода изго-
тавливали оборудование для 
черепичных, маслобойных и 
мукомольных производств, от-
ливали чугунные и медные из-
делия (водные колонки, скамей-
ки, фонари). Ремонтировали 
машины и орудия сельского хо-
зяйства. Однажды выполнили 
уникальный заказ – изготовили 
золотодобывающую машину 
весом свыше 16 тонн (такую в 
России могли сделать лишь в 
Петербурге). О высоком каче-

Фото из 
фондов 
Ставрополь-
ского государ-
ственного 
историко-
культурного и 
природно-
ландшафтно-
го музея-
заповедника 
им. Г. Н. Проз-
рителева 
и Г. К. Праве
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стве и прочности выполненных 
изделий мы можем судить даже 
сейчас, они до сих пор встреча-
ются в нашем городе: к примеру, 
ажурные чугунные крылечки и 
ворота, усадебные ограды и 
крышки канализационных лю-
ков (которые еще не успели 
сдать в металлолом несозна-
тельные граждане) с надписью 
«Завод А. Руднева и А. Шмидта. 
Ставрополь-на-Кавказе».
Хозяева, как зачастую бывает, 
вкладывая средства в увеличе-
ние производства с целью полу-
чения прибыли, забывали о тех, 
чьими трудами прирастают сла-
ва и богатство завода. Условия 
работы здесь были крайне тяже-
лыми: 12-часовой рабочий день 
при плохом освещении, в тесно-
те и грохоте, проникающая по-
всюду  металлическая пыль и 
копоть, в основном,  ручной 
труд. Литейщики и кузнецы – 
авангард рабочего движения в 
городе – принимали участие в 
забастовках и демонстрациях в 
1905 году. Они останавливали 
работу на заводе, предъявляли 
экономические требования вла-
дельцам – купцу Рудневу и инже-
неру Шмидту. Самым главным 
было установление 10-часового 
рабочего дня. Тогда хозяева при-
слушались к голосу трудового 
народа и благоразумно пошли 
на уступки. В годы Первой миро-
вой войны процент «мирных» 

заказов снизился, завод выпу-
скал для действующей армии 
чугунные корпуса мин. В завод-
ских цехах продолжали работать 
около сотни рабочих, строились 
дополнительные здания,  уста-
навливались новые станки, их 
насчитывалось перед революци-
онными событиями 1917 года 
почти 30 штук.
     Позднее, при переделе власти, 
всем пришлось сполна хлебнуть 
лиха, купцы были разорены. 
Казалось, все погибло. Но завод 
нужен был советской республи-
ке. Под  новым названием «Крас-
ный металлист»  завод начал 
выпускать дефицитную продук-
цию – деревообрабатывающие 
станки. С 1934 года станки под 
маркой «К.М.» стали отправ-
ляться на экспорт. Завод прожил 
долгую  жизнь, в которой были 
трудовые подвиги, успехи и 
научно-технические открытия, 
выпуск высокопроизводитель-
ного конкурентоспособного 
автоматического оборудования 
для большой индустрии, участие 
в международных выставках, 
были и трагические страницы 
военного лихолетья, и неразбе-
риха постперестроечного пе-
риода. Что день грядущий гото-
вит старейшему промышленно-
му предприятию края в нашу 
сложную эпоху? Ответа нет…  

 OOO «ЮГСТРОЙРЕСУРС» предлагает принять 
участие в долевом строительстве 10–11-этажного 

комплекса «МИРНЫЙ» по адресу: 
г. Ставрополь, ул. Мира, 276

Офис продаж: г. Ставрополь, пр-т Кулакова, 10д 
бизнес-центр «МАКС-Сити» 
тел.: 94-15-13, 95-10-28

Ваш уют - наша  задача!
СДАЧА ОБЪЕКТА II квартал 2009 г.

Л
иц

ен
зи

я 
ГС

-3
-2

6-
02

-2
7-

2-
26

36
03

69
51

-0
07

35
5-

1 
от

 2
9 

ян
ва

ря
 2

00
8 

г.
, в

ы
да

на
 Ф

А 
по

 с
тр

ои
те

ль
ст

ву
 и

 Ж
КХ

. Р
аз

ре
ш

ен
ия

 н
а 

ст
ро

ит
ел

ьс
тв

о,
 п

ро
ек

тн
ая

 д
ек

ла
ра

ци
я,

 т
ех

ни
че

ск
ое

 н
ап

ол
не

ни
е 

до
м

а 
и 

ин
ф

ор
м

ац
ия

 п
о 

бл
аг

оу
ст

ро
йс

тв
у 

на
 с

ай
те

 w
w

w
.u

sr
26

.r
u

 1-, 2-, 3-комнатные квартиры площадью от 42 до 138 кв. м
	 1-комнатные – от 42 до 52 кв. м
	 2-комнатные – от 84 до 94 кв. м
	 3-комнатные – от 96 до 138 кв. м

К продаже предлагаются торгово-офисные площади  
180, 320, 350 кв. м

 Закрытая охраняемая территория
Подземная парковка

Бесшумные лифты OTIS
Свободная планировка
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Pro: Год назад компания 
«Шелте» отметила юбилей – 
10 лет успешной работы на 
строительном рынке Север-
ного Кавказа. Что можно 
сказать о сегодняшней 
ситуации?
Николай Еременко: Одним сло-

вом – кризис. Но дело не только и 

не столько в падении американ-

ской финансовой системы. Мы 

живем в России. Менталитет у нас 

таков: чуть что – начинается не-

здоровый ажиотаж, тиражируют-

ся слухи, люди волнуются за свое 

будущее, паникуют. А паника не 

добавляет работоспособности. 

Вместо того  чтобы плодотворно 

работать, люди целый день сидят 

и переживают, переживают… И 

так, к сожалению, по всей стране.

Кроме того, люди, готовясь к худ-

шим временам, стали меньше 

покупать. Следовательно, умень-

шился оборот, снизилась при-

быль. Рынок упал. Это касается 

любой сферы, кроме, пожалуй, 

Антикризисный рецепт
Текст Дарьи Шевцовой, фото Ксении Мельник

Работать, работать и еще раз работать. Только так можно пережить кризис, 
утверждает генеральный директор компании «Шелте» Николай Еременко.

медицины – стали чаще болеть. 

Нервная система дает о себе 

знать. 

На рынке идет борьба за то, что-

бы выжить в этих страшных усло-

виях. К сожалению, в данный 

момент сказать, что все замеча-

тельно, нельзя. Сегодня перед 

каждой компанией стоит одна 

задача – выжить, выкарабкаться. 

И я думаю, у нас это получится. 

Потому что деваться некуда.

Pro: Что помогает бороться 
вашей компании?
Н.Е.: За счет того, что компания 

«Шелте» – часть более крупной 

бизнес-структуры, мы имеем 

преимущество. Если бы она суще-

ствовала сама по себе, было бы 

гораздо сложнее. А так  передви-

жения финансов помогают за-

крыть какие-то «дырочки», во-

время выдать людям зарплату. 

Коллектив подобрался очень 

хороший. Правильно организо-

ван труд. Каждый четко знает, чем 

должен заниматься.

Pro: Сейчас многие в целях 
экономии сокращают шта-
ты, снижают зарплаты. 
На чем экономите вы?
Н.Е.: Могу сказать, что сокращать 

сотрудников и резать зарплаты 

мы не собираемся. Наша главная 

цель – сохранить всех людей, ко-

торых вырастили. Рынки труда 

перенасыщены. Многие компа-

нии уже разорились, какие-то – в 

стадии разорения. Государствен-

ные учреждения проводят сокра-

щения. Очень не хочется, чтобы 

мои попали туда же, на биржу. 

Надо выжить. 

Я пересматриваю затраты на ре-

кламу. Наверное, будем отказы-

ваться от баннеров и маршруток. 

Сейчас встревоженному челове-

ку совершенно все равно, что 

нарисовано на «Газели».

А людей сокращать нельзя. Пото-

му что ни один руководитель сам, 

в одиночку, заработать ничего не 

сможет. Как можно закрывать 

целые отделы?

Pro: Эти случаи компании 
объясняют тем, что, когда 
пройдет кризис, они смогут 
снова набрать людей – тех же 
или новых. 
Н.Е.: А на что люди будут жить в 

этот безработный период?

Pro: Организации переклады-
вают заботу о бывших 
сотрудниках на плечи госу-
дарства. Это уже не их 
проблемы.
Н.Е.: Вот это и есть главная про-

блема нашей страны:  что забота 

о своих работниках перестает 

быть заботой каждого работода-

теля в частности. Мне кажется, это 

неправильно. Кризис общий, 

надо и бороться сообща. Помо-

гать друг другу. 

И еще. Посмотрите криминаль-

ную статистику. Что, все стоят на 

бирже и ждут, когда им дадут ра-

боту? Нет.

Pro: Как вам кажется, на ка-
кое время нужно запастись 
терпением?
Н.Е.: Я думаю, минимум на год. 

Кризис только сейчас добирается 

до периферии. И его «расцвет», 

как мне кажется, наступит где-то 

через полгода. Могу заверить, 

самые «веселые» дни еще впере-

ди. Но руки опускать нельзя, 

а нужно взять на вооружение 

принцип «под лежачий камень 

вода не течет». 

Pro: А после кризиса все будет 
как раньше или по-другому?
Н.Е.: По-другому. «Как раньше» 

уже не будет. Изменится и налого-

вая политика, и политика госу-

дарства в отношении предприя-

тий. И взаимоотношения между 

предприятиями тоже изменятся.

Pro: Какие пути развития вы 
видите для своей компании?
Н.Е.: Чтобы что-то развивать тре-

буются финансовые вливания. 

Пока нужно удержать в руках то, 

что есть.
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Если бы в каждом магазине поку-

пателя ждали удобное размеще-

ние продукции, достойный ассор-

тимент товаров и широкий диа-

пазон цен, было бы очень сложно 

выбрать, куда же все-таки отпра-

виться за покупками. Но пока в 

нашем городе не так много мест, 

где учитываются все желания че-

ловека, затеявшего ремонт. Си-

туация, в которую он попал, и так 

стрессовая и энергозатратная, а 

если еще приходится тратить силы 

на поиски необходимых стройма-

териалов? Сущий ад! 

Создатели нового шоу-рума «Да-

минго» поставили перед собой 

задачу превратить ремонт в удо-

вольствие и справились с ней на 

100%. Их стараниями выбор от-

делочных материалов для ванной 

приблизился к виду культурного 

досуга. 

То, что в проект вложили не толь-

ко деньги, но и душу, любой посе-

титель понимает с первых шагов 

по красивому и просторному тор-

Текст Дарьи Шевцовой, фото Алексея Батурина

Четвертого апреля в Ставрополе открылся 
шоу-рум керамической плитки «Даминго». 
Он стал  одним из крупнейших магазинов в 

крае, где можно приобрести отделочные 
материалы для ванной, бассейна или кухни. 

говому залу. Часть шоу-рума раз-

делена на кабины, в которых 

представлены готовые концепции 

ванных комнат. Для создания 

стильного интерьера у себя дома 

вам нужно только повторить по-

добранный профессиональным 

дизайнером комплект. 

Впрочем, разнообразие текстур и 

цветов керамической плитки и 

керамогранита может подвигнуть 

на собственные эксперименты. 

Есть абстрактные и цветочные 

мотивы, есть плитка, имитирую-

щая металл, есть  мимикрирую-

щая под природные материалы: 

мрамор, известняк, гранит. Кого-

то, безусловно, заинтересует ке-

рамическая и стеклянная мозаи-

ка, особенно если стены имеют 

сложные дизайнерские изгибы. 

Кого-то приведут в восторг гигант-

ские мозаичные панно (сюжет на 

свой вкус можно заказать по ката-

логу). В шоу-руме представлена 

продукция крупнейших фабрик 

Испании, Турции, России и Китая. 

Компания «Даминго» 12 лет рабо-

тает на российском рынке кера-

мической плитки, и можно не 

сомневаться: за это время удалось 

выбрать «лучших из лучших». 

Шоу-рум ориентирован на поку-

пателей с разным доходом. Цены 

колеблются от 400 рублей за ква-

дратный метр до 3–4 тысяч. Про-

дукция высшей ценовой катего-

рии представлена в отдельном 

зале. Это эксклюзивная керами-

ческая плитка от известных испан-

ских фабрик. Она отличается не 

только оригинальным дизайном, 

но и особой прочностью, так как в 

ее производстве активно исполь-

зуются новые технологии. 

В шоу-руме можно приобрести и 

все сопутствующие ремонту това-

ры – смеси, затирки, уголки, плин-

тусы. Альтернативой плитке мо-

Керамическое 
шоу
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Компания «Даминго» работает 

на рынке строительных и отде-

лочных материалов с 1997 года. 

Стать одним из лидеров в своей 

сфере компании позволили ак-

тивное внедрение новых техно-

г. Ставрополь
ул. Доваторцев, 40а

(бизнес-центр «Стела»).

жет стать декоративная штукатур-

ка, также представленная здесь. 

Определиться с покупкой помо-

жет персонал салона, который 

профессионально ориентируется 

во всех вопросах, касающихся 

модных тенденций, укладки и 

ухода за плиткой. 

Не последнюю роль играет и удач-

ное месторасположение шоу-

рума. Он находится на перекрест-

ке, каждому горожанину извест-

ном как «Стела». Здание одно-

именного комплекса, на первом 

этаже которого находится шоу-

рум, также возвела компания 

«Даминго». 

Среди гостей, посетивших торже-

ственное открытие шоу-рума 

«Даминго», были глава Промыш-

ленного района Дмитрий Судав-

цов, главный архитектор проекта 

«Стела» Надежда Сирый, депутат 

краевой Думы Михаил Кузьмин и 

представители фабрик керамиче-

ской плитки из Испании. В роли 

гостеприимного хозяина высту-

пил руководитель компании «Да-

минго» Андрей Горькавенко, ко-

торый доложил об окончании 

строительства и вместе с почетны-

ми гостями перерезал красную 

ленту. 

После этого начался праздничный 

фуршет, за которым присутствую-

щие вели дружеские беседы и 

обсуждали перспективы разви-

тия бизнеса. Их слух радовал 

струнный квартет, вокалистка и 

саксофонист, а глаз – девушки из 

театра моды «Каприз» в изыскан-

ных нарядах. Осмотр представ-

ленных коллекций оказался увле-

кательным и приятным занятием 

даже для далеких от «керамиче-

ских» вопросов гостей.

логий, применение нестандарт-

ных дизайнерских решений, ис-

пользование качественного сы-

рья и современного оборудова-

ния. Среди ключевых услуг ком-

пании  гидроабразивная резка и 

выполнение навесных вентили-

руемых фасадов.  
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Жизнь  
со знаком качества

Уникальные природные условия, развитая инфраструктура и сервис самого 
высокого уровня – совсем скоро в курортной зоне Железноводска появится 

первый в нашем регионе апарт-отель «Славяновский исток». 

Апарт-отель. Что это такое?
В курортной зоне Железноводска идет стро-

ительство уникального для нашего региона 

проекта – первого на Кавказских Минераль-

ных Водах апарт-отеля «Славяновский 

исток».

Понятие «апарт-отель» для нас  относитель-

но новое, а потому требует разъяснений. 

Обычно под апарт-отелем подразумевают 

элитный жилой комплекс, расположенный в 

живописной зеленой зоне, с развитой ин-

фраструктурой и первоклассным сервисом 

гостиничного уровня. Апартаменты можно 

приобретать в собственность, чтобы прожи-

вать там постоянно, либо время от времени, 

когда появляется потребность привести здо-

ровье в порядок, да и просто отдохнуть на 

лоне природы.

Железноводский апарт-отель «Славянов-

ский исток» представляет собой пансионат 

семейного типа длительного проживания со 

своей территорией, спортивно-

рекреационной зоной открытого и  закрыто-

го типа, автономными узлами тепло- и элек-

троснабжения и развитой инфраструктурой.

Отдых каждый день
«Славяновский исток» расположен в живо-

писном месте – во второй охранной зоне 

города-курорта Железноводска, недалеко от 

санаториев «Дубовая роща», «Русь» и сана-

тория им. Калинина. На территории апарт-

отеля находится источник минеральной 
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воды «Славяновская». 

В пансионате «Славяновский исток» преду-

смотрена собственная большая территория, 

на которой будут размещены спортивно-

рекреационный комплекс, детская площад-

ка, терренкуры, подземный паркинг на 30 

мест и надземная автостоянка на 60 мест. 

Спортивно-рекреационная зона включает в 

себя открытый теннисный корт и отдельно 

стоящую баню в старорусском стиле. А также 

внутридомовой SPA-комплекс с бассейном, 

джакузи и фитнес-зоной с кабинетами мас-

сажа, талассотерапии и фитотерапии. 

Обслуживание и круглосуточная охрана 

комплекса будет осуществляться управляю-

щей компанией «Славяновский исток».

Как в лучших домах
Апарт-отель будет располагаться в трех кор-

пусах, в каждом из которых предусмотрено 

по 30 отдельных апартаментов. Площадь 

апартаментов – от 36 квадратных метров 

(студия) до 420 квадратных метров (блок) в 

зависимости от пожеланий дольщика ( за-

казчика). Высота потолков в апартаментах – 

до 3,3 метров. Застройщик предлагает сдачу 

апартаментов под ключ по индивидуально-

му проекту дольщика. 

Индивидуальный подход к каждому дольщи-

ку и свободная планировка квартир позво-

лит воплотить любые ваши фантазии. На 

двух последних этажах разместились рос-

кошные двухуровневые пентхаусы с уютной 

планировкой и чудесным видом. Современ-

ный подход к строительству позволил соз-

дать жизненное пространство с высотой по-

толков до 4,5 метров и открытыми терраса-

ми. Использование высококачественных 

кровельных материалов Katepal позволило 

создать оригинальный внешний вид и значи-

теьлно улучшить комфортное проживание. 

Корпуса будут оборудованы лифтами OTIS, 

идущими от подземного паркинга до по-

следнего этажа.

Новые строительные материалы, используе-

мые в реализации проекта, позволят значи-

тельно улучшить межэтажную и межквар-

тирную шумоизоляцию. А применение 

теплых фасадов и теплоэнергосберегающих 

окон поможет избежать теплопотерь. Кро-

ме того, в ванной и столовой предусмотрен-

но устройство «теплого пола».

Уникальное предложение
Уже сегодня у вас есть возможность долевого 

участия в строительстве апарт-отеля «Славя-

новский исток». В настоящее время действу-

ет антикризисное предложение – стоимость 

апартаментов – от 50000 рублей за 1 квадрат-

ный метр в зависимости от их расположе-

ния. Рассматривается долевое участие как 

физических, так и юридических лиц. Первая 

очередь (два корпуса общей площадью 6300 

квадратных метров) находится в стадии от-

делочных работ. Сдача первой очереди на-

мечается на IV квартал 2009 года – I квартал 

2010 года. 

Начало строительства второй очереди наме-

чено на III-IV квартал 2009 года, окончание 

– на IV квартал 2010 года. По окончанию 

строительства второй очереди  на террито-

рии комплекса вырастет третий корпус, поя-

вится теннисный корт, детская площадка, 

терренкуры и будет произведено оконча-

тельное благоустройство территории. 

Апарт-отель  
«Славяновский исток»

г. Железноводск 
ул. Калинина, 7а

тел. (87922) 6-10-10 
(928) 323-14-01Л
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Вечно молодой
Восемнадцатого января 2009 года Филипп 
Старк отметил свое 60-летие. Он чудесно 
себя ощущает в этом возрасте  с единствен-
ной оговоркой: взрослеть он прекратил еще в 
свои 16. 
В одном из интервью Старк добродушно со-
знался, что никаких профессиональных це-
лей больше перед собой не ставит, причем и 
раньше этих целей у него не было: «Я делал 
вещи, потому что другие их не делали, пото-
му что меня доставало смотреть на плохо 
сделанные вещи или на нечестно сделанные 
вещи. Если чего-то не было, я это делал. Если 
есть уже что-нибудь хорошо сделанное до 
меня – зачем переделывать, я займусь дру-
гим». 
Учитывая мировую славу этого невысокого 
типичного француза с пышной шевелюрой и 
по-обезьяньи выразительным лицом, начи-
наешь сомневаться в необходимости такого 

СуперСтарк
Пожалуй, самая большая роскошь в этом мире – возможность 
быть самим собой в любой момент собственной жизни. За эту 
возможность некоторые жестоко бьются, а некоторым она 
выпадает как бы за просто так.

качества, как целеустремленность. Вероятно, 
ставить перед собой цели стоит людям обыч-
ным, а гении вроде Филиппа Старка просто 
живут согласно собственным установкам. 
Слава им просто предназначена судьбой. 

Человек в футляре
И как же он живет со своими пресловутыми 
установками? А хорошо живет: «Я живу вне 
всего, я окружил себя защитным полем, кап-
сулой, которая прикрывает меня от всех 
уродств жизни. Я не посещаю кино, не смо-
трю телевизор и не читаю газет».
Предупреждаю сразу: все, что о Старке из-
вестно, он сам и рассказал, а репутация у него 
(исключая его деловые отношения) извест-
ная: шутник, балагур и специалист по эпата-
жу. Так вот, Филипп Старк проживает на соб-
ственном малюсеньком острове, где нет ни-
каких удобств – ни канализации, ни электри-
чества. Но это он любит. Это же – неужели 
отсутствие цивилизации? – любят его обо-
жаемая супруга и верные друзья. Получается, 
что Старк живет в раю. На своем островке 

Старк трудолюбиво разводит экологически 
чистый рис и устриц. Он ест только полезные 
продукты, к чему пытается приучить и весь 
мир. В свое время Старк открыл сеть рестора-
нов биологически чистого питания, но их 
пришлось продать более удачливому соб-
ственнику. 
Находясь на ПМЖ в раю, Старк проповедует 
идеи коммунизма. Как истинный француз, 
чьи предки сражались (и сейчас сража- 
ются – посмотрите новости) на баррикадах  
за свободу, равенство и братство, он презира-
ет капитализм. Считает, что капиталистиче-
ская система распределения благ отврати-
тельна. Надо что-то делать. 
Сам Старк не бедствует, это правда. Его част-
ные заказы стоят больших денег, но частные 
заказы – для людей богатых. Простым смерт-
ным Филиппу Старку тоже есть что предло-
жить. В свое время он прославился дизайном 
прозрачного пластикового стула, в принци-
пе, недорогого, но очень даже симпатич- 
ного – немного от одного Людовика, немного 
от другого, а в целом очень современно. 

Текст Яны Розовой
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Предметы, выполненные по проектам Старка 
и продаваемые по очень демократичным 
ценам, выпускает его компания Starck 
Product (теперь Ubic). 

Мыслеформы Старка
Вообще же, деньги мало что для него значат. Он 
просто получает их за то, что не может не созда-
вать самые разные предметы. Дизайн – это его 
язык. Демагог он или нет, но очень приятно 
думать, что Старк похож на нас, пишущую бра-
тию. Образы и предметы для него – как буквы, 
из которых он слагает слова, обращенные к 
миру.
И что же говорит своими буквами-предметами 
Старк? Долго объяснять, лучше приведу при-
мер. Огромное впечатление на публику произ-
вела лампа Филиппа Старка с ножкой в трех 
вариантах – в виде европейской или американ-
ской винтовок и АК. «Мы все счастливо 
живем, – прокомментировал свой объект 
Старк. – Сытно едим, одеваемся, у нас хорошие 
машины и прочее. А когда мы смотрим телеви-
зор, узнаем, что каждый день тысячи людей 
умирают. Я против гонки вооружений. Мне 
захотелось просто напомнить об этом. Покупая 
такую лампу и ставя ее к себе в комнату, вы 

будете думать: оружие убивает одних, но при-
носит деньги другим. Я использовал беретту – 
для Европы, автомат Калашникова – для России 
и М16 – для США. Оружие покрыто золотом, 
потому что есть непрерывная связь между вой-
ной и деньгами. Черный абажур символизиру-
ет смерть, а маленькие кресты внутри него 
напоминают, что смерть – это не абстракция, 
она может коснуться и вас».
Старк особенный. Обычно дизайнер видит 
форму, а потом оправдывается перед журнали-
стами, что ж такое он увидел. Старк – наоборот. 
Идея рождает форму.
Еще Старк  ловко интересничает. Появившись 
в Москве, он тут же объявил, что чувствует 
связь с русскими, ведь он сам русский. Все, кто 
это слышал,  обалдели. «Мои предки были 
астрономами в России в XIV веке», – не слиш-
ком понятно объяснил Старк. 
Одна из самых популярных старковских 
вещей – соковыжималка для цитрусовых, по-
хожая на модель космического аппарата на 
высоких ножках. Выжимать апельсиновый сок 

с помощью этого бесполезно, хоть и весело. 
На вопрос, для чего нужна такая выжималка, 
Старк ответил, что это повод поговорить, 
ну хотя бы о любви.
Старк не любит слово «потребитель». Работая с 
компанией Thomson, производящей бытовую 
электронику, он настаивал на том, чтобы слово 
«потребитель» заменяли на «моя жена», «моя 
дочь». Отношение к работе менялось в корне. 
Вот она – сила слова.

Личное дело
О себе Филипп Старк не стесняется рассказы-
вать. Его любимое место в доме – его кровать, 
«потому что я сплю на ней с любимой женщи-
ной. И кухня, потому что я готовлю там еду для 
любимой женщины. Как и все, я хочу быть лю-
бим, хочу быть самым красивым для женщины, 
которая меня любит». Неудивительно, что 
дамы от него без ума.
Старк славится своими лекциями и мастер-
классами. Он умеет общаться, разговаривать 
со всяким, кто к нему подходит. Это тоже осо-  

Филипп Старк:
«Хороший день – это когда я в одном из 
моих бунгало в очень безлюдном месте. 
В  центре  большого леса  или  на  маленьком 
острове. Я живу вне цивилизации. Когда 
я живу один, мне нужна очень малень- 
кая спальня, мой рабочий стол обычно 
находится на расстоянии максимум 
18  сантиметров  от кровати. Проснувшись, 
я могу оставаться в кровати: мечтать, 
рисовать... Я ем  вегетарианскую пищу и 
здоровые  продукты. После завтрака я 
делаю зарядку. Все очень просто».
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бый дар, раскрывающий перед знаменитым 
дизайнером сердца людей. При этом он не 
любит кому-то что-то доказывать. Своих заказ-
чиков Старк умело превращает в друзей, 
очаровывая их сладкоголосой речью. Боль-
шинство теряют друзей на почве бизнеса, 
а он  приобретает.
Старка часто сравнивают с Сальвадором Дали. 
Дескать, творения Филиппа Старка вызывают у 
зрителя целый ряд самых неожиданных ассо-
циаций, как картины великого каталонца. 
Еще одна черта его предметов – технологич-
ность. Скорее всего, страсть ко всяким ноу-хау 
Филиппу досталась по наследству от отца   
авиаконструктора. 
Те же хорошие гены пробудили в юном Филип-
пе и страсть к рисованию, поэтому он смог во-
время определиться с выбором профессии и 
получить хорошее образование.

Приложение сил
Уже в 18 лет Старк открыл свое первое проект-
ное бюро, которое занималось рекламными 
надувными инсталляциями. Кроме этого, он 
работал дизайнером-оформителем у Пьера 
Кардена, проектировал модели мебели, а в 
1977  году отправился в кругосветное путеше-
ствие. Вернувшись в Париж, он открыл фирму 
«Старк продакшн» и стал продвигать свое имя 
как бренд.

Согласно своей специальности, Старк занялся 
интерьерами и сразу же завоевал репутацию 
человека, не боящегося экспериментировать. 
Оформив пару модных клубов в Париже, Старк 
получил заказ на дизайн апартаментов прези-
дента Миттерана в Елисейском дворце. Ну, а 
потом уже ничто не могло остановить Старка на 
пути к  славе. Он работал в Токио, Нью-Йорке, 
Мадриде, Москве и многих других столицах, 
создавая интерьеры общественных помеще-
ний. Он воплотил и свое увлечение архитекту-
рой, открыв собственное архитектурное бюро, 
где идеи Старка реализовывают его помощни-
ки. Здания возводятся по всему миру.
Старк изобретал модные коллекции одежды, 
работал над дизайном мотоциклов, мебели, 
электроприборов (Thomson), зубных щеток, 
посуды и прочего, и прочего, вплоть до морских 
яхт. А однажды он придумал форму макарон. 
Все парижские уличные таблички с информа-
цией о достопримечательностях Города люб- 
ви – его работа. Существует даже монета в два 
евро с аверсом, сделанным по рисунку Старка.
Нечто вроде хобби Старка – стулья. Они выгля-
дят очень разнообразно, зато, говорят, эргоно-
мичны в высокой степени. Их много, каждый 
имеет собственный характер: брутальный, 
кокетливый, продвинутый…
С годами мелочи все меньше волнуют вообра-
жение Филиппа Старка. Концепции, идеи, 

содержащие зародыши новой лучшей 
жизни, – вот что актуально для него. Возможно, 
скоро мы узнаем, что ветряные электроустанов-
ки, недавно придуманные Старком, уже снаб-
жают энергией целые жилые кварталы. 
И это все  вполне в его стиле: «Дизайн ради ди-
зайна более не актуален. У человечества есть 
другие, требующие гораздо более срочного ре-
шения проблемы. Необходимо, чтобы каждый 
присоединился к политической борьбе теми 
средствами и возможностями, которыми он рас-
полагает. Я намерен работать со сберегающими 
экологию технологиями, создавать вещи, кото-
рые помогут людям нашей планеты».  

Филипп Старк:
«Из элементарной физики нам извест-
но, что, расположив атомы определен-
ным образом, вы получите стул. Рас-
положив по-другому – пластиковую 
бутылку. Еще по-другому – человека. 
Если так посмотреть, получается, что 
нас, людей, тоже не существует и во-
обще ничего на свете  не существует. 
Единственное, что реально – это отно-
шения между людьми: нежность и лю-
бовь. И вот это – единственная причина 
жить и что бы то ни было делать».

СРЕДА ОБИТАНИЯМ Э Т Р Ы
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 Непростая фурни-
тура: бутени, батоны 
и кнопфы 

 Адреса красоты

пропаганда
стиля
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в мегацентре «КОSМОС»!

Модные тенденции – 
В МАССЫ!!!

Показ летней 
коллекции одежды, 
обуви и аксессуаров! 

ПРОПАГАНДА СТИЛЯП А Н О Р А М А

Новости модной 
жизни
Стиль – это не модная прическа или дизайнерские очки. Вернее, 
не только это. Стиль – это умение изменять себя, не изменяя себе.

Эксклюзив от «Золотой  Артели»
Брелок для ключей из драгоценных металлов с логотипом вашего автомо-
биля или именем станет достойной заменой стандартным брелокам и 
удачным дополнением вашего стиля. Дизайнер «Золотой Артели» пред-
ложит варианты изделия, а ювелиры в точности выполнят ваш заказ.
г. Ставрополь, ул. 50 лет ВЛКСМ, 8/1, тел. (8652) 74-08-74,
www.golden-artel.ru

Гигантомания аксессуаров
Бижутерия наступившего сезона впечатляет не меньше цветовой 
гаммы модной одежды. Если браслет, то размером с анаконду, если 
цепочка, то внушительный якорь на тренированную шею. Тонкие и 
относительно изящные решения в бижутерии этого сезона допусти-
мы только при использовании флористических мотивов эпохи хип-
пи с наивными узелками.

Стань еще ярче
Отличные лекала, смелое микширование материалов, силуэтов, 
фактур – вот что лежит в основе неповторимого и полюбившегося 
во всем мире стиля GIZIA. Но жизнь не стоит на месте. В новой 
коллекции GIZIA расцветки одежды еще ярче, еще невероятнее – 
теперь ткани производят сами мастера бренда. Торопитесь, весна 
не будет ждать!

Международные стандарты медицины
В детской поликлинике №3  вы сможете получить профессиональную 
помощь в области гастроэнтерологии. Специалисты располагают новей-
шим клинико-диагностическим оборудованием и помогут решить про-
блемы желудочно-кишечного тракта, выявят сопутствующую патологию 
и ответят на самые важные вопросы о вашем здоровье.
г. Ставрополь, ул. Тухачевского, 17а, тел. 55-14-59.
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ПА

РАД 

М
ОДЕЛЕЙ!!! 

А ты пойдешь на модный парад?! 

                  г. Ставрополь, ул. Доваторцев, 75А, тел. (8652) 570 485. Ежедневно, без перерыва и выходных, с 10-00 до 22-00

23 
мая

Мода!
    Стиль!
          Май! 

в мегацентре «КОSМОС»!

Модные тенденции – 
В МАССЫ!!!

Показ летней 
коллекции одежды, 
обуви и аксессуаров! 

все на модный парад 

в мегацентре «коsмос»! 
17-00

Всем участникам парада модное настроение 

и розыгрыш подарков!!!
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ли, и с дрыном на сородича!
Да шучу, шучу… Первые пуговицы, они во-
обще «застегивателями» мало трудились. 
Дизайн тогдашнего гламура застегивание-то 
почти и не предполагал – либо через голову и с 
голым задом, либо все завязывалось наглухо. 
«Ну и на фига ж тогда?» – справедливо спроси-
те вы. А вот для красоты!  

Бутени, батоны и кнопфы
Текст Анны Стеблянской

Как вы думаете, кого мы должны благодарить за то, что у нас ничего нигде не болтается, 
не задирается и не распахивается? Чья маленькая сила способна противостоять 
«штормам в семь баллов»? Чье кокетливое «бездействие» на прелестных воротничках 
дамских блузок кружит голову почище иного любовного зелья?

Дата рождения
Мощно, да? А разговор всего-навсего пойдет 
о… пуговке! Маленькой такой, хорошень-
кой… Хотя бывают, конечно, экземпляры!
Сама по себе пуговица – дама уже просто 
гипертрофированно пенсионного возраста. 
И это с учетом того, что ее прапрапрапра-
прабабке уже эээ… ну, в общем, если бы у 

нее был паспорт, то в разделе «Дата рожде-
ния» там было бы написано: «Где-то третье 
тысячелетие до нашей эры», а в разделе «Ме-
сто жительства» – «Долина Инда». А на фото-
графии – самая настоящая пуговка с двумя 
дырками. Ну, правильно, чего время драго-
ценное тратить, в четыре дырки шить – тут 
бы подштанники застегнуть, чтоб не пада-

М О Д Н Ы Й  F L A S H B A C K ПРОПАГАНДА СТИЛЯ
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Yohji  Yamamoto Yohji  Yamamoto
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Бутик брендовой одежды
Cалон эксклюзивной обуви

г. Ставрополь, пл. Ленина, 3  

тел. (8652) 32-73-66

Одежда 
и аксессуары цвета 
ягод и фруктов

Рубашка,
3800 руб., 
Antonello 
Serio

Платье,
15 500 руб., 

Dolce 
Gabana

Комбинезон,
12 000   руб., 
 Betty Blue 

Шорты,
9000 руб.,
Celyn b

Сумка,
20 000 руб.,
Antonello Serio

Брюки,
14 800 руб.,
Betty Blue

Туфли,
18 000 руб.,
Casadei

Ремень, 6500  руб., Marina Greu
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Рыцарь и петелька
А вообще, дело совсем не в обостренном 
чувстве прекрасного, столь присущего, по 
рассказам предвзятых летописцев, нашим 
пращурам. Все гораздо прозаичнее: дело в 
том, как пуговица стала именно  пугови-
цей? Просто то, что помогло ей стать самой 
собой, появилось только в XIV веке. О чем 
речь? Сапиенти сат, как говорили древние, 
то бишь более или менее разумному чело-
веку достаточно вспомнить про пуговицу, 
чтобы живо представить себе и петельку к 
ней. Вот ее, родимой, и не было до самого 
ХIV века. Преимущества тандема «пугов- 
ка – петелька» по достоинству оценили 
лишь рыцари, запаянные в консервные 
банки своих доспехов.
Умные люди утверждают, кстати, что имен-
но с тех времен пошла традиция делить на 
мужской и женский способы нашивания 

пуговиц: соответственно, мужикам пуго-
вицы пришивают на правую сторону, а 
ба… женщинам – на левую. Поговарива-
ют также, что особенность такого разме-
щения фурнитуры на одежде хрупких и 
нежных созданий продиктована еще и 
чисто утилитарными целями – мол, ле-
вой рукой она должна дитя держать, а 
правой готовить обед, стирать, убирать, 
останавливать на скаку коня и, если 
надо, заступаться за своего единственно-
го и неповторимого, подхватив меч, вы-
валившийся от пьяной немощи из род-
ных мозолистых рук. 
А что вы хотели? Жена, она вообще суще-
ство универсальное! Это утверждение не 
противоречит и другой версии, объяс-
няющей нюансы пуговичной дислока-
ции на разнополой одежде: оказывается, 
до ХIХ века право пользоваться пугови-

Дело в том, что сии бесстрашные мужи 
на врага ходили исключительно левым 
плечом, прикрываясь щитом, который 
в качестве брони выглядел порой весь-
ма неубедительно, и полы рыцарского 
панциря, сомкнутые при помощи ко-
жаных ремней, скалились весьма ощу-
тимым зазором, куда и попадало, минуя 
щит, острие неприятельского меча. 
А с появлением  петли можно было за-
водить левую полу на правую и намерт-
во пристегивать их пуговицами, ис-
ключая неприятные казусы.

цей как средством поддержания внешнего 
вида в полном порядке мужчинами было 
монополизировано целиком и полностью. 
И поскольку сильный пол предпочитал свои 

М О Д Н Ы Й  F L A S H B A C H ПРОПАГАНДА СТИЛЯ
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манатки натягивать на себя сам, то и при-
шивались пуговицы так, чтобы самостоя-
тельным праворуким парням (как показала 
статистическая практика, такого «добра» 
всегда было больше, чем левшей) их было 
удобно застегивать. А мы… Ну что мы, счи-
талось, во все времена нас одевали слуги, а 
пуговицы, соответственно, пришивались к 
дамским нарядам так, чтобы их удобно 
было застегивать праворукому слуге. Дис-
криминация по половому признаку, да и 
только! 
Только женщины не такие уж и безобидные 
существа. Случилось как-то одному неосто-
рожному итальянскому адвокату медие-
вистской даты выпуска затеять тяжбу с 
одной наглой особой, которая насмелилась 
пришпандорить к своему парадно-
выходному платью гораздо больше пуго-
виц, чем было положено по циркуляру, да и 
пришито на камзоле самого адвоката, по 
секрету говоря… Однако ж урезонить на-
глую самку незадачливому лоеру не уда-
лось – веселая и находчивая ответчица в 
весьма развязной манере заявила, что боль-
ше половины пуговиц на ее платье вообще 
таковыми считать нельзя, потому как их и 
застегивать-то некуда. Ну еще бы! Тогда бы 
весь наряд состоял из петель. Тем не менее, 

Эх, видели бы вы те пуговки, которые 
накопали доблестные археологи на 
древнеримских погостах! Это ж песня, 
а не пуговицы – золотые, да с каменья-
ми, да с финтифлюшками разными 
резными! Были и терракотовые, но тож 
непременно вызолоченные. И ворова-
ли их, и по наследству передавали, и 
судились, и даже, случалось, убивали, 
ежели кому показалось, что у соседа 
пуговиц не по знатности дюже много 
было…

суд она выиграла, и какими эпитетами в 
приватных объяснениях награждала не-
мало попортившего ей крови бедного за-
конника, история, слава богу, умалчивает.

Скрытые смыслы
Столь трепетное отношение к такому, 
как оказалось, нужному аксессуару одежды 
всех времен и народов объясняется не 
только с чисто утилитарных позиций. 
Дело в том, что пуговица до сих пор счита-
ется очень мощным оберегом.Смех 
смехом, конечно, но кто не ловил себя   

            

г.  Ставрополь 
ул. Ленина, 456/2

тел. (8652) 955-966

аппаратная косметология

ультразвуковая чистка 

перманентный татуаж

наращивание ресниц

программы коррекции фигуры

массаж

стоун-терапия

маникюр: классический
аппаратный 
SPA
наращивание ногтей
гелевое покрытие

педикюр: классический 
аппаратный 
SPA
гелевое покрытие

услуги парикмахера, стрижки 
мужские, женские, детские, 
«горячие» ножницы, 
наращивание волос, 
африканские косички, 
вечерние прически, 
химическая завивка, 
химическое выпрямление волос,
окрашивание  (Loreal Professional)

визаж

солярий

продажа профессиональной 
косметики для визажа МАС
(новое поступление)

скидки 
до 15%
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Думаете, просто так у нас воротники 
и манжеты наглухо застегиваются? У 
человека, даже если он аккуратно одет, 
чисто выбрит и слегка пьян, что оста-
ется самым незащищенным? Есте-
ственно, лицо, шея и руки! Вот-вот, 
туда-то бесы и метят. А ежели на во-
ротничок да на рукавчик эдакий замок 
наложить в виде заметной пуговички 
с каким-нибудь сакральным символом 
(солярным, например), то, глядишь, и 
не посадишь нечистого в себе на шею.

на том, что в тесной компании пялишься 
порой не на саму личность собеседника, а 
на какую-нибудь вычурную пуговицу где-
нибудь у него на пузе. А мерзопакостная 
манера некоторых особо настойчивых ин-
дивидуев брать оппонента за пуговицу при 
попытке что-то ему втереть? Будто прямо к 
его нутру пробраться хотят, честное слово! 
А ведь и то верно: когда человек не «на все 
пуговицы застегнут», то его как угодно глу-
боко уязвить можно.
Вот она какая, обыкновенная пуговица… 
К слову, тех, кто пуговицы коллекциониру-
ет, филобутонистами называют, от фран-
цузского bouton – «нераспустившийся цве-
ток». Ну, нет в них души, в иностранцах, 
все бы им только на форму внимание обра-
щать – не то что нам. У нас слово «пугови-
ца» этимологически родственно словам 
«пугать» и «отпугивать», хотя, чего греха 
таить, происхождение тоже малость подка-
чало. На церковно-славянском языке «пуг-
ва», оказывается, «выпуклость, горбик, 
холмик» обозначает. А лингвистические 
наши родичи поляки pagwicой зоб у козы 
называют (фууу, гадость-то какая!). Но это 
еще доказать надо, что и откуда. Звучит-то 

красиво, да и ласково опять же – пугови-
ца… Одно обидно, «пуговицу» жаргонизмы 
всякие забивают, наподобие «бутеней», 
«баттонов» и «кнопфов». Тут уж «понапач-
кали» эти самые филобутонисты, которые, 
как и все на голову ударенные «фило-», 
предмет своей страсти называют как угод-
но, только не так, как его все нормальные 
люди «номинуют». Только прах это все и 
пыль, и сколько дискуссии не виться, а на 
каждый баттон свой петля найдется!  
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Центр красоты и здоровья 
BIORITM 

г. Ставрополь, ул. Маршала Жукова, 8 
ТОРК «Галерея», 1-й этаж 

тел. (8652) 296-301

Визаж
Пирсинг

Эпиляция
Наращивание ресниц

Дизайн 
и моделирование ногтей

Педикюр
Загар:
солярий 

автозагар
 (система FB моментального действия)

Коррекция фигуры:

Тренажерный зал

Косметология:

Парикмахерские услуги:

индивидуальная программа для 
каждого по оздоровительно-

косметологическим 
системам INFRAFIT и BioDream

медецинское фитнес-тестирование

кровать массажер

аппаратная косметология 
мезотерапия

пилинг
атравматичная чистка лица

контурная пластика

в том числе
наращивание волос

плетение африканских косичек
ламинирование волос

Массаж
NUGA BEST 
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радости
жизни

 Правосудие по-
чикагски: расправа 
над помидорами, 
креветками и 
грибами

 Project Club: 
страсти по Шекспиру
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Черпай жизнь 
полной ложкой
Противопоставим восточному проклятию «Чтобы ты жил в эпоху перемен» народную 
мудрость и возьмем от этой эпохи все возможности, что она дает. 

Подготовительные работы с «МАЛИБУ» 
Близится сезон отпусков и коротких юбок. Уже сейчас начинаем гото-
виться к лету вместе с «МАЛИБУ»! С 1 мая по 1 июня по адресу: г. Ставро-
поль, ул. Мира, 355  действует акция «Счастливые часы загара». 
Это значит, что с 9:00 до 12:00 к любой скидке по вашей клубной карте 
«МАЛИБУ» прибавляется дополнительная скидка +5%! Счастливых 
часов!

Richmond и Aroma Rich – «БРЭНД ГОДА – 2008» 
13 апреля 2009 года в ЦВЗ «Манеж» (г. Москва) состоялась торжественная 
церемония награждения лауреатов БРЭНД ГОДА/EFFIE – 2008. Из девяти 
конкурсантов в категории «Табачная продукция» сигареты Richmond и 
Aroma Rich – совместный продукт британской компании Richmond 
Tobacco Company и компании «Донской табак» – удостоились титула 
«БРЭНД ГОДА – 2008».

Вкусный уголок Италии 
Среди разнообразного ассортимента пиццерии «Синьора» (18 видов пиц-
цы, 4 размера, включая гигантскую 43 см) появились эксклюзивные но-
винки «пицца-палочки» и «пицца-булочки». Используя рецепты итальян-
ских поваров, здесь создают овощные блюда, готовят быстрые обеды и вы 
можете с помощью добавочного ингредиента  собрать пиццу сами. 
г. Ставрополь, ул. Пушкина, 5, тел.:  40-72-40

Красота не ускользнет 
Элитная профессиональная марка Jean D’Estrees, более 50 лет из-
вестная во Франции, теперь в SPA-центре «Столица»! Представлена 
полная гамма процедур – от уникальных инновационных космети-
ческих уходов до космецевтики. Дифференцированный подход к 
решению проблемы anti-age основан на гормонозаместительной 
терапии и синергии эффектов botox-like и hormon-like. 
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ЧРЕЗМЕРНОЕ  УПОТРЕБЛЕНИЕ  АЛКОГОЛЯ  ВРЕДИТ  ВАШЕМУ  ЗДОРОВЬЮ

Карнелия Манго – певица

 «Премьер Министр» – группа

Слава – певица

Сергей Лазарев и Юлия Савичева – 
артисты

Виктория Лопырева –  

мисс Россия

Борис Грачевский – журнал «Ералаш»

Николай Василенко – 

«Белая Березка» 

группа «Рефлекс»

Марина Девятова и Руслан Алехно – 

финалисты проекта «Народный артист»

Малина – певица

В РОЛИ СПОРТСМЕНОВ – ЗВЕЗДЫ 

В Москве состоялось ежегодное мероприятие  

в рамках арт-проекта «Звезды в спорте», где при-

сутствовали популярные деятели отечественного 

шоу-бизнеса, кино и спорта. В съемках принимали 

участие известные лица страны, которые не просто 

позировали в спортивной форме, а по-настоящему 

вживались в роль спортсменов: Маша Малиновская, 

Сергей Лазарев, Сергей Зверев, Анфиса Чехова, Никас 

Сафронов, Анна Седокова, Ирэна Понарошку, Катерина 

фон Гечмен-Вальдек, Владимир Турчинский и многие 

другие. Не меньший интерес вызвала закрытая выставка-

презентация «Звезды в спорте», состоявшаяся в клубе-

ресторане «Версия 1 .5» .  За развитие спорта  

в стране поднимались рюмки с водкой «Белая Березка». 

Электра – певица

Алексей Воробьев – певец
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Present Card: наши 
первые победители
Как принято говорить в таких случаях: акция состоялась. Счастливые обладатели 
выигрышных карт ИД MediaPro получили подарки от спонсоров мероприятия.

Фото Ксении Мельник

Карта с номером 07571 досталась Алексею 
Проскуренко. Журнал Pro со счастливой 
картой пришел прямо на его рабочий стол. 
Подарочный сертификат, гарантирующий 
монтаж охранной сигнализации в кварти-
ре и подключение ее на пульт централизо-
ванного наблюдения, под аплодисменты 
и вспышки фотоаппарата Алексею вручил 
директор агентства охраны «Вепрь» Алек-
сандр Эм.

Найти заветную карту – это большая уда-
ча, но нам кажется, приз студентке СГУ 
Анне Куприй достался не случайно: она 
постоянная читательница журнала Pro 
 и частая покупательница средств по ухо-
ду за волосами в магазинах сети «Мастер 
Центр». Коммерческий директор магази-
на «Мастер Центр» Светлана Косоногова 
вручила Анне отличный подарок и поже-
лала успехов в будущем.

Ирина Погребная взяла апрельский номер 
Pro в кафе. Когда оказалось, что благодаря 
карте 09238 она получит приз – подклю-
чение телефонного номера от «Зеленой 
точки», Ирина не поверила своим глазам. 
Буквально на следующий день исполни-
тельный директор компании «Зеленая 
точка» Андрей Рублев тепло поздравил 
Ирину с бесплатным подключением к сети 
цифровой телефонии. 
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Фотоотчет  о награждении победителей  в каждом номере журнала.

ИЩИТЕ КАРТУ  
В  АПРЕЛЬСКОМ 

НОМЕРЕ

Розыгрыш подарков 
в каждом номере журнала Pro 
Условия получения подарка 

 Для получения подарка необходимо, чтобы Ваш уникальный номер совпал с номером, указанным в журнале  Pro , на странице, 
посвященной розыгрышу. 

Если Ваш уникальный номер совпал с номером в журнале,  пришлите ксерокопию карты и фамилию, имя, отчество с Вашим 
контактным телефоном по факсу  (8652) 941-601.

Номера карт, выигравших в МАЙСКОМ номере журнала Pro:

Карта № 10866      

г. Ставрополь

ул. 50 лет ВЛКСМ 3/2

тел. (8652) 72-62-71

Подарок от кафе «Норма» 

Романтический ужин  
на двоих

Карта № 06931       

г. Ставрополь

 ул. Ленина, 55

тел. (8652) 29-34-35

Подарок от «Сигарного клуба XO»

Стильный ужин на двоих  
в приятной атмосфере клуба

Карта № 07370        

Подарок от туристического агентства 
«Шелковый путь»

10% дисконт на любой тур  
от агентства

г. Ставрополь, пр-т К. Маркса, 93  

4-й этаж, оф. 3а

тел.: (8652) 94-08-09, 941- 458

www.silk-way.net

e-mail: mail@silk-way.net

present Cardп р е д с т а в л я е т

клуб для общения
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Весна, цветы, Honda
Учиться ценить все прекрасное нужно у японцев. Каждую весну они отставляют дела  

и наслаждаются созерцанием цветущих растений, а потом, вдохновленные гармонией 
природы, весь год создают совершенные автомобили.

Благодаря усилиям компании 

Honda красивая японская тради-

ция прижилась на суровой россий-

ской земле. В этом году праздник 

цветов снова прошел в автосало-

нах официальных дилеров Honda. 

В один день – по всей России!

В Ставрополе и крае автомобили 

Honda представляет компания 

«Дварис-Моторс», поэтому жите-

ли нашего города тоже оказались 

вовлечены в это весенне-

цветочное движение. Любимых 

клиентов и просто интересующих-

ся маркой граждан пригласили 

25 апреля «провести время не 

только с удовольствием, но и с 

пользой» (именно таким был глав-

ный девиз дня). В подтверждение 

основного лозунга в автоцентре 

работали пять тематических зон, в 

которых проходили мастер-

классы.

В одной зоне учили правильно 

заваривать и пить разные сорта 

чая, в другой – смешивать безалко-

гольные коктейли (их гости тут же с 

удовольствием дегустировали). 

Маленьких посетителей в детском 

уголке развлекали аниматоры. 

Под их руководством малыши 

осваивали твистер – сворачива-

ние забавных фигур из воздуш-

ных шариков. Конечно, праздник 

цветов не мог обойтись без 

мастер-классов по флористике 

(созданию букетов из живых цве-

тов) и икебане (изготовлению 

композиций из сухоцветов). Пло-

ды своего труда «ученики» заби-

рали с собой на память. Кроме 

того, автоцентр стал местом про-

ведения большой цветочной 

выставки-продажи. В горшочках, 

в корзинах, в роскошных буке- 

тах – цветы были повсюду.

Как всегда, желающие могли за-

писаться на тест-драйв автомоби-

лей из модельного ряда Honda.

Покидая праздник, каждый гость 

уносил с собой не только прият-

ные впечатления, но и подарки. 

Для прекрасных дам были при-

готовлены «цветущие» пре- 

зенты – горшочки с бегониями, 

розами, азалиями или спатифи-

лиумами. Мужчинам дарили на 

память фирменные брелоки и 

каталоги, а детям – развивающие 

игрушки и раскраски. 

Автоцентр «Дварис-Моторс» 

всегда ждет и любит вас, даже 

если вы меняете автомобили чуть 

реже, чем раз в год. 
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г. Ставрополь, ул. Южный обход, 27
тел.  (8652) 57-17-17    www.dvarismotors.ru
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Сцена первая
(Занавес закрыт, освещение отсутствует,  
звучит песня Л. Успенской «А я сяду в ка-
бриолет». Ее нагло сменяет голос популяр-
ного хама и верзилы П.-С. Воли «Йи-ха, ву-
ха! Я еду покупать кабриолет!» Зритель 
сначала робко, а потом все более реши-
тельно подпевает.)
Да, времена и взгляды на движимые предме-
ты роскоши меняются. Сначала пели те, кого 
сажали в дорогие «машины без крыши», нын-
че поют те, кто сажал в них эдаких молодых 
«любочек». Когда живешь в стране, где норма-
ми нравственности разрешены только два 
типа кузова – седан и универсал – поневоле 
начинаешь мыслить позитивно: «Ну и что, 
что у «жигуленка» крыша ржаветь начала, 
глядишь, через три года кабриолет будет». 
Но минули суровые времена, и улицы городов 
(не всех, но крупных) наводнили чуждые рус-

Крыша поехала
(Комедийная мелодрама 
с элементами зависти)
Текст Федора Меркурьева

Вот как бывает: сидишь в душной натопленной комнате ночью за компьютером, слушаешь 
собственные мысли и вдруг натыкаешься взглядом на календарь – ба! да уж весна на дворе. 
Причем уже так давно, что даже обидно, как это ты до сей поры не уделил ей никакого 
внимания! Ведь чем хороша весна? Тем, что за ней лето. А чем любо нам лето? Своим 
кабриолетом!  

скому сердцу хетчбеки, пикапы, минивены и 
прочие вседорожники с купешками. И стал 
делить люд русский повозки свои на компакт-
ные и не очень, для работы и иной порочной 
деятельности. 
В том, что кабриолет – самый что ни на есть 
«съемный» в прямом и переносном смысле 
автомобиль, сомнений нет. Конкуренцию 
составит разве что белый лимузин, но на нем 
принято возить только одну – ту единствен-
ную – и в одном несомненном направлении. 
Кабриолет в этом смысле полностью повторя-
ет судьбу дикой кошки из любимой детской 
сказки, то есть «ходит-ездит, где вздумается, и 
гуляет сам по себе». А начиналось все с совер-
шенно обычной конной повозки на одной оси. 

Сцена вторая
(Занавес по-прежнему закрыт. Со сцены в 
зрительный зал льется хаотичное павлово-

левское «Йи-ха, ву-ха! Пусть мою музыку 
будет на улице громче слышно, лучше 
слышно!»  Зритель неистовствует, заходит-
ся в эйфорическом припадке.)
Знали ли вы, друзья мои, что в 1985 году в нашей 
стране появился удивительный по своей сути 
документ. Диковинной бумага оказалась пото-
му… в общем, двумя абзацами выше мы об этом 
уже говорили. Так вот, манускрипт носил гор-
дое название «Приказ по управлению конструк-
торских и экспериментальных работ Мини-
стерства автомобильной промышленности 
СССР». Сие грозное уложение раз и навсегда 
вводило отраслевой стандарт на основные тер-
мины и определения типов кузовов легковых 
автомобилей. И что же там было писано про 
кабриолет наш? А вона сколько всего: «Кабрио-
лет (Cabriolet) – пассажирский кузов с мягким 
складывающимся тентом и опускающимися 
боковыми окнами. Кабриолет-хардтоп 
(Hardtop Cabriolet) – пассажирский кузов со 
съемной жесткой крышей. Родстер (Roadster, 
Spider) – пассажирский двухместный кузов cо 
складывающимся мягким тентом. Брогам 
(Brougham, Coupe de Ville) – пассажирский ку-
зов с открывающейся частью крыши над перед-
ним рядом сидений. Тарга (Targa) – пассажир-
ский кузов со съемной средней частью крыши». 
Лично у меня появилось забытое уже ощуще-
ние, будто сидишь на уроке биологии, изучая 
тему «Многообразие видов семейства «Съемно-
крышные».
Хотя, кроме шуток, разработчики ОСТа оказа-
лись недалеки от истины. Сегодня проще всего 
определить кабриолет как «открытый кузов с
 мягким убирающимся верхом». «Спайдер» – 
наиболее открытый кузов, часто с минималь-
ным ветровым стеклом и отсутствующим 
складным верхом, был характерен для гоноч-
ных и спортивных автомобилей, поэтому Ferrari 
для своих кабриолетов по сей день использует 
название spider. Понятие «хардтоп-кабри- 
олет» – открытый кузов, на который устанавли-
вался жесткий нескладной верх, – существова-
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ло до тех пор, пока для большинства кабриоле-
тов с мягким верхом не начали предусматри-
вать на зиму жесткую нескладную крышу. 
«Родстер» все чаще выделяют в отдельный тип – 
открытый двухместный кузов с убирающимся 
верхом. Подразумевается, что такие автомоби-
ли разрабатываются как самостоятельные мо-
дели, а не как открытые модификации купе и 
хетчбеков. Хотя кузова последних поколений 
можно отнести к еще одному типу – купе-
кабриолеты (открытые автомобили с жестким 
складным верхом). К подвиду семейства ка-
бриолетов можно отнести еще «таргу» и «бро-
гам». «Тарга» – выдумка инженеров Porsche для 
солнцелюбивых автовладельцев или попросту 
«понтофилов» из США. Для того чтобы не стра-
дала жесткость кузова (и управляемость) и что-

бы открыть пассажиров солнцу, было принято 
решение сделать съемной часть крыши над 
передними сиденьями Porsche 911-й модели. 
Поскольку задние места там всего лишь номи-
нальные, то название «тарга» закрепилось за 
двухместными автомобилями и автомобилями 
2+2 (два основных места и два для детей или 
багажа). Для обозначения полноценных четы-
рехместных купе со съемной частью крыши над 
передними сиденьями существует свое назва-
ние – брогам. Сейчас редко, но все же то Bentley, 
то Rolls-Royce выпустит ограниченную партию 
автомобилей с таким экзотическим кузовом. 
Также к частично открытым кузовам можно 
отнести «ландо» или «ландолет» – закрытый 
кузов со складным верхом над задними сиде-
ниями. Такой кузов иногда используется на 
торжественных мероприятиях, серийно он 
сейчас не выпускается. 
 
Сцена третья
(На авансцену перед закрытым занавесом 
выходят пятеро теноров. Они исполняют 
арию кабриолетов из забытого произведе-
ния неизвестного композитора. Поют в тече-
ние получаса. Под оглушительные аплодис-
менты зрителей квинтет раскланивается и 
покидает сцену.)
Признаюсь честно, в силу разных, но прежде 
всего временных обстоятельств мне за мою 
жизнь ни разу не довелось как следует объез-
дить эдакого железного жеребца без крыши. 
Казалось бы, и рассказывать мне вам нечего, но 
я привык прислушиваться к мнению собратьев 
по перу, чего и вам желаю. Коллеги из популяр-
ного автомобильного издания  Drive.ru  провели 
тест-драйв пяти разных кабриолетов: Audi TT 
Roadster, Chrysler PT Cruiser Cabrio, Mazda MX-5, 
Peugeot 207 CC и Volkswagen Eos. При весьма 
радикальной разности этих машин мерилом их 
может быть только один признак – ощущение, 
которое испытывает водитель.  
Нет сомнений, что управлять кабриолетом – 
одно из высших наслаждений тонкого мира 
автоудовольствий. Ибо, как показали тесты,  
у «обескрышенных» тачек даже количество 
лошадок и динамика не столь важны – все-таки 

это не совсем уж спорткары, хотя и похожи 
внешне. Радость от вождения кабриолета как 
раз в порыве ветра, не достигающего лица,  
а также в завистливых взглядах прохожих и 
соседей по дорожному полотну. 
Вкратце выводы по тест-драйву: «Каждый из 
нашей пятерки хорош по-своему. Audi – своим 
буйным и одновременно очень покладистым 
нравом и, конечно, престижем. Peugeot – отмен-
ным количеством «гламура» за умеренные 
деньги. Eos изумляет сбалансированностью и 
продуманностью каждой, даже самой малень-
кой, детали. Mazda MX-5 опьяняет чистым, не-
разбавленным драйвом. Ну, а Chrysler PT 
Cruiser – это машина для очень веселых и ориги-
нальных людей. В конце концов, не унылая же 
публика разъезжает на кабриолетах». А глав-
ный вывод, который сделал я, скорее всего, вас 
не удивит, но все же: кабриолет уже давно пере-
стал быть машиной одного сезона в году. При 
желании на нем можно ездить все 12 месяцев.  
А вот складывать на ходу крышу, как это произо-
шло в фильме «Удачи, Чак!», я бы советовал 
лишь тем, кто выглядит не хуже, чем Джессика 
Альба. Зато катать девушек на таких машинах 
рекомендуется в обязательном порядке, ведь 
когда у вашей машины начинает ехать крыша,  
у вашей спутницы крышу просто сносит.
(Финал, занавес падает, над сценой плавно 
убирается крыша. Творческая бригада вы-
ходит на поклон, из зала слышны крики 
«Браво», к ногам артистов летят букеты  
цветов.)  

Самый дорогой на сегодня кабриолет 
представила компания Rolls-Royce на 
Детройтском автосалоне в 2006 году. 
Это полноценный четырехместный 
автомобиль с двумя дверьми, откры-
вающимися против движения. Он 
оснащен 6-ступенчатой АКПП, 
450-сильным двигателем V12 (разгон 
до сотни за 5,9 с, максимальная ско-
рость 240 км/ч), а также мягким тен-
том, призванным дать водителю по-
нять, что «есть нечто романтическое в 
том, как капли дождя падают на авто-
мобильный тент». Средняя стоимость 
автомобиля 350 тысяч долларов, хотя 
первый экземпляр был продан в США 
на аукционе за 2 миллиона долларов. 
Примечательно, что Spirit of Ecstasy 
(Дух экстаза) – символ Rolls-Royce, 
подсвечиваемая фигурка на облицовке 
радиатора (имеется литой вариант из 
золота), разочарует любителей отко-
вырнуть автоэмблему. Во время стоян-
ки это произведение искусства прова-
ливается в нишу, чтобы не провоциро-
вать классовую ненависть. 

В Великобритании на интернет-аукционе 
трехлетний малыш приобрел кабриолет 
стоимостью 9 (!) тысяч фунтов. Он вос-
пользовался тем, что его родители забы-
ли стереть пароли с компьютера, и опла-
тил покупку розового ретро-кабриолета 
Nissan Figaro. К счастью, родители вовре-
мя получили письмо, сообщающее о 
покупке. Отец мальчика связался с про-
давцом и рассказал ему о случившемся. 
Продавец машины отнесся к ситуации с 
юмором и согласился отменить сделку. 

Самый старый, но еще рабочий кабрио-
лет Rolls-Royce 1904 года на 10 лошади-
ных сил – лишь четвертая машина, вы-
пущенная Чарльзом Роллсом и Генри 
Ройсом, – был продан в 2007 году на аук-
ционе британскому коллекционеру за 
3,5 миллиона фунтов. Для сравнения, 
за те же деньги можно приобрести 
5 Lamborghini Reventon. Раритет был 
укомплектован двухцилиндровым мото-
ром рабочим объемом 2 литра и благо-
даря небольшим размерам развивал 
скорость более 60 км/час.
Очень удобно было юным повесам из 
Лондона или Парижа вскакивать в такой 
на ходу, когда они удирали от очередного 
«рогоносца». Легкий, со складной кры-
шей экипаж позволял еще и цилиндром 
махнуть на прощание. Впрочем, к чему 
нам история? У нас лето скоро!!! Нам 
место под солнцем нужно, а лучше два, а 
еще лучше – все четыре. И к черту кризис, 
говорю я вам! Тех, кто покупает кабриоле-
ты, он заставит максимум – отказаться от 
кожаного салона.
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бокса следит видеокамера, пока-

зания которой при желании до-

ступны владельцу ремонтируемо-

го автомобиля.

На открытии присутствовал пре-

зидент ООО «Тойота Мотор» го-

сподин Такеши Исогая, который 

выразил благодарность за откры-

тие дилерского центра, состояв-

шееся вопреки сложной экономи-

ческой ситуации в стране и мире. 

Вместе с генеральным директо-

ром «Тойота-Центр Ставрополь» 

Дмитрием Лешковым президент 

перерезал символическую крас-

ную ленточку и дал старт развле-

кательной программе, которая 

представляла собой микс эстрад-

ных номеров, объединенных 

темой русско-японской дружбы. 

Фуршетные столы также продол-

жили заданное направление, 

предоставив на выбор гостей тра-

диционную русскую и японскую 

кухни. Вечер открытия подтвер-

дил глобальный принцип «Тойота 

Мотор» – клиент всегда на первом 

месте. 

г. Ставрополь
пр-т Кулакова, 32

тел. (8652) 52-02-02 Cе
рт

иф
иц

ир
ов

ан
о

Управляя мечтой
Фото Алексея Батурина

Несмотря на народную любовь к автомобилям марки «Тойота», 
официального дилерского центра в Ставрополе не было. 

Теперь уполномоченный партнер ООО «Ставрополь-Авто» 
имеет дилерский сертификат.

Без преувеличений можно ска-

зать, что открытие дилерского 

центра «Тойота Мотор» – новый 

этап в развитии авторынка наше-

го региона. Помимо сверкающего 

шоу-рума и внушительных площа-

дей, отведенных для диагностики, 

слесарного и агрегатного ремон-

та, малярных и кузовных работ, 

автоцентр производит впечатле-

ние количеством сертифициро-

ванных сотрудников, уровень обу-

чения которых позволяет им пре-

тендовать на аналогичную долж-

ность за рубежом. А суперсовре-

менное оборудование, в которое 

загружена техническая докумен-

тация, обеспечивает быструю 

диагностику любого автомобиля 

и защищает от ошибки. За пере-

мещениями автомобилей внутри 
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Новый Toyota Avensis.
Для сильных характером.

www.toyota.ru

Сила. Она всегда идет изнутри. Элегантная мужественность не может существовать 
без совершенства внутреннего мира. Новый Toyota Avensis имеет все основания 
быть уверенным в себе: его техническое превосходство неоспоримо.

Новый Toyota Avensis – это:
– Новое поколение более мощных двигателей 
– 7 подушек безопасности 
– �Система курсовой устойчивости VSC*, 

которая обеспечивает высочайший уровень 
активной безопасности 

– �Высокий показатель шумо- и 

виброзащищённости пассажирского салона 

– Адаптивные биксеноновые фары (AFS)* 
– �Тормозные фонари с режимом индикации экстренного 

торможения (EBS) 
– �Полноэкранная русифицированная навигационная 

система с сенсорным экраном и жестким диском на 10 Гб* 
– �Новая бесступенчатая трансмиссия Multidrive S (CVT)*
 * Доступно не во всех комплектациях

Cе
рт

иф
иц

ир
ов

ан
о



7 6  P r o   М А Й   2 0 0 9

РАДОСТИ ЖИЗНИГ О Т О В И М  В М Е С Т Е

Объявили сухой закон – готовь-
тесь, что все выйдет наоборот. Это 
такой чемодан с двойным дном, 
который сух только снаружи. По-
этому правосудие в «Сухом зако-
не» тоже имело второе дно и выли-
лось в расправу над помидорами, 
креветками и грибами. Учитесь 

Правосудие 
по-чикагски
Текст Валерии Федоренко, фото Ксении Мельник

Рубрика у нас мирная и даже полезная. Без угрозы оружием, несмотря 
на ряды ножей. Поэтому если и говорить о правосудии, то 
исключительно кулинарным языком, не так, как во времена «сухого 
закона».

быть справедливыми. А мы под 
внимательным оком шеф-повара 
Евгения приготовим пасту руками 
Романа, совладельца ресторана 
«Сухой закон». Пока продукты 
раскладывают для снимка, наш 
герой помогает выстраивать ком-
позицию, имитируя художествен-

ный беспорядок:
– В художественном училище пре-
подаватель говорил: «Не стесняй-
тесь мешать цвета, ребята, – чем 
грязнее, тем народнее».
– Роман, откуда рецепт?
Друг-гурман научил. У него – то 
седло барашка, то еще что-то фан-
тастическое – живым не выйдешь. 
Я позаимствовал один из самых 
простых его рецептов. Тем более, 
сейчас пост, и если не добавлять 
пармезан и креветки, то блюдо 
получается постным.
– Лук режется полуколь-
цами?
– Как удобно.
– Это несерьезный подход!
– Вот и Евгений так говорит. 
Дома, с детьми, все-таки проще 
готовить.
– Можно делегировать 
полномочия?
– Там  родная сковородка, которая 

предсказуемо себя ведет, и нет 
Евгения. Мы же на территории, 
где все принадлежит ему. Я смо-
трю на него, вот бровь поднимает-
ся, значит, что-то делаю не так. 
Пусть будет полукольцами, хоро-
шо, уговорили! Кстати, знаете, как 
не плакать от лука? Надо набрать в 
рот воды! Я пробовал, действи-
тельно помогает.
Роман обжаривает лук в оливко-
вом масле и сразу режет шампи-
ньоны.
– Вам нравится аромат жареного 
чеснока?
Разве он может не нравиться? Ро-
ман успевает балагурить и добав-
лять ингредиенты один за другим.
– Солим.
– А не рано? – уточняет Евгений.
– Потом посолим еще раз, – нахо-
дит компромисс Роман.
Несмотря на привычку к домаш-
ней утвари, Роман вполне профес-
сионально орудует ножом и здесь.
– Часто приходится готовить?
– Каждый день.
Сталкиваясь с очевидным невери-
ем в глазах некоторых присутству-
ющих, Роман поясняет:
– Делаю завтраки для детей. Бутер-
броды, яичницы, омлеты.
– Сколько детей?
– Двое.
– Мальчик и мальчик?
Мальчик и… девочка. Дочке 6 лет. 
Недавно сильно удивила – сама 
начала читать. Буквы она, конеч-
но, знала, но применять их на 
практике не хотела и вдруг стала 
читать книги младшему. Он тут же 
заинтересовался процессом, по-
этому книги сейчас здорово стра-
дают от его внимания.
– Как вас развернуло от худо-
жественного училища в сто-
рону ресторанного бизнеса?
Наверное, никогда не надо стро-
ить планы. Приходит время, к ко-
торому надо определиться с про-
фессией, и ты определяешься. 
А потом чувствуешь, что сердце 
лежит к чему-то другому. Еще в 
училище начали заниматься с 
другом организацией мероприя-
тий, делали проекты на телевиде-
нии, постепенно перешели к ре-
сторану. Так бывает.
– Знакомые рестораторы 
иногда говорят, что открыва-
ли заведение, чтобы было 
где обедать самим…
– Они лукавят. Конечно, все хотят в 
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первую очередь получать при-
быль. Но не менее важно получать 
и удовольствие от бизнеса. Доро-
гого стоит, когда знакомые звонят 
и хвалят кухню, сервис, интерьер 
ресторана. Ну и сами обедаем, 
конечно. Только каждый раз про-
сим у Евгения что-то попроще, а 
выходит нечто невероятное.
– Есть национальные кухон-
ные предпочтения?
– В принципе, я всеяден. Люблю и 
домашнюю кухню, и нашу ресто-
ранную. Главное, чтобы было вкус-
но, и не так важно, из какой стра-
ны этот рецепт. О, закипела вода 
для пасты!
Роман оглядывает количество 
присутствующих и отправляет в 
воду всю пачку макарон. Грибы, 
лук, чеснок выглядят готовыми.
– Теперь томаты в собственном 
соку!
Тут у нас в очередной раз вспыхи-
вает спор о способе нарезки про-
дуктов, и в очередной раз Роман 
соглашается называть полукольца-
ми свой художественный метод 
обработки продуктов. Помидоры 
присоединяются к компании в 
сковородке, а мы переключаемся 
на креветки. Для красоты часть их 
хвоста остается нечищеной, они 
отправляются на отдельную разо-
гретую сковороду, где почти сразу 
Роман переворачивает шейки 
специальными щипчиками, кото-
рые вручил Евгений. Только кре-
ветки зазолотились с двух сторон, в 
сковородку добавляют сухого бело-
го вина, немного выдерживают, и 

все. Креветкам нужна быстрая 
обжарка, а не «томление сердца». 
Все готово, и Роман переходит к 
важному этапу – оформлению 
блюда. Получается по-домашнему 
вкусно и по-ресторанному краси-
во. От угощения трудно отказать-
ся, и мы не отказываемся. Долго 
еще сидим, разговариваем о двой-
ном дне явлений и людей, вере и 
религии, семейных ценностях, 
которые выглядят оазисом среди 
повсеместного разочарования в 
институте брака. И приятно ви-
деть, что собеседник целенаправ-
ленно создает в своей жизни имен-
но такой оазис.

Рецепт
Нарезают лук и шампиньоны, 
обжаривают на оливковом масле. 
Добавляют зубок измельченного 
чеснока и помидоры. Соус солит-

В художественном 
училище 

преподаватель 
говорил:  

«Не стесняйтесь 
мешать цвета, 

ребята, – чем грязнее, 
тем народнее».

ся и перчится, томится так, чтобы 
немного загустел, посыпается 
свежим укропом. На отдельной 
сковороде быстро обжариваются 
крупные креветки, добавляется 
белое сухое вино. Паста «гнезда» 

отваривается традиционным спо-
собом и помещается на тарелку. 
Готовые креветки укладывают 
по кругу хвостами наружу, соус 
выкладывают в центр, блюдо 
присыпают тертым пармезаном.  



7 8  P r o   М А Й   2 0 0 9

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б РАДОСТИ ЖИЗНИ

Прошло более полутора лет с 
последнего заседания клуба 
друзей и партнеров Pro. Многие 
соскучились по приятным весе-
лым вечерам, проведенным в 
теплой компании. Пора, пора 
уже было напомнить о традиции 
нашего журнала устраивать 
праздники и принимать гостей. 
И мы напомнили. 
На этот раз местом действия был 
избран пивной ресторан «Шек-
спир», что и определило темати-
ку вечера. Весь мир, как извест-
но, театр, и у каждого своя роль. 
Участники нашей «труппы» 
были пунктуальны, как никогда, 
радуясь возможности сказать 
кризису свое «нет». Уже через 
пятнадцать минут после назна-
ченного времени зал был прак-
тически полон. Гости признава-
лись, что получить приглашение 
на вечеринку в «такое время» 
было неожиданностью. Может 
быть, поэтому четвертое заседа-
ние клуба отличалось особой 
душевностью.
За ужином гостей угощали заку-
сками от ресторана «Шекспир» и 
крепкими напитками от оптово-
алкогольной компании «Генри и 
К». На плазменных экранах шел 
фильм из фотографий, сделан-
ных на предыдущих праздниках 
Pro. Многие с радостью узнавали 
себя на снимках и ностальгиро-
вали по славным временам. 
Программу открыло выступле-
ние коллектива «Созвездие». На 
протяжении всего вечера арти-
стами исполнялись сцены из 
мюзикла «Ромео и Джульетта». 
Затем ведущий (эту роль снова 
возложили на Григория Ариева) 
предложил вспомнить  

Project Club: 
сон в весеннюю ночь
Текст Дарьи Шевцовой, фото Алексея Батурина

24 апреля после длительного перерыва снова собрался  
Project Club. Вечер, инициированный издательским домом MediaPro, 
доказал: светская жизнь не замерла, нам все еще есть  чему радоваться, 
а дружеские связи по-прежнему крепки!
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произведения, принадлежащие 
перу Шекспира. Объявление 
приза – бутылки коллекционно-
го вина «Фанагория» – подстег-
нуло гостей принять участие в 
соревновании. Господину Шек-
спиру пытались приписать ав-
торство «Каменного гостя» и 
«Севильского цирюльника». Но 
Григорий не дал ввести себя в 
заблуждение. И вот, на «Двенад-
цатой ночи» знания наших теа-
тралов иссякли. А ведь было еще 
несколько Генрихов, Ричардов и 
даже, кажется, король Эдуард… 
Ну да ладно.
Последовала музыкальная пау-
за, во время которой выступил 
аккордеонист-виртуоз. 
Представив гостям «безвредную 
для фигуры» водочку «Три реки» 
от «Генри и К» (она без сахара), 
Григорий перешел к дальней-
шим испытаниям гостей. Теперь 
нужно было догадаться, какое 
слово было пропущено в афо-
ризмах «Вильяма нашего». Пер-
вое же высказывание «Только 
настоящий друг может тер-
петь… друга» развеселило при-
сутствующих, которые начали 
активно предлагать свои вари-
анты, например, «друга друга» 
или «жену» (правильный ответ, 
кстати, «слабости»). 
Затем гостям была предложена 
классическая салонная игра 
XIX века «буриме». По заранее 
известным рифмам нужно было 
написать сонет. Победила, как 
всегда, дружба, но особенно за-
помнился Андрей Болдырев с его 
самостоятельно зарифмованным 
постскриптумом «Наш стол но-
мер три, ведущий, замри!». Впро-
чем, Андрею Александровичу 
еще предстояло сыграть свою 
роль в драматургии вечера.
Четыре сонета принесли – каж-
дый своему столу – по призу от 
ресторана «Шекспир»: сырное 
фондю, пивное ассорти, пиво 
или ассорти из колбасок.
После этого в конкурсах захоте-
лось участвовать даже вашему 
корреспонденту... Но участники 
следующего состязания уже 
были определены. «Портрет – са-
мый дорогой подарок во времена 
Шекспира…» – издалека начал 
ведущий, а затем возвестил, что в 
зале есть старые, проверенные 
временем друзья: господа Коло-



8 1 P r o   М А Й   2 0 0 9

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У БРАДОСТИ ЖИЗНИ

совский и Свинарев, Назаренко и 
Зацаринный. Им было предложе-
но разрисовать портреты друг 
друга, превратив просто фото-
графию в раритетный шарж. 
Третьей парой в конкурсе худож-
ников стали Елена Пащенко и 
Татьяна Болдырева, которые 
разрисовывали фото мужей. 
По итогам конкурса Юрий Сви-
нарев волею Андрея Колосов-
ского предстал в образе Михаи-
ла Боярского, Елена Пащенко 
превратила Андрея Болдырева 
в Михаила Галустяна, а Олег 
Зацаринный изобразил своего 
друга Алексея Назаренко зной-
ным кавказцем. 
Близился финал, и мы перешли 
к серьезным театральным по-
становкам. Среди гостей выбра-
ли пару, более других похожую 
на Ромео и Джульетту. Им была 
доверена миссия разыграть зна-
менитую сцену на балконе. 
С задачей они справились
и были вознаграждены.
Но, бесспорно, ведущими акте-
рами нашего театра нужно при-
знать чету Болдыревых, очень 
натурально сыгравших ту самую 
сцену из «Отелло». Причем роль 
венецианского мавра отвоевала 
у мужа Татьяна Алексеевна. 
Соответственно, Андрею Алек-
сандровичу пришлось подста-
вить горло.
Получив по бутылочке «Фанаго-
рии», актеры удалились за свой 
стол. Григорий между тем под-
вел итог интеллектуальных кон-
курсов. Самого активного участ-
ника презентовали фирменным 
блюдом ресторана «Шекспир» – 
огненным стейком.
Завершил программу уже знако-
мый нам виртуоз-аккордеонист. 
Через некоторое время после 
официального окончания вече-
ра в зале появились худож- 
ники – господа Зацаринный и 
Назаренко – с огромной охапкой 
чайных роз. То ли праздничная 
атмосфера подействовала, то ли 
весна, но Олег Петрович и Алек-
сей Николаевич совершили бла-
городный жест вполне в духе 
Шекспира – одарили королев-
ским цветком каждую присут-
ствующую даму.  

Благодарим пивной ресторан «Шекспир» 
и оптово-алкогольную компанию «Генри и К».



8 2  P r o   М А Й   2 0 0 9

Д И С К У С С И О Н Н Ы Й  К Л У Б РАДОСТИ ЖИЗНИ

 ИЛЛЮЗИИОПТИЧЕСКИЕДУМАЕТЕ, ЭТО ОДИН ЧЕЛОВЕК, ОТЗЕРКАЛЕННЫЙ  

В ФОТОШОПЕ?  КАК БЫ НЕ ТАК! ЭТО ЧУДО ПРИРОДЫ – БЛИЗНЕЦЫ.  

ИЗ-ЗА ПОРАЗИТЕЛЬНОГО ВНЕШНЕГО СХОДСТВА  

МОЖЕТ  ПОКАЗАТЬСЯ, ЧТО ОНИ ОДИНАКОВЫ, НО ЭТО  

ВСЕГО ЛИШЬ ОПТИЧЕСКАЯ ИЛЛЮЗИЯ.  
НА САМОМ ДЕЛЕ…

Николай и Анатолий Головины

Однажды, ког-

да Коля и Толя 

гуляли во дворе, 

на глаза им по-

пался турник. 

Мальчики реши-

ли попробовать 

свои силы.  

Коля увлекся  

и присоединился 

к компании  

спортсменов, 

Толя предпочел 

другие занятия. 

Хотя гуляют они 

теперь в разных 

компаниях, учат-

ся и играют в КВН 

вместе.  

Неохотно вспо-

минают, как в 

детстве родители 

одинаково их оде-

вали. Теперь у них 

и одежда разная,  

и стрижка,  

и характер – Коля 

добрее, Толя 

жестче. А еще  

у Коли родинка 

над губой. В ми-

фическую связь 

между близнеца-

ми верят слабо.

студенты Ставропольского аграрного университета
Текст Дарьи Шевцовой

фото Ксении Мельник
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Анна и София Маджаровы 

Может, внеш-

не они одинако-

вые, но склад ума 

у Ани и Сони раз-

ный. Если Ане 

больше нравятся 

естественные нау-

ки, то Соня – гума-

нитарий. Поэтому 

Аня учится на 

медико-биолого-

химическом фа-

культете, а Соня 

– на факультете 

романо-

германских язы-

ков. Иногда они 

меняются и ходят 

на лекции чужого 

факультета. Инте-

ресно же послу-

шать, что там се-

стра изучает! 

«Близнецовую» 

связь не опровер-

гают, но ее прояв-

лений пока не за-

мечали.

студентки Ставропольского государственного университета
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Ольга и Александра  

Трияндофиловы

Девятилетние 

близнецы Оля и 

Саша охотно рас-

сказывают, чем 

они отличаются. 

Например, Оля 

считает, что у 

Саши серьезный 

голос, а у нее «пи-

склявый».  

Саше нравится 

русский, а Оле – 

математика  

(в бабушку пошел 

ребенок, Флорида 

Николаевна – ле-

гендарная учи-

тельница матема-

тики в 23 школе). 

Саша больше лю-

бит юбки, а Оля 

– джинсы. Саша 

хочет стать худож-

ником, а Оля пе-

вицей. Как види-

те, они очень  

разные.

Но чувствуют друг 

друга очень  

хорошо.

ученицы 23 школы
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Мария и Дарья Гуреевы

Маша и Даша 
– единственные 
близнецы из на-

шего проекта, ко-
торые все еще 
подчеркивают 

свое сходство, а не 
различие. Это по-

могло им стать 
ведущими «един-
ственного в мире 
синхронного про-

гноза погоды»  
в программе  

«Тв-Информ».  
По утрам иногда 
спорят, потому 
что хочется на-

деть разные вещи, 
а нужно одинако-
вые. На работе – 

это фишка.  
А в жизни – при-
вычка. Даже на 

выходных, когда 
сестры идут в клуб 

или в кафе, они 
начинают догова-
риваться, что на-
деть. Просто из 

головы вылетает, 
что сегодня это 
необязательно. 

В паре Даша более 
сдержанная,  

а у Маши эмоции 
«бьют через 

край». Связь меж-
ду собой сестры 
ощущают. Если  

у Даши просыпа-
ется непонятное 
чувство – она зво-
нит Маше. И часто 
бывает, что Маша 
в этот момент как 
раз на очередном 

«пике эмоций».

студентки Ставропольского аграрного университета.
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Виталий и Сергей Тонины

Виталий и Сер-

гей учились на 

факультете жур-

налистики, но 

выбрали другую 

сферу деятельно-

сти, и тоже одну 

на двоих. По рабо-

те приходится об-

щаться с большим 

количеством лю-

дей, и не все зна-

ют, что братьев на 

самом деле двое. 

Путают их даже 

родственники.  

Но что странно 

– декан факульте-

та журналистики 

СГУ Анатолий 

Алексеевич  

Серебряков с пер-

вой лекции близ-

нецов отличал. 

На собственном 

опыте братья убе-

дились, что поль-

зоваться своим 

сходством в ко-

рыстных целях 

опасно. Как-то раз 

Сергей сдавал эк-

замен за двоих – за 

себя получил чет-

верку, а за брата 

– трояк. И кстати, 

сотрудники ГАИ, 

будьте бдитель-

ны! Братья иногда 

меняются права-

ми. Хотя… как вы 

это докажете?

автомобильный бизнес
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Гызылгуль и Бахтыгуль  
Иманмухаметовы

Это на фото две 

Гули – как две кап-

ли воды. Когда с 

ними общаешься, 

понимаешь, что 

они очень разные. 

Одна более эмо-

циональная,  

а другая спокой-

ная. Одна сладко-

ежка, другая слад-

кое не любит. 

Одна правша,  

другая левша.  

И все-таки мыслят 

они одинаково. 

Могут просто 

взглядами обме-

няться и понять, 

что чувствует дру-

гая. Могут одина-

ковые жесты од-

новременно сде-

лать. И еще ино-

гда хором отвеча-

ют, если кто-то 

спрашивает.  

А когда расста-

лись на два дня, 

обе всю ночь про-

мучились  

бессонницей.

автомобильный бизнес

студентки Ставропольского аграрного университета
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Быстрейший способ завязать хорошие  
связи – создать впечатление, что они у тебя 

уже есть. 
Зигмунд Граф.

Иногда корабль перестает тонуть, как только его 
покидают крысы.

Александр Кумор.

Дружба между мужчиной и женщиной очень 
слабеет при наступлении ночи.

Отто Бисмарк.

Человек, который почувствовал ветер  
перемен, должен строить не щит от ветра,  

а ветряную мельницу.
Мао Цзедун.

Есть два рычага, которыми можно двигать  
людей, – страх и личный интерес.

Наполеон Бонапарт.

У меня есть личная линия связи с Богом,  
и я все скажу ему в своей собственной спальне.

 Мадонна.

Мужчине легче отказаться от двадцатилетней 
связи, чем от связи с двадцатилетней.  

Константин Мелихан.

Чем больше у тебя денег, тем больше знакомых, 
с которыми ничто тебя не связывает, кроме  

денег. 
Теннеси Уильямс.

С К А З А Н О
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