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РАСПРОСТРАНЕНИЕ
РАСПРОСТРАНЯЕТСЯ  БЕСПЛАТНО

Pro – победитель 
конкурса 
«Обложка года»

Салоны красоты, медицинские центры: 
имидж студия для мужчин «Максимус», салон 

«Логика Красоты», салон красоты «Орхидея», 

ЛДЦ «Медиум», салон красоты «Комильфо». 

Гостиницы: Гостиница «Интурист», гостиница 

«Бештау».

Банки: «Московский Индустриальный банк», 

«Банк Москвы», «Пятигорский ком. Банк», «Ев-

росити», «Сбербанк».

Автосалоны: «ТЛ авто», «Гедон КМВ», «Киа- 

центр», Автосалон «Mitsubishi motors»,  

АВТОСАЛОНЫ АВТО-АРТ-КМВ, автосалон 

«Лада-Сервис».

Туристические компании: «Розовый слон», 

«Энжел».

  

ЕССЕНТУКИ
Рестораны, кафе, развлекательные цент–
ры: РЦ «Европа», ресторан «Банкир», ресторан 

«Русский Двор», РЦ «Артурс», ресторан «Три-

умф», кафе «Танго».

Санатории, гостиницы: санаторий «Викто-

рия», санаторий «Санотель», гостиница «Красо-

тель», гостиница «Космос», санаторий «Исток».

Магазины: «Мебельный дом», ювелирный 

салон «Изумруд».

Салоны красоты, медицинские центры: 
Эстетический салон «Сакура», клиника «Эсте-

мед».

Банки: «ИмпексБанк».

  

КИСЛОВОДСК
Рестораны, кафе, развлекательные цент–
ры: РЦ «Атлантида», кофейня «Золотой Дракон».

Санатории, гостиницы: отель «Венеция», 

гостиничный комплекс «Корона», санаторий 

«Плаза», санаторий «Парк Отель», ГК «Гранд 

Отель», гостиница «Панинтер», санаторий «Це-

лебный Нарзан».

Магазины: салон-магазин «Блиц», магазин 

«Богемия Престиж», магазин «Кисловодский 

фарфор», «Эконика», магазин мужской одеж-

ды «Гараж».

Салоны красоты, медицинские центры: 
салон красоты «Премиум», салон красоты 

«Аделина».

 

МИНЕРАЛЬНЫЕ ВОДЫ
Рестораны, кафе, развлекательные цент–
ры: ресторан «Мюнхен», РЦ «МАКСИ», 

Салоны красоты, медицинские центры: 
SPA-центр «Эгоистка».

Магазины:  «Мир техники», «Мастер Кровли».

Автосалоны: Автосалоны группы компаний 

«КЛЮЧАВТО», автосалоны АВТО-АРТ КМВ, 

«Ауди Сервис Минеральные Воды». 

ЖЕЛЕЗНОВОДСК
Рестораны, кафе, развлекательные цент–
ры: РЦ «Город Солнца», ресторан «Nikos Palas», 

суши-бар «Асахи».

Магазины: салон «Твой дом», Арт.галерея 

«Авес».

Санатории: «Машук Акватерм».

 

ЛЕРМОНТОВ
ФГУЗ «Клиническая больница №101», Футболь-

ный клуб «Машук».

 

ГЕОРГИЕВСК 
«Сходня мебель», РЦ «Наутилус», салон красоты 

«Elgon», Смирнов Мебель, ТЦ «Бока и К», ресто-

ран «Золотой век», салон красоты «Анжель».

НАЛЬчИК   
ТЦ «DOMO», Магазин «Интерспорт»,  ресторан 

«Верди»,  ресторан «Сосруко», кафе «Жемчу–

жина».

ПРИэЛЬбРУСЬЕ   

ДОМбАй   

чЕРКЕССК   

 VIP-рассылка 
Прямая почтовая доставка журнала руково-

дителям предприятий и организаций КМВ.

через редакцию журнала
Рекламодателям и партнерам журнала.

 

Сеть фирменных стоек 
и акция «Журнал  
в подарок» 

ПЯТИГОРСК 

Рестораны, кафе, развлекательные цен-
тры: ресторан «Иль Густо», кафе «Суши-

Страйк», кафе «Ресторанный дворик», КЛП 

«Мюнхгаузен», ресторан «Театральный», ко-

фейня «Дон Капучино», ресторан «Эрмитаж», 

кафе «Санта Фе», кафе «Киликия», ночной 

клуб «Версия», таверна «Питер», кофейня 

«Окно в Париж», «Гранд-кафе Лермонтов», 

ресторан «Шалаши», ресторан «Золотой Дра-

кон», ресторан «Кавказский Дворик», кафе 

«Магия Пицца».

ТЦ Универмаг: «Для душа и Души», «Yves 

Rocher», «Л'Этуаль». ТРЦ «Университи»:
 «Фотопринт»,  салон связи «Msфон», магазин 

мужской одежды «Эмилио Гуидо», бутик «Ма-

рина Яхтинг», бутик «Romano Botta», бутик 

«Юдашкин Джинс». ТД «Русь»: «Отто», 

«Ketroy», «Детские игрушки», бутик «La Novia». 

ТЦ «Детский Мир»: «Sela», «Benetton».  

ТЦ «Алсвет», ТВК «Машук»: магазин «Ка-

фель Века», рецепция. ТЦ «Квадрат», ТД «Си-
меон» «Мир саун»,Турецкий торговый дом,  
ТЦ «Караван».
Ювелирный магазин «Золотой ларец», мага-

зин «Кафель века», магазин «Русское золото», 

ювелирная сеть «Адора», сеть ювелирных са-

лонов «Росювелир», магазин «Ecco», «In Wear 

Matinique», салон связи «Мелихов бутик», бу-

тик «House», магазин белья «Неглиже», мага-

зин спортивной одежды «Спортленд», салон 

«Дизайн света ПАЙЛ», салон мебели «Алле-

гро», салон мебели «Диском», салон мебели 

«Реал», магазин профессиональной косметики 

«Маг-Мастер», компания «Босфор», магазин 

«Жилье Комфорт», студия художественных 

витражей «Стеклофон», магазин сантехники 

«Сан-сити», магазин «Стройсервис», сервис-

ный центр «Принформ-Мишлен».
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 или Приметы к деньгам

 ПАНОРАМА
14 Поделись успехом
16 Добавь красок

 МОНОЛОГ
20 Не судьба
22 Письма мертвых друзей

 ВОПРОС НОМЕРА
24 В какие приметы вы верите?

Правда ли, что если левая ладонь чешется –  
это к деньгам, а если грачи прилетели – то к весне?

 ПРОСТОКВАШИНО
28 Боишься ли ты черную кошку?

 
 ПРО ДЕНьГИ
32 Прививка от жадности

Финансовый кризис как способ взросления

 ПЕРСОНА
40 Деловые отношения… с копьем

Серебряный призер пекинской Олимпиады Мария Абакумова 
призналась, что разговаривает со своим копьем – но только по работе. 

 
 СПЕцИАЛьНый ПРОЕКТ 
46 На грани
 Наши герои рассказывают о том, как побывали 
 между жизнью и смертью

 ДИСКуССИОННый КЛуБ
50 Судьба-индейка

Почему судьбу называют индейкой, а не какой-нибудь другой, более на 
судьбу похожей птицей? 

57 СРЕДА ОБИТАНИЯ
 
 МЭТРы
60 удовольствие от формы
         Органичный дизайн Росса Лавгроува

 ПРОСПЕКТ
64 Дворянское гнездо 

Орловские скакуны и экспедиция в Антарктиду – 
все смешалось в доме помещика Пеховского

 ПРОПАГАНДА СТИЛЯ
80 Красота по-французски

 уМНыЕ ВЕщИ
86 Точность – вежливость королей 

Часы Breitling предназначены специально для тех, кто умеет ценить 
время

 ПРОТЕКТОР
90 Куда ты, тройка, мчишься? 

Как избежать аварии на дорогах

95 РАДОСТИ жИзНИ

 КИНОПРОКАТ
96 Как правильно выбрать судьбу 

В школе Николь Кидман дразнили Шваброй и Морковкой 

112 Сказано 
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Главные правила общения с 
деньгами гласят: «если солнце 
село – лучше деньги не беспоко-
ить, не пересчитывать» и «нель-
зя тратить деньги в день, когда 
их получаешь». Они должны 
переночевать дома – тогда,  
как говорят люди, они «еще ро-
дят».

Олигархи рас-
крывают секре-
ты, или Приметы 
к деньгам
Вы мечтаете купить все, что рекламируется в нашем 
журнале, но вас останавливает отсутствие средств? 
Следуйте этим советам, и материальное благополучие  
не заставит себя ждать.

Всем известно, что тараканы, 
блохи, мыши и экскременты 
снятся к деньгам. Что же нужно 
делать? Перед сном сосредоточь-
тесь… дышите глубоко… думай-
те о чем-нибудь из вышеприве-
денного списка... Приятных сно-
видений!

Посадите денежное дерево – 
толстянку. Причем не следует 
покупать готовое растение, нуж-
но самостоятельно отломить 
маленький отросток, посадить в 
горшок, лелеять его и холить. По 
счастью, толстянка древовидная 
обладает редкой устойчивостью 
и неприхотливостью.

На Востоке для привлечения де-
нег в центральной комнате дома 
ставят аквариум с рыбками, или 
какой-нибудь мини-фонтанчик с 
бегущей водой. Она успокаивает, 
гармонизирует и наполняет жите-
лей дома ощущением благополу-
чия, плеск воды ассоциируется со 
звоном монет, а чешуя рыб напо-
минает блеск золота.

Теперь вам потребуется фигур-
ка лягушки, а лучше жабы. Надо 
посадить ее на деньги. Примерно 
на сутки. Потом возьмите эти 
деньги и купите на них кому-
нибудь подарок,  что-то очень 
хорошее, от всей души. И готовь-
тесь к финансовым удачам. Рабо-
тает этот способ, правда, недол- 
го – три-четыре месяца.

Внимательно осмотрите обе-
денный стол. Немного денег 
надо постоянно хранить под ска-
тертью, тогда в доме не будет 
потерь. На Новый год, перед тем 
как часы пробьют полночь, по-
лезно положить под тарелку мо-
нетку – деньги весь год будут 
водиться у того, кто из этой та-
релки поест. 

Про молодой месяц вы, конеч-
но, знали, но забыли. Чтобы при-
манить деньги, согласно древней 
примете, вам нужно выйти но-
чью к молодому месяцу, пока-
зать ему деньги и попросить дать 
их больше. Месяц не откажет. 
Скоро у вас зачешется левая ла-
донь – а это верная примета при-
были!

Американцы хранят «первый 
заработанный доллар», принося-
щий им удачу в финансах. Рус-
ские носят в кошельке «нераз-
менный пятак». Свой талисман 
достатка (первую заработанную, 
полученную от хорошего челове-
ка или от успешной сделки мо-
нетку) нельзя тратить, иначе 
деньги «обидятся» и уйдут. 

Деньги любят роскошь и в роско-
ши плодятся, поэтому покупайте 
им красивые кошельки. Купюры в 
кошельке должны быть расправле-
ны и разглажены. Всегда кладите 
их лицевой стороной к хозяину. В 
самом маленьком отделении хра-
ните сложенную треугольником 
купюру в один доллар. 

П Р Е С Т О
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Поделись успехом
Настоящие победители всегда готовы разделить радость успеха с окружающими.

Региональный проект
Группа компаний «Эспро», девелопер в области коммерческой недвижи-
мости, начинает работу над первым в Ставропольском крае офисно-
складским комплексом класса «А» «Кулон-Югрос». Комплекс расположит-
ся в восточной части города Минеральные Воды, вблизи от автомагистра-
ли М-29 «Кавказ». Общая площадь комплекса составит 51 тыс. кв. м. Пре-
зентация проекта, на которой присутствовали главный архитектор Став-
ропольского края и мэр г. Минеральные Воды, состоялась в конце октября.

ура победителям!
В Москве состоялся финал всероссийского отборочного тура международ-
ного форума моделей и талантов «FASHION HOUSE». Наш регион представ-
ляли воспитанники пятигорской школы красоты «Стиль». Они достойно 
участвовали во многих номинациях и привезли с форума огромное количе-
ство наград, титулов и предложений. Так, десятилетняя Лия Варданян при-
глашена на показ детской коллекции Пьера Кардена в Париже, а Ангелина 
Коляда, которая стала маленькой Мисс Мира, будет участвовать в финале 
форума в Лас-Вегасе и в детском фестивале «Кинотаврик».

Первые среди первых
Первый сезон ралли на Кубок «РОЛЬФ» завершен. Кубок стартовал в янва-
ре в Перми на ралли «Ермак». За девять месяцев этот проект стал успеш-
ным и эффективным инструментом для продвижения брендов РОЛЬФ и 
Mitsubishi. Финишировал он на ралли «Туапсе-2008». Финал получился 
красивым и достойным. Оценить зрелищность этого события смогли мно-
гочисленные зрители, устроившиеся в гостевой зоне и приглашенные 
организаторами «марочной» серии и региональным дилером Mitsubishi –  
группой компаний «КЛЮЧАВТО». 

забота о ближнем
Северо-Кавказский филиал страховой компании «Ростра» в Пятигорске 
совместно с органами опеки и попечительства администраций г. Пятигор-
ска, Предгорного района и г. Железноводска, а также компаниями  
ООО «Строй дом», ЗАО «Минеральные Воды Железноводска»,  
ОАО «Рутэкс-Россия» и ООО «100 процентов» провели благотворительную 
акцию по страхованию от несчастных случаев воспитанников детских 
домов КМВ. Дети в возрасте от 4 до 17 лет получили от компании «Ростра» 
страховые полисы на общую сумму 5 млн. 600 тыс. рублей. 

П А Н О Р А М А
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Добавь красок
Раскрасить хмурый осенний день в яркие цвета можно разными способами. 
Выбирайте свой!

«Мюнхгаузену» – год!
Первого декабря пятигорскому клубу любителей пива «Мюнхгаузен» ис-
полняется… 288 лет. Не верите? Напрасно! И хотя «Мюнхгаузену» испол-
нился только год, нам кажется, что он существовал всегда – настолько уже 
привыкли к его веселым праздникам в кругу добрых друзей и отличному 
пиву. В честь своего дня рождения «Мюнхгаузен» приготовил для своих 
гостей памятные подарки, розыгрыш лотереи и многие другие приятные 
мелочи. И как всегда вас ждет море пива и хорошего настроения!

Новое о кухнях
Пятигорский салон мебели «Диском» представил новую кухонную экспо-
зицию ведущих фабрик Италии – BERLONI, FLORIDA, VISMAP, ARAN. 
Оригинальные дизайнерские решения и обильное разнообразие модельно-
го ряда, применение новейших технологий, воплощенных в каждой детале, 
и безупречное качество итальянских кухонь не оставят равнодушным даже 
самого изысканного и требовательного покупателя. Здесь вы найдете то, 
о чем так долго мечтали.

Всем по пинте!
Отличная новость для всех любителей пива. В Пятигорске открылся на-
стоящий пивной паб, стилизованный под английский пивной трактир. 
«Паб Пинта» – это заведение для приверженцев лучших пивных традиций 
Англии. Вы сможете попить вкуснейшего живого пива, сваренного на 
собственной пивоварне паба, и отведать эксклюзивную кухню от шеф-
повара. Колбаски к пиву также разнообразят ваше меню. Где провести 
время с друзьями? Это уже не вопрос.

Красота ручной работы
Сеть салонов красоты «Аделина» открывает учебный центр в городе Кис-
ловодске. Обучиться искусству красоты вам помогут профессионалы вы-
сокого класса, прошедшие курсы по повышению квалификации в таких 
крупных компаниях, как  Schwarzkopf  и Estel. Художественный татуаж, 
боди-арт, пирсинг, косметология, парикмахерское искусство, ногтевой 
сервис и многое другое. По окончании вы получите сертификат, с кото-
рым сможете смело приступить к работе.

П А Н О Р А М А
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г. Пятигорск, ул. Ермолова, 38, стр. 2, торговый комплекс «Квадрат»
тел.: (8793) 399–100, 399–101, 399–102, e–mail: kvadratkmv@rambler.ru

ул. Ермолова, 38
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И не то чтобы я фаталист… И не то чтобы свято 
верю в предопределенность судьбы… И уж точ-
но не верю во всякие гороскопо-гадательные 
прибамбасы, а все же, все же… Послушаешь 
окружающих – так у них все предопределено 
было в жизни. И любовь не случайна, и профес-
сия, и дети – такие, какими и должны были ро-
диться. И подводные течения их не берут, и ве-
тра судеб не задувают за воротник… Но, с дру-
гой стороны, если все знать наперед, со скуки 
сдохнешь. В Интернете, к примеру, появились 
сайты, которые зазывают: «Узнай дату своей 
смерти!». Вот не было печали. А потом что, сиди 
и тупо смотри в календарь, когда заветный миг 
настанет? Ну уж дудки! Пусть это мне будет оче-
редным сюрпризом! А пока что я обожду к ней, 
родимой, готовиться. И, раз уж поэт сказал, что 
«любовь и смерть всегда вдвоем», так пусть это 
все-таки будет по большей части первое, а не 
второе, Эрос, а не Танатос.

Кролики  
в шляпе  
Фокусника
Текст Галины Туз

Все-таки правильно говорят: «Чужой судьбы не 
проживешь». Банально, конечно, но ведь истина –  
это именно то, что не предполагает размышлений,  
что не требует доказательств, просто так принимается 
на веру. Так что банальны все истины.

…Сроду я не звонила Войтеку на работу, впро-
чем, и домой тоже не звонила никогда. С чего бы 
это мне взманулось именно в тот день и в ту ми-
нуту? Черт дернул, бог или судьба, тут выбор 
зависит от умонастроений. Атеисты обычно 
выбирают судьбу. Так вот, за каким-то все-таки 
чертом звоню я Войтеку, в его не сильно дальнее 
зарубежье. И Войтек мне с характерным своим 
таким смешочком и говорит: «О, привет!». А 
через паузу: «Подожди». И трубку берет кто-то 
другой. С этим «кто-то» мы не виделись два года. 
Не писали друг другу писем, не говорили по 
международке, а имейлов и эсэмэсок тогда и в 
помине не было, да судя по всему, они бы нам 
тоже были без надобности. Ясь…
Мы расстались с ним на пресловутом месте всех 
расставаний – вокзале, расстались без тени на-
дежды на общее будущее, я глотала слезы в двух-
местном купе, он с другой стороны окна писал 
мне на запыленном стекле… Так и ехали со 

мной эти буквы до места назначения, истекая 
дождевыми дорожками, истончаясь, постепен-
но пропадая, а ухоженная моложавая соседка по 
самому временному из всех временных мест 
пребывания с восторгом рассказывала мне про 
своего внука, показывала предназначенные 
любимцу подарки. 
Мне в дорогу мы купили два шоколадных батон-
чика, так уж получилось, денег больше ни на что 
не хватило, мы оба были очень легкомысленные 
и нерасчетливые, шатались по городу, как чум-
ные, взявшись за руки, ну не до продуктов пита-
ния нам было. Выходили на незнакомых оста-
новках, утюжили незнакомые районы, попали 
на какой-то Разноцветный бульвар, не сообра-
жая, в общем-то, где находимся, заизолирован-
ные от окружающего… «Губы горячее льда…».
Меня тогда накрыло великое чувство защищен-
ности любовью. Понятно, нет ничего более эфе-
мерного, чем это предательское чувство, нет 
ничего более иллюзорного. Р-раз – и умные руки 
Великого Фокусника  неуловимым движением 
отдергивают занавес, все развидняется, и ты 
опять «голый человек на голой земле». Все так. 
Но единственная наша общая поездка на юг 
оказалась фокусом удачным, на своем авто нас 
вез все тот же безотказный Войтек – лохматый и 
похожий на дрессированного мишку. Я смотре-
ла из окна расписного рыдвана, и видя, как Ясь 
рвет для меня дикие абрикосы и рассовывает их 
по карманам, с изумлением открывала в себе 
парализующую силу любви. Такие открытия, 
конечно же, не делаются два раза, тут уж тебе 
никто не скажет: «Повторяю для особо тупых!», 
и все равно хотелось пробовать это чувство раз 
за разом, как пробуешь языком больной зуб – 
еще сильнее болит, зато потом на секунду стано-
вится легче. 
Соседка угощала меня бутербродами с красной 
икрой, а я все совала ей свои шоколадки. Прямо 
как в рассказе питерца Валерия Попова: «А я вам 
говорю: берите печенье!!!». Я слушала бесконеч-
ные истории про внука, а внутри все росло и 
росло дерево боли (слово «боль» в польском язы-
ке – мужского рода), казалось, сейчас прорастет, 
как волшебная горошина у деда из сказки, и 
придется рубить потолок… Это была очевидная 
безнадега, абсолютная точка, прощание совсем 
и навсегда. И оно длилось и длилось целых два 
года, а потом я, не разберешь почему, позвонила 
Войтеку. Мы потом этот момент обсудили: Ясь, 
оказывается, на работу к своему другу тоже в 
первый и последний раз зашел. 
С тех пор, лет эдак двадцать подряд, где бы мы ни 
находились, номера друг друга набираем одно-
временно, слушаем короткие гудки, а потом, 
все-таки дозвонившись, смеемся: «Астрал! Нам 
с тобой в цирке выступать надо, номер был бы 
супер – «чтение мыслей на расстоянии». 
Вот только бы Фокусник на нас не рассердился – 
трюки и чудеса – это по его части. А мы – мы ведь 
просто кролики, попавшие в Его шляпу и исче-
зающие в ней один за другим. 

П Р О З А  Ж И З Н И
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Если вдруг успешно решается дело, в котором ты ни в зуб ногой, ни в ухо 
песней, то мгновенно начинаешь гордиться исключительно собой, не 
задумываясь о банальном счастливом случае, по мелочи реализовавшем-
ся в твоей жизни… Но если начинает рушиться то, с чем обычно справля-
ешься «задней левой», если распадается выверенная и уже порядком под-
надоевшая цепь ежедневных происшествий, тут уж, конечно, целесо- 
образнее все свалить на судьбу.
Оно и понятно – не будешь же лупить по башке себя за все «не- », за все, что 
не учел, не подготовил, не доделал, не успел и не вспомнил. Гораздо ведь 
спокойнее развести руками с глубокомысленным видом: «А шо я, шо я? 
Планида у меня такая!» – и выслушать положенные сочувствия и соболез-
нования. Удобно опять же – не бросят ближнего в беде, поднимут и поне-
сут. Пока не надоест. А потом шмякнут задом об асфальт, переступят и 
дальше пойдут.
И сколько угодно тогда можешь вопить и хныкать по поводу отсутствия 
счастья в жизни и рвать жидкие свои власы на легко- и труднодоступных 
местах собственной личности хоть до китайской Пасхи! Социум тебя  
не поймет и не простит. И будет прав. Нет, конечно, и жалеть, и обожать  
у нас любят, но только до смерти и быстро. И если сразу не получилось  
и агония затянулась, то жертву коллективного милосердия считают  
целесообразным просто добить. Ну кому нужен больной верблюд,  
правда?
Можно, конечно, как в анекдоте про стройку, каску и умного мальчика: 
встать, улыбнуться и пойти дальше, не упоминая всуе судьбу и иже с ней. 
Кого только тогда виноватым сделать? Не себя же, в самом деле! Некий 

Неужели лучше отпилить себе ноги, чтобы не спотыкаться,  
чем расчистить дорогу?

Фото Ксении Мельник

Из пункта А в пункт Б вышел поезд. А навстречу поезду по тому же пути – дрезина. 
Вопрос: почему они не встретились? Ответ: не судьба… (один из любимых анекдотов Юрия Никулина).

Не судьба

мужик (наверное, очень умный, потому что уже умер) работал в свое вре-
мя шведским канцлером. Звали этого мужика Аксель Оксеншерна. Про-
жив на свете почти восемь десятков лет, этот самый Аксель пришел к выво-
ду, что судьбу люди придумали исключительно для того, чтобы валить на 
нее все свои глупости. А что, разве не так? То «Достойно ль смиряться под 
ударами судьбы иль надо оказать сопротивленье…», то  «Так же, как все, я 
по земле хожу и у судьбы, как все, счастья себе прошу…»! Это получается, 
мол, барахтаться ли мне али сразу ласты склеить и якорем на дно? Да уж, 
позиция «оптимистицкая», ничего не скажешь.
Ну почему так, почему человек сам себя ставит перед выбором, заведомо 
зная, что из предложенного «изменить себя» и «продолжать мотать сопли 
на кулак» в пятидесяти случаях из ста выберет второе? Неужели лучше 
отпилить себе ноги, чтобы не спотыкаться, чем расчистить дорогу?
Конечно, есть судьба, и она, эта рыжая патлатая стерва, бывает порой 
мерзко и неоправданно жестокой. Но разве для того дана человеку его 
жизнь, чтобы, раз получив под дых от придурошной мисс Фатум, прикрыть 
ладошками нежные места и остаться сидеть на обочине в ожидании сле-
дующего пинка? 
Нет уж, увольте. Моя судьба будет носить только мое имя. В своих неуда-
чах я желаю винить только себя, а в своих успехах видеть только соб-
ственные заслуги и заслуги своих самых родных и самых близких. А во-
обще… Знаете, есть слоган один рекламный, как раз в тему: «Мы не ме-
няем мир, мы меняем ваше отношение к нему». Так вот, не стремитесь 
изменить судьбу, просто измените свое отношение к ней. Увидите, она 
сама изменится!  

М О Н О Л О Г

Анна Стеблянская 
автор Pro
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М О Н О Л О Г

Ну здравствуй, мой старый друг. Сколько мы не виделись уже? Лет десять. 
А живем-то почти рядом. Хотя я и так про тебя все знаю. 
Утром ты встаешь с головной болью. А иногда даже с похмельем. Тоскливо 
пьешь утренний кофе на балконе. И наблюдаешь за дворниками. Ты зави-
дуешь им. Судьба дала им выиграть в рулетку. С утра им не надо бриться и 
завязывать галстук. Кроме того, они уже успели сходить в круглосуточный. 
И их ледяное пиво стоит в тени ближайших кустов. Вот так начинается 
твое утро – с зависти. 
С этой завистью ты едешь на работу. Галстук душит тебя. А запах подарен-
ного сослуживцами одеколона раздражает всю маршрутку. Через окно ты 
уныло наблюдаешь за более удачливыми коллегами на машинах. У них 
тоже есть предел мечтаний. Кредитный «форд». 
Гипсокартонные кабинеты без окон. Традиционная утренняя разминка 
пасьянсом. И напряженное ожидание – кого первым вызовут на ковер.  
Ты, как обычно, думаешь, почему судьба распорядилась так, что мальчик, 
учившийся с тобой в одном институте на два курса младше, теперь твой 
начальник. Ищешь причины. И обвиняешь судьбу в том, что ты родился в 
своей семье, а не в его. 
Бизнес-линч. Вы сидите в столовой, по недосмотру владельцев которой на 
вывеске красуется надпись: «Ресторан». Или, в лучшем случае, «Кафе». 
Стандартный обед. Стандартные разговоры. Стандартные взгляды, позы  
  и жесты. Стандартные судьбы. 

Письма мертвых 
друзей 

Задумаешься, насколько счастливей судьба бомжа. Ему за это хотя бы платят. 

Вечером, бодро помахивая портфелем, ты приходишь в любимый бар. 
Садишься и пьешь пиво в одиночестве. Всех посетителей ты знаешь наи-
зусть. Через полчаса в бар вваливается компания твоих сослуживцев. Вы 
вместе смотрите футбол. Болеете за одну и ту же команду. Которая в этот 
раз блестяще проигрывает. В честь этого вы выпиваете. Тебя проигрыш не 
особо расстраивает. Ну не судьба сегодня было им победить. В следующий 
раз. Обязательно.
Ты заходишь в свой подъезд, где на твоей площадке каждый раз курит одна 
и та же молодежь. Ты на секунду задумываешься о том, кто из них вырас-
тет. Такие же успешные, как ты? Или наоборот? Но ты раз за разом прохо-
дишь мимо них молча. Несмотря на то, что дым их сигарет мешает тебе 
дышать. Вынося мусор, ты покорно соберешь оставленные ими бутылки. 
И задумаешься, насколько счастливей судьба бомжа. Ему за это хотя бы 
платят. 
Поздним вечером ты вспомнишь прошедший день. Посчитаешь, сколько 
их осталось до пятницы. Улыбнешься и заснешь счастливым. Ведь многие 
в этой жизни не достигли того, чего достиг ты. Их судьба – валить лес в 
ледяной тайге. Обдирать руки скользким от морской воды тросом. Сидеть 
в окопе и слушать свист осколков. А твоя судьба отправит тебя через пару 
месяцев в Турцию. Туда, где всегда тепло. 
Утром я брошу это письмо в почтовый ящик. Не забыв тщательно напи-
сать на нем свой собственный адрес.  

onlymax
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г. Пятигорск, ул. Ермолова, 22/1,тел. (928) 265-77-27
тел/факс: (8793) 38-44-16, e-mail: steklofon@rambler.ru

Витражи входят в современную жизнь как неотъемлемая 
часть интерьера. При всей своей функциональности витраж 

придает каждому интерьеру уникальность и изящество. 

Творческий коллектив студии художественных витражей 
«Стеклофон» для идеального завершения оформления 

вашей мебели, интерьеров и фасадов ваших загородных 
домов или ваших квартир предлагает  свои услуги  

по выполнению дизайн-проектов интерьера, ландшафта, 
художественной росписи, изготовлению художественных 

витражей, выполненных во всех стилях  
и художественных направлениях. 

Студия художественных 
витражей

Мы гарантируем высокое качество как технического, так 
и творческого исполнения. Наши мастера изготовят имен-
но тот витраж, который максимально подойдет к вашему 

интерьеру, и будет радовать вас. 

Стеклофон: экспрессия красок – экспрессия мысли.

художественная роспись витраж в технике «Тиффани»

витраж в свинцово- пленочной технологии
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Верить в приметы, позволять им направлять себя или отрицать суеверия? Все в 
наших руках.

Станислав  
БАРАНОВ

Жизненный опыт подсказывает специалисту по развитию регио-
нальных продаж группы компаний «Эфес Россия», что приметы, 
если в них верить, сбываются. Прилетели грачи – пришла весна. 
А если серьезно, то он верит в сны, но не умеет их «читать».

Фото, дизайн Юрия Швыдченко

В какие 
приметы 
вы верите?

В О П Р О С  Н О М Е Р А
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Эдуард 
КУЛЬБЯКОВ

Директор пятигорского кафе «1001 ночь» не верит в суеве-
рия и предзнаменования. Что бы они ни сулили, главное, 
по его мнению, проявлять характер, а не идти на поводу 
у примет.
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Михаил 
МАКАРОВ

Директор фирмы «Драйв» и ночного клуба «Малибу» в  
г. Кисловодске обращал внимание, что если чешется левая 
ладошка, то это действительно к деньгам. А вообще, считает 
он, верить надо не в приметы, а в Бога и в себя.

В О П Р О С  Н О М Е Р А
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Наталья
МАРЬЯСОВА

Продавец-консультант магазина «Маг-Мастер» верит, что если в 
новогоднюю ночь успеть под бой курантов написать на листочке 
желание, сжечь его и запить шампанским, то оно непременно 
сбудется. 
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Анастасия Хвостикова 
8 лет
дочь директора магазина 
«Радио-Драйв», г. Пятигорск

Не боюсь, потому что не верю в приметы. Я во-
обще кошек не люблю – люблю котов.

Боишься ли ты 
черную кошку?
Помните, как в детстве мы подкладывали пятачки в туфли, чтобы получить 
«пятерку», и переходили на другую сторону улицы, если встречали черную кошку? 
Кажется, компьютеризация сделала свое дело – наши дети уже не верят в приметы.

Георгий золотухин 
6 лет
сын директора магазина мужской 
одежды «Ketroy», г. Пятигорск

Я не боюсь, потому что черная кошка – это обыч-
ная кошка, только черного цвета.

Михаил Алимов 
7 лет
сын начальника отдела пластиковых 
карт Пятигорского отделения СБ РФ

Я бы испугался, если бы она мне на голову прыг-
нула, а так – нет.

Рисунок
Михаила 
Алимова 

Рисунок
Анастасии 
Хвостиковой 

Рисунок
Георгия 
Золотухина

П Р О С Т О К В А Ш И Н О
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г. Пятигорск, пр-т Калинина, 2, корп. 2, тел. (8793) 32-95-35; 
ТЦ «Машук», ул. Февральская, 54, тел. (8793) 390-790

 каталог товаров: http://office.kmvcity.ru/20

Мы видим дом, наполненный 
теплотой и комфортом.  В доме, 

как в жизни,  должны быть 
живые места, где можно побыть 

одному и помечтать.

МОДНАЯ КЛАССИКА

Мы стараемся персонально 
для вас. Это правда, и это 
то, ради чего мы работаем. 

в современном интерьере
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Прямо-таки оптимистом выглядит сегодня 
директор-распорядитель Международного 
валютного фонда Джон Липски, не так давно 
заявивший, что мировой финансовый кризис 
«не собирается быстро уходить». В отличие от 
экономиста Citigroup Стивена Витинга, кото-
рый полагал, что худшее еще впереди, и ока-
зался совершенно прав. Несмотря на все уси-
лия, предпринятые Федеральной резервной 
системой и минфином США, а также центро-
банками и финансовыми ведомствами боль-
шинства стран мира, сбываются самые песси-
мистические прогнозы, и ситуация к лучшему 

Выбор есть 
всегда. Даже  
в условиях 
кризиса
У каких кредитных организаций больше шансов 
выжить и сохраниться на рынке? Ответ на этот вопрос 
прост – у проверенных временем крупных банков  
с солидной долей государственного участия. Таких,  
как Сбербанк России.  

пока не меняется. При этом надежды на то, 
что на фоне разразившегося кризиса Россия 
будет тихой гаванью для иностранного капи-
тала тоже пока, к сожалению, не оправдыва-
ются. 
И дело не только и не столько в том, что в усло-
виях инфляции и удорожания средств россий-
ские корпорации активно кредитовались за 
рубежом. Лишь за первый квартал 2008 года 
внешний долг отечественных корпораций 
увеличился на 13,2 млрд. долларов, составив 
477,1 млрд. Будучи встроенной в мировую 
экономику, экономика России заведомо не 

могла не среагировать на глобальный кризис. 
Отсюда – и отток иностранного капитала, 
резкое падение цен на нефть, обвал фондово-
го рынка, рост импорта при грядущем сокра-
щении поступлений от экспорта и т. д. При-
чем немаловажный момент: в последние два–
три года россияне предпочитали больше тра-
тить и меньше копить. Взяв кредиты, они уже 
должны банкам суммарно около трех трил-
лионов рублей.
В этих условиях перед российскими банками, 
особенно небольшими, которые остро ощу-
щают нехватку ликвидности, встал вопрос: 
как выжить, как уцелеть и сохраниться на 
рынке?! Вопрос более чем актуальный даже с 
учетом предпринимаемых Правительством 
РФ и уже одобренных российской Думой ан-
тикризисных мер по поддержанию финансо-
вой системы. И не случайно, многие банки 
развернули жесткую борьбу за сбережения 
потенциальных вкладчиков, в том числе и 
предлагая внешне очень выгодные условия 
вложения средств. Расчет прост: видя нынеш-
нее положение фондового рынка, результаты 
работы паевых инвестиционных фондов, 
люди склонны отдать предпочтение традици-
онным банковским депозитам, не задумыва-
ясь подчас о реальных возможностях возврата 
денег.
А задумываться нужно. Равно как нужно и 
важно понимать: любые инвестиции (будь то 
акции, покупка драгметаллов или вклады) – 
всегда компромисс между желанием зарабо-
тать и возможностью потерять. Никто, конеч-
но, не отменял и регулирующей функции го-
сударства, тем более, в условиях острого фи-
нансового кризиса. Но выбор ответа на во-
прос, кому доверить свои средства, в любой 
ситуации остается за вкладчиком. А в нынеш-
ней ситуации, когда и ликвидация не сумев-
ших удержаться на рынке банков – угроза 
отнюдь не надуманная, ответ на этот вопрос 
каждому стоит искать особенно тщательно. 
Чтобы в погоне за предлагаемыми процента-
ми не остаться у «разбитого корыта». 
По сути, речь идет о выборе, который есть 
всегда, даже в кризисной ситуации: либо до-
верять проверенному временем Сбербанку 
России, либо рисковать, чтобы потом «оби-
вать пороги» в поисках не только истины, но и 
своих сбережений. А потому, принимая реше-
ние, постарайтесь не только в банковское 
будущее заглянуть, но и на прошлое оглянуть-
ся. Вспомнив, например, события 2004 года, 
когда проблемы на рынке межбанковского 
кредитования, кстати, не столь уж и серьез-
ные, не просто спровоцировали волнения 
вкладчиков. Объективной реальностью стал 
и массовый переход вкладчиков на обслужи-
вание в предлагающие надежные гарантии 
крупные банки с солидной долей государ-
ственного участия.  
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жадность vs Компьютеры
Во времена кризисов кто–то ищет выход, а кто-
то – виновных. Вот и сейчас поиск виновных все 
больше напоминает охоту на ведьм. И первыми 
в этом списке оказались наши верные помощ-
ники – компьютеры. 
«Почему компьютеры, запрограммированные 
лучшими математиками, компьютерщиками и 
экономистами по всем законам риск–
менеджмента, имеющие изощренные системы 
прочесывания бесконечного множества фак-
тов, а также системы анализа этих фактов, не 
сигнализировали своевременно о надвигаю-
щемся финансовом цунами?» – возмущаются 
на Уолл–стрит.
Ответ довольно прост. Компьютеры сгубила 
жадность тех, кому они служат. В предкризис-
ные моменты они буквально пестрели красны-
ми флажками тревоги, но охваченные жаждой 
наживы воротилы, игнорировали их. 
Но проблема с компьютерами еще более слож-
на. Однако проблема не только в этом. Боль-
шинство компьютеров вообще не подало на 
Уолл-стрит сигналов бедствия. Они заранее и 
радикально были запрограммированы на не-
дооценку опасности бизнеса с ипотечными 
ценными бумагами. 
Но и это еще не все. Некоторые трейдеры закла-
дывали в компьютеры сомнительные ипотеч-
ные контракты, выдавая их за обычные ценные 
бумаги. Как только ипотечный рынок начал 
обваливаться, умные машины оказались не в 
состоянии идентифицировать ценные бумаги 
фирм, которые находились под угрозой.
Понятно, что обитатели Уолл-стрит рисковали 

не своими деньгами, а o.p.m., то есть other 
peoples money – деньгами других людей. O.P.M. 
произносится по-английски почти как «опиум». 
Информационным опиумом программирова-
лись все – власти, клиенты, компьютеры.
Жадность и слепая вера в свои сверхвозможно-
сти сначала раздули, а потом разорвали пузырь 
американской экономики.
Надо быть скромнее. И это касается не только 
американцев.

Нам-то почему досталось?
Мы, начиная с момента появления новой, несо-
ветской России, начали втупую копировать 
Запад. Копировать во всем – в политике, одеж-
де, бизнесе, привычках, законодательстве, пра-
вах человека и так далее до бесконечности, 
внешне и псевдо внутренне. В этом клонирова-
нии мы видели панацею от нищеты.
А сегодня приходится признать: решения по-
следних месяцев, которые по большей части 
были обреченным следствием решений всех 
последних лет, сами по себе, автоматически, не 
вели к обязательному краху. Но, к сожалению, 
верно и обратное. Не будь их, весь этот обвал не 
состоялся бы – в таких масштабах, с такой непо-
правимой силой. Потому что решения послед-
них месяцев:
– не опирались на возможности страны, не от-
вечали ее реальным задачам;
– распыляли энергию власти;
– отвлекали от принятия должных мер в тех 
сферах, которые действительно влияют на судь-
бу России. 
Выходит, условия для того, чтобы Россия оказа-
лась самым слабым звеном в кризисе финансо-
вых институтов сложились.
На фоне всего этого, лозунг Остапа Бендера 
«Заграница нам поможет», наверное, уже мож-
но отнести к архаизмам. «Заграница» сейчас 
пытается спастись сама, «вытаскивая» из разви-
вающихся стран свои вложения. Об этом свиде-
тельствует и то, что отток иностранных денег из 
России в третьем квартале почти на 140 проц. 
превысил аналогичный показатель прошлого 
года: 16,7 долларов против 7 млрд. долларов. С 
чем мы останемся?
Исходя из данных Центробанка, в первом квар-
тале тоже был отток – иностранцы забрали  
23,2 млрд. долларов. Приток денежных средств 
в Россию наблюдался только во втором кварта-
ле – 40,7 млрд. долларов. Всего за 8 месяцев чи-

стый приток капитала в Россию составил  
25,4 млрд. долларов.
В итоге получается, что пик оттока капитала 
пришелся на сентябрь – он составил 24,6 млрд. 
долларов, а по итогам трех кварталов текущего 
года чистый приток не превысил 0,8 млрд. дол-
ларов.
 
Кризис 
как способ взросления
Никто, кроме нас самих, нам не поможет. Устоим, 
если развернем политику вовнутрь – в область 
здравого общенационального эгоизма. Сейчас 
нет времени заискивающе улыбаться, кланяться 
и расшаркиваться перед кем бы то ни было (кри-
зис всех поставил на место, дал понять, кто есть 
кто). Пришло время принятия самостоятельных 
(неклонированных) мер, мер вынужденных, но 
от этого не значит неправильных.
Морально легче действовать, когда выхода нет. 
Отвечать за вынужденные меры легче. Огля-
немся назад и вспомним, сколько важнейших 
для развития страны решений было принято в 
порядке пожарного реагирования на кризисы: 
быстрое принятие конституции в 1993-м, моби-
лизация бизнеса и СМИ ради победы над ком-
мунистами в 1996-м. Даже появление госкорпо-
раций – вынужденная мера. Логика сторонни-
ков этих не подконтрольных никому институ-
тов в том, что в рамках бюджетного законода-
тельства не построишь олимпийские объекты, 
не проинвестируешь нанотехнологии и не со-
вершишь инновационный прорыв.
Итак, институционально и законодательно 
новая, несоветская Россия – продукт несколь-
ких кризисов и решений, принятых под давле-
нием обстоятельств. По сути, результат случай-
ных событий и авральных решений. Страна 
вынужденных мер. Или нет? 
Наверное, нет. Все-таки меры планировались, а 
кризисы, видимо, только ускоряли принятие 
сложных решений.
Сегодняшний кризис – предупреждение о том, 
что что-то мы делали не так. Кризис может дать 
и терапевтический эффект. К примеру, у кризи-
са 1998 года, который мы называем «дефолтом», 
было очень много полезных последствий. На-
чался рост производства, исчезла избыточная 
занятость. Люди научились ценить работу и 
рабочее место. Стали экономить деньги, осмо-
трительнее их расходовать. Надеюсь, и этот 
кризис сделает нас крепче и умнее.

Прививка от жадности
Если отнестись к кризису философски, то станет очевидным, что это – своеобразный 
выход из тупика. И хорошо, что кризис случился сейчас, когда не пройдена еще точка 
невозврата. Будем считать, что нам сделали прививку – прививку от жадности.

Александр  
Золоторев, 
финансовый  
консультант,  
кандидат  
экономиче– 
ских наук

П Р О  Д Е Н Ь Г И
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Этой осенью банк «Пятигорск» достиг совер-
шеннолетия! И это замечательно, ведь всем 
известно, какую роль играет совершеннолетие 
в жизни каждого. Это то время когда, небо – яс-
ное, воздух – сладкий и жизнь – прекрасна. 
Однако все это справедливо для человека, 
скажете вы, а вот 18 лет в бизнесе – это не шут-
ка. Действительно, на первый взгляд, это ка-
жется целой эпохой, и коммерческие пред-
приятия (а особенно банки), выжившие в су-
ровой экономической действительности, мо-
гут уже назвать себя ветеранами. Но мы все же 
решили провести смелые аналогии и сравнить 
совершеннолетие коммерческого банка и 
совершеннолетие человека. И вот что из этого 
получилось.

Мечты и планы
Юношеский максимализм достигает своего 
апогея именно в 18 лет. Что касается банка 
«Пятигорск», то тут без всяких сомнений – 
аналогичная ситуация. Еще никогда за всю 
историю банка перед ним не стояли столь ам-
бициозные цели – войти в сотню крупнейших 
банков России. Причем наследственность у 
банка очень хорошая, ведь его «отец» – это, ни 
много ни мало, Госбанк СССР, а нынешние 
акционеры в недавнем прошлом топ-
менеджеры коммерческих банков из «боль-
шой сотни».

Образование
Школа закончилась. Предстоит учеба в уни-
верситете. На этом этапе человек принимает 
решение о том, какие знания ему нужны в 
жизни. Банк «Пятигорск», как это ни странно, 
лишь недавно (год назад) определился с на-
правлением своего развития. Ему обязательно 
нужны знания в области информационных 
технологий, которые будут необходимы при 
смене программного обеспечения. Пригодят-
ся ему и знания географии – для построения 

Банку «Пятигорск» – 
18  лет. 
Совершеннолетие – 
это только начало!
Когда тебе 18 – для тебя открыты все дороги и нет ничего невозможного. В этом году 
свое совершеннолетие отметил пятигорский коммерческий банк «Пятигорск».

филиальной сети по всей России. И, конечно, 
не обойтись без основ психологии – для созда-
ния клиентоориентированного бизнеса.

Смелость
В 18 лет для человека нет никаких преград и 
ограничений. Вера в себя значительно силь-
нее всех страхов. Солидным коммерческим 
организациям с большим багажом прошлых 
ошибок сложно быть дерзкими и решительны-
ми. Но мы ведь говорим о банке «Пятигорск», 
который, как раз наоборот, от года к году, на-
бирая знания и опыт, становится только сме-
лее с каждым годом. В свое восемнадцатиле-
тие он как никогда агрессивен в борьбе за кли-
ента. Наш регион еще не видел таких марке-
тинговых шагов как привлечение вкладов под 
18% годовых или обслуживание счетов юри-
дических лиц за 18 рублей в месяц! Такая сме-
лость характерна именно для молодых и силь-
ных, каким, без сомнения, и является наш 
именинник. 

Самостоятельность
У настоящих мужчин с этим все в порядке с 
раннего детства. Как, впрочем, и у банка «Пя-
тигорск». Он всегда принимал только само-
стоятельные решения. Он независим как фи-

нансово, так и политически. Банк не представ-
ляет ничьих интересов, кроме интересов сво-
их акционеров – двух банкиров «от рождения», 
которые допускают только одно служение – 
служение интересам клиентов своего банка. 

Сила и ответственность
К 18 годам у молодых людей появляется физи-
ческая сила. Сила влечет за собой ответствен-
ность за ее использование. 
За последний год банк «Пятигорск» нарастил 
серьезную мышечную массу. Сформировал 
управленческий костяк из проверенных вре-
менем профессионалов и увеличил свои обя-
зательства перед вкладчиками почти в полто-
ра раза. И именно сейчас, в условиях скепти-
ческих настроений на фоне глобального фи-
нансового кризиса, банк демонстрирует спо-
койствие и рассудительность зрелого челове-
ка – за счет разумной кредитной политики и 
низкой себестоимости услуг. Доверие клиента 
к такой силе и ответственности банка растет с 
каждым месяцем.

Переезд от родителей
Родительский дом это то, что останется в на-
шем сердце навсегда. Но рано или поздно на-
ступает время строить собственный дом. И 
именно сейчас банк планирует разменять 
«родительскую» жилплощадь на несколько 
современных и эргономичных точек обслужи-
вания. Это позволит банку быть ближе к кли-
енту и охватить большую территорию.

Как говорится, нам столько лет, на сколько мы 
себя чувствуем. Сегодня можно смело утверж-
дать, что банк «Пятигорск» – достаточно опы-
тен, чтобы знать куда идет, и достаточно силен, 
чтобы туда дойти. Он, как живой человек, по-
лон надежд и готов отдать все свои силы во имя 
того, во что верит. Поэтому мы говорим: 18 лет 
для банка «Пятигорск» – это только начало. 
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А когда из–за искры в проводке 

сгорает уютная дачная веранда, и 

вовсе начинаешь думать о темной 

полосе в жизни. Да еще приходится 

вместо путешествия по Европе или 

новой шубы жене тратить деньги 

на ремонт испорченного имуще-

ства. 

Между тем, сохранить и деньги и 

уверенность в нерушимости наше-

го благополучия можно с помощью 

страхования. Более того, защитить 

все свое имущество – и движимое, и 

недвижимое – стало гораздо проще 

и выгоднее. 

Еще недавно, чтобы застраховать 

автомобиль и жилье, нам приходи-

лось несколько раз приезжать в 

страховую компанию, делать опись 

имущества, ждать приезда агента 

на осмотр квартиры или дачи. Те-

перь одновременно и, что особен-

но важно, – достаточно быстро 

можно застраховать все, что доро-

го: автомобиль, квартиру, загород-

ный дом. Эту возможность предо-

ставляет уникальный комплексный 

Слагаемые благополучия  
Как часто благополучие нашей жизни зависит от мелочей. Пока мы наслаждаемся  

отпуском, незакрытый кран соседа сверху заливает нашу мягкую мебель  
и новый домашний кинотеатр. Царапина на крыле любимой машины,  

оставленная подростками, тоже надолго портит настроение…

продукт «Домобиль», созданный 

страховой компанией «Ингос-

страх» на основе европейского 

опыта.

Уникальная для российского рынка 

новинка, созданная по европей-

ским стандартам,  отличается не 

только скоростью, но и удобством 

оформления. Достаточно один раз 

приехать в офис компании – и у вас 

надежная страховая защита всего 

движимого и недвижимого имуще-

ства. Более того, по желанию мож-

но не посещать страховщика, а вы-

звать к себе домой или на работу 

представителя компании, который 

оформит договор. И что немало-

важно – «Домобиль» обойдется 

вам дешевле, чем покупка несколь-

ких отдельных полисов. При этом 

оплатить стоимость полиса клиент 

может в рассрочку. 

Как и любой страховой продукт, 

«Домобиль» имеет свои особенно-

сти (подробнее о них можно узнать 

на корпоративном сайте или в 

представительстве компании). 

Полис обладает всеми преимуще-

ствами страхования автомобиля и 

дома в «Ингосстрахе». «Домобиль» 

предоставляет полную страховую 

защиту личному имуществу от все-

возможных рисков. Страховщик 

компенсирует ущерб, если машина 

была угнана или пострадала в ава-

рии, от сильного ветра, сосулек, 

действий животных или злоумыш-

ленников. При этом клиент сам 

выбирает наиболее удобный для 

него способ возмещения – денеж-

ная компенсация или ремонт в 

лучших технических центрах. В 

случае угона компания выплачива-

ет деньги независимо от того, где и 

когда была оставлена машина. 

Существенно облегчает жизнь ав-

томобилисту тот факт, что ремонт 

поврежденных стекол, фар, зеркал 

и антенн, а также лакокрасочного 

покрытия одной детали оплачива-

ется «Ингосстрахом» без справок 

из ГИБДД. Если машина поврежде-

на настолько, что не может ехать, 

компания возместит расходы на 

эвакуацию автомобиля с места 

ДТП.

Что касается квартиры и дачи, то их 

страхуют от взрыва, пожара, залива 

водой, кражи, террористических 

актов и многого другого. В пределах 

страховой суммы «Ингосстрах» 

полностью компенсирует ущерб 

без каких–либо ограничений и 

франшиз – сумм, которые клиент 

берет на себя. Таким образом, ком-

пания оплачивает даже мелкие 

убытки, когда, например, в залитой 

соседями сверху квартире вздулся 

паркет. Впрочем, бывает, что после 

инцидента пострадала только часть 

имущества, но в квартире все равно 

нельзя жить. В этом случае страхов-

щик возместит расходы на ремонт 

как пострадавшей части, напри-

мер, пятна или трещины, так и тех 

участков, без восстановления кото-

рых нельзя привести помещение в 

прежнее состояние. Но самое глав-

ное, полис «Домобиль» делает нас 

уверенными в том, что если благо-

получная жизнь и зависит от мело-

чей, то только от приятных. 
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Дополнительные офисы филиала:

г. Пятигорск
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Нам 10 лет!Нам 10 лет!
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Кадры решают все
Центру развития персонала «БИЗНЕС-КЛАСС»  

в ноябре исполнилось 4 года. О том, чего достигла 
компания за этот период, мы поговорили   

с ее директором Натальей Чуйко.

– Наталья Владимировна, ваша компа-
ния занимается новыми для нашего ре-
гиона видами деятельности – обучени-
ем, подбором, оценкой персонала. Рас-
скажите, как вы начинали?
– Эти услуги новые не только для нашего ре-

гиона, но и для России в целом. Тренинг, ре-

крутмент к нам пришли лет 25 назад. В 2004 

году, когда была создана наша компания, мы 

начинали с тренингов для руководителей и 

торгового персонала, и встречались с полным 

непониманием. Приходилось звонить, объ-

яснять, что такое тренинг и чем он отличается 

от традиционного обучения в вузах. Были 

моменты, когда руки опускались. Вспоминаю 

случай, когда пришла на работу, а мои сотруд-

ники сидят поникшие и говорят: «Мы обзво-

нили 60 клиентов, и только один согласился 

на встречу, никому эти тренинги не нужны». Я 

подбадривала их, а у самой было жуткое со-

стояние внутри. Ведь наша компания первой 

пришла на рынок КМВ, и нам пришлось соз-

давать рынок тренинговых услуг с нуля. Сегод-

ня мы работаем в области обучения персона-

ла в Ставропольском крае, Карачаево-

Черкесии, Кабардино-Балкарии, Краснодар-

ском крае. У нас есть программы для разных 

категорий сотрудников, начиная от топ-

менеджеров до кадровиков, бухгалтеров, 

продавцов, логистов. 

– Некоторые руководители до сих пор 
считают, что обучение персонала – это 
деньги, выброшенные на ветер. При-
ходится ли сегодня сталкиваться с та-
ким мнением?
– К счастью, таких руководителей становится 

все меньше. Конкуренция на рынке с каждым 

годом становится жестче и компаниям при-

ходится бороться за каждого клиента. А для 

этого надо повышать профессиональный 

уровень своих сотрудников. Западные ком-

пании выделяют огромные бюджеты на обу-

чение персонала. Поверьте, они умеют счи-

тать деньги гораздо лучше нас. Обучение – 

это не затраты, а инвестиции, причем инве-

стиции – самые короткие. Ведь бизнес – это, 

прежде всего, люди. Именно они развивают 

организацию. Судите сами, если после тре-

нинга продавец заключит хотя бы на две 

сделки больше, чем обычно, он уже вернет 

вложенные в него средства. Или если руково-

дитель после семинара внесет коррективы в 

управление организацией и компания нач-

нет работать эффективнее, то какие же это 

затраты? А уж об обучении бухгалтеров и 

кадровиков и говорить не стоит. Законода-

тельство постоянно меняется и, чтобы избе-

жать штрафов, взысканий, нужно быть в кур-

се изменений.

– Наталья Владимировна, вы сами яв-
ляетесь тренером по обучению персо-
нала. Почему вы выбрали эту сферу 
деятельности?
– Мне это нравится. Еще в детстве я хотела 

стать учителем, а психологией всегда увлека-

лась. Вот так и получилось в жизни – занима-

юсь бизнес-психологией, обучением взрос-

лых людей. Моя специализация – обучение 

тех, от кого зависит рост прибыли компании. 

Недавно вносила изменения в резюме и по-

считала: с 1999 года по авторским програм-

мам прошли обучение более 3000 торговых 

представителей и менеджеров по продажам. 

Думаю, это хорошая цифра, если учесть, что 

многие из них приходят и на другие мои про-

граммы.

– у вас есть авторские методики, раз-
работки?
– И авторские методики, и авторские проек-

ты. Одна из основных методик – это техноло-

гия обучения торгового персонала. Это не 

просто стандартный тренинг продаж, а взаи-

модополняющие блоки, которые позволяют 

повысить уровень персонала. Другая автор-

ская программа «Работа с дебиторской задол-

женностью» помогает нашим клиентам  пра-

вильно строить отношения и работу пред-

Текст Екатерины Масловой, фото Дмитрия Сысун
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приятия, так, чтобы долгов не было вообще 

или хотя бы оставался допустимый процент.

В числе авторских проектов – Школа торго-

вых Представителей, разработанная мной в 

2006 году. Это – единственная школа на Юге 

России, уникальный проект, когда с нуля 

обучаются торговые представители и тру-

доустраиваются в компанию. Сегодня эти 

торговые представители выросли в профес-

сиональном плане, и нуждаются в дальней-

шем карьерном росте и обучении. Это заста-

вило создать новый проект «Школа Супер-

вайзера», который запустили в октябре 

2008 года. 

– Скажите, когда компания «БИзНЕС-
КЛАСС» начала заниматься подбором 
персонала?
– Мы работали с клиентами по обучению, и 

руководитель попросил нас найти ему про-

давцов. Тогда нам повезло, и мы быстро это 

сделали. На самом деле, рекрутмент – это 

непростое занятие, затратное по времени и 

средствам. Наша специализация – это поиск 

руководителей высшего и среднего звена и 

редких специалистов. Найти таких людей по 

объявлениям невозможно, для этого разра-

ботана специальная технология поиска. Сей-

час в нашей базе более 3000 резюме. Работа-

ем по всей России, потому что нужного кан-

дидата не всегда можно найти в крае. 

– Каковы ваши планы на будущее? 
– Думаю, мы будем совершенствоваться в своей 

нише. Мы всегда делали ставку на профессио-

нализм, и поэтому будем продолжать внедрять 

новые технологии в обучении и подборе персо-

нала. Сейчас развиваем направление – оценка 

персонала – ассессмент-центр. Это западная 

технология, которая позволяет за несколько 

часов максимально раскрыть потенциал чело-

века. Она незаменима при назначении сотруд-

ника на руководящую должность – там, где цена 

ошибки слишком высока.

А если коротко, то будем стремиться соответ-

ствовать. Соответствовать запросам наших кли-

ентов, уровню лучших компаний, российскому 

бизнесу в целом. Будем развиваться так быстро, 

чтобы самым продвинутым клиентам было по-

лезно  и интересно с нами сотрудничать.

Марина Черноусова, заместитель ди-
ректора компании «БОСФОР»
Мы очень довольны сотрудничеством с ком-

панией «БИЗНЕС-КЛАСС». Из всех агентств, 

которые занимаются подбором и обучением 

персонала «БИЗНЕС-КЛАСС» демонстрирует 

наиболее профессиональный подход  к ра-

боте. Все ключевые позиции топ-

менеджеров мы подбирали именно через 

компанию «БИЗНЕС-КЛАСС». Кроме того, 

персонал нашей компании регулярно при-

нимает участие в тренингах как для руково-

дителей, так и для сотрудников.

Александр Сидорин, заместитель ди-
ректора по продажам компании «Пив-
ной Континент»
Мы пользуемся услугами компании «БИЗНЕС-

КЛАСС» уже на протяжении четырех лет. Регу-

лярно проводим тренинги и для торгового 

персонала, и для руководителей. Я лично уча-

ствовал в нескольких тренингах, и у меня о 

них сложилось очень хорошее впечатление. 

Сергей Бурашников, заместитель директо-
ра агентства недвижимости «Альянс КМВ»
Наша компания – постоянный заказчик корпо-

ративных тренингов для агентов по продаже  

недвижимости. Тренеры «БИЗНЕС-КЛАССА» 

умеют максимально адаптировать программу 

обучения с учетом нашей специализации. По-

сле обучения результаты работы агентов воз-

растают в несколько раз.

Центр развития персонала 
«БИЗНЕС-КЛАСС»: г. Пятигорск
ул. Крайнего, 49, РДЦ, офис 306
тел. (8793) 36-36-20, 36-37-17

www.bclas.ru



4 0   P r o   Ф Е В Р А Л Ь   2 0 0 8 

Р У Б Р И К АР У Б Р И К А

4 0  P r o   Н О Я Б Р Ь   2 0 0 8

П Е Р С О Н А

После дня общения с нашей герои-
ней могу ответственно заявить, 
что в отношении этой девушки все 
прилагательные должны стоять в 
превосходной степени: очень жиз-
нерадостная, очень энергичная, 
очень общительная, очень уверен-
ная в себе и очень целеустремлен-
ная. Мария – лидер по натуре, и 

потребность быть «быстрее, выше, 
сильнее» у нее в крови. С таким 
набором качеств невозможно 
остаться в тени, какую бы сферу 

она для себя ни выбрала. Но так 
сложилось, что повезло российско-
му спорту. 
Мы попросили Машу захватить на 
фотосессию копье. Она привезла 
его в Ставрополь из Краснодара, 
где сейчас живет и тренируется. 
Хотя Ставрополь – по-прежнему 
любимый город, но на малой роди-

не Маша теперь бывает только в 
редкие дни отдыха. 
– Маша, а это случайно не то 
самое олимпийское копье? – 

спрашиваю я, глядя, с какой осто-
рожностью снаряд грузится в ма-
шину.
– Нет, конечно. Многие, кстати, 
почему-то спрашивают, забираю 
ли я копья с соревнований в каче-
стве сувениров.
– Забираешь?
– Зачем? У меня с копьем исключи-
тельно деловые отношения. Нет 
такого: «Ой, ты мое родное!» Хотя 
бабушка мне все время говорит: 
«Ты ж с ним разговаривай!» 
– А ты?
– Я разговариваю, но так, по рабо-
те. Когда находишься на арене, 
что-то в голове крутится. А потом 
вспомнить не можешь, что говори-

Деловые  
отношения…  

с копьем
Текст Дарьи Шевцовой, фото Сергея Гнездилова

Персона Pro – ставропольская  спортсменка Мария Абакумова,  
титулованная легкоатлетка, метательница копья,  

серебряный призер пекинской Олимпиады.

У серебра большой плюс – тебе 
еще есть к чему стремиться.

ла, что думала. Там ты… на другой 
волне.

Есть к чему  
стремиться
После продолжительной фотосес-
сии мы отправляемся в кафе. Копье 
приходится взять с собой. Маша 
шутит, что «выгуливает» его,  
«а то все стадион да стадион». 
– Все тебя, наверное, спраши-
вают, но все же… почему ты 
выбрала этот вид спорта – ме-
тание копья? Его ведь попу-
лярным не назовешь.
– Ну да, – легко соглашается  
Мария, – вид не популярный. Так 
получилось. Моя мама занималась 
легкой атлетикой, работала в учи-
лище олимпийского резерва.  
Я у нее начала тренироваться, бе-
гала барьеры. Да и край у нас та-
кой, не много видов спорта доступ-
но. В общем, с самого начала был 
уклон в легкую атлетику. А копье  
я взяла во многом благодаря тому, 
что упала на барьерах. Была трав-
ма, и на достижения в беге я уже не 
рассчитывала. А в легкой атлетике 
бегать-прыгать – это основное.  
Но оставался еще отдел метания.  
И мой тренер Ирина Комарова, 
которая сама когда-то копьем за-
нималась, предложила мне попро-
бовать.
– Понравилось?
– Увидела перспективу. На самом 
деле, это очень сложный и интерес-
ный вид спорта. Копьеметателям 
нужно иметь такие качества, кото-
рые редко совмещаются в одном 
человеке. Ты должен быть силь-
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ным, но в то же время быстрым, 
подвижным в суставах и мягким в 
мышцах. Ты должен технику дви-
жения понять мозгом и впитать 
всем своим организмом. 

И еще мне «копье» нравится  тем, 
что у нас соперничество более дру-
желюбное. После Олимпиады было 
еще несколько стартов, в том числе 
и в Праге, а это родной город той 
девочки, которой я проиграла. Она 
после соревнований повела нас 
всех пить пиво. Мы гуляли, обща-
лись, рассказывали, кто как трени-
руется. Я не могу назвать ни одного 
другого вида спорта, где бы между 
соперниками все было так легко.
– Но после Олимпиады ты 
 говорила, что другие  
спортсменки к тебе относи-
лись прохладно…

– Там – да. А когда я выиграла сле-
дующие старты – три подряд, меня 
стали воспринимать.
– То есть ты все-таки победила 
золотую медалистку Олим-

пиады Спотакову? 
– Да, я ее опередила.
– А не было обидно, что это не 
на Олимпиаде случилось?
– Конечно, обидно… Но… но жало-
ваться на судьбу я не могу, для меня 
и так сложилось все лучше, чем 
изначально предполагалось. У 
серебра большой плюс – тебе еще 
есть к чему стремиться. После 
Олимпиады я была немного разо-
чарована, в первых интервью гово-
рила: «Жаль, еще бы чуть-чуть».  
И один репортер мне сказал: «Ну 
взяла бы ты золото и что бы сейчас 
делала? Вот выходишь ты отсюда, и 

что?» Я подумала над этим: правда, 
не знаю, что бы со мной было, если 
бы в 22 года я достигла предела 
мечтаний любого спортсмена.  
Я такой человек… «стремитель-
ный» по жизни. Мне всегда нужна 
цель. Получая то, что хотела, сразу 
же начинаю следующую страницу. 
Я от этого иногда сама устаю, не 
успеваю даже обрадоваться тому, 
что у меня появилось. Тут же рож-
дается новая идея, новая цель –  
и я к ней.
– Логично будет предполо-
жить, что теперь твоя цель – 
олимпийское золото…
– Ну да. Хотя четыре года – это 
очень большой срок. Конечно, я 
буду стараться. Но для победы мно-
гое должно удачно сложиться. Сле-
дующий год покажет: застабилизи-
руюсь ли я, или у меня все вышло 
случайно.

Серебряные метры
– Ты ведь сама не ожидала 
такого результата на Олим-
пиаде? 
– Такого – нет. На тренировках для 
меня было хорошо метнуть на  
65 метров. Тренер, мама, все, кто 
меня знал, ожидали 67. А тут – 70,  
я саму себя перепрыгнула. У меня 
была одна цель: хорошо выступить 
на Олимпиаде. Хотя бы по личному 
рекорду. Не то, чтобы я не рассчи-
тывала на медаль, но... На мой 
взгляд, если человек очень чего-то 
хочет, он не должен говорить об 
этом. Маме я вообще запретила 
произносить при мне слово «Олим-
пиада», пока она не пройдет. И 
когда за неделю до Игр хорошо 
выступила в Иркутске, тоже сказа-
ла: «Мам, я метнула очень далеко, 
но ты никому об этом не рассказы-
вай». А оказалось, что результаты 
были в Интернете. Мама потом 
говорила: «Ты тоже молодец. Ска-
зала – никому, а мне все сами зво-
нят и поздравляют».
Мне кажется, не надо преждевре-
менно привлекать к себе внима-
ние. Потом же приятнее – все ска-
жут: «Ничего себе сюрприз!»  
А если будет считаться, что медаль 
у тебя стопроцентная, и тут ты ее 
не получил, тебе скажут: «Ой, а что 
ж ты так?»
– В этом смысле тебе на сле-
дующей Олимпиаде тяжелее 
будет.
– Теперь да. Мне все говорят: «Ста-

Олимпиада – это борьба не за 
медаль, не за деньги, не за славу. 
Все хотят только одного – 
лидерства.

тус надо поддерживать». Да, надо 
уже будет входить в рабочий ре-
жим, а то у меня все фотосессии, 
поездки, какие-то вечеринки…  
А это эмоционально очень выхола-
щивает. Для тренировок важна 
ведь не только физическая форма, 
но и внутреннее желание, на-
строй…
– Как ты сама считаешь, поче-
му уступила золото?
– Потому что нельзя расслабляться 
до самого последнего момента. Я 
долго держалась. Старалась сохра-
нить «каменное» лицо. Камеры, 
тренер, все орут, а я кепку надвину-
ла, никого не вижу. Но когда метну-
ла, сама «офигела»: «Ах, семьде-
сят!» И немножко расслабилась.  
И тут же этот «лакомый кусочек» 
взял другой человек. 
– Как для тебя проходила 
Олимпиада?
– Была квалификация, и потом, 
через день, – основные соревнова-
ния. Страшнее всего была квали-  
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фикация. Потому что заявлено 
может быть и сто человек, но из 
них всего двенадцать попадут в 
основные соревнования. Быть 
среди этих двенадцати – уже круто.  
Поэтому моя первая задача была 
пройти квалификацию. И перед 
ней я больше всего переживала.  
А потом мне стало легче,  
и я себе сказала: «Все, терять уже 
нечего, двенадцатое или восьмое 
место – разница невелика». Была 
не была. Помню, что очень долго 
собиралась утром в день соревно-
вания, старалась себя чем-то за-
нять. Думала, что взять с собой, 
а что нет. 
– Талисман какой-нибудь?
– Знаешь, есть мультик «Кунг-фу 
Панда»? Мы с мамой, когда его 
смотрели, очень смеялись. Она 

меня потом стала называть: «Ты 
моя панда».  
А на Олимпиаде было пять талис-
манов, один из них была Панда. 
Когда нам их дарили, можно было 
выбрать любой. Я ее выбрала.  
И вот собираюсь, а Панда лежит  
на кровати. Смотрю, она прямо 
хочет пойти со мной на соревнова-
ния. Смешно, да? Ну, думаю, а что, 
помешает, что ли? Положила и ее в 
рюкзак. 
– Скажи, с точки зрения  
спортсмена Олимпиада силь-

но отличается от других со-
ревнований?
– На самом деле нет. Просто отно-
шение к ней другое – всеобщее, 
всемирное. А если от этого отклю-
читься, то это такие же соревнова-
ния, как любые другие. Очень важ-
но было отвлечься, не дрожать 
внутри: «Вот, это же Олимпиада!» 
Можно с ума сойти от одной этой 
мысли. А ты делай свое дело, как 
умеешь. Там видно будет. Знаешь 
еще, что я думаю? Олимпиада – это 
борьба не за медаль, не за деньги, 
не за славу. Там ничто из этого не 
играет роли. Все хотят только одно-
го – лидерства. Это как война, в 
которой нужно победить любой 
ценой. Поэтому и люди там меня-
ются, становятся жестче. Могут 
толкнуть, оскорбить…

– Как раз перед Олимпиадой в 
нашей легкоатлетической 
сборной разразился допинго-
вый скандал. Тебя допинг-
контроль мучил?
– Я стараюсь меньше этого касать-
ся. У нас в сборной есть свои врачи, 
они лучше знают. 
Скажу так: у нас очень слабая  
защита спортсменов. Сегодня  
ты хорошо выступаешь –  
«ой, какой ты кайфовый!» 
Завтра у тебя не дай бог что –  
и «до свиданья». 

Терпение и труд
– А ты думала, чем займешь-
ся, когда закончишь спортив-
ную карьеру?
– Сначала семьей, детьми. А потом 
видно будет. Но если сильно уста-
ну, то вообще ничем. Просто буду 
воспитывать детей, путешество-
вать в свое удовольствие и радо-
ваться жизни.
– Сейчас ты себя многого  
лишаешь?
– Да, конечно. Мой молодой чело-
век вообще очень болезненно вос-
принимает такую занятость… Для 
него, по секрету говоря, лучше 
было бы, чтобы я вообще не зани-
малась. Он, конечно, болеет за 
меня. Но, по большому счету, для 
него это неважно. Знаешь, в этом 
есть свой плюс. Потому что ужас-
но, что в основном тебя все воспри-
нимают только как спортсмена. 
Люди, особенно тренер, забывают, 
что ты девушка, что у тебя должны 
быть какие-то радости, личная 
жизнь... Сборной нужен результат, 
тренеру нужны победы. А то, что 
тебе нужна личная жизнь, никого 
не колышет. И очень сложно впи-
сать, втиснуть в расписание эту 
личную жизнь, потому что там так 
все плотно! И чтобы вырваться, 
побыть с любимым, приходится 
придумывать предлоги, выключать 
телефон и уезжать на два-три дня. 
– А ты маме никогда не гово-
рила: «Все, хватит, надоело, 
ухожу из спорта!»?

Я хочу уйти из спорта уверенной 
в том, что сделала все.

– Говорила когда-то. До Олимпиа-
ды. «Вот, сейчас я этого добьюсь и 
буду отдыхать». Но, как говорится, 
аппетит приходит во время еды. 
Какой тут уйти? Наоборот, у меня 
сейчас столько энергии! Мои вну-
тренние цели выросли до таких 
пределов, что я даже стесняюсь 
говорить! Я хочу уйти из спорта 
уверенной в том, что сделала все. 
Максимум. И ни одной мыслью я 
не буду жалеть, что что-то не доде-
лала. Вот, только так.
– Как проходит твой обычный 
день?
–Утром я в среднем пробегаю кило-
метр. Потом тренировка, различ-
ные упражнения: беговые, прыж-
ки, ядро, штанга, «блины», набив-
ные мячи… Так два-два с полови-
ной часа. В 12 обед. А потом ужасно 
хочется спать. Часа два поспала, 
в четыре – вторая тренировка. 
До шести потренировалась, ужин, 
вечером куда-нибудь сходишь, 
уже и одиннадцать. И спать пора.
– А вечером – в  клуб?
– Нет, это я раньше тусовщица была, 
у меня на этой почве такие скандалы 
были! А сейчас другие ценности 
появляются. Сейчас мне важнее 
выспаться и нормально потрениро-
ваться, чем провести ночь в клубе, 
где якобы прикольно. Просто я знаю, 
что если два-три раза не встану во-
время, то в итоге это скажется на 
выступлении. 
– А как же отдыхать тогда?
– Лучший отдых для меня – на при-
роде. Еще год назад я бы так не сказа-
ла. А сейчас я с большим удоволь-
ствием поехала бы с родителями на 
рыбалку, на шашлыки… 
Дома почти не бываю. Постоянные 
разъезды – это так тяжело. Сейчас 
вот тренер отпустил меня на неде-
лю. Четыре дня проходит, звонит: 
«Все, сворачивайся, а то не успеешь 
восстановиться». 
– А если нет настроения, болят 
мышцы, но надо идти трени-
роваться… как ты себя застав-
ляешь?
– В принципе, такое чуть ли не каж-
дый день бывает. Этим меня не уди-
вишь. Бывают дни, когда я выхожу 
на стадион, как автомат, а там ни 
души. Я бегу, и мне так плохо! Я реву. 
Бегу и реву. Круг-два пореву, и как 
новенькая. Потому что хочешь – 
реви, хочешь – кричи, хочешь – бейся 
головой… Но тренируйся дальше.  

П Е Р С О Н А
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АЛЛА ВЛАЗНЕВА, ЖУРНАЛИСТ:
За два года работы в Чечне я попадала в разные ситуации, но никогда не думала, что 
опасность будет ждать меня в здании правительства, защищенном тройным кольцом 
охраны. 
Это было 27 декабря 2002 года. На следующий день я должна была уехать из Грозного 
домой, так как моя работа пресс-секретарем председателя правительства республи-
ки закончилась. За неделю до моего отъезда-увольнения Игорь Тарасов, который 
тогда был помощником председателя, сказал мне: «Алл, раз ты увольняешься, может, 
освободишь свой кабинет? Пусть новые помощники уже сразу туда въезжают». Я 
согласилась и переехала в маленький кабинетик на втором этаже. Это меня и спас-
ло. Из тех, кто в момент взрыва находился в моем бывшем кабинете на третьем 
этаже, в живых практически никого не осталось. 
Я очень хорошо помню, что делала –  перебирала фотографии. Многие уже на-
чинали отмечать Новый год в своих отделах и звали меня присоединиться. Я три 
раза вставала и садилась. Девчонки с первого этажа звонили несколько раз: «Ну, 
ты спустишься?». Опять встаю, и опять что-то меня останавливает. В том крыле 
здания, куда меня так звали, было чуть позже очень много погибших. Окна у них 
выходили на ту сторону, откуда и заехала машина. Мне просто повезло: я оказа-
лась с обратной стороны здания. 
Это был крупный теракт. Где-то часа в два дня КамАЗ со взрывчаткой протаранил 
ворота и заехал на территорию правительственного комплекса. А следом за 
ним – начиненный взрывчаткой УАЗ. Ребята из Минюста, которые охраняли 
здание правительства, пытались что-то сделать, стреляли по колесам, но жертв 
все равно было очень много. Сразу погибло больше семидесяти человек, не 
считая тех, кого потом нашли под завалами и кто умер в госпитале.
После первого взрыва, самого мощного, на меня начала падать оконная 
рама. Я кинулась собирать самое дорогое – фотографии, записные книжки. 
А мне кричит Наташа, которая и приютила меня в своем кабинете: «Алка, 
садись быстро на пол! Еще лучше ложись!». Только я присела – второй взрыв, 
рама рухнула на монитор компьютера, но и меня слегка достала – в резуль-
тате контузия и легкое сотрясение мозга. Мы стали выбираться из здания. 
Это было зрелище не для слабонервных. Люди, вывернутые наизнанку, 
просто части тел... Я потом долго не могла спать ночами. 
Конечно, сразу весь ужас мы не осознавали. Я передвигалась, как в тума-
не, не чувствовала боли. Кого-то пыталась успокаивать, говорила, что все 
хорошо, раз мы живы. Поехала в больницу искать нашу коллегу из Став-
рополя, Лидию Федоровну Козлову. А рыдать начала, когда вернулась 
оттуда и девчонки спросили: «Ну что, Лидию Федоровну не нашла?». 
Говорю: «Не нашла». И тут меня прорвало... Самое страшное ведь то, 
что практически всех, кто погиб, я знала лично. У меня за время рабо-
ты там с людьми сложились очень хорошие отношения. 
Наши мелкие ссоры, дрязги, какие-то глупости, из-за чего мы друг на 
друга иногда обижаемся, сердимся – такая ерунда по сравнению 
с человеческой жизнью и здоровьем. Эту истину там, в Чечне, усваи-
ваешь хорошо и на всю жизнь. 

На грани
Наши герои рас-
сказывают о том, 
как побывали 
между жизнью  
и смертью

Текст Дарьи Шевцовой
фото Юрия Швыдченко

С П Е Ц И А Л Ь Н Ы Й  П Р О Е К Т
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ВЛАДИМИР ГРИГОРЬЕВ, НАЧАЛЬНИК ОБЩЕГО ОТ-
ДЕЛА МУП «СТРОЙИНВЕСТ».
Автобус, конечно, ужасный был. Старый. Я на нем 
пятнадцать лет туда-сюда ездил. У меня мама в Пяти-

горске живет, и я примерно раз в месяц ее проведы-
ваю. 
9 декабря 2007 года, как обычно, в два часа дня на этом 
автобусе выехал из Пятигорска домой, в Ставрополь. 
Читал книжку, особо по сторонам не смотрел. Но уви-
дел через лобовое стекло, как мы за Курсавкой этого 
пассажира подобрали. Автобус был битком набит, 

только диван задний пустовал. Там он и сел. И пакет с 
соком, в котором бомба была, там потом оставил.
Приехали мы в Невинномысск. Вышли почти все. Во-
дитель багаж выдает из отсека, где переднее колесо. 
Я на бордюре стою, курю. Говорю водителю: «Я уже 
пятнадцать лет с тобой езжу. Когда ты выкинешь этот 
автобус? Смотришь в пол, землю видно». Так, без 
злобы. Он мне: «Пятнадцать? Да ему уже двадцать 

пять!». Ну, посмеялись с ним. 
Он выдал вещи, закрыл люк, зашел в автобус. Я делаю 
шаг с бордюра, окна автобуса оказываются надо мной. 
И вот только я сделал этот шаг и развернулся, стекла 
вылетают метров на пятьдесят, наверное. И все это у 
меня над головой проносится.
Взрыв был очень сильный. Если б я все еще на бордю-

ре стоял, то, конечно, от головы бы ничего не оста-
лось. 
Интересна реакция людей в такой ситуации. Паника, 
но какая-то организованная. Буквально через тридцать 
секунд все были уже в метрах пятидесяти от здания 
автовокзала. Ну, я как обычно, не вдоль, а поперек. 
Отошел ко входу в автовокзал, набрал маму. Сказал: 

«Мам, сейчас что бы ни говорили, со мной все в по-
рядке». 
Автобус вначале не горел – только сзади дымок под-
нимался. Вытаскивали людей. Когда вытащили, уже 
пол-автобуса горело. Но я решил зайти за вещами – вез 
детям подарки в таком ярко-желтом пакете. И вот в 
чем шок проявился: захожу, а красок не вижу. Даже 

огонь черно-белый. Сиденья на моем месте не было 
вообще, все спинки сзади снесло. Пакет оказался где-то 
под сиденьями, весь иссеченный поражающими эле-
ментами, но детские вещи в нем были целые. 
Психиатры считают, что любой человек, если он хоть 
раз был под угрозой смерти, нуждается в лечении. Мне 
сказали: ложись в больницу, поставим капельницы, 
чтобы шок не развивался. Но я сделал лучше. У меня 

были билеты через четыре дня в Гоа. Я взял с собой тот 
пакет, и на одном из моих любимых пляжей я этот страх 
зарыл в песочек.
Отношение к жизни у меня и раньше было такое: «Про-
снулся? Улыбайся и радуйся». Ну, а теперь уж точно, 
каждый день – как подарок. 
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ТАМАРА СТЕБЛЯНСКАЯ, ПЕНСИОНЕРКА:
Сердце у меня давно болело, еще когда мы в Грозном жили. А тот 
приступ был на нервной почве. Помню, что-то у меня тогда по 
работе не ладилось.
Это было в конце мая 1999 года. Стало плохо с сердцем, и меня 
отвезли в 4-ю городскую больницу. Я пролежала две недели, но 
лучше не становилось. А в середине июня вдруг потеряла со-
знание. И, как потом узнала, довольно долго была в коме. Сын 
и муж все это время дежурили под дверью реанимации.
Что я видела? Видела этот здоровый операционный светиль-
ник, огромный операционный стол. И вот вроде я поднялась 
над всем этим, и летаю. Вижу, внизу стоят доктора, склонились 
над кем-то. А на столе, как кокон, лежит человек. Я смотрю на 
него и думаю: «А кто же это?». И тут меня как будто осенило: 
«Ой, да это же я!». И я начала пикировать к этому кокону. И 
все. Пришла в чувство. 
Слышу, сестрички поодаль стоят, разговаривают. Мне ка-
жется, что они громко-громко разговаривают – там же в 
реанимации такое эхо! И я им: «Ой, как же громко вы гово-
рите». А одна сестричка поворачивается: «Надо же, пришла 
в чувство! Теперь жить будешь, смотри, чтобы кирпич на 
голову не упал». Пошла, врача пригласила. Александр 
Иванович пришел и настойчиво меня позвал: «Тамара 
Аполлоновна, откройте глаза!». Несколько раз. И я от-
крыла.
Потом я еще два месяца лежала. Было много капельниц. 
В конце августа меня выписали. А в заключении написа-
ли «клиническая смерть».
Уже после выписки я случайно услышала интервью с 
Евгением Леоновым, он рассказывал, как пережил 
клиническую смерть. Тогда и у меня все это в памяти 
восстановилось. 
Какой там страх? Теряешь сознание – да и все. Я думала, 
просто уснула и проснулась.
Прошло девять лет. Сначала было трудно ходить. А 
теперь – ничего, даже на дачу езжу, хотя врачи запре-
тили. Но мне нужен воздух, нужно быть в движении 
постоянно. Наверное, меня спасла моя тяга к жизни. 
Потому что я очень хотела увидеть, что сын получил 
профессию, устроился на работу… И мне так хотелось 
внука! Может быть, именно это чувство меня воз-
вратило к жизни. Вот теперь, смотрите, какой у меня 
чудесный внук Мишка.
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АЛЕКСАНДР СВИРИДОВ, РУКОВОДИТЕЛЬ ГРУППЫ 
ИНСПЕКЦИИ ПО БЕЗОПАСНОСТИ ПОЛЕТОВ: 
Десять лет я занимаюсь вопросами обеспечения без-
опасности полетов в Ставропольском крае, а до этого 

двадцать лет летал в Таджикистане по самым сложным 
трассам в мире и десять лет работал пилотом-инспектором 
по безопасности полетов в Таджикском управлении 
гражданской авиации. 
Этот случай произошел 7 марта 1988 года. Я работал 
пилотом-инспектором и, кроме самостоятельных, 
выполнял и контрольно-проверочные полеты. В тот 

день я в качестве командира включился в состав эки-
пажа ЯК-40, летевшего из Душанбе в Наманган. Хотел 
проверить, как работают службы накануне праздни-
ка.
Следуя схеме полета, я взял курс на радио-маяк «Пугус», 
расположенный в горном  ущелье. Диспетчер разрешил 
набор высоты до требуемых 6300 метров. И в процес-
се набора высоты я слышу, как на связь выходит другой 

экипаж, следовавший по этой же трассе, но навстречу 
нам, в аэропорт Курган-Тюбе. Он просит снижение до 
высоты 6000. 
Полет проходит в облаках. Я лихорадочно начинаю 
подсчитывать про себя скорость сближения. Модели-
рую эту ситуацию в сознании. И вдруг понимаю, что мы 
должны сойтись в районе радио-маяка «Пугус» на 

одной высоте – 6000 метров! 
В этот момент до столкновения оставалось 4 секунды. 
Я задержался на отметке 5980 метров. Почувствовал, 
что другой самолет где-то рядом. И точно! Разрывает-
ся облачность, и строго по курсу я вижу встречный 
ЯК-40, лишь с небольшой разностью в высоте полета! 
Это страшно, конечно. Я до сих пор помню, как он 

резко, с большим креном отворачивает вправо. 
После посадки в Душанбе я провел расследование. 
Оказалось, диспетчер ушел договариваться с сотруд-
ницами аэропорта насчет празднования 8 Марта, а на 
свое рабочее место посадил какого-то случайного 
парня. Сказал: «Ну, ты там, что будут спрашивать, от-
вечай, а я сейчас быстро сбегаю и вернусь». 

А экипаж самолета ЯК-40, с которым мы чуть не стол-
кнулись, потом рассказывал, что происходило у них в 
кабине в тот момент. Появление встречного самолета 
практически на одной высоте было для пилотов полной 
неожиданностью, потому что никакой информации о 
нем они от диспетчера не получили. Второй пилот 
закричал и закрылся руками. А командир начал резко 
уводить самолет. Правда, стресс был настолько сильным, 

что в результате этого случая он ушел с летной рабо-
ты. 
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Судьба-индейка
Текст Екатерины Масловой, фото Дмитрия Сысун

«Почему судьбу называют индейкой, а не какой-нибудь другой, более на судьбу 
похожей птицей?» – риторический вопрос Козьмы Пруткова так и остался  
без ответа. Зато мы узнали много нового о судьбах наших гостей.

В этот раз мы встретились с финан-
совым директором компании «Ме-
лиса» Светланой Мельниковой, 
заместителем управляющего Пяти-
горским отделением Северо-
Кавказского банка Сбербанка РФ 
Валентиной Старченко и генераль-
ным директором развлекательного 
комплекса «Город Солнца» Кареном 
Григоряном. Собственно, там – в 
ресторане нового развлекательного 
комплекса «Город Солнца» – и со-
стоялась встреча участников наше-
го дискуссионного клуба.

Люди и судьбы
Pro: Верите ли вы в судьбу? В то, 
что она предопределена зара-
нее? Или считаете, что человек 
– сам творец своей судьбы?
Светлана Мельникова: С одной 
стороны, я верю в судьбу. Безу-
словно, есть вещи, которые нам 
предначертаны свыше. И в то же 
время, я считаю, что многое зави-
сит и от нас самих. Знаете, это как 
в старых русских сказках: направо 

пойдешь – себя найдешь, налево 
– коня потеряешь. Вот так и у нас 
всегда есть несколько путей, не-
сколько вариантов развития. И мы 
их выбираем сами. И от того, ка-
кой путь мы выберем, и будет за-
висеть наша судьба. 
Валентина Старченко: А я увере-
на, что человек сам строит свою 
судьбу. Судьба зависит не от выс-
ших сил, а от характера человека, от 
его духовного развития, от воспита-
ния, которое он получил в семье. 
Если человек ленив и не хочет ни к 
чему прилагать никаких усилий, то, 
сколько бы интересных возможно-
стей судьба ему не предоставляла, 
он их все равно упустит. Все зависит 
от самого человека. 
Карен Григорян: На мой взгляд, 
судьбы – как печати, как данности, 
которую ты не можешь изменить, – 
не существует. Судьба – это вектор 
развития. Это определенный набор 
обстоятельств, который дан челове-
ку. И то, как ты будешь реагировать 
на эти обстоятельства, целиком 

зависит от тебя и от твоего характе-
ра. Даже в религии – и в христиан-
ской, и в мусульманской – понятие 
судьбы отрицается. Верить в судьбу 
– это грех. У каждого человека 
должно быть право выбора. Он 
должен сам принимать решения и 

конкретного человека. Говорят же, 
русская душа. Или еврейское сча-
стье…
Светлана Мельникова: А еще судь-
ба человека зависит от историче-
ского периода. Вот сейчас все гово-
рят о кризисе, о том, в какое трудное 
время мы живем. А я считаю, что 
мы живем в хорошее время. Вспом-
ните, как жили наши родители, 
наши бабушки и дедушки. Пережи-
ли войну, голод. Как же нам сегодня 
можно пенять на судьбу? Да мы 
живем в прекрасное время, и все у 
нас складывается хорошо! 
Pro: А если говорить о вашей 
личной судьбе, что на нее по-
влияло? Как вы пришли к тому, 
что сейчас имеете, чем зани-
маетесь? 
Светлана Мельникова: На мою 
судьбу повлияла перестройка. До 
этого я работала в проектном ин-
ституте и даже не думала, что когда-
нибудь буду заниматься торговлей. 
Хотя определенные задатки у меня 
все-таки были. В школе, например, 

В религии –  
и в христианской,  
и в мусульманской 
– понятие судьбы 
отрицается. Верить 
в судьбу – это грех.
осуществлять выбор своего пути. 
Но в то же время, я считаю, что судь-
ба во многом зависит от того, где 
человек родился, от его националь-
ной и географической принадлеж-
ности. У каждого народа есть свой 
определенный психотип, свой гене-
тический код, который передается 
из поколения в поколение. И он во 
многом определяет судьбу каждого 
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именно мне всегда поручали соби-
рать деньги на обеды. Значит, 
было что-то такое в характере. И, 
тем не менее, торговлей я зани-
маться не планировала, была 
очень далека от этого. И тут вдруг 
случилась перестройка. Мы, как и 
все тогда, начали ездить в Польшу, 
привозить какие-то вещи. Потом 
основали собственный бизнес. Вот 
так и получилось.   
Валентина Старченко: А мне 
всегда было интересно работать с 
финансами. Я училась на эконо-
миста и свою трудовую деятель-
ность начала, работая бухгалте-
ром. А потом попала в Сбербанк, 
начала развиваться и постепенно 
доросла до своей сегодняшней 
должности. Чем очень довольна, 
потому что финансы, аналитика 
– это именно то, чем я всегда и 
хотела заниматься.  
Карен Григорян: А я многое в 
жизни пробовал делать, многими 
вещами занимался. Но еще ни от 
чего не получал такого морально-
го удовлетворения, как от того, 
что я делаю сейчас. Я вдруг понял, 
что строить, созидать на радость 
людям – это мое. Потому что, во-
первых, это у меня хорошо полу-
чается, а во-вторых, это приносит 

мне удовлетворение. Значит, я 
выбрал правильный вектор раз-
вития. 

Посеешь характер – 
пожнешь судьбу
Pro: Итак, мы почти едино-
гласно пришли к тому, что 
судьба зависит не столько от 
высших сил, сколько от само-
го человека…
Светлана Мельникова: От харак-
тера человека, от того, как он отно-
сится к своей жизни и к окружаю-
щим его людям. Если человек лю-
бит жизнь, если он открыт для лю-
дей, если он им приносит пользу, то 
все у него складывается нормаль-
но. А если человек закрыт, негатив-
но настроен, завидует другим вме-
сто того, чтобы делать что-то само-
му, то ничего хорошего у него не 
получится. Нужно идти по жизни 
легко, и тогда у тебя не будет се-
рьезных препятствий. Конечно, 
трудности случаются, жизнь ведь 
как зебра – полоса белая, полоса 
черная. Но если ты любишь жизнь, 
то и она будет тебе отвечать тем же, 
и тогда белых полос в твоей судьбе 
будет гораздо больше.
Валентина Старченко: Я тоже с 
этим соглашусь. От настроя чело-

века очень многое зависит. Если 
ты видишь все в черном цвете, то в 
черном цвете все у тебя и будет. 
Нужно быть позитивно настроен-
ным. Тогда и на многие вещи ты 
смотришь совсем по-другому. 
Больше замечаешь хорошего, чем 
плохого, к людям относишься как 
к братьям. И тогда жить станет 
гораздо легче и приятнее.

люди, которым просто везет по 
жизни. Приходят они, например, 
на экзамен и вытягивают именно 
тот единственный билет, который 
выучили… Повезло!
Карен Григорян: Ага, или в семье 
шейха, например, родились…
Светлана Мельникова: Все равно, 
я считаю, что если человеку, как 
нам кажется, повезло, значит, он 
сам приложил к этому усилия. 
Пусть один билет, но он же его все-
таки выучил!
Pro: А в такое понятие, как 
«злой рок», вы верите?
Светлана Мельникова: Если у 
тебя что-то не получается, не нуж-
но винить во всем судьбу. Нужно 
подумать: а что ты сам сделал для 
того, чтобы чего-то добиться. 
Например, если бы я не работала 
по 24 часа в сутки, я бы никогда не 
добилась того, что имею сейчас. А 
многие люди только и умеют, что 
завидовать другим и подсчиты-
вать чужие деньги – вместо того, 
чтобы работать самим. Это непра-
вильно. С другой стороны, если 
человека постоянно преследуют 
неудачи, даже если он все делает 
правильно, значит, он чем-то за-
служили это в своих прошлых 
жизнях. 

Жизнь – как зебра. 
Но если ты любишь 
жизнь, то белых 
полос в твоей 
судьбе будет 
гораздо больше.
Карен Григорян: Потому что, 
если ты веришь в хорошее, то ты и 
получаешь хорошее, а если ве-
ришь в плохое, то будешь получать 
плохое. Вера порождает мысль, а 
мысль порождает действие. 
Pro: А бывает, что вы замеча-
ли, как судьба к некоторым 
людям незаслуженно неспра-
ведлива, в то время как дру-
гим, наоборот, благоволит?
Валентина Старченко: Конечно, 
бывает. Некоторым действитель-
но легко все достается. Бывают 
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Я стараюсь, чтобы в 
принятии решения 
одновременно 
участвовали и 
разум, и сердце.

Pro: То есть, вы верите в реин-
карнацию?!
Карен Григорян: Я тоже верю. 
Более того, скажу – по человеку 
всегда видно, какую по счету жизнь 
он живет…
Pro: У вас какая?
Карен Григорян: Третья-
четвертая. 
Pro: А у меня?
Карен Григорян: Тоже третья-
четвертая. А сколько вам лет?
Pro: 30.
Карен Григорян: Тогда вторая.

Разум и чувства
Pro: Развито ли у вас такое чув-
ство, которое принято назы-
вать интуицией? Слушаетесь 
ли вы ее при принятии важных 
решений?
Светлана Мельникова: Очень 
часто бывает так, что разум тебе 
велит делать одно, а сердце подска-
зывает действовать совсем иначе. 
Pro: И как вы делаете выбор?
Светлана Мельникова: Зависит от 
ситуации. Если по работе – то боль-
ше руководствуюсь логикой. Если 
дело касается лично меня, слуша-
юсь чувств.
Валентина Старченко: Я стара-
юсь, чтобы в принятии решения 
одновременно участвовали и раз-
ум, и сердце. Но, в основном, пола-
гаюсь на разум. Пользуюсь ли ин-

туицией? Мне кажется, интуиция 
присуща каждой женщине. Не 
могу сказать, что она у меня ярко 
выражена. Но иногда чувствую 
внутри какие-то подсказки. На-
пример, просто знаю, что в этой 
ситуации нужно поступить имен-
но так, а не иначе. 
Карен Григорян: Когда мы  при-
нимаем решения интуитивно, от 
сердца, у нас задействовано пра-
вое полушарие. А когда начинаем 
анализировать – левое. И потом 
очень часто приходится оправды-
ваться левым полушарием за те 
решения, которые ты принял пра-
вым. Потому что окружающим 
тебя людям эти решения бывают 
непонятны. Иногда приходится и 
самого себя убеждать в том, что ты 
поступил верно. 
Светлана Мельникова: Вы знае-
те, раньше я тоже заботилась о 
том, что скажут люди. А сейчас это 
уже ушло. Нельзя все время огля-
дываться на других и думать, кто 
что о тебе скажет. Нужно делать 
так, как считаешь нужным. 
Карен Григорян: Но человек же 
живет в социуме. Он должен при-
нимать во внимание мнение дру-
гих людей.
Светлана Мельникова: Но я же не 
нарушаю общественных норм и 
правил? Почему я не имею права 
поступить так, как считаю нуж-

ным? Каждый раз оглядываться на 
других не имеет смысла. Ты дол-
жен быть индивидуальностью. Ты 
должен быть человеком. Вот мы 
заговорили об интуиции – у меня 
очень хорошая интуиция на лю-
дей. Мнение, которое у меня скла-
дывается о человеке при первой 
встрече, всегда оказывается пра-
вильным. Поэтому я стараюсь не 
слушать, что о человеке говорят 
другие, и прислушиваюсь только к 
себе. Я вообще считаю, что все мы 
рождаемся с очень развитой ин-

туицией. Но в процессе воспита-
ния, когда нам с детства говорят: 
«то не делай, туда не ходи, это не 
бери», она забивается. И вместо 
того, чтобы раскрыть эту интуи-
цию, мы, наоборот, перестаем ее 
слышать. Так что интуиция дана 
нам от природы. Ее нужно просто 
развивать. 
Карен Григорян: Просто есть 
какое-то чувство, которое подска-
зывает тебе, куда идти, а в опреде-
ленных ситуациях может даже 
уберечь от опасности. 

Pro: Например, когда человек 
опаздывает на самолет, кото-
рый потом падает? 
Карен Григорян: Ну… не знаю. 
Сколько раз я опаздывал на само-
лет, и ни один еще не упал! 
Светлана Мельникова: И слава 
богу!

Раз в крещенский 
вечерок…
Pro: А вам бы хотелось загля-
нуть в будущее и узнать свою 
судьбу?
Светлана Мельникова: Хотелось 
бы. Но я бы не стала этого делать 
принципиально. Потому что знать 
будущее…– это равносильно тому, 
что ты знаешь, как ты умрешь. Если 
ты знаешь, что тебя ждет впереди, 
ты можешь направить свою судьбу 
по неправильному руслу и наделать 
много ошибок. У меня был такой 
случай – пришла цыганка за детски-
ми вещами, но ее не устроило, что 
вещи были неновые. И она, уходя, 
мне сказала: «Ты к старости будешь 
болеть». И это так крепко засело у 
меня в голове, я все время об этом 
вспоминала, переживала. А потом 
вдруг  подумала: и что я пережи-
ваю? В старости все болеют! Зачем 
я буду себя накручивать раньше 
времени? Или, наоборот, нагадают 
тебе что-то хорошее – и ты будешь 
сидеть и ждать этого, вместо того, 
чтобы работать и реально что-то 
делать для того, чтобы это хорошее 
пришло. Поэтому я не хочу знать 
свою судьбу заранее. 
Валентина Старченко: Правиль-
но. Как будет – так и будет. К тому 
же, я считаю, что мы сами строим 
свою судьбу. Как мы распорядимся 
своей жизнью – такой она и будет.
Карен Григорян: А я бы перефра-
зировал вопрос. Не «хотелось бы 
вам заглянуть в свое будущее», а 
«заглядываете ли вы в него». Я по-
стоянно заглядываю в свое буду-
щее. Как? Фантазирую (смеется). 
Хочу так, хочу эдак… Я верю, что 
наши мысли – материальны. 
Pro: Но вы хотели бы знать, что 
вас ждет, скажем, через 20 лет? 
Карен Григорян: Но разве только, 
на какой машине я буду ездить. 
Автомобили – мое хобби. Интерес-
но же, какие через 20 лет  будут тех-
нические новшества.
Светлана Мельникова: Может, 
машины уже летающие будут?
Карен Григорян: Это вряд ли. Ско-
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Моя судьба меня 
вполне устраивает, 
и менять в ней я 
ничего не хочу.

рее, авто будут гибридные и транс-
формируемые.
Pro: Вы когда-нибудь гадали?
Светлана Мельникова: Честно? 
Да. На кофейной гуще – это было 
лет 13 или 14 назад. Тогда мы только 
начали заниматься торговлей. И 
вот случилось так, что нас обокра-
ли. Мы поехали к гадалке, и она 
сказала, что в краже виновен один 

из тех, с кем мы приехали. Так и 
вышло!
Карен Григорян: Просто гадалка 
была хорошим психологом. 
Pro: Значит, вы не верите, что 
есть люди, способные видеть 
прошлое и будущее?
Карен Григорян: Конечно, быва-
ют такие прозорливые люди. На-
верное, у них открыты верхние 
чакры, и они через них получают 
какую-то информацию. Если чест-
но, я даже сталкивался с такими 
людьми. Был случай: человек, ко-

торый жил в другом городе и ниче-
го обо мне не знал, рассказал мне 
все о моих проблемах, о людях, 
которые меня окружают, причем 
очень детально – с цифрами, с име-
нами. Это были такие факты, кото-
рых никто не мог знать, кроме 
меня. Или вот еще – женщина на 
Украине живет знакомая. Она 
может видеть ауру человека. И по 
цвету ауры определять, в каком ты 
настроении, что у тебя болит. А 
тетя моя на картах умела гадать. И 
знаете – все сбывалось, что она 
говорила.
Светлана Мельникова: Ага, зна-
чит, в будущее вы все-таки загляды-
вали!
Карен Григорян: Ой, да мне тогда 
лет 8-9 было! Это было баловством.
Светлана Мельникова: Я верю, 
что такие люди есть – у меня под-
руга такая. Она очень многое ви-
дит. Я все пыталась у нее узнать, 
как же это происходит. Она гово-
рит, что когда она видит человека, 
ей просто приходит информация о 
нем, и она ее считывает. Но я у нее 
никогда не спрашиваю про себя. 
Зачем? А вот еще вспомнила слу-
чай: по руке мне гадали. Давно это 

было – я тогда еще в «Оргстройпро-
екте» работала, и была у нас вах-
тер, Вера Ивановна, которая увле-
калась хиромантией. Посмотрела 
она как-то на мою ладонь и сказа-
ла: «Света, ты будешь богатая!». 
Мы всем коллективом дружно 
посмеялись, потому что это были 
80-е годы. Какое тогда могло быть 
богатство? А сейчас я об этом вспо-
минаю и думаю: все-таки Вера 
Ивановна в чем-то была права. Не 
могу сказать, что я богатая, но, 
наверное, по сравнению с тем вре-
менем действительно разбогатела 
(смеется).
Pro: Вы сегодня довольны сво-
ей судьбой? Если бы у вас была 
возможность что-то изменить в 
своей судьбе, как бы вы ею 
воспользовались?  
Светлана Мельникова: Никак. 
Моя судьба меня вполне устраива-
ет, и менять в ней я ничего не хочу. 
Конечно, у меня в жизни есть опре-
деленные трудности, но есть и мно-
го хорошего. И в целом все склады-
вается нормально. Так что я бы ни-
чего не стала менять.
Карен Григорян: Пока я здоров – 
менять ничего не хочу. Только бо-

лезнь может навеять такие мысли. 
А в целом – я доволен своей судьбой. 
Она у меня – на «пятерочку». 
Валентина Старченко: Я тоже не 
стала бы ничего менять. Есть, прав-
да, у меня одна мечта нереализо-
ванная. Не скажу, какая. Но я ду-
маю, что она тоже сбудется. И вот 
тогда я буду абсолютно довольна. 

Благодарим развлекательный комплекс 
«Город Солнца» за помощь в организации 
фотосъемки и за гостеприимство. 
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Это постановление было приня-
то в связи с прозвучавшими на-
реканиями, вызванными произ-
водством и продажей импортно-
го куриного мяса. Санитарные 
врачи тоннами браковали мясо 
птицы по микробиологическим 
показателям, а продукция, про-
шедшая антибактериальную 
обработку, вызывала серьезную 
озабоченность в связи с обработ-
кой продукта растворами, содер-
жащими вредный для здоровья 
человека хлор. Предприятиям 
рекомендовали использовать 
для этих целей органические 
кислоты, а с 1 января 2009 года 
использование растворов, со-
держащих хлор выше требова-
ний, установленных санитарны-
ми нормативами, запрещено.
Управлением Федеральной 
службы по надзору в сфере за-
щиты прав потребителей и бла-
гополучия человека по Ставро-
польскому краю в сентябре было 
проведено 165 плановых и вне-

плановых контрольно-
надзорных мероприятий с отбо-
ром проб мяса птицы и птице-
продуктов в предприятиях пи-
щевой промышленности и 
оптово-розничной торговли, 
расположенных на территории 
Ставропольского края. В ходе 
контрольно-надзорных меро-
приятий специалисты Рос-
потребнадзора исследовали  
112 проб птицеводческой про-
дукции, в том числе 20 проб 
импортной продукции произ-
водства США и Бразилии. Иссле-
дования проводились по 15 по-
казателям, в том числе опреде-
лялась массовая доля жидкости, 
отделяющаяся при разморозке. 
Удельный вес нестандартных по 
массовой жидкости птицепро-
дуктов составил 34% (из 41 про-
бы – 14 проб нестандартные). 
В итоге были забракованы 11 
партий продукции из-за повы-
шенной массовой доли жидко-
сти, отделяющейся при размо-
розке. Результаты лабораторных 
исследований свидетельствуют 
о том, что производителями ис-
следованных проб нарушаются 
технологические процессы из-
готовления птицепродуктов. 
Кроме того, участились случаи 
искусственного добавления 
воды для увеличения массы мяса 
птицы. После разморозки про-
дукта вес его значительно 
уменьшается, что является на-
рушением законодательства в 
сфере защиты прав потребите-
лей, снижая пищевую ценность 
продукта и способствуя увеличе-
нию микробного и химического 

Роспотребнадзор 
рекомендует
В июне 2008 года главный государственный санитарный врач края  
Николай Ковалев проинформировал общественность о постановлении  
главного государственного санитарного врача России Геннадия Онищенко  
«О производстве и обороте мяса птицы».  

ее загрязнения. Кроме того, при 
обработке птицы для снижения 
обсемененности микроорганиз-
мами в технологии применяется 
вода, содержащая хлор, его сое-
динения и различные органиче-
ские кислоты. Использование в 
воде хлора для охлаждения мяса 
птицы приводит к накоплению 
хлорорганических соединений 
(хлорфенолов, хлорамина и др.), 
которые при употреблении про-
дукции представляют опасность 
для здоровья человека.   
Закономерный вывод из резуль-
татов проверки такой: Рос-
потребнадзор рекомендует жи-
телям края отдавать предпочте-
ние охлажденному мясу, произ-
водимому на отечественных, в 
том числе краевых, предприяти-
ях. Они уже давно перешли на 

новую технологию, позволяю-
щую не использовать хлор, и в 
рамках собственных программ 
производственного контроля 
следят за качеством.   
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Есть спрос – 
будет и предложение
Расширяя ассортимент охлажден-

ной продукции под торговой мар-

кой «Нежнино»,  ГАП «Ресурс»  

возобновляет производство про-

дукции «Халяль». Согласно требо-

ваниям стандарта «ХАЛЯЛЬ-ППТ-

СМР» приведены в соответствие 

сырье, персонал, производствен-

ные помещения, транспортиров-

ка, упаковка, маркировка продук-

ции. Центром сертификации и 

стандартизации продукции 

«Халяль» при Совете муфтиев 

России выдано СВИДЕТЕЛЬСТВО 

о соответствии производства тре-

бованиям «ХАЛЯЛЬ-ППТ-СМР». 

Группа агропредприятий   
«Ресурс» представляет собой 
вертикально-интегрированную 
структуру, осуществляющую 
производство комбикормов для 
родительских и бройлерных 
стад, содержание родительского 
стада, получение инкубационно-
го яйца и суточного цыпленка, 
выращивание цыплят-брой-
леров, переработку птицы, про-
изводство и реализацию заморо-
женной и охлажденной продук-
ции из мяса птицы. Группа агро-
предприятий «Ресурс» произво-
дит более 70 видов разнообраз-
ной продукции из мяса цыплят-
бройлеров. Ассортиментная ли-
нейка представлена на отече-
ственном рынке под двумя  
торговыми марками –  
«Добрая Долина» и «Нежнино». 

Главное – это качество
На птицеперерабатывающих 

предприятиях  Группы агропред-

приятий «Ресурс», одного из лиде-

ров агробизнеса Юга России, осо-

бое внимание уделяется качеству 

готовой продукции. Так, на всех 

предприятиях, на каждом этапе 

производственного процесса дей-

ствует система контроля качества, 

обеспечивающая соответствие 

продукции заданным стандартам. 

Учитывая, что основной производ-

ственный комплекс в городе Не-

винномысске имеет международ-

ный сертификат качества ISO, ком-

пания предусматривает развитие 

новых производственных мощно-

стей только в соответствии с самы-

ми жесткими требованиями совре-

менных стандартов.

Преимущества  
автоматизированного 
производства 
Введенный  в эксплуатацию в 

сентябре этого года  птицепере-

рабатывающий комплекс осна-

щен полностью автоматической 

линией убоя и разделки произ-

водства компании Meyn мощно-

стью 9 тысяч голов птицы в час.  

Высокие стандарты
Отечественные производители готовы обеспечить жителей 

Ставропольского края и всего Юга России качественной, а главное – 
безопасной для здоровья продукцией.

Благодаря автоматическим 

устройствам перенавешивания 

и камере воздушно-капельного 

охлаждения, исключается кон-

такт человека с мясом птицы до 

операции упаковки, что дает 

значительные преимущества 

при производстве охлажденной 

продукции, на которую нацелен 

комбинат:

– отсутствие бактериального  

обсеменения; 

– отсутствие необходимости ис-

пользования хлора или других 

дезинфицирующих средств;

– длительный срок хранения без 

ухудшения внешнего вида и вку-

совых характеристик; 

– автоматизированная мойка 

оборудования и производствен-

ных помещений; 

– система производственной 

гигиены предприятия.

  

О технологии  
воздушного охлаждения
Хочется напомнить, что некоторое 

время назад на птицеперерабаты-

вающих предприятиях применя-

лось исключительно водяное 

охлаждение птицы. Однако при 

использовании этой технологии 

тушка птицы поглощает до 8% 

воды. Таким образом, покупатель 

платит не только за мясо, но и за 

воду. Технологи комбинатов Груп-

пы агропредприятий «Ресурс» 

выбрали принципиально иной 

способ охлаждения – воздушный. 

Основными преимуществами 

воздушного охлаждения являются 

низкая стоимость оборудования и 

отсутствие опасности перекрест-

ного осеменения птицы вредными 

микроорганизмами. Такая систе-

ма охлаждения обеспечивает: 

– высокое качество продукта; 

– низкое потребление электро-

энергии (экономия до 40%);

– снижение до 50% времени,  

затрачиваемого на охлаждение 

тушки; 

– контроль процесса обработки  

на всех этапах; 

– длительный срок хранения  

(до 14 дней);

– превосходные бактериологиче-

ские свойства куриных тушек.

При этом охлажденное таким спо-

собом мясо птицы соответствует 

требованиям  Роспотребнадзора 

по предельному содержанию вла-

ги в тушке цыпленка, а именно, не 

более 4%.
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Для блестящего, во 
всех смыслах, маникю-
ра выберите лаки O.P.I. 
Быстросохнущая фор-
ма лака увлажняет и 
ухаживает за ногтями, 
лак содержит натураль-
ный перламутр и шел-
ковые аминокислоты. 
Nail Envy – средство для 
укрепления тонких 
ногтей, с блеском. Фор-
мула содержит протеин 
пшеницы, кальций.

Благодаря специальным 
средствам любая девушка, 
даже если в душе она твер-
да, как кремень, будет вы-
глядеть нежной и мягкой.  

Фото Ксении Мельник

Т Р Е Н Д

Ухоженные и здоровые 
волосы нужно только 
красиво уложить. Для 
этого стоит воспользо-
ваться серией BC 
Bonacure style Styling 
Treat, в которую входят 
освежающий спрей-
уход с эффектом стай-
линга, содержащий 
полимеры шелка и 
аминокислот; эмуль-
сия, придающая блеск 
волосам, и шелковый 
спрей-блеск, обеспечи-
вающий натуральное 
сияние. 
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BC Bonacure Sensitive 
Smoothe – серия 
средств для чувстви-
тельной кожи головы.
В серию входят шам-
пунь, успокаивающая 
маска для чувстви-
тельной кожи головы, 
кондиционер и ампу-
лы, содержащие сы-
воротку для кожи 
головы, склонной к 
раздражению.

г. Ставрополь, ул.  50 лет ВЛКСМ, 8/3
тел./факс: (8652) 55-28-22
г. Ставрополь, пр-т Карла Маркса, 63
ТЦ  « Аврора», 2 этаж, тел.: (8652) 22-11-59
г. Невинномысск, ул. Гагарина, 51
ТК  «Престиж»,  тел./факс: (86554) 5-60-16

г. Пятигорск, ул. Пастухова, 35
тел./факс: (87933) 3-62-12
г. Черкесск, пр-т Ленина,  21
тел.: (87822) 5-89-48
г. Ставрополь, ул. Ленина, 243
ТК «Манеж», тел.: (8652) 35-03-14

Ступни ног нуждаются  
в активном уходе. Для 
этого компания Gehwol 
разработала уникальные 
средства. Начинать надо  
с ванны для ног, после 
чего следует воспользо-
ваться «Бамбопилингом» 
для ног и ступней. Крем 
«Экстра» – универсальное 
косметическое средство, 
содержащее натуральные 
экстракты растений. Крем 
«Гидробаланс» увлажня-
ет, восстанавливает и 
поддерживает естествен-
ный гидробаланс кожи 
ног. Очень эффективна 
мазь от трещин, которая 
возвращает естественную 
эластичность. 

Будешь, как 
шелковая

Для красоты и здоровья 
волос используйте фен 
Famig line Ozono3. Меха-
низм действия фена обе-
спечивает проникновение 
в структуру волоса полез-
ного газа озона. Озон обез-
зараживает, регенерирует 
и ускоряет обменные про-
цессы в глубоких слоях 
кожи, исключает появле-
ние себореи. 

Превратить буйные 
пряди в гладкие  
и шелковистые по-
может утюжок 
GA.MA Ceramic Nano 
tourmaline 
technology.

Для блестящего во 
всех смыслах мани-
кюра выберите лаки 
O.P.I. Быстросохну-
щая форма лака 
увлажняет и ухажива-
ет за ногтями. Лак 
содержит натураль-
ный перламутр и шел-
ковые аминокислоты. 
Nail Envy – средство 
для укрепления тон-
ких ногтей, с блеском. 
Формула содержит 
протеин пшеницы, 
кальций.
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[ cреда обитания ]С ДАВНИх ПОР ЛЮДИ ПЫТА-
ЛИСЬ ЗАГЛЯНУТЬ В БУДУ-
ЩЕЕ ПРИ ПОМОЩИ РАЗЛИЧ-
НЫх МАГИЧЕСКИх РИТУА-
ЛОВ. РАСКЛАДЫВАНИЕ 
КАРТОЧНЫх ПАСЬЯНСОВ 
ИЛИ ГАДАНИЕ НА КОФЕ НЕ 
ТОЛЬКО ДАВАЛИ ОТВЕТЫ 
НА САМЫЕ ВОЛНУЮЩИЕ 
ВОПРОСЫ, НО И ПОМОГАЛИ 
СКОРОТАТЬ ДОЛГИЕ ЗИМ-
НИЕ ВЕЧЕРА. МЫ РЕШИЛИ 
ВОЗРОДИТЬ КРАСИВУЮ 
ТРАДИЦИЮ, А ЗАОДНО 
УЗНАТЬ, ЧТО ДУМАЮТ О 
ПРЕДСКАЗАНИИ СУДЬБЫ 
СОВРЕМЕННЫЕ ДЕВУШКИ. 

Оксана Золотухина,
директор 
свадебного салона La Novia

Я фаталист и верю в судьбу. 
Верю в то, что в нашей жизни 
не бывает случайностей. И в 
то же время я всегда с опти-
мизмом смотрю в будущее. Я 
считаю, что если человек 
будет верить в лучшее, то и 
судьба ему обязательно 
улыбнется.

Не знаю под силу ли нам из-
менить судьбу, но я считаю, 
что  каждому дается шанс 
быть счастливым в этой жиз-
ни. Главное – его не упустить 
и приложить максимум уси-
лий для того, чтобы не поте-
рять свое счастье.

Гадала я, разве что, в дет-
стве с подругами на кре-
щенский Сочельник, но это 
было просто развлечение. 
Сейчас я не гадаю сама и ни-
когда не обращаюсь к гадал-
кам – это абсолютно проти-
воречит моим жизненным и 
религиозным убеждениям.

Нельзя отрицать, что есть 
люди, наделенные даром 
предвидения, но большин-
ство «прорицателей» в луч-
шем случае являются тонки-
ми психологами, играющи-
ми на чувствах людей. 

Я бы не хотела обладать да-
ром предвидения – жизнь 
интересна мне здесь и сей-
час. А будущее… Поживем – 
увидим!
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П Р О Ф Е С С И Я

На посту генерального директора Игорь Ни-
колаевич чуть больше года, но за это время он 
сумел не только создать сплоченный коллек-
тив, но и организовать отлаженную систему 
работы. Многочисленные сертификаты и 
дипломы, украшающие стены главного офи-
са компании, явное тому доказательство. Что 
помогает Игорю Николаевичу в работе? Об 
этом он рассказал в нашем интервью.
 
– Работать я начал сразу после окончания 
школы. Моя первая профессия была  свар-
щик, затем я работал инструктором по спор-
ту, – рассказывает Игорь Николаевич. – В 
молодости увлекался спортом. Занимался 
легкой атлетикой – прыжками в длину, а 
параллельно, горным туризмом и альпиниз-
мом. Работал учителем физкультуры в той 
же школе, которую закончил сам. Кроме 
этого, возглавлял городской туристический 
кружок при доме пионеров. Очень много 
времени проводил с детьми, а в летнее время 
мы с ребятами ходили в горы – Приэльбру-
сье, Архыз, через перевал – на море. Я родом 
из города Батайска, Ростовской области. Там 
же, в Ростове-на-Дону, поступил на вечернее 
отделение Ростовского института народного 
хозяйства, на экономический факультет. 
Проучился три года и пошел служить в ар-
мию. После армии, приехал сюда, в Пяти-
горск. Здесь в фармацевтическом институте 
училась моя сестра. По ее стопам я поступил 
в этот же институт, и закончил его.
– Это ваша основная специальность? 
– Нет, у меня два высших образования. Кро-
ме фармацевтической, я закончил Северо–
Кавказскую академию государственной 
службы, получил диплом по специальности 
«Государственное и муниципальное управ-
ление». Начинал работать в аптечных сетях. 
Затем около четырех с лишним лет руково-
дил одной крупной местной компанией по 
производству масла и сметаны. И вот уже 
год как я стал руководителем компании «Ту-
рецкий Торговый Дом». Совершенно другая 
сфера, но приобретенные навыки управле-
ния, конечно, помогают. Кроме этого, ска-
зывается и опыт, полученный на предыду-
щих местах работы. Особенно общение с 
детьми, которое дало мне возможность луч-
ше понимать людей, и работа в школе, где 
был очень большой коллектив.
– Игорь Николаевич, а что самое глав-
ное в работе руководителя? 
– Ну, во-первых, это умение создать благо-
приятную рабочую атмосферу в коллективе, 
сплотить его. Помните притчу о старом отце 
и сыновьях? Умирая, отец позвал к себе сы-
новей, попросил каждого взять в руки веник 
и сломать его. Сыновья не смогли этого сде-
лать. Тогда он попросил их развязать веник 
и поломать каждую хворостинку отдельно. С 
этой задачей сыновья легко справились. О 

У руля
Текст Эллы Сехпосовой, фото Дмитрия Сысун

Считается, что руководитель должен быть строгим  
и бескомпромиссным. О том, насколько верно это 
утверждение, мы решили поговорить с генеральным 
директором компании «Турецкий Торговый Дом» 
Игорем Клименко.
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чем это говорит? О том, что пока люди вме-
сте, они – непобедимы, но стоит начать дей-
ствовать поодиночке – каждый обречен на 
провал. Вот так и в коллективе. Атмосфера в 
компании – это очень важная составляющая 
успешной работы. Она способна мотивиро-
вать даже лучше, чем высокая зарплата или 
частые премиальные. Хотя и это играет 
очень важную роль. Но, самое главное для 
руководителя – быть честным, не жульни-
чать при начислении зарплаты или преми-
альных. Знаете, как иногда бывает, вот за-
работал человек, а начальник начинает при-
думывать, где бы вычесть, сократить. Ищет 
повод: то за опоздание на 15 минут, то за 
пропущенный рабочий день. Нет, такого 
быть не должно. Заработал? Молодец! Так 
держать! Это, наоборот, должно радовать 
руководителя.
– Вы строгий руководитель?
– Нет, абсолютно. Я стараюсь с пониманием 
относиться к каждому работнику и к каждой 
ситуации. 
– А как вы подбираете сотрудников?

– Ну, существует много схем. Профессиональ-
ные тестирования, например. Кроме этого, 
пользуюсь интуицией. Обязательно звоню на 
предыдущее место работы соискателя, прошу 
дать рекомендации. А как же иначе? Прошли 
те времена, когда можно было принимать на 
работу слепо, только потому, что кто-то гово-
рит «надо».
– Что для вас самое главное в работе  
с клиентами?
– Мы стараемся выстраивать процесс рабо-
ты так, чтобы нашим клиентам было удобно. 
Здесь подразумевается сервис, доставка, 
предоставление льготных условий, опера-
тивное реагирование на заявки, на пробле-
мы, возникающие у наших клиентов. Важно 
чтобы клиенту было удобно работать не 
только с нами, но и с той продукцией, кото-
рую мы поставляем. Поэтому мы проводим 
для наших сотрудников образовательные 
семинары, где обучаем их грамотно отве-
чать на все вопросы клиентов, давать про-
фессиональные рекомендации. Кроме этого, 
не забываем дарить партнерам и клиентам 

приятные мелочи, вроде маек, бизнес–
сувениров, спецодежды с фирменными ло-
готипами. Подарки всем приятны.
– Игорь Николаевич, у вас есть хобби?
– Я с молодости сохранил интерес к горам. 
Вот совсем недавно был в Дамхурце. А из 
последних увлечений могу назвать ланд-
шафтный дизайн. Я уже сделал газон перед 
домом, альпийскую горку, но на этом не со-
бираюсь останавливаться. Ну и, конечно же, 
обязательно езжу на рыбалку.
– А какие у вас планы на будущее? 
– Дело в том, что ситуация на финансовых рын-
ках сейчас крайне нестабильная. Мы знаем, 
что банки вынуждены сокращать количество 
выдаваемых ипотечных кредитов, что не мо-
жет не отразиться на деятельности строитель-
ных компаний. А строительные компании – 
это наши основные клиенты. Поэтому хочет-
ся, чтобы финансовая ситуация благополучно 
разрешилась, и тогда у нас появится  возмож-
ность войти в следующий год компанией, как 
минимум, с хорошим приростом. А что касает-
ся личных планов – это новый дом.
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Внешнее сходство   с великолеп-
ным Шоном Коннери замечают 
многие. Седые в серебро волосы, 
интеллигентная залысинка, яркие 
светло-карие глаза под черными 

Удовольствие  
от формы
Текст Яны Розовой

Если искусство подражает природе, значит художник 
пытается сравниться сами знаете с кем. Что ж, и художник 
творец, хоть и в ином масштабе. 

доходчиво, иллюстрируя слова 
своими работами: «Я пришел к 
выводу, что людям действительно 
нравится органичный дизайн. По 
сути своей, мы примитивные жи-
вотные. Мы не столь сложны, и не 
так давно мы жили в органичном 
пространстве природы. Глубоко в 
нас заложено удовольствие от фор-
мы. Посмотрите на тело человека: 
оно не минималистически постро-
ено. Но ничего нельзя ни отнять, 
ни прибавить… И этой совершен-
ной формы мы достигли благодаря 
эволюции. Этого я и пытался до-
биться, работая над моей бутыл-
кой или камерой. То есть я эту ра-
боту рассматривал не просто как 
дизайнерскую, а как эволюцион-
ную связь между развитием техно-
логий и развитием человека». 
В отличие от многих других из-
вестных дизайнеров, Росс Лавгро-
ув вырос в среде, далекой от искус-
ства. Он родился в 1958 году в 
Уэльсе. В детстве никто не помогал 
ему развиваться творчески. Маль-
чику просто предлагали выбрать, 
кем он будет – пожарным или по-
лицейским. Росс не выбрал ни то, 
ни другое. 
Единственное, что он умел делать в 
те годы хорошо – это рисовать. 
Куда было идти с таким бесполез-
ным для полицейского или пожар-
ного даром? Росс пошел в Манче-
стерский политехнический кол-
ледж, а в 1983 году в Королевском 
колледже искусств в Лондоне по-
лучил степень магистра в области 
дизайна. Для деревенского парень-
ка это было круто. Во время учебы 
в Манчестере Росс был панк–
рокером. Вместе с друзьями буду-
щий знаменитый дизайнер шил 
себе костюмы из прозрачного пла-
стика и ходил на концерты и тусов-
ки. Пластиковая одежда дополня-

бровями и – самое главное – иро-
ничный прищур человека, знаю-
щего ответы на самые важные во-
просы: кто мы? откуда? и куда 
идем? Вообще-то претензия на 

всезнайство – это нормально для 
человека, стремящегося сказать 
всему миру нечто важное. Пусть 
говорит, а мы послушаем. И Лав-
гроув говорит. Простым языком, 

М Э Т Р Ы
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лась очками, найденными на му-
сорке. «Это было время экспери-
ментов. И некоторые мои друзья 
делали действительно удивитель-
ные вещи, они работали в очень 
органичной интересной манере».
Родители не препятствовали Россу 
идти своей дорогой, хотя, навер-
ное, его отец, офицер авиацион-
ных сил, даже не предполагал, что 
из мальчика выйдет толк. Роди-
тельскую доброту Росс оценил и в 
своих интервью и лекциях не забы-
вает отдать должное героической 
биографии отца: «Во время войны 
(Второй мировой – прим. ред.) мой 

отец сопровождал российский 
конвой в Мурманск. Большинство 
моряков не переживают более трех 
таких путешествий. Он пережил 
девять рейдов. А лет пять назад я 
был дома в Уэльсе, и он пришел 
домой с еще одной медалью – это 
была русская медаль. Он весь в 
медалях. И это намного важнее, 
чем дизайн. Это гуманистическая 
позиция. Нам очень повезло, что у 
нас сейчас нет таких проблем, и мы 
можем концентрироваться на том, 
чтобы создавать прекрасное в на-
шем обществе».
В 17 лет Лавгроув уже разрабаты- 

ПЛЯЖНЫЙ 
ОТДЫХ

Объединенные 
арабские эмираты

египет
таиланд
израиль
36–34–13
36–34–14

tour@pintour.kmv.ru
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Правда, ответственность за них он 
валит на заказчиков. К примеру, 
заказали ему дизайн ручки, Росс 
постарался, соорудил нечто неве-
роятное и суперское, а мерзавцы–
клиенты сделали ручку цвета золо-
та. Лавгроув называет это творе-
ние неприличным словом. Или, 
скажем, проекты, которые никогда 
не будут реализованы. Дом «Сол-
нечное семя» – абсолютно прозрач-
ный шар, в котором предлагается 
разгуливать чуть ли не голым, ведь 
соседей не будет. Шар этот надо 
устанавливать в полях-лесах, где 
свежий воздух и просторы. Как это 
может быть реализовано? А никак. 
Чистая идея, зато какая креатив-
ная. Но умному дизайнеру всякие 
несуразные гениальности – только 
на пользу. Демонстрируя неверо-
ятный полет мысли, он показывает 
свои возможности во всей красе, 
привлекая тех самых неблагодар-
ных, все портящих заказчиков. 
Такие вот сложности.
Из наиболее интересных и, на 
этот раз, удачных работ – совер-
шенно необыкновенная винтовая 
лестница со ступенями – лепест-
ками и перилами... Поручень на-
поминает вьющуюся кожуру, счи-
щаемую с лимона. При всей своей 
эфемерности и воздушности каж-
дая ступенька, изготовленная из 
стеклопластика, усиленного угле-
волокном, может выдержать вес в 
420 кг! «Это был период, – призна-
ется Росс, – когда мы почувствова-
ли себя кутюрье, создающими 
одежду».
Что ж, как долго продлится расцвет 
карьеры Росса Лавгроува – зависит 
только от него. А мы можем лишь 
порадоваться, что есть в мире 
люди, чья задача – делать жизнь 
красивее. 

Его работы оценили, и Лавгроув 
нашел работу в студиях промыш-
ленного дизайна в Лондоне и 
Штудгарте. Ему удалось получить 
драгоценный опыт, работая в Па-
риже с Филиппом Старком и Жа-
ном Нувелем. В те же годы Росс 
работал консультантом у Cacharel, 
Dupont и Hermes.
В начале 90-х годов Росс Лавгроув 
вместе со своей женой открыли 
собственный офис Studio Х в Лон-
доне. С тех пор заказчиками его 
студии стали Sony, British Airways, 
Kartell, Cappellini, Phillips, Moroso, 
Apple, Luceplan, Tag Heuer, Herman 

Miller, Driade, Knoll и Luis Vutton. 
Лавгроув принимал участие и в 
нашумевшем в 2000–2001 годах 
проекте. Он работал над дизайном 
салона для новой модели аэробуса 
А3ХХ. Этот самолет – самый огром-
ный из когда-либо существовав-
ших коммерческих авиалайнеров, 
его вместимость – 680 пассажиров. 
Ну, и заслуженный результат: рабо-
ты Лавгроува получили большое 
количество международных на-
град и выставляются по всему 
миру, включая Музей современно-
го искусства и музей Гуггенхейма в 
Нью-Йорке, Центр Помпиду в Па-
риже, Музей Дизайна в Лондоне. А 
в 2001 году немецкий журнал 
Architektur&Wohnen назвал Лав-
гроува дизайнером года.
Журналисты не раз спрашивали 
Лавгроува о том, какими чертами 
должен обладать дизайнер. Он 
отвечал, как всегда, просто: «Я 
думаю, для того, чтобы быть дизай-
нером, вы должны быть открытым 
человеком, и вам должно немного 
везти». 
Росс считает, что именно сейчас он 
находится на пике своей карьеры, 
и называет самого себя большим 
занудой, ведь единственная тема 
разговора, которую он готов под-
держать – дизайн. 
Говоря о дизайне, Лавгроув легко 
переходит на разговоры о природе 
и экологии. Когда идея биоморф-
ности не была еще так популярна, 
Лавгроув мыслил свои вещи как 
кусочки природы, обработанные 
на компьютере. Он уверен, что 
промышленность может убить 
планету, поэтому дизайнер должен 
стараться создавать вещи, которые 
не опасны для экологии.
Лавгроув готов признать, что и в 
его карьере случались неудачи. 

вал дизайн для мотоциклов. Это 
было время, когда дизайнеры ощу-
тили влияние движения милан-
ского «Мемфиса» (дизайнеры, 
сочувствующие этому направле-
нию избегали нарочитого услож-
нения форм). «Все мои друзья шли 
в мастерскую, делали коробку и 
говорили – это факс! Но мне каза-
лось, что это такой своего рода 
обман. Это слишком легко. И я 
делал противоположное, я обычно 
делал противоположное тому, что 
модно». 
По-видимому, стратегия «от про-
тивного» оказалась правильной. 

М Э Т Р Ы
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Наступили первые холодные деньки. А значит – самое время задуматься об утеплении Ва-

шего дома.

Сохранить тепло в Вашем доме Вам поможет фасадная система CERESIT – одна из самых долговеч-
ных и надежных фасадных систем в мире.

Позаботьтесь о себе и своих близких.  
Сделайте Ваш дом уютным и теплым в любую погоду!

Приобрести фасадные системы CERESIT в Турецком Торговом Доме  
Вы можете по адресу: г. Пятигорск, Кисловодское шоссе, 31

тел. (8793) 31–97–55, 31–97–54, e–mail: ttd–kmv@mail.ru
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Вместо предисловия 
По мнению историков, в текст короля репортажа 
дядюшки Гиляя закралась ошибка. Речь шла о 
М. А. Пеховском, а не о М. Л. Пеховском. Потому 
как именно помещик Михаил Адамович Пехов-
ский был известен не только российским, но и 
зарубежным ипподромам. Откуда пошла слава 
Михаила Адамовича, помнит поселок Ленин-
ский. Хотя, если точнее, сто тридцать лет тому 
назад поселка Ленинского и в помине не было. 
На его месте располагалось имение дворянина 
Пеховского. Сведений о том, когда Михаил Ада-
мович оказался на земле Минераловодской, 
практически нет. Известно лишь, что это было во 
второй половине девятнадцатого века. Да еще на 
фронтоне центрального дома усадьбы М. А. Пе-
ховского указан год постройки – 1878. В этом 
году поместью исполнилось 130 лет…

Что в имении тебе моем?
М. А. Пеховский владел более чем четырьмя ты-
сячами десятин земли. По воспоминаниям ста-
рожилов, каждый ее клочок облагородил пред-
приимчивый жизнедеятельный дворянин. 
Бойня, кожевенный завод, мыловарня – вот дале-

Дворянское гнездо
Текст Арфи Геворкян, фото Дмитрий Сысун

«Здесь были казак Платонов с солдатским Георгием, А.Ф. Шереметьев, 
М.Л. Пеховский, Ф.Ф. Достоевский, сын знаменитого писателя, казначей
общества...», – пишет Владимир Гиляровский в «Певце города» о скачках, 
проходивших в Москве в 1900-х годах…

ко не полный перечень объектов, построенных 
помещиком. Здания завода и мыловарни не со-
хранились до нынешних времен. Не сохранились 
и сад, и сиреневые аллеи, которые когда-то вели 
к пруду Пеховского. У пруда располагались ку-
пальни, лодочная станция. 
Сам дом, в котором жил Михаил Адамович и его 
семья (жена и два сына), был двухэтажным. От 
внутреннего убранства дома не осталось почти
никаких следов. Но, говорят, что в доме имелись 
изразцовые печи, камин, деревянная отделка, 
лепнина на потолке: все подчеркивало тонкий 
вкус хозяина.

В пристройке на втором этаже жила прислуга. 
Там же находилась и господская кухня. 
После смерти Михаила Пеховского имение 
перешло к полковнику Ведерникову. По одной 
из версий, это произошло в 1900 году, по дру-
гой – в 1909.
Вдова Михаила Адамовича вышла замуж за 
полковника. Незадолго до революции часть 
земель они успели продать и уехали.
После Октябрьской революции имение Пехов-
ского было национализировано, и первое время 
в дворянских апартаментах размещался отряд 
красноармейцев.

П Р О С П Е К Т
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Через год сюда приехал из Тбилиси врач Тигран 
Яралов, устроивший в усадьбе  военный госпи-
таль. Причем спасал доктор как тифозных
красных, так и тифозных белых. По воспомина-
ниям одной из санитарок, в госпитале не было 
ничего – одни голые стены. В 1923 году (по дру-
гим источникам – в 1920-м) военный госпиталь 
переехал в город.
Долгое время в доме размещалась администра-
ция Ленинского сельсовета. 
А в 1932 году здесь открылась начальная школа. 
Сегодня в усадебном доме Пеховского распола-
гается неполная школа № 12…

Семейная часовня
В 1899 году М. А. Пеховский построил семей-
ную часовенку. Местные жители говорят, что 
строили ее по старинным технологиям, с до-
бавлением в раствор яиц и меда. 
После Октябрьской революции церквушку 
разграбили. Превратили  в пункт приема моло-
ка у колхозников, потом в часовне хранили 
зерно. И в 1936 году решили уничтожить окон-
чательно. Ее взрывали три раза, но смогли раз-
рушить только купол. А колокол местные ве-
рующие ночью сняли и закопали в одном из 
садов. 
Семен Иванович, чьи родители брали у Пехов-
ского землю в аренду, в свои девяносто лет пом-
нит, как однажды увидел в церковном подвале 
склеп. В этом склепе, по мнению историков, 
покоится сам Михаил Адамович Пеховский…
Церквушку восстановили в 1991 году. 
Сейчас она – церковь Святого Архистратига 
Михаила.

Серый в «белое яблоко»
Перечитываю хронику жизни Пеховского и 
понимаю, что, наверное, вся его любовь и 
страсть, вся его жизнь сосредоточились  на… 
лошадях. Михаил Адамович разводил породи-
стых скаковых лошадей. По некоторым источ-
никам, это были лошади породы орловских 
рысаков, серые в «белое яблоко». Конный за-
вод Пеховского славился за рубежом.
Фаэтоны Михаила Адамовича были известны 
на все Кавказские Минеральные Воды. 
На выставке лошадей и скота 1902 года, в ко-
торой принимали участие частные владельцы 
и заводы почти всех губерний западной Рос-
сии, среди чистокровных лошадей победите-
лями оказались жеребцы завода М. А. Пехов-
ского – Вей-Хай-Вей и Харон.
Конюшни дворянина сохранились до наших 
дней, но требуют непременной реставрации.

Причем тут Роберт Скотт?
Начнем с того, что в имении помещика рабо-
тали преимущественно переселенцы из цен-
тральной России и Украины. Антон Омельчен-
ко приехал к Пеховскому с Украины еще маль-
чишкой. На заработки. И очень быстро заре-
комендовал себя смышленым и сноровистым 

работником. Михаил Адамович угадал в пар-
нишке талантливого наездника. Нашел ему 
опытного тренера-англичанина. И через не-
сколько лет Антон приносил конному заводу 
Пеховского победу за победой. Безупречная 
репутация  лошадей Михаила Адамовича – 
заслуга и Антона Омельченко, который, спу-
стя несколько лет, принял приглашение от 
знаменитого путешественника Роберта Скот-
та принять участие во второй экспедиции в 
Антарктиду.  

О конюхе Пеховского в своем дневнике пишет 
сам Роберт Скотт:
– Ну, не молодчина ли этот Антон? 
Одна из антарктических бухт названа бухтой 
Омельченко…

Выражаем благодарность за оказанную помощь в под-
готовке материала  историку Инне Федоровне Шкарупа, а 
также краеведческому отделу городской библиотеки г. 
Минеральные Воды. 
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Продажа и покупка квартиры, частного домовладения, ком-
мерческой недвижимости на Кавказских Минеральных Водах 

или приобретение дома на берегу моря в Испании –  пя-
тигорскому агентству недвижимости «Мария» под силу решить 

любую проблему и исполнить даже самую заветную мечту.

Пятигорское агентство недвижи-

мости «Мария» работает на рын-

ке риэлторских услуг уже более 

семи лет, и за это время успело не 

только прочно завоевать дове-

рие своих клиентов, но и стало 

одним из ведущих агентств не-

движимости в регионе. В чем же 

секрет успеха агентства «Ма-

рия»? Попытаемся разобраться 

вместе. Итак…

Секрет успеха № 1
Широкий спектр услуг
Агентство недвижимости «Ма-

рия» оказывает самый широкий 

спектр услуг на рынке первично-

го и вторичного жилья, городской 

и пригородной недвижимости в 

регионе Кавказских Минераль-

ных Вод. Это покупка и продажа 

квартир, домов, дач, земельных 

участков, продажа и сдача внаем 

Секреты успеха
Текст Екатерины Масловой, фото Юрия Рыдалева

коммерческой недвижимости, 

размен, расселение и сдача вна-

ем квартир и многие другие услу-

ги.  Агентство недвижимости 

«Мария» полностью берет на 

себя заботы по юридическому 

сопровождению сделки и оформ-

лению всей необходимой доку-

ментации. При этом клиенты 

агентства «Мария» могут быть 

уверены в абсолютной законно-

сти и юридической прозрачности 

совершаемой сделки: все пред-

ложения, поступающие от соб-

ственников жилья, проверяются 

юристами компании самым тща-

тельным образом. Кроме этого, 

агентство «Мария» само инвести-

рует средства в строительство 

новых многоквартирных домов, 

сотрудничая с ведущими строи-

тельными компаниями на Кав-

казских Минеральных Водах.

Существенным преимуществом 

для клиентов является оказание 

агентством бесплатных консуль-

таций по вопросам недвижимо-

сти. Сотрудники агентства готовы 

в любое время оказать всем же-

лающим консультационную по-

мощь в вопросах покупки, про-

дажи и приватизации жилья, а 

также разъяснить юридические и 

правовые нормы, дать практиче-

ские советы в области недвижи-

мости.

Все это  делает компанию «Ма-

рия» одной из немногих риэл-

терских фирм, пользующихся 

полным доверием своих клиен-

тов. Те, кто хоть раз обращался 

в агентство недвижимости 

«Мария», знают, что здесь вни-

мательно отнесутся ко всем 

пожеланиям и замечаниям кли-

ента.  

Секрет успеха № 2
Расширение 
горизонтов
Год назад спектр услуг агентства 

расширился за счет нового, уни-

кального для нашего региона 

направления – продажи недви-

жимости в Испании. Агентство 

недвижимости  «Мария» являет-

ся официальным партнером 

одной из ведущих испанских 

строительных компаний – Runiga, 

занимающейся строительством и 

продажей квартир, коттеджей и 

вилл на побережьях Испании. 

Почему агентство «Мария» оста-

новило свой выбор именно на 

Испании? 

– Недвижимость в Испании поль-

зуется сегодня повышенным 

спросом среди россиян, в том 

числе среди жителей нашего ре-

гиона, – говорит директор агент-

ства недвижимости «Мария» 

Артур Алахвердян. – И причин 

тому несколько. Во-первых, это 

возможность практически кру-

глый год – а сезон на южном по-

бережье Испании длится с апреля 

по ноябрь – отдыхать на берегу 

моря. Во-вторых, цены на недви-

жимость в Испании вполне при-

емлемы и сопоставимы с россий-

скими. Судите сами: один ква-

дратный метр жилплощади стоит 

около 100 тысяч рублей – это все-

го в два раза больше средней 

стоимости по нашему региону. 

При этом дома и квартиры в Ис-

пании сдаются, что называется, 

«под ключ» – полностью отре-

монтированные, со встроенной 

бытовой техникой, кухней и даже 

мебелью. 

Кроме того, покупая недвижи-

мость в Королевстве Испании, 

вы, а также все члены вашей се-

мьи получают мультивизу, даю-

щую право беспрепятственного 

въезда в любую страну Европы и 

пребывания там до 180 дней в 

году.

Особенно следует отметить и то, 

что, выбирая и приобретая 

недвижимость в Испании, вы 

ничего не платите агентству за 

его посредническую деятель-

ность. Агентство «Мария» явля-

ется официальным представи-

тельством компании Runiga в 

нашем регионе, а потому не бе-

рет комиссионных со своих кли-

ентов.
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Агентство 
недвижимости 

«Мария»
г. Пятигорск  

ул. Крайнего, 49 
РДЦ, офис 407

тел. (8793) 36-36-49
ул. Октябрьская, 44
тел. (8793) 33-65-00
www.mariakmv.ru
www.runiga.com

e-mail: mariakmv@mail.ru

Секрет успеха № 3
Европейский подход 
к работе
Отличительная черта агентства 

«Мария» – это высокий профес-

сионализм ее сотрудников и ев-

ропейский подход к работе. Со-

трудники агентства проходят 

обучение в Испании и не пона-

слышке знают, что значит рабо-

тать по-европейски. 

– Мы часто бываем в Испании, у 

наших партнеров – компании 

Runiga, и имеем возможность 

наблюдать, как работают про-

фессиональные риэлторские 

агентства за рубежом, – расска-

зывает Артур Суренович. – И, 

конечно, мы стараемся перени-

мать этот положительный опыт и 

внедрять его в нашем регионе. 

Мы не только полностью берем 

на себя все заботы нашего кли-

ента по покупке и продаже не-

движимости и юридическому 

оформлению сделки, но и ока-

зываем послепродажное обслу-

живание, что в нашем регионе, 

согласитесь, пока редкость.

Секрет успеха агентства «Ма-

рия» еще и в особенном отно-

шении к каждому клиенту. Спе-

циалисты агентства недвижимо-

сти «Мария» берегут время и 

деньги своих клиентов, поэтому 

внимательно прислушиваются 

ко всем их пожеланиям, чтобы 

из всего представленного набо-

ра предложений за минималь-

ный срок выбрать именно то, 

что максимально удовлетворит 

их потребности.

И все-таки лучшей рекламой для 

любого агентства являются по-

ложительные отзывы о нем са-

мих клиентов. Многие, кто хотя 

бы однажды обращался за по-

мощью в агентство недвижимо-

сти «Мария», с удовольствием 

рекомендуют его своим знако-

мым, приводят своих друзей 

– потому что знают: специали-

стам агентства «Мария» можно 

доверять. Сегодня на счету 

агентства – тысячи успешно про-

веденных сделок и сотни счаст-

ливых семей, отметивших ново-

селье в приобретенных домах и 

квартирах. Сделайте и вы шаг 

навстречу своей мечте. Обрати-

тесь в агентство недвижимости 

«Мария».
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Имя компании, как и имя 
человека, способно  
повлиять на судьбу.  
Секрет успеха немецкой 
марки средств по уходу  
за волосами C:EHKO 
(ЦЕКО) во многом кроется 
в ее названии.

Фото Дмитрия Сысун

Т Р Е Н Д

С:ЕНКО –  
формула успеха

Немецкая косметиче-
ская компания Gebr. 
Ewald GmbH, которой 
принадлежит марка 
C:EHKO, – это крупное 
семейное предприятие, 
расположенное в са-
мом сердце Германии, 
в Тюрингии. 

История компании 
берет свое начало в 
1940 году – именно 
тогда мастер–
парикмахер Роберт 
Шмидт, дедушка ны-
нешнего руководите-
ля предприятия Ро-
берта Эвальда, соз-
дал жидкость для 
волос из горных рас-
тений: трав, цветов и 
листьев, которые он 
собрал на лугах и 
полях Тюрингии.  

После Второй мировой 
войны предприятие 
было национализирова-
но, но благодаря своей 
профессиональной 
компетенции частные 
владельцы компании 
Герхард и Роберт Эвальд 
остались на руководя-
щих должностях. 

Всю гамму средств по уходу за волосами C:EHKO вы можете приобрести  
в салоне-магазине «Маг-Мастер», расположенном по  адресу:
г. Пятигорск, ул. 295 Стрелковой дивизии, д. 13, корп. 2
Тел. (8793) 97-03-23, (928) 309-62-97

Что же такое C:EHKO? 
Если мы расшифруем 
эту аббревиатуру, то 
разгадаем формулу 
успеха этой косметиче-
ской линии. Первая 
буква – C означает 
Concep, концепцию 
фирмы. Она состоит из 
следующих слагаемых: 
E – Energie, энергия 
волос, H – Halt, фикса-
ция, K –Kurven, форма 
и O – Optik, потрясаю-
щий оптический эф-
фект, достигаемый при 
использовании средств 
по уходу за волосами  
C:EHKO. 

В 2000 году на чемпио-
нате по парикмахерско-
му искусству в Берлине 
состоялась презента-
ция абсолютно новой 
линии средств по уходу 
за волосами C:EHKO, 
созданной специально 
для профессиональ-
ных парикмахеров. 
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[ пропаганда стиля ]«ЛЮБИТ – НЕ ЛЮБИТ, ПРИ-
ДЕТ – ПОЦЕЛУЕТ»… ПРОШ-
ЛИ ТЕ ВРЕМЕНА, КОГДА ДЕ-
ВУШКИ ГАДАЛИ ИСКЛЮЧИ-
ТЕЛЬНО НА СУЖЕНЫх. СЕ-
ГОДНЯ Их ИНТЕРЕСУЮТ 
КУДА БОЛЕЕ ВАЖНЫЕ 
ВЕЩИ. ГОРАЗДО ИНТЕРЕС-
НЕЕ МОЖЕТ СТАТЬ И ТРАДИ-
ЦИОННОЕ ГАДАНИЕ НА РО-
МАШКЕ. ПАРКЕТНИК ИЛИ 
ВНЕДОРОЖНИК? В ДОЛЛА-
РЫ ИЛИ В ЕВРО? НА КРАС-
НОЕ – ИЛИ НА ЧЕРНОЕ? ДА 
МАЛО ЛИ ВОПРОСОВ У СО-
ВРЕМЕННЫх ДЕЛОВЫх 
ЛЕДИ!

Наталья Контиди, директор 
магазина мужской одежды 
Ketroy

Вся наша жизнь состоит из 
знаков судьбы, и от того, как 
человек их растолкует и ка-
кие усилия приложит для 
осуществления своей мечты, 
и зависит его жизнь. 

Интуиция для меня - это, 
прежде всего, развитое ло-
гическое мышление, а также 
способность сопоставлять 
между собой различные 
факты и действовать адек-
ватно сложившейся ситуа-
ции.
 
Иногда самые обычные сны 
нам кажутся вещими. А все 
потому, что они просто отра-
жают наше душевное состоя-
ние, наши чувства и мысли, 
наше настроение и наше ис-
тинное отношение к той или 
иной проблеме.   

Никакой дар предвидения 
не нужен,  если человек жи-
вет насыщенной, интерес-
ной жизнью. Когда твоя 
энергия направлена в пра-
вильное русло, когда твоя 
жизнь бьет ключом, никакой 
магический дар не сделает 
ее интересней. 

Хочется ли мне знать, что 
меня ждет в будущем? Сна-
чала я собиралась ответить 
«да», но, подумав, решала, 
что встречая на своем пути 
препятствия и преодолевая 
трудности, делая правиль-
ный выбор или совершая 
ошибки, мы и приобретаем 
тот бесценный опыт, на 
основе которого строим 
свою дальнейшую жизнь, и 
который делает ее только 
увлекательнее.
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Дни рождения, выпускные вечера, свадьбы, 
юбилеи – пятигорчане уже давно знают, что в 
магазинах «Росювелир» они без труда найдут 
подарок для любого торжественного случая. А 
в этом месяце свой день рождения отметила и 
сама сеть «Росювелир» – 7 ноября ей исполни-
лось ровно девять лет. 
Девять лет для компании – срок немалый. За 
это время ювелирная сеть «Росювелир» смогла 
не только достойно заявить о себе и стать 
узнаваемым в регионе брендом, но и заслу-
жить уважение и доверие своих покупателей и 
деловых партнеров. 
Директор сети «Росювелир» Омар Рамазанов 
рассказывает, что начал заниматься ювелир-
ным бизнесом еще в начале 90–х годов. И 
лишь когда набрался достаточно опыта в этом 
непростом и тонком деле, решился открыть 
собственный ювелирный салон. Так, в 1999 
году в торговом центре «Университи» появил-
ся первый магазин «Росювелира». 
Сегодня в Пятигорске открыто уже четыре 
фирменных магазина сети «Росювелир». И в 
каждом из них покупателей ждут ювелирные 
изделия высочайшего качества на любой вкус 
и для любого случая. 
Особой гордостью сети «Росювелир» является 
фирменный магазин «Кубачи», в котором пред-
ставлены широко известные в России и в мире 
изделия дагестанских кубачинских мастеров. 

С днем рождения, 
«Росювелир»! 
Текст Кати Винц, фото Дмитрия Сысун

Дарить и получать подарки – что может быть приятнее? Только выбирать их!  
Вот уже девять лет сеть ювелирных магазинов «Росювелир» помогает нам в выборе 
подарков для наших самых дорогих и близких людей.  

Магазин «Кубачи», расположенный в торго-
вом центре «Универмаг», является официаль-
ным представителем «Кубачинского художе-
ственного комбината». В нем можно найти 
самый широкий выбор уникальных изделий 
ручной работы: столовое серебро, декоратив-
ное оружие, украшенные россыпью драгоцен-
ных камней сабли и кинжалы. Есть и вовсе 
уникальные вещи – например, старинные 
кремневые ружья и пистолеты, закованные 
современными мастерами в серебро и золото.
Компания «Росювелир» регулярно, уже на 
протяжении нескольких лет, участвует в са-
мых известных ювелирных выставках стра-
ны. В сентябре «Росювелир» показывал свои 
изделия на международной ювелирной вы-
ставке в Москве. А в феврале планируется 
очередное посещение ежегодной междуна-
родной выставки в Санкт–Петербурге. И каж-
дый раз перед павильонами Кубачинского 
художественного комбината  выстраивается 
очередь, а это – верный признак того, что 
компания развивается в правильном направ-
лении.
В день рождения принято дарить подарки. В 
честь дня своего рождения компания «Росю-
велир» сама приготовила подарки для своих 
покупателей. А еще – праздничные скидки и 
дисконтные карты, которые ждут вас во всех 
магазинах ювелирной сети «Росювелир». 

Ведь что может быть приятнее, чем дарить 
радость своим друзьям и близким?
По признанию Омара Рамазанова, 9 лет для сети 
«Росювелир» – это только генеральная репети-
ция празднования 10–летнего юбилея, который 
«Росювелир» надеется достойно встретить в 
следующем году. Перед компанией сегодня сто-
ит много задач – планируется дальнейшее рас-
ширение сети «Росювелир», открытие новых 
магазинов в других городах. 
Мы от всей души поздравляем компанию «Росю-
велир» и желаем ей и дальше радовать нас свои-
ми уникальными ювелирными изделиями. 
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Наконец свершилось то, о чем так 
долго мечтали все любители совме-
щать приятное с полезным – в Пяти-
горске открывается уникальный 
торгово-развлекательный комплекс 
европейского уровня «Галерея». По 
своему масштабу и разнообразию 
предлагаемых услуг торгово-
развлекательный комплекс «Гале-
рея» не имеет аналогов в регионе 
КМВ. На пяти этажах комплекса 
разместятся магазины самых из-
вестных брендов, фудкорт, ресто-
ран, боулинг, кинотеатр и даже на-
стоящий ледовый каток. «Галерея» 
станет уникальным местом, куда 
можно будет прийти с семьей или с 
друзьями, где можно будет провести 
целый день, и при этом каждый 
найдет себе занятие по душе.

Приятные покупки
Торгово-развлекательный ком-
плекс «Галерея» – это настоящий 
рай для покупателей. Здесь можно 
будет приобрести все – начиная от 
одежды и обуви самых престижных 
марок и заканчивая товарами для 
дома и интерьера. В «Галерее» от-
кроется первый в регионе магазин 

Место встречи – «Галерея»
Текст Екатерины Масловой

Чем занять себя в выходные? Пройтись по магазинам или погулять с ребенком? 
Сходить в кино или встретиться с друзьями в ресторане? А может быть, 
отправиться на каток? Хотите все сразу? Значит, идем в «Галерею».

косметики и парфюмерии Il de 
Beaute. Из известных брендов будут 
также представлены Carlo Pazolini 
(обувь), Bosco di Ciliegi (спортивная 
одежда олимпийских чемпионов), 
Furla (сумки), Camelot (молодеж-
ная одежда) и многие другие мар-
ки. Кроме того, в «Галерее» откро-
ются сетевые магазины спортив-
ной одежды Adidas и Reebok, книж-
ный магазин «Буква», магазин юве-
лирной сети «Адора». 

Разнообразный отдых
После того, как все покупки сдела-
ны – самое время отдохнуть. И в 
торгово-развлекательном ком-
плексе «Галерея» для этого есть все 
необходимое. Если вы сторонник 
активного отдыха, то с удоволь-
ствием проведете время в боулинг-
клубе, бильярдной или на настоя-
щем ледовом катке – между про-
чим, единственном на КМВ! Про-
голодались? Значит, пора подкре-

питься в ресторане с изысканной 
европейской кухней или на фуд-
корте, где вы встретите много из-
вестных названий, таких как «Мак-
си Бургер», «Шоколадница» и «Рус-
ская телега». Также в «Галерее» 
будет открыт кинотеатр на 2 зала и 
спортивный бар, где можно будет 
поболеть за любимую спортивную 
команду.  
В торгово-развлекатель-ный ком-
плекс «Галерея» лучше приходить 
всей семьей, вместе с детьми. Ведь 
для них здесь приготовлено тоже 
много интересного. Для самых 
маленьких – игровая зона с горка-
ми и лабиринтами. Для детей по-
старше – зал детских игровых авто-
матов. Эксклюзивное предложение 
«Галереи» – детский банкетный зал, 
где можно отмечать дни рождения 
и устраивать детские праздники.

Интересные встречи
Торгово-развлекательный ком-
плекс «Галерея» может стать иде-
альным местом для личных и дело-
вых встреч, для неспешного отды-
ха и приятного времяпрепровож-
дения. В «Галерее» удобно назна-
чать свидания. Можно посидеть за 
столиком уютного кафе, можно 
сходить на премьеру нового филь-
ма, а можно осуществить, нако-
нец, свою детскую мечту и встать 
на коньки. «Галерея» не закрывает 
своих дверей даже ночью – в позд-
нее время здесь будет работать 
ночной клуб, где будут проходить 
самые модные вечеринки и уни-
кальные fashion-показы. А если вы 
вдруг потеряетесь (в разнообра-
зии представленных в торгово-
развлекательном комплексе това-
ров и услуг действительно легко 
потеряться!) – встречайтесь в 
атриуме «Галереи». 
До открытия «Галереи» остались 
считанные дни. А значит – уже пора 
назначать встречу. Поэтому – до 
встречи в торгово-развлекатель-
ном комплексе «Галерея»!  
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У нового мультибрендового мага-

зина Garage с этим все отлично. 

Только тут можно подобрать 

вещи, которые помогут создать 

стильный и яркий образ за земные 

деньги. Ура! Других эмоций быть 

не может.

Открывшийся в городе Кисловод-

ске магазин Garage – единствен-

ный на КМВ. Принадлежит он 

сети, работающей по отлаженной 

системе франчайзинг. А значит, 

качество гарантированно. Ключе-

вая концепция магазина направ-

лена на идущих в ногу со време-

нем, разбирающихся в моде, це-

нящих качество городских жите-

лей, не желающих тратить нео-

правданно больших денег на 

одежду. 

На показе, посвященном торже-

ственному открытию, модели про-

демонстрировали осенне–

зимнюю коллекцию мужской и 

женской одежды известных дат-

ских брендов: Frank Q, Gestuz, 

IСEMAN, ICHI, !Solid и Numph, а 

также линию обуви и аксессуаров 

Friis&Co и F by Friis. Познакомимся с 

брендами поближе?

Frank Q пример удачного сочета-

ния «стиль–цена–качество». В кол-

лекциях этой марки представлены 

две линии: On Duty (деловой 

Welcome to Garage 
Текст Эллы Сехпосовой, фото Дмитрия Сысун

Каким должен быть современный магазин модной одежды? Конечно, он должен 
удивлять и интерьером, и ультрамодными вещами. А как насчет доступных цен?

стиль) и Off Duty (casual повседнев-

ный). 

Основа делового стиля – коллек-

ция костюмов и рубашек, отра-

жающая последние направления 

моды. Дизайнерские пиджаки и 

верхний трикотаж удачно гармо-

нируют и с джинсами, которые 

уверенно вписываются в совре-

менный  офисный стиль. 

В коллекциях повседневной одеж-

ды представлен огромный ассор-

тимент джинсов, футболок, тол-

стовок и всего того, что мужчины 

предпочитают носить каждый 

день, чувствуя себя свободно и 

уверенно в любом месте и в лю-

бую погоду. 

Модели обеих линий также можно 

сочетать друг с другом. В этом нео-

споримое преимущество Frank Q.

Gestuz – не просто новый женский 

бренд, это целый арсенал одежды, 

позволяющий выразить собствен-

ную уникальность в бушующем 

мире моды. Появилась эта марка 

не так давно – в 2006 году, но за это 

время Gestuz успел завоевать 

сердца модниц всего мира. Теперь 

Gestuz есть и у нас. 

Ежегодно из-под легкой руки ди-

зайнеров на свет появляются че-

тыре коллекции модных и стиль-

ных вещей, которые приходятся 

по вкусу уверенным в себе девуш-

кам. В этом сезоне Gestuz предла-

гает объемные трикотажные туни-

ки, короткие шелковые платья, 

лосины и приталенные кожаные 

куртки. Шик и стиль – так можно 

описать общее настроение кол-

лекции. Естественная красота, 

раскованность, спонтанность и 

сексуальность – вот те эпитеты, 

которыми можно наградить де-

вушку Gestuz. 

ICEMAN – это исключительное 

качество и детальный дизайн. 

Первая вышедшая в свет коллек-

ция, созданная для мужчин, ценя-

щих стиль, имела оглушительный 

успех. А было это в далеком 1992 

году. С тех пор ICEMAN с успехом 

продается по всей Европе, а коли-

чество его поклонников только 

растет. Любая вещь в коллекции 

отличается тщательной проработ-

кой каждой мелочи, неповтори-

мым дизайном, отличным каче-

ством. Джинсы, произведенные в 

Италии, толстовки с выразитель-

ными логотипами, рубашки высо-

кого качества и футболки с прин-

тами доставляют своему облада-

телю море позитивных эмоций. 

Само название ICEMAN характе-

ризует приверженцев бренда. 

Креатив, ледяная безупречность с 

элементами эпатажа и, наконец, 

современный стиль – вот неизмен-

ный концепт бренда ICEMAN.
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ICHI – в переводе с японского – но-

мер один. Если вы та девушка, ко-

торая не боится выглядеть экстра-

вагантно, стремится привлекать 

внимание, и по праву считаете, 

что ваш номер – первый, бренд 

создан для вас. 

С момента появления марка сразу 

стала бестселлером. И в этом нет 

ничего удивительного. ICHI позво-

ляет приобретать по доступной 

цене вещи, в которых отражены 

все последние веяния моды. При-

бавьте к этому огромный ассорти-

мент на любой вкус, высокотехно-

логичную трикотажную линию, 

богатую цветовую гамму. К тому 

же, ежегодно на радость модни-

цам, выпускается шесть основных 

и шесть экспресс-коллекций. Мод-

ные цветные платья, узкие и ши-

рокие джинсы, юбки, шорты, фут-

болки и топы с дизайнерскими 

рисунками призваны создать эф-

фектный образ «девушки с облож-

ки», девушки в стиле ICHI.

!Solid – бренд для молодых и ак-

тивных, амбициозных и уверен-

ных в себе людей. Шесть ежегод-

ных коллекций помогут не надо-

есть себе и окружающим повторе-

ниями. В этих коллекциях – огром-

ное разнообразие трикотажа, 

джинсов и верхней одежды, кото-

рые между собой легко комбини-

руется. Здесь есть все для истинно-

го последователя моды. 

Ваша среда обитания – клубы, r`n`b 

и нескончаемые тусовки? Вы лю-

бите небрежный стиль, толстовки 

с капюшоном, клетчатые рубаш-

ки, свободные джинсы с низкими 

карманами и футболки с темати-

ческими яркими принтами? Тогда 

вы непременно оцените датский 

бренд !Solid.

Numph – знаменитый мировой 

бренд. Истинные леди находят в 

нем отражение своего очарова-

ния. Марка создает шесть коллек-

ций в год – шесть сказочных исто-

рий в мире моды. Вещи из коллек-

ций Numph уникальны. Взглянув 

на них однажды, понимаешь – ни-

чего похожего на свете просто не 

бывает. Огромные фантазийные 

цветы, сказочные персонажи, 

облака и разноцветные полоски, 

мотивы, будто навеянные сканди-

навскими сказками. 

Вы любите выделяться и шокиро-

вать своими потрясающими пла-

тьями? Вы не такая, как все? Вы – 

девушка Numph.

F by Friis – это утонченные муж-

ские аксессуары и обувь, представ-

ленные шестью коллекциями в 

год. Удобная, качественная и мод-

ная обувь – непременный спутник 

стильного мужчины. Ремни с экс-

клюзивными дизайнерскими 

пряжками, мужская бижутерия – 

цепочки, часы, браслеты – сдела-

ют ваш образ завершенным и 

ярким. Совершенство в каждой 

детали – вот основная идея бренда 

F by Friis.

Friis&Company – любимая марка 

всех модниц мира. Согласитесь, 

создать запоминающийся жен-

ский образ без аксессуаров невоз-

можно. 

Сумки, ремни и модные детали 

этого бренда всегда в моде, они 

пребывают на одной волне с Вы-

сокой Модой. И что особенно при-

ятно, каждая женщина может по-

зволить себе капельку великоле-

пия по разумной цене. Немного 

роскоши на каждый день – неиз-

менный девиз марки 

Friis&Company. 

Ну что ж, Garage собрал для вас 

все только лучшее. Теперь – дело 

за вами. 

г. Кисловодск
пр. Первомайский, 15а

тел. (928)36-83-999
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Без преувеличения можно сказать, что аналогов 

на КМВ пока нет. Только в «Комильфо» можно 

позаботиться и об имидже, красоте и здоровье. 

Только здесь можно опробовать уникальную 

фитопаросауну, получить бронзовый загар за 

один сеанс и насладиться экзотическими вида-

ми массажа в исполнении опытных мастеров с 

острова Бали. И только здесь (дамы, внимание!) 

отменный маникюр вам сделают сильные…

мужские руки.

Центр поделен на четыре отдельные зоны: фит-

нес, СПА-комплекс, косметология и ногтевой 

сервис, парикмахерский зал. Каждая из них име-

ет свои особенности. Но, обо всем по порядку.

Стройность тела 
и внутренний комфорт
В уютном фитнес-зале, украшенном зеркалами, 

собрано необходимое современное спортив-

быть «Комильфо» 
Текст Эллы Сехпосовой, фото Дмитрия Сысун

Обрести душевную гармонию, совершенствовать внешний облик –  
не к этому ли мы стремимся? Но как добиться желаемого? Сделайте первый шаг – 

посетите новый центр красоты и здоровья «Комильфо».

ное оборудование: утяжелители, фитболы, 

степы и многое другое. Опытные инструкторы 

помогают своим клиентам правильно подби-

рать программу тренировок, дают рекоменда-

ции по питанию и релаксации. Кроме этого, в 

центре красоты и здоровья «Комильфо», обуча-

ют модным сегодня танцам живота и латино – от 

чарующего танго до зажигательной сальсы. В 

«Комильфо» вы сможете заниматься не только 

активными видами фитнеса. Здесь работают 

группы стрейч-аэробики, хатха-йоги, где все 

упражнения направлены на развитие гибкости 

и поддержание здоровья суставов. 

Паримся и расслабляемся
В зоне сауны расположены русская парная 

баня и финская сауна с регулируемыми пара-

метрами температуры и влажности, а также 

бассейн с водопадом и гейзером, оснащенный 

элементами хромотерапии. Под термином 

«хромотерапия» скрывается относительно 

новая в современной медицине методика – 

воздействие на человеческий организм цвето-

вым спектром. В сочетании с гидромассажем, 

хромотерапия позитивно воздействует на 

организм человека. 

Здесь же находятся комнаты тайского массажа 

и релаксации. В первой вы сможете с головой 

окунуться в атмосферу экзотики и райского 

наслаждения, ощутив на себе экзотические 

виды массажа. «Священнодействовать» над 

вашим телом будут настоящие мастера, специ-

ально приглашенные с острова Бали.

Вторая комната – бамбуковая релакс-комната 

– рассчитана на небольшое количество людей. 

В ней можно отдохнуть, упиваясь балинезий-

ским массажем в 4 руки с аромамаслами. При-

бавьте к этому возможность насладиться вкус-

ным фиточаем в маленьком уютном фитоба-

ре. Настоящее удовольствие. 

Красота и здоровье
В зоне косметологии четыре кабинета. В пер-

вом – процедуры для лица: все виды массажа, 

чистки, разнообразные виды пилинга, а также 

эксклюзивные программы: антистрессовая 

процедура «Шоколадное фондю» и восстанав-

ливающий экзотический Spa-ритуал. Профес-

сиональные и внимательные косметологи пред-

ложат не только классические, но и специаль-

ные программы, составленные с учетом потреб-

ностей клиента и его персональных особенно-

стей, то есть возраста и состояния кожи лица. В 

любом случае – индивидуальный подход – это 

кредо «Комильфо». 

Кабинет для процедур по уходу за телом осна-

щен новым уникальным оборудованием. Благо-

даря DHA-технологии, всего за один сеанс мож-

но добиться эффекта полноценного загара, 
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причем без негативного воздействия ультра-

фиолетового излучения. Иными словами, вреда 

от такого загара не будет. Держится он от 1 до  

4 недель. Другие аппараты, процедуры и мето-

дики, применяемые специалистами в кабинете 

ухода за телом, помогут избавиться от лишних 

килограммов и проблемных зон. 

Ногтевой сервис в «Комильфо» тоже непростой. 

Spa-маникюр и педикюр, классическое и креа-

тивное наращивание ногтей, авторский дизайн 

– это далеко не весь список предлагаемых услуг. 

Специальное массажное кресло поможет вам 

расслабиться во время педикюра. Широкие 

подлокотники кресла позволяют одновремен-

но позаботиться и о руках – специально для тех, 

кому необходимо сэкономить время.

Последний кабинет предназначен для уникаль-

ной процедуры «Восток+Восток». Состоит она 

из нескольких этапов. Вначале специальным 

скрабом очищается кожа, затем на 15 минут 

клиент погружается в фитокапсулу «Кедровая 

бочка», которая сделана из четырехсотлетнего 

сибирского кедра, выращенного в экологически 

чистом районе Алтая. Продолжает процедуру 

приятное чаепитие под теплым одеялом из 

настоящей овечьей шерсти. А в завершении вас 

ждет настоящий балинезийский массаж с целеб-

ными маслами.

Почему эта процедура так полезна? Фитопаро-

сауна «Кедровая бочка» – это уникальный древ-

нетибетский метод воздействия на человека 

травяным паром из алтайских трав. В отличие от 

сауны, клиент погружается в насыщенное па-

ром пространство не с головой, а по шею. В то же 

время внутри аппарата поддерживается высо-

кая влажность при сравнительно невысокой 

температуре. Польза для здоровья – максималь-

ная, а сама процедура легко переносится даже 

людьми с повышенным артериальным давле-

нием.

г. Пятигорск  
ул. Московская, 49

тел. (8793) 97–01–33, 
32–50–63

(928) 374–80–53
e–mail: commeilfaut_cbh@mail.ru 

Завершающие  
штрихи
Итак, лицо и тело в порядке. Несомненно, на 

этом этапе клиент центра «Комильфо» ощущает 

прилив сил и желание добавить своему образу 

немного гламура. А это – работа топ-стилистов. 

Мастера центра используют в работе новую 

итальянскую линию косметики по уходу за во-

лосами, позволяющую опытным технологам–

колористам добиться уникальных цветов и от-

тенков. 

Цвет – это только половина успеха. Красоту во-

лос в полной мере раскрывает укладка или ве-

черняя прическа. Особенно это важно, если 

посетительница готовится к празднику или ве-

черинке. А впереди самый яркий празник – Но-

вый год. Продумайте ваш образ уже сейчас, а 

мастера помогут вам создать его в лучшем виде. 

Дамы, не боящиеся экспериментов, могут доба-

вить к прическе и макияжу элементы боди-арта.

И напоследок…
– Мы стремимся создать все условия, чтобы 

наши клиенты почувствовали: «Комильфо» – 

это место, куда хочется вернуться, – делится по-

желаниями директор центра Ольга Гоголева. – 

Вернуться потому, что в «Комильфо» отдыхают 

душой, совершенствуя тело. Мы создаем коман-

ду единомышленников, мастеров высокого 

профессионального уровня, которые всегда 

готовы творчески подойти к решению любой 

проблемы клиента, помочь ему быть безупреч-

ным – быть comme il faut. 
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По половому признаку
Чистка лица с энзимным пилингом, стимули-

рующая и восстанавливающая VIP процедура, 

терапия проблемной кожи, депиляция, кор-

рекция бровей, SPA - устранение тяжести и 

боли в ногах, антистресс - терапия «Шоколад-

ный рай» – и это еще не все. Впечатляющий 

список, не так ли? Все эти процедуры предна-

значены только для мужчин, так как разрабо-

таны с учетом всех особенностей мужской 

кожи. Каких? Об этом и многом другом нам 

рассказала ведущий косметолог студии Татья-

на Цапко.

– Кожа мужчины в среднем на 24 процента тол-

ще кожи женщин. Имеет более высокую кон-

центрацию коллагена, эластина и воды. Это 

позволяет ей в течение более длительного вре-

мени оставаться упругой и эластичной, однако с 

возрастом процесс старения мужской кожи про-

текает быстрее и агрессивнее, чем у женщин. 

Еще одно различие заключается в особенностях 

гормональной системы, оказывающей влияние 

на сальные железы. Как правило, мужская кожа 

For men. Only
Текст Эллы Сехпосовой

Если вы считаете, что мужская косметология 
включает всего пару процедур, значит, вы не видели 

перечень услуг косметологического кабинета 
имидж-студии «Максимус», включающий 20 видов 

услуг по уходу за кожей лица и тела.

более жирная, с заметными порами, особенно 

в T-зоне (зона носа и лба). С гиперактивностью 

сальных желез связаны покраснение и воспале-

ние кожи на крыльях носа и бровях. Кроме всего 

этого, кожа мужчин страдает чаще всего от обе-

звоживания в области щек и подбородка, то 

есть в зоне бритья волос. Все эти проблемы 

можно решить, но только в том случае, если 

мужчина потрудится дойти до косметолога.

Почему бы и нет?
Нет ничего особенного в том, что мужчина по-

сещает косметологический кабинет. Да будет 

всем известно, что существует даже специаль-

ный термин «груминг», обозначающий муж-

ские косметологические процедуры, а боль-

шинство бизнес-консультантов считают лицо 

визитной карточкой делового человека. Широ-

ко развита и индустрия мужской косметики. В 

имидж-салоне «Максимус», кстати говоря, при-

меняются продукты мировых производителей, 

которые идеально подходят для мужчин, так 

как их воздействие направлено на решение 

специфических проблем мужской кожи.

Теперь о самих процедурах.

– Мы предлагаем множество полезных проце-

дур, – говорит Татьяна. – Например, стимули-

рующая восстанавливающая VIP процедура для 

мужчин ONLY MEN. Проводится она под рассла-

бляющую музыку, при приглушенном свете. 

Нашим клиентам очень нравится. Эта процеду-

ра отлично увлажняет, питает, насыщает каж-

дую клетку кожи лица энергией и разглаживает 

морщины. Все это в комплексе помогает устра-

нить следы усталости и нездоровых привычек. 

Результат ощущается уже через пару дней. Для 

мужчин 30 лет и старше, желающих обрести 

здоровую, свежую и чистую кожу у нас есть про-

грамма «Океанический уход». Ее результат – на-

дежно защищенная от вредного воздействия 

окружающей среды и ежедневных нагрузок 

(бритье, стрессы) ухоженная кожа. После всего, в 

зависимости от потребностей кожи, предлага-

ются либо успокаивающая, либо очищающая 

процедура. Снимаются покраснения, убирают-

ся следы стресса. Буквально за час кожа норма-

лизуется, восстанавливается, выглядит свежей и 

помолодевшей.

– А что предлагает салон для ухода за телом? 

– «Шоколадный рай» – это новейшая, несомнен-

но самая «вкусная» косметологическая проце-

дура по уходу за телом. Шоколад отлично снима-

ет стресс, вызывает прилив сил, поднимает на-

строение. В начале идет очищение шоколадным 

скрабом, потом наносится шоколадный мусс, а 

после наши клиенты принимают «душ впечат-

лений». В завершение мы наносим шоколадное 

масло, обладающее увлажняющим и омолажи-

вающим действием. Какао-масло прекрасно 

очищает, удаляет пигментные пятна и угревую 

сыпь. Кроме этого, оно способствует коррекции 

фигуры, ускоряет обмен веществ. Наше особое 

предложение – пиллинговая процедура «Белый 

мускус». С древних времен экстракт белого му-

скуса славится своими свойствами и способству-

ет как духовному, так и физическому развитию. 

Этот пиллинг деликатно очищает и тонизирует 

кожу, все тело насыщается внутренней силой 

и энергией. В целом, мужчины довольны, а зна-

чит – довольны и мы.

Что ж, узнать о мужской косметологии – это 

одно, а ощутить на себе ее оздоровительное 

воздействие – совсем другое. Записывайте 

адрес, уважаемые господа и дамы, желающие 

преподнести своим любимым подарочный 

сертификат. 

г. Пятигорск, ул. Октябрьская, 46
тел. (928) 266-94-40
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Линия препаратов на основе гиалуроновой кислоты для мезотерапии, 
биоревитализации, контурной пластики.

Препараты для мезотерапии.

Электронно-механические мезоинжекторы.

Профессиональные химические пилинги, средства предпилинговой 
подготовки и реабилитации.

Дерматокосмецевтическая линия препаратов для лечения, ухода и реа-
билитации кожи после пилингов и других инвазивных процедур.

Инъекционный коллагеновый комплекс.

«Интеллектуальная» клеточная космецевтика для lux-ухода.

Революционное оборудование для моделирования силуэта.

Переносной радиохирургический аппарат, работающий на высоких 
частотах (4 МГц). Предназначен для монополярной резки и коагуляции, 
а также биполярной коагуляции.

Линия эстетических лазеров: Nd:Yag, Er:Glass, александритовый, руби-
новый, диодный, новейшие Q-switched-лазеры широкого диапазона 
рабочих длин волн, а также IPL-системы.

Уникальный шовный материал для пластической хирургии и хирургии 
других направлений.

Обучение специалистов в области эстетической медицины.
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На повышение квалификации во 

Францию были приглашены 

тренинг-косметологи из 13 россий-

ских компаний – официальных 

представителей  марки Thalgo в 

России. Целью поездки стало зна-

комство с компанией Thalgo – с ее 

производством, с новыми разра-

ботками, а также – обучение но-

вым программам и техникам мас-

сажа лица и тела. Мы часто состав-

ляем свое мнение о той или иной 

Красота  
по-французски

Своими впечатлениями о повышении квалификации  
во Франции в одной из ведущих косметических компаний 

Европы «Thalgo» делится с нами генеральный директор 
компании «Логика красоты» Татьяна Кондракова.

косметической марке, исходя из 

рекламной кампании, которую 

проводят ее дилеры на россий-

ском рынке. Мировой же рейтинг 

может сильно отличаться от наших 

представлений. Впервые мы были 

приглашены в компанию Thalgo 

на обучение 2 года назад, и уже 

тогда было очевидно, что эта ком-

пания с 40-летней историей давно 

завоевала признание в профес-

сиональных кругах Европы. Эта 

поездка послужила очередным 

подтверждением того, что компа-

ния Thalgo является одним из ли-

деров на мировом косметическом 

рынке. Имея собственную лабора-

торию, компания Thalgo постоян-

но проводит научные исследова-

ния и внедряет в производство 

инновационные технологии. Так, 

этот год ознаменовался выходом 

новых программ по уходу за телом 

Thalgomins LC 24 для борьбы с цел-

люлитом и изменением жировых 

отложений, а также SPA-програм-

мы «Воспоминание об океане».

В течение нескольких дней веду-

щий тренинг-косметолог компа-

нии Thalgo обучал нашу группу 

уникальным техникам массажа, 

сопровождающим данные про-

граммы. Например, таким как 

ритуал «Приветствие», представ-

ляющим собой массаж солеными 

мешочками, а также интенсивную 

антицеллюлитную стимуляцию. 

Компания  Thalgo всегда обеспечи-

вает профессионалов  новейшими 

технологиями, а клиентов – гаран-

тией результата.

И, конечно, во время обучения, 

уделялось большое внимание про-

граммам по уходу за лицом. Но-

винка этой осени – микродермо-

бразия. Это программа, которая 

обеспечивает глубокое отшелуши-

вание и обновление кожи лица. 

Как известно, осенний и зимний 

сезон – это время пилингов и шли-

фовок. Так что микродермобразия 

(шлифовка) от Thalgo порадовала 

всех профессионалов, тем более, 

что обучение сопровождалось 

отработкой каждой методики, и 

мы все могли увидеть результаты 

этой программы на себе. 

После обучения по результатам 

тестирования косметологов пяте-

рым были дополнительно выданы 

сертификаты по проведению лиф-

тингого массажа Thalgolift – мас-

сажа, который по эффекту прирав-

нивается к пластической опера-

ции, так что я привезла дополни-

тельный диплом.

Конечно, кроме прекрасного обу-

чения и экскурсии по производству, 

мы получили огромное удоволь-

ствие от прогулок по набережным 

Ниццы, Сан-Тропе и Канн. Франция 

никого не может оставить равно-

душным с ее лазурным морем, бе-

лоснежными яхтами у причалов, 

беззаботными людьми, прогули-

вающимся со своими собачками. 

Спа-салоны самых известных оте-

лей на лазурном берегу работают 

на косметике Thalgo, что, несо-

мненно, нас впечатлило. Мы были 

горды тем фактом, что Россия за-

нимает пятое место в мире по про-

даже косметики Thalgo. Мы пора-

довались за наших соотечествен-

ниц, за то, что они научились це-

нить качество. Нам было очень 

приятно гостеприимство компа-

нии Thalgo, ее внимание к россий-

ской делегации. 

г. Пятигорск 
Центр красоты  

и здоровья  
«Логика красоты» 

ул. Кучуры, 23
тел. (8793) 32-33-47

Генеральный 
директор 
компании 
«Логика 
красоты» 
Татьяна 
Кондракова

П Р О П А ГА Н Д А  С Т И Л Я
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РОССИЯ МОСКВА ул. Каланчевская 13. МОСКВА Смоленская площадь 3, ТДК «Смоленский Пассаж», 3 этаж. БЕЛГОРОД ул. Попова 36, Универмаг “Белгород”. ВОРОНЕЖ ул. Средне-Московская 4. ВЛАДИВОСТОК ул. Светланская 
7. ЕКАТЕРИНБУРГ ул. Посадская 28А, ТЦ “Универбыт”. ИЖЕВСК ул. К. Маркса 191, ТЦ “Аксион” брендовый этаж. ИЖЕВСК ул. 10 лет Октября 53, БЦ “Эльгрин” 2 этаж. ИРКУТСК ул. Октябрьской революции 1, ТЦ “Фортуна Гранд”. 
КЕМЕРОВО пр-т Октябрьский 34, ТРЦ “Лапландия”. КРАСНОДАР ул. Дзержинского 100, ТЦ “Красная площадь” 1 этаж. КРАСНОЯРСК ул. Весны 1, ТЦ “Взлетка Плаза”. КРАСНОЯРСК ул. 9 мая 77, ТЦ “Планета”. КУРСК ул. Щепкина 4б, ТЦ 
“Манеж” 1 этаж. МАГАДАН ул. К. Маркса 27. НИЖНИЙ НОВГОРОД пл. Революции 9, ТЦ “Республика” 3 этаж. НИЖНЕВАРТОВСК ул, Интернациональная 73, ТРЦ “Подсолнух”. НОВЫЙ УРЕНГОЙ ул. Юбилейная 5, ДЦ “Ямал” бутик 21. 
ПЕРМЬ Тополевый переулок 10. ПУШКИНО (М.О) пр-т Московский 20, ТК “Престиж”. ПЯТИГОРСК ул. 40 лет Октября 23, ТЦ “Русь”. СТАРЫЙ ОСКОЛ мкр. Ольминского 17, ТЦ “Боше”. СТАВРОПОЛЬ ул. Доваторцев 75а, Мегацентр 
“Космос” 2 этаж. СУРГУТ ул. Геологическая 10, ТК “Росич”. СЫКТЫВКАР ул. Бабушкина 31, ТЦ “ТриО”. ТОЛЬЯТТИ Автозаводское шоссе 6, ТК “Парк Хаус”. ТЮМЕНЬ ул. Малыгина 59. УФА пр-т Октября 4, ЦТиР “Мир” 3-й уровень.  
УФА пр-т Октября 67/2, ЦМ “Европа” 1-ый уровень. УССУРИЙСК ул. Комсомольская 30. ЧЕБОКСАРЫ пр-т Максима Горького 1. 
УКРАИНА ОДЕССА ул. Бунина 21.
 
Франчайзинг сети KETROY Тел.: +7.495.788.5477, e-mail: info@ketroy.com
www.ketroy.com

ул. 40 лет Октября, 23, ТЦ «Русь». НОВАЯ КОЛЛЕКЦИЯ
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Озонотерапия – это метод лечения, 
в котором используется медицин-
ский озон, а точнее – озоно-
кислородная смесь, обладающая 
мощным лечебным действием бла-
годаря сильным окислительным 
свойствам озона. Озон действует 
как активный кислород – он удаляет 

Озонотерапия: секрет 
вашей молодости
Секреты красоты, молодости и идеальной фигуры нам продолжает 
раскрывать врач-дерматокосметолог и физиотерапевт Диана Лазова. На этот 
раз речь пойдет об озонотерапии – уникальном методе лечения озоном.

Диана Лазова, 
врач дермато-
косметолог,
физиотерапевт 
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жиры, улучшает доставку кислоро-
да к клеткам, убивает многие виды 
бактерий, вирусов, грибков, а так-
же предотвращает их новообразо-
вание. 
По способу применения озона все 
методы озонотерапии делятся на 
местные и системные.  В дермато-
логии озонотерапию используют 
при лечении кожных заболеваний: 
акне, атопическом дерматите, кра-
пивнице, экземе. В косметологии 
– для омоложения лица, улучшения 
тонуса кожи, при лечении целлюли-
та (метод безинъекционной липо-
сакции), лечении растяжек, стрий. 

При общей терапии озон использу-
ется для лечения дисбактериоза, 
алкогольной интоксикации, снятии 
синдрома хронической усталости. 
Озонотерапию также используют в 
акушерстве и гинекологии при 
лечении анемии беременных, гипо-
трофии плода и при риске внутри-
утробного инфицирования плода.
Озонотерапия, осуществляемая 
посредством внутривенного и  вну-
тримышечного введения, улучшает 
трофические процессы в органах и 
тканях – при этом нормализуется 
гормональный фон, происходит 
выраженная стимуляция иммуни-

тета и резко активизируется деток-
сикационная система защиты орга-
низма. 
Озонотерапия оказывает комплекс-
ное воздействие на организм, ней-
трализуя разрушающее действие 
свободных радикалов. В процессе 
озонотерапии стимулируется син-
тез коллагена и эластина, восста-
навливается естественная способ-
ность кожи удерживать влагу. А в 
результате – разглаживаются мор-
щины, достигается выраженный 
омолаживающий эффект, кожа 
становится более упругой и эла-
стичной.  
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«Радио–драйв»

У–у–улетные игрушки для детей и взрослых

г. Пятигорск, ул. 40 лет Октября 23, ТД «Русь» (ост. Новороссийская)

Совет женщинам: хотите,  
чтобы ваш муж больше вре-
мени проводил с детьми? Ку-
пите им (то есть детям и мужу) 
радиоуправляемую модель 
гоночной машины или само-
лета. А лучше сразу две –  
чтобы не спорили. 

Если воздушной сти-
хии вы предпочитаете 
водную, приобретите 
радиоуправляемую 
яхту или катер. Точ-
ные копии настоящих 
судов не только 
устойчивы на воде и 
легко управляемы, но 
и позволяют развить 
приличную скорость 
и точно выполнить 
любой маневр.

Первым делом –
 самолеты

Радиоуправляемые 
модели автомобилей 
способны создать ат-
мосферу настоящего 
вождения. Вы можете 
не только управлять их 
движением, но и мигать 
фарами, включать по-
воротники, сигналить. 
Некоторые модели 
работают на настоящем 
двигателе, и в них даже 
предусмотрен бак для 
заливки топлива. 

Радиоуправляемые 
модели автомобилей, 
катеров, самолетов от 
самых известных ма-
рок, таких как Cen 
(США), Kyosho (Япо-
ния), а также детскую 
железную дорогу Trix 
(Австрия), Brawa (Гер-
мания), Märklin (Гер-
мания), конструкторы 
и коллекционные 
игрушки вы можете 
приобрести в пяти-
горском магазине 
«Радио–драйв».

Радиоуправляемый 
самолет – прекрасный 
подарок для всех, кто 
увлекается авиацией. 
Вы можете подобрать 
как легкоуправляемые 
модели для новичков, 
так и сверхманеврен-
ные самолеты для 
опытных «пилотов». 
Радиоуправляемый 
самолет – это увлека-
тельное хобби и зре-
лищный спорт.
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[ умные вещи ]

Ольга Гоголева, директор 
центра красоты и здоровья 
«Комильфо»

Человек – существо любо-
пытное. Все тайное, неведо-
мое влечет нас. И очень инте-
ресно бывает приоткрывать 
завесу этой тайны. Но если я 
буду знать, что меня ждет в 
будущем, смогу ли я полно-
ценно жить в настоящем? Или 
вся моя жизнь будет сведена к 
ожиданию этого будущего?

Чем старше я становлюсь, 
чем чаще мои предчувствия 
сбываются. Что это – развитая 
интуиция или жизненный 
опыт, который подсказывает, 
как могут развиться события, 
– не берусь судить. 

В юности мы с подругами 
гадали на суженых. Но это 
было скорее развлечением, 
чем увлечением. Гадали на 
растопленном воске, на кар-
тах, на кофейной гуще, пыта-
лись увидеть будущее в зер-
кальном коридоре. Мы и сей-
час каждый год на крещен-
ской неделе устраиваем ночь 
гаданий. Для нас это не только 
дань красивой традиции, но и 
замечательный повод уви-
деться и пообщаться.

Я не отрицаю наличия дара 
предвидения у некоторых 
гадалок и предсказателей. Но 
это – скорее исключение, чем 
правило. В основном, гадалки 
– просто хорошие психологи, 
прекрасно знающие челове-
ческие желания и слабости.

Для меня судьба – это жиз-
ненный путь человека. Хо-
чется думать, что мы вольны в 
своем выборе. Господь на-
правляет, а не указывает. Я 
предпочитаю, веря в свою 
счастливую звезду, идти сво-
ей дорогой, ставя перед со-
бой цели и достигая их.

СВЕЧИ, ВОСК, ЗЕРКАЛА, 
КОЛЬЦА, БОБЫ И ДАЖЕ 
ОРЕхОВАЯ СКОРЛУПА – 
АТРИБУТЫ ГАДАНИЯ МОГУТ 
БЫТЬ ЛЮБЫМИ. ЕДИН-
СТВЕННОЕ, ЧТО ДОЛЖНО 
БЫТЬ НЕИЗМЕННЫМ – ЭТО 
ВАШЕ БОГАТОЕ ВООБРАЖЕ-
НИЕ. ТОЛЬКО ОНО ПОМО-
ЖЕТ ВАМ РАЗГЛЯДЕТЬ ВО 
ВСЕх ЭТИх МАЛЕНЬКИх КА-
ПЕЛЬКАх, ПАЛОЧКАх И ТО-
ЧЕЧКАх ДЛИННЫЙ СВАДЕБ-
НЫЙ КОРТЕЖ, КРУПНУЮ 
ДЕНЕЖНУЮ СУММУ И 
ДАЛЬНЮЮ ДОРОГУ К ТЕ-
ПЛОМУ МОРЮ.
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Мыслеформа 
постигшего
Нет точки отсчета. Есть иное 
состояние, определяемое некой 
единицей измерения нашего 
пребывания здесь и сейчас. Едва 

Точность – 
вежливость 
королей
Точность –  важна для тех, кто хочет стать королем своего 
времени. Королем своего времени может стать каждый.  
Но не каждый становится новатором, чутким изобретателем, 
постигшим философию времени…

уловимые мгновения и исчезаю-
щие в вечности тени этих мгно-
вений… 
Вечность – категория абсолют-
ного, верно?.. А время – катего-
рия относительного, да?.. Соеди-

… Возможно,  Леон Брайтлинг 
уже знал, что его мыслеформа 
стала открытием…
1884 год. Двадцатичетырехлет-
ний Леон Брайтлинг основал 
часовую мастерскую в малень-
ком швейцарском городке Сант–
Имье. В небольшой мастерской 
он изготовлял часы с дополни-
тельными функциями, в основ-
ном с функцией хронографа.
Уже в 1892 году помещение в 
Сант-Имье становятся тесными, 
и Леон переезжает в Ля Шо–де–
Фон – один из основных центров 
производства часов в Швейца-
рии. Леону к этому времени ис-
полнилось 32 года, он – успеш-
ный предприниматель. В его 
фирме Breitling работают 60 со-
трудников. Он купил земельный 
участок на улице Монбриллан  и 
построил здание фабрики. Но-
вый адрес заменил название 
фирмы на «G. Leon Breitling S.A. 
Montbrillant Watch Company». 
В 1914 году Леона Брайтлинга  
не стало. Продолжателем и вдох-
новителем философии времени 
становится его сын Гастон, 
успевший окончить учебу на 
поприще часовщика. В 1915 
году, во время Первой Мировой 
войны, когда выросла потреб-
ность в новых авиационных тех-
нологиях,  в определении вре-
менной точности, Гастон для 
пилотов выпускает  первый хро-
нограф  в наручных часах. Через 
восемь  лет новый владелец фир-
мы делает заявки на получение 
патента на собственное изобре-
тение – хронограф с независи-
мой кнопкой управления. Еще 
через три года появляется уже 
второе изобретение Гастона 
– секундомер с точностью изме-
рения 1/10 секунды. 
В эти годы часы Breitling прода-
ются под различными названия-
ми, и только в конце 20-х годов 
начинает использоваться марка 
Breitling. 
Настоящего расцвета компания 
достигла при Вилли (1932), сыне 
Гастона. Им была изобретена 
«вторая» кнопка возврата к ну-
левым показаниям в 1934 году. 
Нововведение позволяло сумми-
ровать результаты нескольких 
следующих друг за другом изме-
рений. Это он положил начало 
ставшему историческим сотруд-

нение абсолютного с относи-
тельным… Единый поток, не 
имеющий ни начала, ни конца, и 
в то же время существующий 
здесь и сейчас, в конкретной 
реальности…  
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ничеству с Британским мини-
стерством авиации (1936), по 
заказу которого производились 
бортовые хронографы для само-
летов. С этого момента началось 
сотрудничество с мировой авиа-
ционной промышленностью. 
Именно под его руководством 
были разработаны самые знаме-
нитые модели Breitling 
«Chronomat» (1942),  первого 
хронографа, который был осна-
щен круглой логарифмической 
линейкой, и «Navitimer» (1952), 
оборудованный известным «на-
вигационным компьютером», 
способным к обработке всех 
вычислений, необходимых для  
плана полета. Хронограф «выс-
шего качества» быстро стал фа-
воритом среди пилотов во всем 
мире. Эти модели  компания 
производит до сих пор. 
В 1962 г. астронавт Скотт Кар-
пентер сверялся с  хронографом 
«Cosmonaute» во время орби-
тального полета на борту 
Авроры-7. 
В 1969 г. внук Леона Брайтлинга 
внедряет  хронограф с автомати-
ческим заводом, первый в своем 
роде самозаводящийся хроно-
граф, новация и прорыв для всей 
швейцарской часовой промыш-
ленности. 
Глубочайший кризис часовой 
индустрии 70–х гг., вызванный 
обвалом восточных дешевых 
кварцевых часов, не оставил на 
рынке ни мелких,  ни солидных 
производителей. В результате, в 
1979 г. Вилли Брайтлинг продал 
компанию Эрнесту Шнайдеру, 
талантливому часовщику, спе-
циалисту по микроэлектронике 
и опытному пилоту. Шнайдер 
возродил бренд  Breitling, опира-
ясь на  столетний опыт компа-
нии и свои современные знания 

в области профессионального 
измерения времени. 
В 1997 г. часы Breitling спасли 
жизнь 13 пассажирам парома 
Mata–Rangi.
21 марта 1999 г. после 20 дней 
полета в египетской пустыне 
приземлился воздушный шар 
Breitling Orbiter 3, совершив бес-
посадочный полет вокруг земно-
го шара.
В 1999 г. компания передает все 
свои часы для испытаний в Неза-
висимый швейцарский инсти-
тут хронометрии (COSC). 

Инструмент 
для профессионала
Когда часы становятся «инстру-
ментом для профессионала», 
техническим решением королей 
своего времени? Когда филосо-
фия и технологии могут гово-
рить на одном языке…
Breitling — единственная часо-
вая марка, 100 проц. продукции 
которой сертифицировано 
COSC.
Перед выдачей сертификата 
каждый механизм непрерывно 
испытывается в течение 15 су-
ток в пяти положениях при трех 
различных температурах.
Среди семи критериев, которым 
должен соответствовать хроно-
метр, –  максимальное отклоне-
ние хода в промежутке от -4 до 
+6 секунд в день, – наиболее 
высокая точность, достигаемая 
механическим часовым устрой-
ством. Все хронографы Breitling 
удостоены весомого названия 
«хронометр».
Качество изготовления часов во 
многом зависит от качества воз-
духа в помещении, где их и соби-
рают. Суперэффективная систе-
ма фильтрации воздуха снижает 
любой риск попадания пыли в 

Так и тянет примерить часы для 
настоящих мужчин. Нет, это не 
соблазн. Это, скорее,  интерес к 
состоянию мужества или муже-
ственности, и возможно, являю-
щийся ключом к разгадке и по-
ниманию мира мужчин, для ко-
торых экстрим – это жизнь, и 
жизнь – это экстрим… Мир, со-
четающий точные цифры и воз-
вышенное стремление к небу…
Вот. Вот эти часы, представляю-
щие сильный мужской образ. 
Breitling Emergency. Эти часы 
спасли пассажиров парома 
Mata-Rangi в 1997 году. 
Модель разработана для летчи-
ков и экипажей самолетов. 
Встроенный в часы микропере-
датчик работает на частоте 
121,5 МГц – авиационной часто-
те аварийного бедствия. Пере-
датчик и хронограф не зависят 
друг от друга.  Поэтому при по-
вреждении часов в случае ката-
строфы передатчик может и не 
выйти из строя.
Все модели Breitling создаются 
исключительно для тех, кто це-
нит время, так торопящееся в 
вечность, кто постиг его фило-
софию… 

механизм или корпус часов. В 
часовой промышленности си-
стема контроля влажности и 
поддержания постоянной тем-
пературы используется впервые.
Твердый, чрезвычайно легкий, не 
намагничивающийся и стойкий к 
коррозии титан, желтое, белое, 
красное и розовое золото, нержа-
веющая сталь – вот материалы 
для изготовления корпусов часов. 
Технологии, разработанные до 
мелочей, подчеркивают фило-
софию абсолютного, предельно 
уточняют философию относи-
тельного…

Хронометрия 
королей и …королев
На моем запястье элегантные и 
утонченные часы Cockpit Lady – 
интерпретация времени по-
женски. Каждая королева своего 
времени оценит надежность и 
совершенство этой модели. Ги-
льошированный циферблат, 
украшенный метками из алма-
зов, сапфировое стекло с двусто-
ронним антибликовым покры-
тием, точность механизма 
SuperQuartzTM – вот ее основ-
ные характеристики. 
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удачная компания 
Торжественное мероприятие, по-
священное открытию в Пятигорске 
дилерского центра Geely и презен-
тации нового автомобиля Geely 
Vision, состоялось в начале октября 
в автоцентре «Гедон-Пятигорск». 
Автоцентр «Гедон-Пятигорск» вхо-
дит в один из крупнейших автомо-
бильных холдингов Южного Феде-
рального округа «Гедон» и является 
единственным официальным диле-
ром китайской автомобильной 
марки Geely («Джили») на Кавказ-
ских Минеральных Водах. 
Перспективность китайских произ-
водителей обсуждалась уже давно, 
но только с появлением автомоби-
лей Geely стало возможным гово-
рить о начале новой эры в китай-
ском автомобилестроении. Компа-
ния Geely является сегодня един-
ственным частным производите-
лем в Китае. Это динамично разви-
вающаяся компания, способная со 
временем составить конкуренцию 
многим европейским брендам. На 
российский рынок марку Geely 
вывела группа компаний «Рольф» (в 
лице дочерней компании «Рэд  Дра-

Удачи на дорогах!
Текст Екатерины Масловой, фото Сергея Никитенко

С открытием компанией «Гедон–Пятигорск» дилерского центра по продаже  
и техническому обслуживанию автомобилей Geely удача на дорогах стала 
встречаться чаще. Ведь «Geely» в переводе с китайского означает «Удачи!».

гон») – крупнейший продавец авто-
мобилей в нашей стране, и это – еще 
один показатель надежности ки-
тайского производителя. 

удачный автомобиль
В России автомобили Geely пред-
ставлены сегодня двумя моделями – 
 уже известным российскому поку-
пателю седаном С-класса Geely MK 
и абсолютно новым седаном 
D-класса Geely Vision, презентация 
которого и состоялась 2 октября в 
дилерском центре  «Гедон-
Пятигорск».   
Автомобиль Geely Vision получил 
очень хорошие отзывы на Москов-
ском Международном автосалоне, 
где впервые был представлен в кон-
це августа этого года. 
В автомобиле Geely Vision все сдела-
но для максимального комфорта 
водителя и пассажиров. Классиче-
ский облик автомобиля подчеркнут 
яркими элементами современного 
дизайна. Особое внимание уделено 
просторному салону: он отличается 
продуманной эргономикой и высо-
ким качеством внутренней отдел-
ки. Автомобиль также оснащен 

широким спектром средств актив-
ной и пассивной безопасности. 
Geely Vision – это один из первых 
китайских автомобилей, прошед-
ших сертификацию в соответствии 
с полным европейским перечнем 
требований к автомобилю. 

удачная покупка
На презентации Geely Vision, про-
шедшей в дилерском центре «Гедон-
Пятигорск», мы не только смогли 
лично оценить преимущества ново-
го автомобиля, но и задали все ин-
тересующие вопросы представите-
лям компании «Рэд Драгон» – дис-

трибутора Geely в России, входяще-
го в группу компаний «Рольф». Они 
отметили, что открытие дилерского 
центра «Гедон-Пятигорск» является 
важным этапом развития дилер-
ской сети Geely и позволит еще 
больше укрепить позиции этой 
марки на российском рынке.
Работа автоцентра «Гедон-
Пятигорск» выгодно отличается 
предоставлением максимального 
спектра специализированных услуг 
при покупке автомобиля. Это и 
тестовые поездки, и консультации 
по автокредитованию, страхова-
нию и лизингу, и возможность при-
обретения автомобиля как со скла-
да дилерского центра, так и под 
заказ. А сервисная станция автоцен-
тра оснащена самым современным 
техническим оборудованием, что 
позволяет проводить качественный 
ремонт любой сложности. 
Также в рамках презентации был 
организован тест-драйв на автомо-
биле С-класса Geely MK. А заверши-
лось торжественное мероприятие 
праздничным фуршетом.  
Итак, старт автомобилям Geely на 
Кавминводах дан. И какой бы авто-
мобиль вы теперь ни выбрали – 
Geely MK или Geely Vision, будьте 
уверены – ваш выбор верный. А 
удача теперь всегда будет сопут-
ствовать вам в дороге. Ведь Geely в 
переводе с китайского означает 
«Удачи!». 
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«Ну, вот, – скажете вы, – очередная поучи-
тельная статья на тему безопасности дорож-
ного движения. Сейчас зануда учить жизни 
будет». Ничего подобного. В стране с таким 
количеством фаталистов на душу населения 
этакая профилактическая работа сродни 
труду товарища Сизифа. Если у кого–то про-
снется совесть или хотя бы взыграет любо-

пытство, тот запросто может заглянуть на 
сайт ГИБДД и узнать, что за этот еще не 
окончившийся год Россия потеряла своих 
граждан больше, чем за всю Афганскую вой-
ну. Мне же интересно другое: вместе с вами 
разобраться в тех технических премудро-
стях, которые, несмотря на всю нашу с вами 
безалаберность на дорогах, все же пытаются 

сохранить нам жизнь и по возможности здо-
ровье.  
Активная безопасность
В неправомерности высказывания «здоро-
вье не купишь» каждый из нас может убе-
диться, зайдя хотя бы в ближайшую поли-
клинику. Все скорее наоборот: есть деньги – 
есть шанс сохранить или поправить здоро-

Куда ты, тройка, 
мчишься?!

Текст Федора Меркурьева

Первое в мире зафиксированное ДТП со смертельным исходом случилось в Англии  
17 августа 1896 года. Тогда машина сбила человека на скорости всего 12 км/ч! 
 Но пешеход скончался. Суд оправдал водителя... А судья сказал напоследок,  
что такое не должно повториться... 

П Р О Т Е К Т О Р
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вье. Та же картина и с автомобильной безо-
пасностью: не сэкономил на примочках – 
больше шансов выжить в ДТП.  
На Западе эти «шансы» перевели в цифры  
и начали скрупулезно подсчитывать, как  
увеличить возможность выживания и сколь-
ко это будет стоить. 
В категорию активной безопасности в авто-
мобилистике входят три основных понятия: 
ABS, EBD и TCS. Вообще-то, наверное, глупо 
здесь рассказывать вам об устройстве и пре-
имуществах этих систем, однако для тех, кто 
не знает, – вкратце. 
Когда автомобиль движется с постоянной 
скоростью по сравнительно приемлемой 
поверхности… нет, не так. Вот едете вы по 
дороге, нормальной такой дороге – асфаль-
тированной, можно даже мокрой – с нор-
мальной скоростью под 60 км/ч и вдруг на 
пути у вас возникает какое-либо препят-
ствие, причем возникает достаточно близко 
– просто так не объедешь. Вы, понятное 
дело, по тормозам, педаль в пол, глаза за-
жмурить и так далее. Однако в случае экс-
тремального торможения такое поведение 
не слишком эффективно. Заблокированные 
тормозами колеса, во-первых, имеют мень-
шую силу трения с дорожной поверхностью 
(особенно мокрой), нежели когда колеса 
крутятся, а потому тормозной путь стано-

вится почти в два раза дольше, чем… чем 
какой? Чем, если бы вы понемногу притор-
маживали колеса, не давая им полностью 
заблокироваться, и тем самым снижали ско-
рость. 
А во-вторых, что, пожалуй, важнее – автомо-
биль с заблокированными колесами совер-
шенно теряет управляемость, то бишь, у вас 
есть шанс только остановиться, а не объе-
хать препятствие, резко сбросив скорость. 
Так вот, чтобы лучше исполнить последнее, 
была придумана антиблокировочная систе-
ма (ABS). Придумана, кстати, не так давно 
– ее в 1979 году разработали Mercedes-Benz 
совместно с компанией Bosch  и стали осна-
щать ею автомобили S-класса. 
Основной принцип работы системы с тех 
пор радикально не изменился: датчиками, 
расположенными на колесах транспортного 
средства, при совершении торможения 
определяется момент их блокировки (рез-
кой остановки). В этот момент усилие на 
тормозных механизмах уменьшается, для 
того чтобы дать колесу вращаться и нахо-
диться в сцеплении с дорожным полотном. 
С тех пор ABS столь убедительно доказала 
необходимость своего использования, что 
теперь является неотъемлемой (то есть ба-
зовой) частью всех прогрессивных авто. Для 
испытания умения машины, резко сбросив 

скорость, объехать неожиданное препят-
ствие, придумали специальный «лосиный» 
тест. 
Не надо смеяться. Придумали его в Швеции, 
где выбежавший на дорогу лось –  обычное 
дело, а калечить невинное животное там ох, 
как не любят. 
С появлением ABS инженерная мысль про-
должала движение вперед в деле обеспече-
ния безопасности нашего с вами автомо-
бильного движения. Со временем было за-
мечено, что при торможении основная мас-
са нагрузки ложится на передние колеса, в 
то время как давление на задние ослабевает. 
Это может привести к тому, что задние коле-
са просто заблокируются. 
Похожая проблема и при резких поворотах, 
только уже с колесами по одной стороне.  

г. Кисловодск, пр. Дзержинского, 24, тел. (928) 266-99-32
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Традиционно высокими в этих тестах выгля-
дят показатели шведских, немецких и аме-
риканских марок (хотя в США своя система 
оценки). С трудом проходят тесты (если про-
ходят вообще) некоторые представители 
Южной Кореи, Китая и наши. 
По данным краш-тестов, проведенных жур-
налом «Авторевю» по методике EuroNCAP, 
флагманы отечественного автопрома Lada 
Priora и Lada Kalina едва набрали три звезды 
из пяти возможных, уступив по некоторым 
показателям даже «Тавриям».

Скрип колеса 
(вместо послесловия)
Айртон Сенна, Диана Спенсер (принцесса 
Уэльская), Виктор Цой – автомобильная ава-
рия не щадит никого. 26 октября в 2005 году 
было объявлено ООН Всемирным днем па-
мяти жертв дорожно-транспортных проис-
шествий. По сию пору, несмотря на все си-
стемы активной и пассивной безопасности, 
главным способом не попасть в список по-
минаемых в этот день остается наше пра-
вильное и трезвое поведение на дорогах. 

Чтобы решить эту задачу, светлые головы 
автопрома придумали ЄAaистему распреде-
ления тормозных усилий (EBD). Она способ-
на автоматически регулировать силу давле-
ния колодок на диски, не давая им блокиро-
ваться, а «занятым» в торможении колесам 
слишком «перетруждаться». 
Вслед за этим появилась и еще одна система 
– антипробуксовочная (TCS) – с помощью 
датчиков она отслеживает в реальном вре-
мени скорость вращения колес и, если обна-
руживается начало пробуксовки одного из 
них, то путем сложных технических манипу-
ляций подбирает наилучший вариант вос-
становления сцепления с дорогой. 
Примечательно, что, как и в любой «бездуш-
ной» системе, в АBS есть некоторые изъяны. 
К примеру, на снегу, песке или гравии она 
увеличивает тормозной путь, потому как 
заблокированные при торможении колеса 
начинают зарываться в поверхность, что 
дает дополнительное замедление. А на льду 
система сведет на нет ваши усилия по при-
обретению шипованной резины, так как она 
может впиваться в лед своими коготками 
только при скольжении. 

Пассивная безопасность
В отличие от своей «активной» коллеги, при-
званной сделать все, чтобы аварии избе-
жать, элементы пассивной безопасности 
помогут выжить во время ДТП. Сюда входит 
все – от сминающихся бамперов до травмо-
безопасного педального узла. Особняком 
среди этого многообразия стоит старая до-
брая подушка безопасности. Старая, потому 
что прообразы ее монтировались на самоле-
тах еще в 40-х годах, а добрая потому, что, 
несмотря на название, она сделает все, что-
бы не дать вам за рулем уснуть вечным сном. 
Любопытно, что в 70-х годах, когда «Форд» 
запустил в серию автомобили, оснащенные 
этим элементом системы пассивной безо-
пасности, подушка предлагалась как аналог 
ремню, поскольку пристегиваться амери-
канцы никогда не любили. 
Однако со временем даже самые недалекие 
жители США поняли, что вкупе два этих 
устройства значительно снижают риск сло-
жить свою буйну американску головушку 
где-нибудь по дороге в Лас-Вегас. 

Любопытно, что и в этой системе не обо-
шлось без минусов. В 1990 году был зареги-
стрирован первый смертельный исход, свя-
занный с использованием подушки безопас-
ности. А в 1997-м в США было отмечено  
53 подобных происшествия. 
Правда, причиной смерти в том первом слу-
чае был назван разрыв сердца, может, чело-
век просто испугался вылетающей материи?

Краш–тесты
Перефразируем известную песню «Машины 
времени»:«Я устал, и, отдыхая, на краш–тест 
вас приглашаю, Где куклы ездят сами по 
себе».
Да, это то самое место, где разбиваются 
наши мечты о дешевых и одновременно без-
опасных автомобилях. Есть несколько мето-
дик определения безопасности железного 
коня. Наиболее строгая из них – EuroNCAP. 
Она тестирует машину по нескольким пози-
циям. Смещенный фронтальный удар на 
скорости 64 км/ч о деформирующуюся алю-
миниевую поверхность. Площадь контакта 
составляет 40проц. ширины автомобиля с 
водительской стороны (этот удар более реа-
листичен, чем полный фронтальный удар о 
бетонные блоки). Боковой удар на скорости 
50 км/ч о тележку, имитирующую другой 
автомобиль. Боковой удар о столб при  
29 км/ч. Также проводится тест на безопас-
ность по отношению к пешеходам. Из тесто-
вой пушки выстреливают головой манекена 
(взрослого и ребенка) со скоростью 40 км/ч 
по капоту или по лобовому стеклу. И отдель-
но измеряется степень защищенности детей 
в салоне автомобиля.  

П Р О Т Е К Т О Р
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ТЛ-АВТО
г. Пятигорск, Лермонтовский разъезд 
территория Автосити. Тел. 36-71-71
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Т Р Е Н Д

Приятного чаепития!

Первоначально чай и 
кофе стоили очень до-
рого и считались пред-
метами роскоши, до-
ступной только знати и 
особам королевской 
крови. И лишь со време-
нем они стали популяр-
ны и у более широких 
слоев общества. 
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Чай и кофе появились 
в Европе в 16-17 ве-
ках. Вместе с другими 
колониальными това-
рами их завозили в 
Европу и Англию на 
кораблях из Китая, 
Индии и Северной 
Африки. Чай родом 
из Китая, в то время 
как традицию завари-
вать обжаренные и 
молотые зерна кофе 
европейцы переняли 
у турков и арабов. 

Сегодня производ-
ством чая и кофе за-
нимаются тысячи 
компаний по всему 
миру. И чтобы не по-
теряться в этом мно-
гообразии и всегда 
быть уверенным в 
качестве приобретае-
мого товара, важно 
обращаться к прове-
ренным поставщи-
кам. 

Что может быть приятнее  
в дождливый осенний день, 
чем чашка согревающего аро-
матного чая или бодрящего 
крепкого кофе? А удовлетво-
рить запросы настоящих гур-
манов вам поможет компания 
«Мелиса».

ООО «Мелиса»
Чай, кофе, продукты питания 
г. Пятигорск, Промзона 2, тел. (8793) 38-42-85, 38-43-24, 38-37-63

В компании «Мелиса» 
вас также ждет широкий 
ассортимент как раство-
римого, так и молотого 
кофе от самых извест-
ных мировых произво-
дителей: Moccona, Le 
Cafe, Tchibo, Maxwell 
House и многих других. 

Все виды  и сорта чая 
– от самых популяр-
ных, таких как Ahmad 
Tea, Акбар, Greenfield, 
Riston, «Майский 
чай» до самых изы-
сканных, таких как 
элитный китайский 
чай «Конфуций» - вы 
можете выбрать и 
приобрести в дистри-
бьюторской компании 
«Мелиса». 
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[ радости жизни ]

Марина Панарина
Туристическая компания 
«Пятигорсккурорт»

Я верю в судьбу. Верю в то, 
что она предопределена за-
ранее. Человек своими дей-
ствиями не может сильно 
повлиять на судьбу. Макси-
мум, что он может сделать, 
– это слегка приукрасить ее, 
нанести определенный «ма-
кияж». 

Мне не снятся вещие сны, я 
не хожу к гадалке, и прогно-
зам погоды верю больше, 
чем гороскопам, так как счи-
таю, что в газетах их публи-
куют только для того, чтобы 
заполнить пустующее место. 

Интуиция у меня, честно 
сказать, развита не очень 
сильно. 

Я бы хотела знать о своем 
будущем – но только в том 
случае, если меня ждут хоро-
шие новости. А вообще, мне 
кажется, что все гадалки – не 
более чем просто хорошие 
психологи. 

Хотела бы я сама обладать 
даром предвидения? Те-
перь в этом уже нет смысла 
– казино закрылись! А если 
серьезно, мне кажется, что 
каждый человек тысячу раз в 
своей жизни думал: «Ах, 
если бы я мог это предви-
деть!». Так что если бы у меня 
был дар предвидения, ду-
маю, что нашла бы ему при-
менение. 

ВРЕМЯ И МЕСТО ДЛЯ ГАДА-
НИЯ МОЖНО НАЙТИ ВСЕГ-
ДА. КОГДА В СЛЕДУЮЩИЙ 
РАЗ В РЕСТОРАНЕ ВАМ ПРИ-
НЕСУТ ДЕСЕРТ, НЕ СПЕШИТЕ 
ВЫПИВАТЬ КОФЕ И ОТДА-
ВАТЬ ЧАШКУ ОФИЦИАНТУ. 
А ЛУЧШЕ ЗАГАДАЙТЕ ЖЕ-
ЛАНИЕ, АККУРАТНО ПЕРЕ-
ВЕРНИТЕ ЧАШКУ – ТАК, ЧТО-
БЫ КОФЕЙНАЯ ГУЩА РАС-
ТЕКЛАСЬ ПО СТЕНКАМ, – И 
ПОСМОТРИТЕ НА ПОЛУЧИВ-
ШИЙСЯ РИСУНОК. ЧТО ВЫ 
ТАМ ВИДИТЕ? ПРАВИЛЬНО! 
ВАШЕ ЖЕЛАНИЕ ОБЯЗА-
ТЕЛЬНО СБУДЕТСЯ!
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Родилась Николь Кидман в Гонолулу. Безумные 
родители отправились протестовать против 
войны во Вьетнаме как раз в то время, когда 
пришло время произвести на свет продолжате-
ля рода. Увидев, что родилась девочка, папа 
ужасно обиделся. Ему был нужен мальчик, что-
бы вырастить конкретного пацана – борца с 
глобализацией, империализмом и всяческой 

несправедливостью. От огорчения глава семьи 
потребовал, чтобы дочка, когда подрастет, каж-
дое утро делала пятьдесят отжиманий. И она 
делает их до сих пор. У бабушки в 90 лет были 
замечательные зубы и великолепное зрение. 
«Все потому, что каждый день я плаваю в океа-
не», – поучала она ребенка. Внучка уже четыре 
десятилетия каждый день вступает в поединок  

с огромными волнами. В три года девочку от-
дали учиться балету. В общем, счастливое дет-
ство маленькой Николь предки портили, как 
могли. Телевизор смотреть запрещали: что 
хорошего может увидеть ребенок в этом ящи-
ке? Барби не покупали: кукла буржуазная и 
сексистская. Зато записали в скауты и заставля-
ли бесконечно играть в австралийский вариант 
«Зарницы», в конце каждой недели обсуждать 
основные политические новости.
Когда дитя решило увидеть мир с высоты теа-
тральных подмостков, семейство встало на 
дыбы. Дед–лендлорд еще кое–как примирился с 
тем, что папа пытается найти лекарство от рака 
молочной железы. В конце концов, ученый–
биохимик фамилию порядочных землевла-
дельцев не слишком позорит. Но актерка? И тут 
девочка показала, что не зря «предки» воспиты-
вали ее в духе крутых коммандос. «А пошли вы 
все!», – завершила Николь дискуссию и назвала 
популярный в Австралии адрес. 
В четырнадцать Николь Кидман дебютировала 
на телевидении, в сериалах. Вскоре она снялась 
в фильме «Рождество Буша». Говорят, это вари-
ант нашей «Иронии судьбы», естественно, пер-
вой и единственной. Успех был огромный. До 
сих пор каждое Рождество телевидение отмеча-
ет этой лентой. Ее уже наизусть выучили даже 
австралийские пигмеи. Что там аборигены – 
страусы и кенгуру спешат к ближайшему теле-
визору, чтобы не пропустить любимое зрелище. 
В семнадцать Николь оглядела пройденный 
путь и решила, что пора побеситься, а то потом 
за работой и поколбаситься будет некогда. Ак-
триса отправилась познавать белый свет в ком-
пании не то друга, не то любовника. Большая 
жизнь оказалась настолько интересной, что 
девушка даже не заметила, куда бойфренд по-
терялся. И без него было хорошо.
Вернувшись к делам, Кидман узнала, что в Гол-
ливуде запускается фильм «Поверь в духа». 
«Пожалуй, пора выбираться из провинции и 
покорять вершины», – подумала Николь и по-
слала продюсерам видеокассету с записью от-
рывков из своих ролей. Воротилы кинобизнеса 
были потрясены. Им настолько понравилась 
юная австралийка, что они тут же пригласили 
на главную роль в новой картине… Деми Мур. 
Однако «ничто на земле не проходит бесслед-
но», если верить популярной когда–то песенке. 
И режиссер Филипп Нойс пригласил не извест-
ную никому в Америке Морковку сняться в 
ленте под названием «Мертвый штиль». Герои-
ню Кидман похищал и держал на яхте нехоро-
ший человек. Красавицу было жалко. Случайно 
увидевший это кино Том Круз настолько про-
никся сочувствием к героине, что потребовал, 
чтобы в его следующую ленту пригласили эту 
рыжую. Бедный Том! Рыжая оказалась на двад-
цать сантиметров выше своего звездного по-
клонника. А если она еще надевала туфли на 
высоком каблуке… В «Днях грома» Круз герой-
ствовал, сбивая русские «МИГи» пачками. А  

Как правильно
выбрать 
судьбу
Текст Геннадия Хазанова

Наивысшее ее финансовое достижение: 928 000 
долларов за минуту работы. Работать пришлось  
аж 4 минуты, гонорар составил 3 710 000 долларов.  
А в школе ее дразнили Шваброй за рост –  
175 сантиметров в 13 лет – и Морковкой за то,  
что была она рыжая. 

К И Н О П Р О К А Т
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Кидман весь фильм смотрела на него влюблен-
ными зелеными глазами. И они поженились. 
Голливуд был в шоке: самый завидный жених, 
красавец с заработком двадцать миллионов 
долларов за фильм, достался приезжей из глу-
бокой провинции, почти лимитчице! Николь 
повторяла журналистам, что обожает супруга, 
что буквально тает, когда на него смотрит, что 
больше никогда не станет носить обувь на ка-
блуках. Правда, у них нет детей. А Том обожает 
маленьких. Приходится усыновлять и удоче-
рять. Круз души не чает в приемных сыне и 
дочке.  Но все равно мечтает о собственном 
ребенке.  Правда, совместный проект прова-
лился в прокате с треском, и артисты дали за-
рок больше никогда не сниматься вместе. Ни-
когда не нарушайте данного раз обещания. 
Удача этого не прощает! Но об этом Кидман и 
Круз узнали позже. И мы с вами тоже позже 
узнаем, как отомстила Николь и Тому судьба. А 
пока «австралийка» снималась в «Билли Бат-
гейте», в «Далекой стране», в «Моей жизни». 
Зрители массово влюблялись в рыжую красот-
ку. Но не в актрису. Успех пришел в облике гол-
ливудского хулигана Гаса Ван Сента. Его карти-
на «Умереть за…» дала Николь возможность 
доказать – она очень талантлива. Что и под-
твердил «Золотой глобус».И понеслось. Кидман 
в «Бэтмене». Кидман в «Женском портрете» 
Джейн Кэмпион. Кидман с Джорджем Клуни. 
Кидман с Сандрой Баллок. Наконец, вершина: 
сам Стенли Кубрик, гениальный режиссер, 
автор первой экранизации «Лолиты», поста-
новщик «Космической одиссеи» и «Заводного 
апельсина», мудрец, гуру мирового кино при-
глашает Николь Кидман и Тома Круза сняться 
вместе в его новой (и, как оказалось, последней 
работе) – «С широко закрытыми глазами». Кто 
видел фильм, тот поймет: такая работа может 
довести до крайнего нервного истощения, до 
безумия, до психушки. В пору своей высшей 
популярности Кубрик бродил по Голливуду в 
одном и том же черном пальто, засыпанном 
пеплом неизменной сигары. Он не здоровался 
со знакомыми, не замечал друзей. Режиссер 
был полностью поглощен очередным филь-
мом. Картина обладала для художника боль-
шей реальностью, чем окружающий мир.  Де-
лая последнюю ленту, Кубрик привел на съе-
мочную площадку психоаналитиков, чуть ли не 
экстрасенсов и колдунов, приложил все усилия, 
чтобы «выпотрошить» души артистов. Круз и 
Кидман должны были погрузиться в собствен-
ное подсознание так глубоко, как никто из кол-
лег до тех пор не рискнул.  Том и Николь нару-
шили собственный обет. Профессия актера 
очень близка к шаманству. Инструмент драма-
тического артиста – его психика. Потому это – 
одна из весьма небезопасных профессий. Опыт 
существования «с широко закрытыми глазами» 
не мог пройти бесследно. Очевидно, Круз стол-
кнулся в собственном мозгу с чем–то, что пере-
менило «звезду». Он больше не мог быть рядом 

К И Н О П Р О К А Т
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с Николь. По телефону сообщил, что подал на 
развод, закрутил роман с безотказной и по-
слушной Пенелопой Крус, которую родители 
никогда не заставляли отжиматься и ползать 
по болотам, словно белорусская партизанка. Не 
задумываясь, выплатил бывшей супруге 250 
миллионов долларов, чтобы только ее никогда 
больше не видеть. При этом в интервью повто-
рял, что продолжает рыжую Николь нежно 
любить. Когда желтая газетенка, ссылаясь на 
слова некоего исполнителя ролей в гей–
порнухе, намекнула на «ориентацию» Круза, 
Том выставил и болтуну, и изданию иски по 100 
миллионов баксов.  
Больше желающих смаковать  
скандальную тему не нашлось.  
А голливудский символ мужества после рас-
торжения брака несколько поправил свое мате-
риальное положение.  Сказать, что Кидман 
была потрясена, значит сильно преуменьшить.  
У нее случился выкидыш. По иронии судьбы, 
так и не исполнилась мечта Круза произвести 
на свет собственного ребенка. Зато журнали-
стам Николь с широкой улыбкой заявила: «Раз-
вод? Замечательно! Значит, я опять смогу но-
сить туфли на высоких каблуках». После уча-
стия в фильме Стенли Кубрика отношение к 
Морковке изменилось. Ее стали приглашать в 
престижные, как сейчас модно говорить, артха-
усные проекты. Баз Ломан предложил главную 

роль в «Мулен Руже». Кидман научилась танце-
вать канкан, отважно уселась на трапецию, 
отодвинув дублершу. И… сломала ребро. Не 
слишком большая плата за успех. Ларс фон Три-
ер позвал на главную роль в «Догвиле». Создате-
ля кинодвижения «Догма–95» клянут все, кого 
он тиранил на съемках. Николь невозмутимо 
выполняла все требования режиссера, хотя он в 
буквальном смысле посадил звезду на корот-
кий поводок.
Для фильма «Именинница», где она играла рос-
сиянку – невесту героя, Николь начала учить 
русский язык. Потом выяснилось, что авторам 
ленты нужны были в ее исполнении совсем 
другие слова. Так что перед нашими журнали-
стами щеголять своими познаниями Николь 
постеснялась.  Алехандро Аменабар снял ее в 
мистическом триллере «Другие». За роль Вир-
джинии Вульф в фильме «Часы» Николь Кидман 
получила наконец «Оскара». Параллельно ак-
триса занялась моделированием одежды и по-
лучила награду Ассоциации модельеров США, 
стала лицом бренда «Шанель №5», заняла вто-
рое место в списке самых дорогостоящих ак-
трис по версии журнала People в 2005 году 
(средняя стоимость участия Николь в фильме 
была оценена в 16 миллионов  долларов; первое 
место заняла Джулия Робертс – 17 миллионов). 
Однако зачастую Кидман соглашается играть и 
за сравнительно небольшие деньги; такие усло-
вия она ставит при участии в малобюджетных 
постановках. 
В августе 2004 года австралийский журнал 
BRW назвал Николь Кидман самой богатой 
женщиной Австралии в возрасте до сорока лет 
(ее состояние было оценено в 155 миллионов 
австралийских долларов). Кидман попала на 
45–е место в списке богатых знаменитостей по 
версии журнала «Форбс» в 2005 году (ее доход в 
2004–2005 годах был оценен в 14,5 миллионов 
долларов).  Однако в фильме «Мистер и миссис 
Смит» продюсеры предпочли черноволосую 
Анджелину Джоли. Дело не в том, что брюнетка 
понравилась больше рыжей. Просто Николь 
Кидман стала одной из голливудских королев. 
Не царское это дело – носиться по пыльным 
пустыням с автоматом наперевес и бить в под-
бородок Бреда Пита. А может, сам Пит воспро-
тивился, узнав, что Кидман до сих пор каждое 
утро делает по пятьдесят отжиманий. 
К отказу продюсеров рыжая отнеслась философ-
ски: «Я учусь готовить по–тайски, – рассказала 
она журналистам, – читаю роман Джона Мак-
свелла Кутзее «Медленный человек», а затем 
хочу прочесть «Тринадцать лун» Чарльза Фрэй-
зера, пишу рассказы, занимаюсь с преподавате-
лем из Калифорнийского университета, так как 
хочу получить диплом философа. Правда, мои 
родители до сих пор спрашивают: «Когда ты 
собираешься получить аттестат зрелости?».
P.S. Что касается личной жизни… Вы можете 
себе представить, чтобы такая красавица оста-
лась одинокой? Однако у вас и фантазия!
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Гинекология
консультации и назначение лечения

мочеполовых инфекций
Уроандрология

комплексное лечение хронического
простатита и нарушения потенции

с применением современной аппаратуры
 

Кабинет УЗИ
аппарат экспертного класса

Мануальная 
терапия «без боли»

Консультации:
• невролога

• эндокринолога 

Экспресс-тесты
от 15 минут

Лаборатория 
ИФА и ПЦР

(ДНК – диагностика скрытых инфекций)

г. Пятигорск
ул. 40 лет Октября, 51а

тел. 39-02-02
medium26@mail.ru

г. Нальчик
ул. Кабардинская, 160

тел./факс (8662) 91-99-62

Диагностика и лечение  
мочеполовых инфекций

у мужчин и женщин
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Это случилось в Кисловодске. Я должна была 

встретиться с институтской подругой, но она 

задерживалась, и я решила прогуляться по кис-

ловодскому курортному бульвару. Вдыхала аро-

мат осенних цветов, разглядывала витрины 

магазинов, украдкой смотрела на целующиеся 

парочки. Я люблю этот город – мне кажется, что 

в самом его воздухе есть что-то особенное – то, 

что заставляет учащеннее биться сердца… 

Мои романтические размышления прервал 

внезапно начавшийся дождь. Я стала искать 

взглядом, куда бы спрятаться, и вдруг услыша-

ла за спиной приятный мужской голос: «Де-

вушка, что же вы мокнете? Идите скорее 

сюда». С этими словами обладатель приятного 

голоса, который, к слову сказать, оказался 

очень симпатичным молодым человеком, 

распахнул передо мной большую стеклянную 

дверь. «Твой вкус» –  успела прочесть я вывеску 

над входом, перед тем как очутилась в уютной 

светлой кондитерской. 

История любви в «Твоем вкусе»
Текст Кати Винц, фото Дмитрия Сысун

Верите ли вы в любовь? В настоящую любовь, которая приходит только раз  
в жизни? Раньше я думала, что красивые чувства существуют лишь на страницах 

книг и в фильмах. Пока не написала собственную историю любви.

«Максим», – представился молодой человек. 

Оказалось, он увидел в окно, как я стою мокрая 

и совершенно растерянная посреди бульвара, и 

вышел за мной на улицу. 

Чтобы согреться, я заказала чашку ароматного 

чая с малиновым джемом, а Максим принес мне 

целое блюдо восхитительных пирожных – фрук-

товых, йогуртовых, шоколадных. И откуда он 

узнал, что я сладкоежка? Мы ели пирожные, 

смотрели в окно на пробегающих мимо прохо-

жих, и смеялись, смеялись… Я поймала себя на 

мысли, что уже давно не чувствовала себя так 

легко и комфортно. Поэтому искренне обрадо-

валась, когда Максим предложил увидеться на 

следующих выходных.

И вот через неделю я снова гуляла по знаменито-

му курортному бульвару Кисловодска – только 

уже не одна, а под руку с самым замечательным 

мужчиной на свете. И теперь уже кто-то другой, а 

не я, украдкой смотрел на наши поцелуи. Вдо-

воль нагулявшись по городу, мы решили зайти в 

какое-нибудь кафе, чтобы перекусить. «Куда мы 

пойдем?» – спросила я. «Полностью полагаюсь 

на твой вкус», – сказал Максим. Я подняла глаза и 

увидела вывеску «Твой вкус». Мы стояли на том 

же месте, где встретились неделю назад! 

Оказалось, что «Твой вкус» – это не только заме-

чательная кондитерская, но и уютное кафе с 

прекрасной европейской и кавказской кухней. 

Приветливый администратор рассказал нам, 

что кафе «Твой вкус» открылось здесь совсем 

недавно – в июне этого года, но уже успело стать 

излюбленным местом встреч кисловодчан и 

гостей города. Мы вошли в зал, и я была просто 

очарована увиденным! Уютный интерьер в 

теплых тонах, на стенах – картины и панно с ро-

скошными красными маками, на столах цветы и 

свечи. Играла негромкая музыка, и сама атмос-

фера настраивала на романтический лад. Мы с 

Максимом посмотрели в глаза друг другу и по-

няли, что сама судьба привела нас в это кафе, 

чтобы мы могли встретиться и больше никогда 

не расставаться.

С этого вечера мы с Максимом виделись почти 

каждый день. А кафе «Твой вкус» стали любовно 

называть «наше кафе». Надо ли говорить, что 

предложение выйти замуж я услышала от Мак-

сима тоже здесь – в «нашем» кафе «Твой вкус». 

Но это, как говорится, уже совсем другая история. 

Кафе и кондитерская «Твой вкус»
г. Кисловодск  

Курортный бульвар, 6
тел. (87937) 2–30–07 ЧР
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Терпеть не могу семейные быто-

вые сцены…   И вообще, когда 

накатывает усталость, я сажусь за 

руль. Меня спасает автомобиль-

ная прогулка… в режиме экстрим, 

где-то на грани возможного и не-

возможного…  Дорога и  драйв… 

Здорово, можно забыть о звонках, 

о работе, о кейсе в руке моей кол-

дуньи…  Ну, подумаешь, бросил 

беглый взгляд на новую сотрудни-

цу… Ревность – это непонимание 

собственных достоинств…

Закурил и вспомнил, как в детстве 

мечтал стать гонщиком… и приба-

вил скорость – гнать так гнать. В 

окно дул приятный осенний ветер 

с примешанным запахом горящих 

листьев.  Я колесил по городу, вы-

тесняя остатки воспоминаний о 

ссоре.

Меня остановила вывеска «Паб 

Пинта». Конечно, название гово-

рило само за себя. 

Я подумал, а почему бы, впрочем, 

Еще одну пинту!
Текст Валерия  Гулл, фото Юрия Рыдалева

– Вот еще  одно слово, и я запущу в тебя твой кейс! – закричала 
она, моя единственная, нежная, превратившаяся в дикую 

колдунью Олесю, – ты слышишь меня? 
… Я слышал, но уже во дворе, через открытую  

форточку окна…

не попробовать кружку другую, 

«волшебного» напитка, снимаю-

щего с сердца любой камень. Без 

труда припарковавшись, я спустил-

ся по узким ступеням, как в пивной 

погреб. Спустившись, оказался 

перед дверьми без замков и ручек. 

По едва заметному мановению 

руки через мгновение я находился 

в настоящем пабе. Стилизация под 

английский пивной трактир при-

ятно удивила меня, большого зна-

тока хорошего пива. Коричневое 

дерево столов и стульев гармони-

ровало с мягким полумраком 

освещения. Сочетание придавало 

пабу магическую атмосферу.  А на 

стенах, отделанных декоративной 

штукатуркой, не хватало изобра-

жения царицы Нефертити. Дело в 

том, что родиной пенного напитка 

считают Древний Египет. На одном 

из барельефов сохранилось изо-

бражение царицы Нефертити, 

держащей в руках ситечко для 

фильтрации пивного сусла. И пер-

вые пивные открылись тоже на 

родине папируса. Между прочим, 

строителям пирамид выдавали 

бесплатно в день по три кувшина 

этого напитка.

Я сел за стол и заказал себе одну 

кружку. Глоток прохладного пива 

живительной влагой просочился в 

кровь. На вкус ощущения первого 

глотка оказались  новыми. Я сде-

лал еще глоток, и понял, что такое 

пиво я пил в Германии.

– Оно живое, – бросил парень, 

присаживающийся за мой столик, 

– варят прямо здесь, на собствен-

ной пивоварне.

Я кивнул. Теперь понятно, почему 

возникла ассоциация с Неферти-

ти… на подсознательном уровне. 

– Здесь и еда вкусная. Эксклюзив 

от шеф-повара – объедение, – про-

должал гость за столом. Он заказал 

мюнхенские телячьи колбаски:

– К пиву ничего лучше этих колба-

г. Пятигорск
ул. Козлова, 25

ЧР
ЕЗ

МЕ
РН

ОЕ
 УП

ОТ
РЕ

БЛ
ЕН

ИЕ
 А

ЛК
ОГ

ОЛ
Я 

НА
НО

СИ
Т В

РЕ
Д 

ВА
Ш

ЕМ
У З

ДО
РО

ВЬ
Ю

сок не придумаешь, угощаю, – до-

бавил он, смакую закуску.

Мы выпили не по одной кружке… 

Парень разговорился сначала о 

любимых сортах пива, потом о лю-

бимых марках авто, потом о люби-

мых женщинах. И тут меня осенило, 

что хочу домой, обнять несносную 

и беспредельно нежную…

«О, Нефертити, я пал бы на колени 

пред тобой!» – вертелась по доро-

ге домой в голове строка, скорее, 

собственного сочинения…  Да, я 

вернусь в паб, пожалуй, но уже с 

женой. И обязательно попробуем  

эксклюзив от шеф-повара… и там, 

в мягком полумраке я ей скажу, что 

это все ревность, непонимание 

собственных  достоинств.  А она… 

я знаю, что она вместо «я запущу в 

тебя кейс»  скажет в ответ:

– Еще одну пинту!
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«Кавказскому дворику» - 
кавказского долголетия!

Есть на Кавказе такой обычай – сопровождать застолье красивыми  
и мудрыми тостами. Есть в «Кавказском дворике» такая традиция – собирать 

красивые тосты и добрые пожелания гостей в «Книге тостов».

Текст Екатерины Масловой, фото Романа Гаврилова

города. А все потому, что в «Кав-

казском дворике» ты всегда чув-

ствуешь себя желанным гостем.  

Тебе здесь рады – это понимаешь 

сразу, едва открываешь калитку и 

входишь на его уютную простор-

ную территорию. Здесь все, как и 

должно быть у гостеприимных 

хозяев – большой ухоженный 

двор с клумбами и скамейками, 

детская площадка с качелями и 

каруселями. Есть, где погулять, 

есть, где оставить машину. И все 

это – в самом центре города, всего 

в двух минутах ходьбы от Цветни-

ка. Тщетно пытаемся вспомнить, 

что было здесь раньше. Удивитель-

но, но мы уже настолько привыкли 

к этому уютному и гостеприимно-

му месту, что нам кажется, что оно 

было здесь всегда. Конечно, всег-

да, а разве кто-то в этом сомнева-

ется?

Время, которое ты проводишь 
за столом с друзьями, Господь 
не засчитывает в твой возраст. 
Так выпьем же за то, чтобы 
чаще собираться за этим госте-
приимным столом!  

Время, проведенное за гостепри-

«Es war ein Wundersch önen Abend, 

danke!», «Une cena perfecta en un 

bien restaurante! Gracies!», «Пусть 

будет полон дом гостями, и да не 

оскудеют ваши кувшины!» – сотни 

добрых пожеланий, тысячи слов 

благодарности и множество кра-

сивых тостов на разных языках 

мира нашли мы в «Книге тостов» 

пятигорского кафе «Кавказский 

дворик». Мы открыли этот увеси-

стый фолиант для того, чтобы сде-

лать свою запись – поздравить 

кафе «Кавказский дворик» с на-

ступающим днем рождения, – да 

так и не смогли оторваться, пока 

не прочитали все от корки до кор-

ки. А кое-что даже выписали для 

себя:

Мужчина молод столько, 
сколько он любит. Женщина 
молода столько, сколько ее 
любят. Так выпьем же за нашу 
молодость! 

В декабре пятигорскому кафе 

«Кавказский дворик» исполняет-

ся 2 года. Это достаточно молодое 

заведение, но его уже успели по-

любить не только жители, но и 

многочисленные гости нашего 
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имным столом «Кавказского дво-

рика», – бесценно. «Кавказский 

дворик» давно стал излюблен-

ным местом для встреч. Сюда 

приходят с друзьями, здесь на-

значают свидания влюбленные, 

здесь встречаются деловые люди, 

чтобы в неформальной обста-

новке, «без галстука» обсудить 

важные вопросы. 

И, конечно, сюда приходят для 

того, чтобы просто приятно про-

вести время и насладиться изы-

сканной европейской и кавказ-

ской кухней. Талантливые повара 

«Кавказского дворика» не пере-

стают удивлять гостей своим ма-

стерством. Каждый раз, когда мы 

сюда приходим, мы обязательно 

находим в меню что-то новое. 

Сегодня, например, это «Привал 

охотника» (м-ммм – перепела 

запеченные до аппетитной хру-

стящей корочки с жареной кар-

тошкой и белыми грибами!) и 

нежный суп-крем из тыквы с пи-

кантным вкусом и ароматом коп-

ченостей. Как раз то, что нужно в 

холодный осенний день! Есть у 

гостей «Кавказского дворика» и 

любимые блюда – те, что пользу-

ются популярностью, независимо 

от сезона. Например, шашлык-

ассорти, приготовленный из раз-

личных видов мяса (ягненка, говя-

дины, свинины, перепелов) и об-

жаренных на мангале овощей. А 

десерты здесь делают такие, что 

это, пожалуй, достойно отдельно-

го тоста – тоста за сладкую жизнь! 

хорошее вино найти легче, 
чем повод для того, чтобы его 
выпить. Так выпьем за то, что-
бы приятных поводов для 
встреч с друзьями у нас всегда 
было в избытке!

Поводов для встреч в «Кавказ-

ском дворике» искать не нужно. 

Здесь, как и в любом гостепри-

имном доме, часто устраивают 

веселые праздники. К каждому 

«красному дню календаря», будь 

то 8 марта, 23 февраля или день 

влюбленных – в «Кавказском 

дворике» придумывается специ-

альная развлекательная про-

грамма и готовятся блюда празд-

ничного меню. Многие постоян-

ные гости «Кавказского двори-

ка» помнят как по-настоящему 

широко была отпразднована 

здесь в прошлом году Маслени-

ца. Столы накрывали прямо на 

улице, чай наливали из самова-

ра, а повара напекли вкусных 

блинов с разными начинками и 

сварили настоящую медовуху по 

рецепту 1905 года!  А совсем не-

давно в «Кавказском дворике» 

прошел «Вечер тостов», стилизо-

ванный под любимый всеми 

фильм «Кавказская пленница», 

где гости могли вдоволь посо-

ревноваться в красноречии. Ча-

сто проходят в «Кавказском дво-

рике» и корпоративные празд-

ники. Многие крупные компа-

нии с удовольствием устраивают 

в «Кавказском дворике» различ-

ные мероприятия и презентации 

для своих клиентов. А сколько 

счастливых брачных союзов 

было заключено в «Кавказском 

дворике» за прошедшие два 

года – и перечесть трудно! 

Обратился старик к Богу: 
– Господи, дай пожить еще 
хоть чуть-чуть! 
– Сколько ты хочешь? - спро-
сил Бог. 
– Столько, сколько листьев на 
этом дереве. 
– Это очень много. 
– Ну, тогда - сколько яблок на 
этом дереве. 
– Это тоже много. Я дам тебе 
пожить столько, сколько у 
тебя друзей. 
Так выпьем же за то, чтобы 
друзей у нас было больше, 
чем листьев на дереве! 

В день рождения имениннику 

принято желать счастья, благопо-

лучия, верных и преданных дру-

зей и, конечно же, кавказского 

долголетия. В долголетии «Кав-

казского дворика» мы не сомне-

ваемся – ведь уже за эти два года у 

него появилось столько добрых 

друзей, что хватит не на один век! 

И доказательство тому – искрен-

ние пожелания, с любовью запи-

санные гостями «Кавказского 

дворика» в «Книгу тостов». Так 

выпьем же за то, чтобы красивых 

тостов и добрых пожеланий в 

этой книге с каждым днем стано-

вилось все больше! Кавказского 

долголетия тебе, «Кавказский 

дворик»!

В материале использованы реальные тосты и пожела-
ния из «Книги тостов» кафе «Кавказский дворик».

г. Пятигорск 
ул. Теплосерная, 24

заказ столиков: 
(8793) 39-35-35
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Так начала свой очередной рассказ Шахразада. 

Замолкнув на мгновение и посмотрев куда–то 

вдаль, она продолжила: «Находится оно в са-

мом центре города, где ежедневно проходят 

мимо множество путников, занятых своими 

мыслями и делами. И, казалось бы, ничего не 

может их отвлечь. Но те из них, кто заглянет 

однажды хоть на минуту в это место, возвраща-

ются туда снова и снова. Стоит только приот-

крыться двери, ведущей в этот уголок, город-

ская суета растворяется, а нега и покой окутыва-

ют путников с головы до пят. Там царит сказоч-

ная атмосфера, пленяющая каждого вошедше-

го. А наслаждаться этой атмосферой можно как 

летом, так и зимой. 

Восточная сказка
Текст Эллы Сехпосовой, фото Дмитрия Сысун

«Дошло до меня, о счастливый царь, что есть в небольшом городе Пятигорске 
место, где восточная музыка льется ручьями, танцуют прекрасные девы,  

витает аромат кальяна и царит гостеприимство…»

А как красиво там внутри! Внутренняя обста-

новка создана по образцу и подобию красивей-

ших дворцов восточных падишахов. Ступив на 

пушистый ковер, будто оказываешься в сказоч-

ном шатре, расположенном где–то очень дале-

ко от обыденности и серости... В такой роскоши 

даже простой человек чувствует себя султаном. 

Испытывая удовольствия, достойные шейха, он 

пробует яства, слушает чарующую музыку и 

наслаждается зрелищем волшебного восточно-

го танца.

Много-много веков самые искусные восточные 

повара шлифовали свое умение, стремясь уго-

дить требовательным падишахам. Они приду-

мали множество рецептов изысканных блюд, 

способных удивить даже самого изощренного 

гурмана. И теперь эти блюда готовят в том ме-

сте, о котором я рассказываю. «Волшебная кух-

ня!» – так говорят все, кто пробовал эти угоще-

ния. Она дарит все наслаждения Востока. И все 

это может отведать каждый гость, заглянувший 

туда. Но и это еще не все особенности этого вол-

шебного места…»

И Шахразаду застигло утро, и она прекратила 

дозволенные речи.

Когда же настала новая ночь, ее сестра Дуньяза-

да сказала ей: «Закончи нам рассказ о малень-

ком местечке в городе Пятигорске». И Шахраза-

да ответила: «С любовью и охотой, если позво-

лит царь рассказывать». И царь молвил: «Я по-
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зволю тебе рассказывать, так как стремлюсь 

услышать конец рассказа».

И Шахразада сказала: «Дошло до меня, о царь, 

что Европа и Азия сошлись в угощениях, кото-

рыми балуют каждого гостя. Так заведено, что 

гостеприимство там закон. Каждого гостя встре-

чают как самого дорогого. И если путникам 

придется не по вкусу восточная кухня, черноо-

кие официанты в красочных костюмах предло-

жат гостям яства, приготовленные на европей-

ский или кавказский лад. 

А еще творит там маг, умелыми руками готовя-

щий коктейли на любой вкус. А в помощницах у 

него маленькая черноокая девушка, угощаю-

щая всех желающих необыкновенным бодря-

щим кофе. Но не обычным, а приготовленным 

по-восточному, на песке. Этот кофе дарует осо-

бый аромат, наполняющий душу пилигримов 

теплом и светом.

На Востоке с древних времен кальян был важ-

ной частью званных обедов или встреч мудре-

цов. Предложение выкурить кальян – знак до-

верия, а отказ может быть воспринят как се-

рьезное оскорбление. В том месте, о котором 

мой рассказ, кальян воскуряется каждый день. 

Гость может почувствовать себя падишахом, 

наслаждаясь гармоничным сочетанием различ-

ных сортов табака. Но есть одна тайна. Важно, 

чтобы гость был спокоен и никуда не спешил. 

Важно и то, с каким настроением он подносит 

мундштук ко рту. Тайна эта известна тому, кто 

готовит кальян. Все, что нужно гостю – это на-

слаждаться, ибо об остальном позаботится ка-

льянщик, умелец и хранитель тайн кальяна. 

Ведь курение кальяна – это настоящее искус-

ство, целый ритуал, часть богатой восточной 

культуры, способный доставить приятные ощу-

щения, которые можно разбавить дружескими 

мирными беседами.

г. Пятигорск  
пр. Кирова  

р-н Дворца пионеров
тел. (918) 77-00-777

А когда наступает вечер, уголок этот преобра-

жается: загораются манящие огни, звучит вос-

точная музыка и на воображаемой сцене появ-

ляется прекрасная девушка в ярких, будоража-

щих фантазию костюмах. Она грациозна и за-

гадочна. Она надевает лучшие свои одежды и 

душится лучшими из благовоний. А как она 

танцует! Ее танец – танец Востока, он заворажи-

вает, берет в плен душу и дарует радость каждо-

му, кто удостоится лицезреть эту красоту. Сказка 

оживает и заполняет собой каждый уголок это-

го чудесного места. Сказка, – повторила Шахра-

зада, – там царит сказка».

И настало утро, и она прекратила дозволенные 

речи.
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На сей раз баловать местных клабберов 

приехал автор гимна Казантипа 2005 и 2008 

годов – R-Tem. Он известен в России, Украине, 

Великобритании, Германии, США и даже в дале-

кой Новой Зеландии. Он музыкант и продюсер, 

находящийся в постоянном поиске новых идей 

и звучания. Он один из немногих молодых рос-

сийских DJ, издаваемых на западе. Манера его 

игры – постоянный эксперимент со звуком, 

дерзкое обращение со стилями, а также всегда 

неожиданная, мощная энергетика. 

Разогревал публику в этот вечер один из рези-

Electro night
Текст Эллы Сехпосовой, фото Сергея Никитенко

Прошло не так много времени с грандиозного 
открытия осеннего сезона в ночном клубе Version 
1.0, как вот вам – еще одно мегапати для радости 

и удовольствия всех присутствовавших.

дентов клуба Version 1.0  – DJ Mao. И пока R-Tem 

не начал играть свой сет, мы задали ему несколь-

ко вопросов.

Pro: Для начала – как настрой?
– Настроение хорошее. Я вообще в принципе 

веселый и доброжелательный человек, поэтому 

и настроение у меня всегда отличное. А вот ка-

кое оно будет после сета – это уже вопрос, но 

чаще всего оно становится только лучше.

Pro: На КМВ впервые?
– Нет, я здесь уже бывал. Но Пятигорск мне уда-

лось посмотреть впервые. У меня была напря-

женная гастрольная неделя – Владивосток, Са-

мара, Москва, потом – сюда. Я прилетел на день 

раньше, выспался и отправился гулять по горо-

ду, на Машук. 

Pro: Ну и как?
– Город очень понравился. Красивый и 

своеобразный, чувствуется, что у него есть 

своя атмосфера.

Pro: Все мы в детстве мечтали быть док-
торами, космонавтами и пожарниками. 
А вот ты когда-нибудь думал, что станешь 
музыкантом?
– Я сейчас вспомнил свое детское сочинение 

– стихотворение, в котором я написал, что хочу 

быть директором компании игрушек. Вот пря-

мо так и написал. Это мне было 6 или 7 лет.

Pro: Ты очень много работаешь с ино-
странными продюсерами, диджеями. 
Работа с кем из них тебе больше всего 
запомнилась или, может, повлияла на 
тебя?
– На самом деле, я помню каждый случай. От 

каждой работы я получил кучу положительных 

эмоций, ну и немного отрицательных, конечно. 

Но вот такого человека, который бы очень силь-

но повлиял – назвать не могу. Скорее влиял я, 

мне, вот так амбициозно, кажется. Повлиял, 

потому что русское звучание узнается в Европе, 

его очень сильно хотят слушать и любят, в част-

ности в Англии. Раньше мы их копировали, те-

перь они нас – это, конечно, очень приятно.

Pro: А какие у тебя планы на будущее?
– В ноябре у меня выходит полноценный аль-

бом в Англии, не просто сингл, а именно аль-

бом. Он будет представлен и в России, только 

немного позже. Ну и получить «Греми» – это 

самое главное (смеется).

Pro: Вопрос на напоследок. Чтобы вы 
пожелали читателям журнала Pro КМВ?
– Лучшее пожелание: самое главное в жизни 

– улыбаться. Улыбаться как можно чаще. Не по-

тому что это всех раздражает, а потому что это 

поднимает настроение и дает огромный заряд 

энергии.

Когда публика разогрелась, R-Tem «взошел на 

Олимп» и приступил к игре. К игре эмоциями и 

ощущениями, к игре звуками и энергией. Вы-

вод: пока есть Version 1.0, любителям качествен-

ного саунда скучать не придется.

г. Пятигорск, ул. Орджоникидзе, 11
http:// clubversion.ru
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Когда при высадке на африканский берег Цезарь оступился, сходя 
с корабля, то обратил это в хорошее предзнаменование, воскликнув: 

«Ты в моих руках, Африка!»
С. Транквилл

Гораздо важнее то, как человек относится к судьбе, чем какова она сама 
по себе.

В. Гумбольдт

Делай, что должен, случится, что суждено. 
М. Аврелий

То, что людьми принято называть судьбою, является, в сущности, 
лишь совокупностью учиненных ими глупостей. 

А. Шопенгауэр

Наследственность, окружение, случайность – вот три вещи, 
управляющие нашей судьбой.

А. Рюноскэ 

Только несчастные верят во власть судьбы. Счастливые мира сего 
приписывают себе самим все успехи, которых они достигают.

Д. Свифт

За три вещи благодарен я судьбе: во-первых, что я человек, 
а не животное; во-вторых, что я мужчина, а не женщина; в-третьих, 

что я эллин, а не варвар.
Фалес

То, что произойдет, произойдет помимо твоей тревоги. 
Вантал

Тот факт, что будильник не прозвенел, изменил уже много 
человеческих судеб. 

А. Кристи

С К А З А Н О
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